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Safra de verdo 2014/15: soja, milho, algoddo e
arroz, o que os produtores podem esperar dessas
culturas quando entregarem suas colheitas
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O SEGREDO DE QUEM FAz

Obsessdo pela
PRODUTIVIDADE do milho

Thais D’ Avila

Uma tragédia familiar motivou uma guinada brusca na vida de Sérgio Bortolozzo.
Com 19 anos, perdeu o pai e o irméo mais velho em um acidente automobilistico. Os
dois buscavam, em Mato Grosso, terras para expandir a producdo, iniciada em
Araraquara/SP. Na época, Bortolozzo estudava medicina e acabou largando o curso
para assumir a lideranga dos negdcios da familia junto a outros trés irméos. Coube a
eles iniciar a realizacdo do sonho do pai, com a aquisi¢Go de terras em outras
localidades — em especial no Piaui. Hoje, a empresa da familia tem mais de 40 mil
hectares plantados com diversas culturas. O empresdrio ainda assumiu
recentemente a Presidéncia institucional da Associacéo Brasileira dos Produtores de
Milho (Abramilho). Incansdvel, Bortolozzo tem, junto a entidade, um plano
ambicioso: elevar a producdo brasileira das atuais 80 milhées de toneladas para 150
milhées. Como viabilizar esse feito? Com a palavra, o dirigente.

Divulgacao
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A Granja- Comocomegou suatrajeté-
rianaproducao agricola?

SérgioBortolozzo- A minhafamiliaéde
agricultores. A minhaorigem édointerior de
S&o Paulo, Araraguara. Até hoje trabaha
mos |4 com cana-de-aclcar, café e gado. A
familia foi crescendo e junto cresceu a ne-
cessidade de abertura de novas éreas e no-
vos campos de trabalho. A fazenda do pai
eraboa, mas pequena. Eramoscinco irmaos,
€ a perspectiva de tanta gente dependendo
deumamesmaareaeracomplicada.

A Granja—E comofoi oiniciodacom-
pradeterrasem outroslocais?

Bortolozzo - JApensando nisso, enmais
terras, em 1978, meu pai € meu irmao mais
velhovigaram paraRondondpoligMT para
visitar umas areas. Naviagem, ocorreu um
acidentefatal. Meu irm&o mais velho estu-
dava Agronomia e eu, Medicina. Com 19
anos, larguel a faculdade e fui tentar con-
cluir amissdo iniciada por eles. Dez anos
depois, chegamos ao Piaui. Viemos eu e
meus trés irmaos e comecamos em 1988 a
desenvolver nossa atividade na Urugui, no
cerrado piauiense. Urugui € um nomeindi-
gena, quer dizer “rio da abelha’. Fica na
margem do Parnaiba. Nos mudamos com
asfamilias e nossosfilhos sao criadosaqui.
Hoje j& estéo trabalhando com a gente.

A Granja—Eraumaregido com algu-
maproducao? Qual opape devocésnode-
senvolvimentodaagriculturano Piaui?

Bortolozzo - N6s chegamos a umare-
gido que ndo tinha nada, tivemos que de-
senvolver tudo. Hoje trabalhamos desde a
armazenagem até aproducdo de soja, milho
e algodéo, e também na produgéo de euca-
lipto e namineracao de calcario.

A Granja—Mineragao?

Bortolozzo - Sim. Ndo tinhacalcario e
criamos uma empresa para exploracdo de
calcario que temos até hoje. Também de-
senvolvemos aarmazenagem. NGs é&ramos
0s Unicos que tinham uma empresa de re-
cepcao eestocagem. E depoais, fizemosuma
parceriamuito fortecom aCeval, hoje Bun-
ge, que temos até hoje.

A Granja—E aagricultura?

Bortolozzo - Comegamos a plantar em
1988 mesmo. Arroz de sequeiro, fizemosvéa
rios testes na producdo de soja, aprende-
mos muita coisanaépocano Oeste baiano,
guejatinhaprocesso desenvolvido em Bar-
reiras e Luis Eduardo Magahaes, e tam-
bém naregido de Balsas, no Maranhdo. A
nossa regiao ficabem no meio. Fomos co-

piando atecnologia deles. Até que a Ceval
resolveu investir naregido, em 1994, efoi
guando se embalou a coisa. Quando, em
1999, aBunge comprou aCeval, nds conti-
nuamos com aparceria. E em 2003, aBunge
construiu uma esmagadora em Urugui e
como nés ja tinhamos uma parceria muito
forte, fizemos outra parceria, comecamosa
plantar eucalipto pra manter amatriz ener-
gética naindustria. Por um longo periodo,
duranteaimplantacéo dafébrica, o endere-
¢o daBunge no Estado erananossafazen-
da (risos). Eles precisavam de uma pessoa
juridicae colocaram o endereco |4 Erauma
relacdo plenade confianca, muito proxima.

A Granja- E comofoi 0seuingressono
movimentodeprodutores?

Bortolozzo - Eu comecei com essemeu
envolvimento classistajano Sindicato Ru-
ra de Araraquara, na década de 1980. Nés
viemos praca, fundamos um sindicato que
chamavamos de Sindigréos. Ai eu fundei o
Sindicato Rural de Urugui. Eu sempreachel
que quem tem que decidir pelo produtor &,
naverdade, o produtor. E a atividade clas-
sista é uma atividade que permite isso.

A Granja—E hojevocéexer cediver sos
cargosdelideranca?

Bortolozzo - Hoje eu sou vice-presiden-
te da Federacdo de Agricultura do Piaui.
Em 2007, eufui convidado pelo ex-ministro
daAgricultura, Odacir Klein, parafundar a
Abramilho. Naguela ocasi&o, 0 ministro
Kleinfoi o primeiro presidente executivo e
montou-se umadiretoriae eu fui convida-
do, representando a Regido Nordeste. Na-
quela época, trabalhamos muito a aprova-
¢do de tecnologias e biotecnologia. Em
2011/2012, quando ele foi para a Ubrabio
(Unido Brasileirados Produtores de Biodi-
esel e Bioguerosene), nds contratamos o
Alysson Paolinelli como presidente execu-
tivo. Recentemente fui eleito, por aclama-
¢do, como presidenteinstitucional daAbra-
milho para um mandato de quatro anos,
sucedendo Jodo Werlang.

A Granja—Paolindlli épresidenteexe-
cutivoeosenhor éopresidenteinstitucio-
nal. Qual éadiferencaentreosdoiscar-
gos?

Bortolozzo - Nés temos diretorias que
sdo formadas por produtores, fundadores
daAbramilho. E nés contratamos umapes-
soa que néo € eleita, é contratada. Como o
ministro Klein foi contratado. Foram presi-
dentes executivos. Elesque plangjam e exe-
cutam tudo. A diretoria da apoio para as
atividades deles. Foi nisso que nés sempre

trabalhamos, e contratamos pessoas liga-
das a0 setor e pessoas com prestgio para
abrir portas efazer com que nossas deman-
das sejam ouvidas. Foi o que aconteceu
comKleinecom Paolinglli.

A Granja—Vocétambém évice-pres-
dentedaMaizall - Thelnter national Maize
Alliance, umaentidadedeprodutor esdas
américas?

Bortolozzo - Quando nés comegamos,
aAbramilhofoi convidada—apartir deuma
articulacdo do ex-ministro Paolinelli —para
Se unir aos grandes produtores do conti-
nente americano. A Maizall € a unido do
National Corn Grower Association, dosEs-
tados Unidos, da Maizar, da Argentina, e
Abramilho do Brasil. Maizall quer dizer “mi-
Iho paratodos’. A Maizall é umaentidade
internacional com sede no Panama e va-
mos trocando as Presidéncias, pois temos
posicdes de forgas equivalentes |4 O pri-
meiro presidente foi o norte-americano Ju-
lius Chaaf. A partir do ano que vem, eu se-
rei o presidente. Nosso principal objetivo é
realizar aaberturade mercados. Parao Bra-
sil, € muito bom se unir com produtores
gue tém um mercado fundamentado como
0 norte-americano. Nés temos interesses
na abertura de mercado, na aprovacdo de
novas tecnologias.

A Granja—AAbramilhotemum proje-
toparaaumentar aproducdobrasieirado
cereal. Como pretendem trabalhar ?

Bortolozzo - O Brasil tem uma produ-
¢&o de 80 milhBes de toneladas por ano. A
Abramilho tem um projeto quejaestaprati-
camente pronto e deverd ser lancado na
proximasafra. Nosso levantamento mostra
gue o Pais pode chegar a 150 milhdes de
toneladas. Pretendemos aumentar a produ-
¢do para quase dobrar nos proximos dez
anos. E um projeto de restruturagdo da ca-
deia. Comegamos afazer algumas missdes
para abertura de mercados, porque o mer-
cado interno ndo suporta um aumento (de
producdo). Para China, Coreia, que ja sto
mercados tradicionais compradores, e fo-
mos também para a Europa — que é onde
nos queremos encaixar nosso produto, fa-
zer aaberturade mercado.

A Granja- Masoseuropeustémresis-
ténciaao milhotransgénico.

Bortolozzo — Elestém que aceitar nos-
satecnologia. HojeexisteresisténcianaEu-
ropa com o milho brasileiro, americano e
argentino porgue eles querem milho ndo-
transgénico. Acontece que existe caréncia
de milho no mundo. Com ademanda mun-
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A média do Brasil é
em torno de 4 mil
quilos por hectare. A
médiada
agricultura

empresarial é oito
(mil kg/ha). A meta
da Abramilho é
trabalhar tudo com
8 mil quilos

dial crescente, a populacéo crescente e a
renda mundial crescente, esta aumentando
0 consumMo e ndo tem como abastecer. E o
Brasil aparece como principal fornecedor
do consumo mundia . Estados UnidoseAr-
gentinaestdo no limite de producéo. O Bra-
sil tem muito espago paracrescer. Eomaior
espago para crescer no Brasil € na produti-
vidade. Temos uma grande vantagem: é o
nico desses paises que faz agriculturatro-
pical. Podemos fazer duas, até trés safras
por ano. A safrade verdo, safrinha- queja
ésafrdo, maior do queaprimeira- pode até
trabalhar com pecuéria na palhada. Foraa
irrigacdo, poistem poucaareairrigada.

A Granja—0 senhor falouemterceira
safra? Isso ja é umarealidade que pode
mudar ocenériodeproducdodogréo?

Bortolozzo - Sim. Jatem muitagenteno
Centro-Oestefazendo aterceirasafra. Quan-
do colhe a safrinha, ja esta formado o pas-
to. Justamente em umaépocaquefaltapas-
to e al jaformaa pahada para proxima sa-
fra. E 0 Unico Pais que tem essacondic&o. E
0 mundo sabe disso.

A Granja—O queprevéesteprograma
deregtruturacdoqueaAbramilhovai apre-
sentar ?

Bortolozzo - O queaAbramilhofez—o
Programa de Restruturacéo da Cadeia Pro-
dutivado Milho - € umaideiado ex-minis-
tro Paolinelli. O argumento delefoi “eu so
vou para aAbramilho se levar meu proje-
to”. Eleacha, e ndsachamos, que o gréo do
Paistem que ser o milho. O norte-america
no produz maismilho do que soja. O milho

€ acommodity maisimportante do mundo.
Parachegar ao projeto, contratamos a Fun-
dacdo Dom Cabral, aEmbrapa, aUniversi-
dade deLavrasMG eaEsalg. Fizemosum
estudo, aolongo de 2012 e 2013, realizando
|evantamentos nas regides, das necessida
des, encontros com os produtores e vamos
apresentar essaideia. Estafaltando definir
algumeas coisas relativas a seguro agricola
— tem que ser seguro de renda. N&o sO se-
guro contra catastrofe, que segure o siste-
mafinanceiro. Queremostrabal har naques-
téo de renda. Nesta safra ndo deu tempo.
Mas com certezapara o proximo Plano Sa-
fravai ter dgumacoisa.

A Granja—E emrdacdoaprodutivida-
de, quaisosplanos?

Bortolozzo - A produtividade nossa &
muito baixa. A médiado Brasil €emtorno
de 4 mil quilos por hectare. A média da
agriculturaempresarial é oito (mil kg/ha).
A meta é trabal har tudo com 8 mil quilos
por hectare. Atualmente, metade esta pro-
duzindo 1,8 mil kg/ha, porque é pequena
propriedade. Para elevar, estamos defen-
dendo a biotecnologia. Milho resistente a
inseto é tecnologia nova e foi aprovado
na CTNBio (Comissdo Técnica Nacional
de Biosseguranca) por um trabalho do ex-
ministro Odacir Klein. Ele que abriuapor-
ta para a entrada da biotecnologia do mi-
Iho no Brasil. E agora esté para sair o mi-
Iho resistente adéficit hidrico. Com milho
resistente, € possivel aumentar a safrinha
para 80%. S que para isso nds precisa-
mos abrir mercado porque sendo o queva-
mosfazer com todo esse milho? Foi ai que
se criou a necessidade daMaizall.

A Granja—E qual opape dapesquisa
brasileiranesseprojeto?

Bortolozzo - Somos defensores de que
a Embrapa tenha um papel destacado nis-
so. Infelizmente, a Embrapa ndo tem sido
olhada pel o setor governamental como nés
gostariamos. Um pai's que ndo tem pesqui-
sa é um pais que esta parado. Nés encon-
tramos muita deficiéncia. Nds estamosim-
plantando tecnol ogiadesenvolvidapor em-
presas de outros paises. Mas como isso
tem custo elevado, a pequena propriedade
ndo tem acesso. SO aagriculturaempresari-
al esta se beneficiando. No projeto esta a
inclusdo dos pequenos produtores. Temos
dificuldade é na adocéo da biotecnologia
pelos pequenos produtores. Primeiro, por
causa do custo. Nés estamos trabalhando
aviabilidade daadogdo do projeto também
pelo Ministério do Desenvolvimento Agré-
rio. E um relacionamento muito bom, mas

O SEGREDO DE QUEM FAz

temos maior apoio do Ministério daAgri-
cultura

A Granja—0 senhor falou em abertu-
rademercadoparasuportar umaprodu-
cdomaior. HojeoBrasil produz 80 milhdes
detoneladasetem um consumo de 55 mi-
Ihdes. Entretanto, osmaior esconsumido-
resdo grao, Rio Grande do Sul e Santa
Catarina, em funcéo da producéo desui-
nos e aves, sofrem com a falta do cereal
pararacao. O queacontece?

Bortolozzo - Estafaltando algo naequa-
¢&0. Temos 25 milhdes de tonel adas de ex-
cedente. Existe um programa de subvencdo
do milho parao Centro-Oeste. SO que esses
|eildes acabam prejudicando os produtores
de milho do Parang, de Santa Catarina e do
Rio Grandedo Sul. Estatrazendo milhodela
(Centro-Oeste), com subvencdo. O mesmo
acontece no Nordeste. NGs estamos produ-
zindo milho para abastecer o Nordeste e de
repente chega milho do Mato Grosso aum
custo muito menor. E 0 nosso passa a néo
ser competitivo. E a diferenca do prego o
Governo bancapor subvencéo. Maselecau-
saum mal-estar com os produtores dasregi-
Ges. Os produtores daqui ndo querem que
venhamilho do Centro-Oeste. E umimbro-
glio grande. Se a gente tivesse um mercado
praexportar e cadaregido produzisse o sey,
nos teriamos mais competitividade. Para o
produtor brasileiro, importar milho éum cri-
me. Masparao granjeiro éimportante. Des-
te projeto que estamos fazendo, prevemoas,
dentro disso, aguns estudos, dos quais a-
gumeas propostas seréo encaminhadas para
resolver isso também. Temos consciénciae
esta sendo trabalhada a questéo da comer-
cidizacdointerna. &

Ainstituicao iniciou
missoes para
aberturade

mercados, visto que
o mercado interno

ndo suportariao
aumento da
producgao para 150
milhées de
toneladas
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Denise Saueressig

VITRINE

CAUTELA E PLANEJAMENTO
NAO FAZEM MAL A
NENHUMA SAFRA

safra de verdo 2014/15 ja é uma
realidade. Ainda que nenhuma
plantadeira tenha deixado a gara-
gem, o produtor n&o pensa mais em nada
que ndo seja em milho, soja, algoddo ou
arroz. Essas culturas, em algumas se-
manas, vao tornar o horizonte um tape-
te esverdeado. O produtor se jogara ao
plantio cheio de expectativas, com cer-
teza, e o Brasil tem chances generosas
para colher a sua maior safra de gréos
em todos os tempos. Mas daqui a al-
guns meses, somando daqui e descon-
tando de 14, a safra vai, afinal, dar-lhe
lucro? A jornalista Denise Saueressig
conversou com alguns especialistas em
mercado e as consideracBes estdo na
nossa tradicional reportagem de capa de
todas as edicdes de agosto, a que busca
antecipar o que sera a safra de verdo vin-
doura. Confira as projecGes, mas, em
sintese, saiba o0 seguinte: 0s tempos sdo
de cautela, planejamento e olhar atento
aos custos — ou pode chamar de geren-
ciamento de risco.
Independentemente dos humores do
mercado, cabe ao produtor entrar em
campo literalmente para fazer uma sa-

fra de exceléncia. Para tanto, nossa con-
tribuicdo esta nas proximas paginas com
reportagens e artigos técnicos de experts
sobre temas que, de uma maneira ou
outra, estardo em pauta na safra de ve-
rdo ou nas estacdes seguintes.

N&o se sabe ao certo se a cultura
cultivada vai dar lucro, mas é certo que
ela serd atacada por pragas e doencas.
Por isso, publicamos dois artigos escla-
recedores no espaco Fitossanidade em
Destaque, um sobre o fundamental mo-
nitoramento de pragas e outro sobre uma
ameaca cada vez mais significativa as
lavouras de soja, a lagarta-falsa-medi-
deira.

Além disso, em O Segredo de Quem
Faz, expomos as ideias do presidente
institucional da Associacao Brasileira dos
Produtores de Milho, Sérgio Bortolozzo,
que relevou o plano da instituicdo, se-
gundo ele executavel, de ampliar a pro-
ducdo brasileira do cereal de 80 milhdes
para 150 milhdes de toneladas.

Porém, a edicdo, bem robusta, como
vocé j& deve ter notado, tem muito, mas
muito mais!

Boa leitura! Excelente safra!
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PriMEIRA MAoO
2 0 1 5 e 2 0 1 6: de reais foi o montante liberado pelo Programa Nacional de Fortalecimento

~ . da Agricultura Familiar, o Pronaf, na safra 2013/14, distribuidos em 1,9 mi-
co tGQOES mais amenas Ihéo de contratos. Foram aplicados RS 12,7 bilhbes em investimentos (57%)
N&o tem jeito: a queda recente nas e RS 9,5 bilhées (43%) em custeio. O Rio Grande do Sul foi o Estado com o
cotacBes mundiais de algumas com- maior volume contratado, com RS 5,1 bilhées, sequido do Parand, com RS
modities agricolas vai continuar em 3,2 bilhées, e Minas Gerais, com RS 2,6 bilhdes.
2015 e ainda em 2016. A previsao é ™ = == == e e e e = = — -
da Organizacgdo das Nacdes Unidas > 2 L 2 jo
para Alimentacédo e Agricultura 30/6’, R$ Ioo b//ﬁoes‘

(FAO) e da Organizacdo para a
Cooperacao e o Desenvolvimento
Econbémico (OCDE). Na verdade, I
serdo tempos de estabilizagdo
das cotacgbes apds patamares
recordes. ““Os mercados
agricolas estédo reto-
mando condi¢Bes mais

Pela prineird vez, g receitd bruta o sq/d no Brasil deverd
rompoer 3 casa dos R$ 7100 bilkdes. E g projecdo pard 2075 da I
GO Assoc/gdlos, que estima a receita da oledginosa em R$ 7107,5
bilhdes, ©,7% & mais que ra ditima sarra, previsdo amparada em
SUT expectativa de sarra recorde em 2074/75 de 89,2 mi/hé’esl
cle torneldalas — 3% g mais que ra recente. Parad cana, & consdl-

I toria prevé Rs 526 bilhdes e 2075, +3,7%, e para o nilho, R$ |
27 bilhSes, 600 nilhdSes a nrernos que ern 2074.

liquidadas, ap6s um L — — @ — @ - o . 4
periodo de pregos R o
excepcionalmente altos. Apllcatlvo revelador
Isso tem sido acompa- . . . . S
nhado por governos que IU(n aplicativo permite ao procfutor conferlr sua situagdo diante do '
mostram contencao no Cédigo Florestal. O programa foi desenvolvido pelo Instituto de Manejo
uso de medidas comer- e Certificagdo Florestal e Agricola (Imaflora) e pelo Instituto de Pesquisas
ciais™, explicou o secreta- e Estudos Florestais (Ipef). Basta apenas alimentar com dados como
rio-geral da OCDE, Angel localizagéo, drea total da fazenda, data de desmatamento e dreas com
Gurria. “Prevemos que florestas, e assim € possivel ter informagées sobre a situagdo do imovel
0s pregos dos cereais VAo como, por exemplo, se hd excedente ou falta de floresta para a Area
diminuir, pelo menos nos de Prote¢do Permanente ou a Reserva Legal. Os aplicativos podem ser
préximos dois anos. Ja baixados pelos sites www.imaflora.org e www.ipef.br
a perspectiva é dife-
rente para carnes, Dow compra a Coodetec
mercado em que A Dow AgroSciences assinou contrato vinculativo de compra
temos uma do negdcio de sementes da Coodetec. A transacdo, que ainda
crescente esta sujeita ao cumprimento de condigdes para o fechamento
demanda”, — incluindo a aprovagéo do Conselho Administrativo de Defe-
acrescentou sa Economica (Cade), deverd ser concluida até o final do ano.
o diretor O acordo inclui o banco de germoplasma da Coodetec, entre
geral da outros ativos para a operagdo de sementes. A Coodetec é reconhecida pelo desen-
FAO, José vo_Ivimgn_to de germoplasma de soja, milho e tr/ig_o. O Brasil € um dos mergadc_)s
Grazia- prioritarios para a Dow AgroSciences e 0 negdcio de sementes tem importancia

crescente para a companhia. O valor do negécio nédo foi divulgado.

Adubacado recorde

Jamais se vendeu tanto adubo em um primeiro semestre de ano recentemente.
As entregas das misturadoras aos produtores atingiram 12,987 milhées de toneladas
no periodo, 6,9% a mais que nos primeiros seis meses de 2013, seqgundo a Associa¢do
Nacional para Difusdo de Adubos (Anda). Mato Grosso manteve a lideranca, com 2,735
milhées de toneladas, a frente de Parand, com 1,728 milhéo, e SGo Paulo, com 1,584
milhdo. Os produtores foram as compras para a safra de verdo.
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* 420 cavalos de poténcia.

¢ Cambio automatizade
V-Tronic de série.

* Mais produtividade e melhor
custo-beneficio.

Novos VW Constellation 420 V-Tronic.
Sob medida para a sua carga extrapesada.
19.420 4x2 - 25.420 6x2 - 26.420 6x4

Caminhdes
sob medida.



AQuUI ESTA A SOLUCAO

GIRASSOL EM MINAS

Ol4a, amigos da revista A Granja. Sou mineiro e gostaria de saber qual é a producdo de girassol no meu Estado. Agradeco
a informacéo.

Laerte Henrique Bueno
Contagem/MG

R- Prezado Laerte, embora as
plantacdes mineiras de girassol
ocupem area igual a registrada na
safra 2012/2013, cerca de 11 mil
hectares, a produtividade no peri-
odo atual é 25,8% maior, alcangan-
do 1,5 tonelada por hectare, segun-
do a Companhia Nacional de Abas-
tecimento (Conab). Conforme ava-
liacdo da Secretaria de Agricultu-
ra, Pecudria e Abastecimento (Se-
apa), 0 aumento do rendimento nas
lavouras deve possibilitar uma sa-
fra de 16,5 mil toneladas de giras-
sol no Estado, aumento de 26% em
relagéo ao ciclo 2012/13. O desen-
volvimento do cultivo no Estado
deve-se principalmente a valoriza-
¢do do produto, que tem mercados diversificados e demanda crescente. Municipios como Araguari, Canépolis, Uberaba,
Uberlandia e Capinopolis estdo entre os que mais produzem girassol em Minas Gerais.

Denise Saueressig

VAZIO SANITARIO DO FEIJAO

Quais sdo as datas estipuladas para o0 vazio sanitario do feijao no Estado de Goias? Desde ja, obrigado.

Gilson Abreu Rodrigues
Jatai/GO

R' A instrucdo normativa que regula o vazio sanitario do feijéo estipula que os municipios das regides Norte,
Nordeste, entorno do Distrito Federal, Estrada de Ferro e Vale do Araguaia ficam impedidos de ter lavouras com
plantas vivas de feijao no periodo de 20 de setembro a 20 de outubro. Para os municipios do Sudoeste, Sul e Sudeste
do Estado, a proibi¢do sera entre 5 de setembro e 5 de outubro. A Federagdo da Agricultura e Pecuéria de Goias (Faeg)
lembra que a instituicdo do vazio sanitario em Goias tem por objetivo diminuir a ocorréncia da mosca-branca, transmis-
sora do virus do mosaico dourado. A praga vem inviabilizando muitas lavouras no Estado, o que levou os proprios
produtores a apoiarem a instituicdo do vazio sanitario. Em uma area de feijdo infestada pelo inseto contaminado pelo
virus, as perdas podem chegar a 70%. O vazio também é valido para regides do Distrito Federal e de Minas Gerais.
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CARTAS FAX E-MAILS

0 NOVO LIDER DA
APROSOJA

Boa sorte ao novo presidente da
Aprosoja Brasil (Almir Dalpasque-
le, na foto, entrevistado em O Segre-
do de Quem Faz na edi¢do de ju-
nho). Precisamos realmente, nas es-
feras politicas, de alguém que os de-
fenda . Esperar boas a¢cfes de nosso
politicos é pedir demais. Precisamos
de gente verdadeiramente nossa, que
conhec¢a 0 nosso mundo, que enten-
da 0s nossos problemas e anseios, e
com boa vontade para lutar por nds.
Entdo, eu reitero: boa sorte, senhor
Dalpasquale.

Pedro de Britto
Uberlandia/MG

Divulgacéo Famasul

0 NOVO LIDER DA APROSOJA Il

Gostei da entrevista do novo presidente da Aprosoja Brasil. Principal-
mente o trecho em que avalia os problemas logisticos do Pais: “N&o adianta
termos caminhdes modernos, mais econémicos, com uma alta capacidade de
carga, se eles precisam descarregar em portos com estruturas que tém entre
20 e 30 anos. Hoje o caminhdo que saiu da regido produtora para voltar em 24
horas fica uma ou duas semanas parado para descarregar num porto. Ai, o
custo bate na porteira, porque o produtor tera que contratar novos caminhdes
e pagar mais por isso”. Ele resumiu o maior problema do produtor rural bra-
sileiro.

Jorge Antunes
Rondonépolis/MT

TECNOLOGIA SOBRE RODAS

Que bom trabalhar na agricultura
de um pais que desfruta da mais avan-
cada tecnologia de maquinas agrico-
las, como é o caso do Brasil. Achei
oportuna a reportagem de junho (Ma-
quinas maravilhosas que forjam os
recordes). Se somar esta realidade das
“maquinas maravilhosas” com os de-
mais avangos em tecnologias, como
a adocdo de fertilizantes e de outras
técnicas de cultivo, a gente consegue
explicar facil, facil porque o Brasil a
cada ano consegue ampliar a produ-
¢do praticamente sem mexer na area
cultivada.

Gerson Berwanger
Itu/SP

mail@agranja.com ou acesse www.agranja.com

twitter.com/#!/revista_agranja
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ESTA CHEGANDO
A HORA

elo que tenho ouvido e senti-
do, 0 nosso meio rural esta
ansioso para poder participar
de forma mais incisiva e direta no
processo eleitoral que se aproxima.
Vejo de um lado a quase exaustdo
no processo produtivo que vinha até
ha pouco assustando 0 mundo intei-
ro pela sua capacidade produtiva,
competitividade e forga no merca-
do. Esse processo produtivo brasi-
leiro saiu muito ferido nas batalhas
dos chamados sete planos econdmi-
cos. Plano econdmico para
produtor desorganizado e
que ndo é capaz de colocar
precos em seus produtos, é
ele mesmo a vitima, como
sdo os trabalhadores assa-
lariados que também néo
podem definir o seu salario.
S&o os vilbes desses planos
e 0s Unicos chamados para
pagar a conta. No caso dos
produtores rurais, a perple-
xidade é que nesses ultimos
quase 20 anos, em que nao
mais se falou em plano eco-
némico, eles pensavam que
ja tivessem pago a conta.
Pagaram sim.

A conta da divida externa, que
girava em torno de US$ 300 bilhdes.
Foi gracas ao produto agricola le-
vado ao mercado internacional que
essa divida praticamente se expirou.
Ao contrario, hoje temos um saldo
em dolares em nossa conta corren-
te de mais de US$ 300 bilhdes.
Grande proeza. Em relagdo a fami-
gerada divida publica, surgida com
a emissao de titulos publicos para
custear despesas além das normais
incluidas nos orgcamentos anuais,
era, no final do Governo Itamar
Franco, de R$ 72 bilhdes. Preocu-
pado com esse descontrole, fui pro-

curar o meu amigo Eliseu Rezende,
entdo ministro da Fazenda, que me
tranquilizou: “Paolinelli, esteja cal-
mo. SO a arrecadacdo na privatiza-
cdo de trés estatais cobre todo esse
déficit. Pode ficar tranquilo. Esta-
mos deixando as contas do Gover-
no absolutamente controladas, e o
Plano Real, que devera continuar a
ser um sucesso, vai colocar tudo no
lugar.”

Fiquei aparentemente tranquilo,
até que no Governo seguinte come-

Estamos agora préximos a
uma nova eleicao e eu
gostaria de alertar aos meus
caros companheiros
produtores rurais que a divida
publica brasileira ja
ultrapassou a casa dos
RS 2,4 trilhdes

cei a ver que as contas governamen-
tais ndo estavam tdo equilibradas
assim, e que nos quatro primeiros
anos do Governo Fernando Henri-
que Cardoso a nossa divida publica
ja era de R$ 380 bilhdes. O Gover-
no alegava, justificando esse desca-
labro que teve de assumir grande
parte das dividas dos grandes mu-
nicipios dos Estados e de alguns ér-
gaos publicos. Ndo me conformei
muito, porque acho que o0 nosso Pais
ndo pode ser caloteiro. Se deve, tem
de pagar. Quando chegou ao final
do segundo periodo de Fernando
Henrique Cardoso, a divida publica

NAHORAH ALYSSON PAOLINELLI

jaeraquase R$ 1 trilhdo. Apavorei-

me, pois sabia que um novo gover-

no ou novas politicas e novos prin-

cipios ndo ia ter condicBes de pagar

esse furo. Alguns amigos, sabendo

da minha inquietacdo, tentaram-me

acalmar mostrando a famosa Carta

do PT a Nacdo, comprometendo-se

a cumprir fielmente as regras de

uma politica econdmica baseada em

salutares bases. Ndo foi tanto as-

sim. O presidente Lula transferiu a

sua sucessora uma divida publica

com mais de R$ 2 trilhdes.

Estamos agora proximos

a uma nova eleicdo e eu

gostaria de alertar aos meus

caros companheiros produ-

tores rurais que a divida pu-

blica brasileira ja ultrapas-

sou a casa dos R$ 2,4 tri-

Ihdes. Tenho o dever de

alertar aos companheiros

gue nos entendamos bem

com os trabalhadores assa-

lariados porgue juntos é que

vamos ter que pagar mais

uma vez essa brincadeira.

Essa é a razdo pela qual pre-

sumo que nado sé o produtor

rural, mas a grande parcela

da populagdo que conhece e sente

esstes lamentéveis erros cometidos

em nossa economia estejam tdo an-

siosos por limpar em definitivo essa

indesejavel situacdo em que vive um

pais potencialmente tdo rico e ago-

ra também competente. Devemos

exigir mesmo em nossos dialogos

com os candidatos a eleicdo de ou-

tubro, que se comprometam a extir-

par essa horrorosa e incabivel fa-
canha de seus antecessores.&

Engenheiro agrénomo, produtor e
ex-ministro da Agricultura
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GLAUBER EM CAMPO GLAUBER SILVEIRA

PRODUTOR, FIQUE ATENTO
AS RECOMENDACOES. QUEM

PAGA A CONTA E VOCE

stamos acompanhando um retro-

cesso na agricultura brasileira,

0 que chamamos de intermediacao
técnica, ou seja, a assisténcia técnica, tdo
importante ao produtor, tem sido reali-
zada por agentes errados. E essa assis-
téncia que esta chegando ao produtor e
gue deveria ser positiva e instrutiva tem
sido realizada principalmente por vende-
dores de defensivos, que tém acima
de tudo um interesse primordial, ven-
der produtos e ganhar comissao.

O reflexo dessa intermediagao téc-
nica fica evidente nos custos de pro-
ducdo e refletem-se diretamente nos
custos com defensivos. Veja que, para
a proxima safra, temos um custo de
R$ 603,64 por hectare para Mato
Grosso, a precos da saca de soja esti-
mados em R$ 50 para a proxima sa-
fra. Temos um desembolso de 12 sa-
cas para pagar 0s custos com inseti-
cidas, herbicidas e fungicidas, lem-
brando que historicamente 0s custos
sempre foram em torno de seis a sete
sacas.

Claro que parte desse incremento
de custo é reflexo da ferrugem asia-
tica, da helicoverpa, etc., e também
da falta de novos produtos mais efi-
cientes. E a morosidade dos regis-
tros tem causado danos ao produtor.
Pelo que tenho visto a campo, e acom-
panhamos pelo projeto Soja Brasil, pode-
se dizer que de trés a quatro sacas de
soja estdo indo para o ralo em custos
devido ao mau posicionamento de de-
fensivos ou seu uso indevido ao se se-
guir recomendacéo de revendas e mul-
tinacionais, que tém s6 um objetivo: ven-
der e vender para auferir lucro.

E importante deixar claro que exis-
tem revendas e multinacionais com com-
portamento ético, que realizam um belo
trabalho de orientagdo ao produtor, mas
0 que deveria ser regra tem se tornado
excecdo. E os jovens “vendedores” que
deveriam estar realmente orientando,

'-----------.‘

‘.-----------'

ajudando no manejo de pragas, tém se
aproveitado da inseguranca e da falta de
conhecimento dos produtores para ven-
der férmulas mirabolantes e empurrar
diversas aplicagdes que ndo se sabe se
s80 ou ndo necessarias. 1sso tem afeta-
do o custo e 0 manejo das culturas para
o futuro.

A assisténcia técnica que era reali-

Os produtores prestigiam
mais um evento realizado por
uma empresa ou
multinacional que quer Ihe
apresentar um novo produto,
do que ira um evento de uma
instituicao sem fins lucrativos
cujo objetivo é dar-lhe a
orientacdo desvinculada

zada por instituicdes de pesquisa, fun-
dacdes, Embrapa, Emater, Empaer, etc.,
nos ultimos anos, por falta de recursos
e direcionamentos, tem sido levada qua-
se a extingdo. E isso tem sido danoso
ao produtor, afinal, aquela informacao
ou recomendacao que seria ética e ba-
seada principalmente no custo/benefi-
cio hoje tem se tornado uma raridade.
Por outro lado, os produtores pos-
suem sua parcela de culpa, pois presti-
giam mais um evento realizado por uma
empresa ou multinacional que quer lhe
apresentar um novo produto ou maqui-
na, do que ir a um evento de uma insti-
tuicdo sem fins lucrativos cujo objetivo

é lhe dar a orientagdo desvinculada. Re-
cordo-me dos eventos da Fundagéo MT,
no Mato Grosso, nos quais os produto-
res se reuniam e trocavam experiéncias
e com isso veja 0 ganho que tivemos.
Mas hoje poucos produtores compare-
cem a esses eventos, N0 maximo man-
dam seu técnico de campo.

A intermediacdo técnica tem sido um

problema que tem gerado custos, da-

nos ambientais e de sobrevivéncia das
tecnologias. E preciso gerenciar com

muita cautela custos que crescem a

cada safra e ultrapassam 12 sacas por

hectare como no caso dos defensi-
V0s, custos esses que, em alguns ca-
sos, chegam a 15 ou 16 sacas/hecta-

re. Para um produtor que planta mil

hectares, estamos falando de pelo me-

nos 4 mil sacas de custos.

Como uma das alternativas a esse
problema, a Aprosoja tem recomen-
dado a formagdo de grupos regionais
para discussao técnica, e também a
contratacdo de técnico em conjunto
para buscar ter uma assisténcia des-
vinculada. Mas é preciso tomar cui-
dado e ficar de olho se o seu técnico
for convidado para ir a pescarias que
chamo de “pega- pato”, pois elas cus-
tam caro para seu bolso. Infelizmen-
te, neste mundo capitalista a “venda”

tem sobressaido a ética.

Precisamos cobrar das nossas insti-
tuicdes eventos técnicos, como foi a
Caravana da Embrapa na safra anterior,
gue nos orientem sobre a real necessi-
dade e o melhor manejo de controle. Mas
no6s produtores devemos também prio-
rizar a busca da informacdo correta e
desvinculada. Nao podemos ter somente
a recomendacdo de defensivos do ven-
dedor-empurrador. Isso tem sido uma
tragédia para 0 manejo das culturas e
para nosso bolso. @

Presidente da Camara Setorial da

Soja, diretor da Aprosoja e produtor
rural em Campos de Julio/MT
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Momento de

GERENCIAR
0S riscos




As vésperas do inicio do plantio de uma nova safra, as perspectivas sobre a
drea plantada ndo sdo definitivas, mas o comportamento do mercado
indica algumas tendéncias. Entre elas, que a rentabilidade do produtor

poderd ser menor em comparacdo com 0s anos anteriores, consequéncia
da queda nos precos de culturas como soja, milho e algodao. Por isso, é
hora de planejar a lavoura com cautela, gerenciar ainda mais os riscos e
prestar atencdo a conjuntura internacional

periodo que antecede o inicio

do ciclo 2014/2015 vem acom-

panhado de apreensdo em rela-
¢do aos pregos das commodities e de
algumas incertezas sobre o cultivo da
safra de verdo no Brasil. O cenério tem
diferencas em comparagao com o que
ocorreu nos ultimos anos, quando a
rentabilidade foi extremamente positi-
va, principalmente para a soja. Mas as
mudancas deste ano ndo devem ser su-
ficientes para provocar uma diminui-
¢do no plantio da oleaginosa no Pais.
Capitalizados pelos resultados das ul-
timas temporadas e com investimen-
tos definidos previamente, os produ-
tores devem dar continuidade ao au-
mento no cultivo, ainda que o incre-
mento seja inferior ao registrado em
2013/2014. Segundo a Companhia Na-
cional de Abastecimento (Conab), a

Denise Saueressig
denise@agranja.com

ampliacdo na area de soja na ultima sa-
fra foi de 8,6%, alcancando 30,11 mi-
Ihdes de hectares.

Para o préximo ciclo, observa o
sécio-analista da Agroconsult Marcos
Rubin, a estimativa é de um cresci-
mento de 5% no plantio do grdo, para
31,61 milhdes de hectares. “A tendén-
cia é que, onde isso € possivel, o agri-
cultor continue substituindo o milho
pela soja no verdo e cultivando o ce-
real na safra de inverno”, destaca. Para
a 12 safra de milho, a consultoria apon-
ta um recuo de 4% na area plantada,
para 6,39 milhdes de hectares. Ja o
cultivo da 22 safra podera ter aumen-
to de 10%, alcangando 10 milhdes de
hectares. A proje¢éo para a colheita da
soja € de 95,1 milhdes de toneladas,
alta de 8% sobre 2013/2014. Para o
milho, o crescimento também ¢é esti-

mado em 8%, com producdo de 82,43
milhdes de toneladas nas duas safras.

O analista Glauco Monte, diretor
de commodities da INTL FCStone,
também acredita em um aumento me-
nos significativo para o plantio da soja
na proxima safra. Na opinido dele,
acréscimos no cultivo da oleaginosa
poderdo ocorrer entre 0s produtores
que ja tomaram suas decisdes basea-
das em planejamentos de longo prazo
e em Estados em que a expansdo vem
sendo continua, como Mato Grosso,
Maranh&o, Piaui e Tocantins. “Como
também ha alguma alta nos custos, é
possivel que lavouras em éareas mar-
ginais sejam repensadas em 2014/
2015”, conclui.

Super oferta — A queda observa-
da nos precos das principais commo-
dities é resultado de uma grande co-
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Iheita projetada para os principais pro-
dutores mundiais, o que inclui Esta-
dos Unidos, Brasil e Argentina. “As la-
vouras dos Estados Unidos apresen-
tam a melhor condicéo dos ultimos 15
anos, o que quer dizer que teremos
uma oferta volumosa de milho e soja
no mercado neste segundo semestre”,
assinala Monte. No boletim de julho,
0 Departamento de Agricultura dos Es-
tados Unidos (Usda) estimou a pro-
ducdo de soja norte-americana em
103,42 milhdes de toneladas. Se con-
firmado, o volume serd inédito e
15,5% superior em relagdo ao ciclo
2013/2014. “Da mesma forma, a pro-
ducdo de milho estd indo bem. Boas
condicdes de clima sustentam um ren-
dimento recorde na maior parte do Cin-
turdo do Milho”, descreve a adida de
agricultura do Usda no Brasil, Laura
Geller.

um maior volume de chuvas para a Re-
gido Sul. “Se for confirmado, o El Nifio
podera ajudar a producdo dos Estados
do Sul, onde é registrada a maior parte
das quebras de safra no Brasil. A mes-
ma consideracdo vale para a Argenti-
na”, pontua Rubin.

Em funcdo dessa perspectiva, o
analista recomenda aos produtores a
maior protecdo possivel dos custos da
lavoura. “Os indicios sdo de que as
margens serdo inferiores em relagéo
aos Ultimos trés anos, o0 que exige um
controle de custos muito maior. Por
isso, é recomendavel que o produtor
trabalhe com menos riscos e com mai-
or precisdo. Ao mesmo tempo, ainda
é cedo para falarmos de nimeros so-
bre a rentabilidade, porque esse é um
fator dindmico e que podera sofrer in-
fluéncia mais adiante”, avisa.

REPORTAGEM DE CAPA

deverdo ser alguns ajustes de area”,
declara o secretario de Politica Agri-
cola do Ministério da Agricultura, Se-
neri Paludo.

Trabalhar a melhoria da infraestru-
tura de escoamento da producéo con-
tinua sendo um dos grandes desafios
do Governo para as préximas safras,
complementa o secretario. “Sabemos
que a logistica tem interferéncia dire-
ta sobre a renda do agricultor”, resu-
me. Da mesma forma, o Ministério
acompanha o movimento de precos
das culturas e deve lancar mdo de me-
canismos de apoio a comercializacdo
quando for necessario.

Poucos negdcios — No més pas-
sado, as cotacBes na Bolsa de Chicago
mostravam a soja com valores em tor-
no de US$ 10,90 o bushel, com varia-
¢do negativa de 11% em 30 dias. Para

] ) comparacdo, a safra
A colheita do Estimativas safra 2014/2015 2013/2014 registrou

cereal é projetada Ao s o el cotacdo média de
em 352 milhGes de ( ) US$ 14 o bushel,
toneladas, bem se- | Produto 13/14 14/15 Var.% chegando a até US$
melhante ao nime- Soja 30,11 31,61 50 15 em alguns mo-
ro da safra anteri- . ~ mentos. “Em Mato
or, quando 0s nor- LAlllig vt s o=t e Grosso, a saca da
te-americanos pro- Total gréos 56,4 59,3 5% soja chegou a ser
duziram 353,7 mi- x ThA vendida com precos
' Producéo (milhGes de t .
Ihdes de toneladas. 6o ( ) 5 acima de R$ 60, mas
“O estoque mundi- | Produto 13714 14715 Var.% agora a sinalizacéo é
al de milho no pe- | Soja 87,84 95,10 8% de cerca de R$ 50
riodo 2014/2015 . ~ o para a comercializa-
devera ser o maior MITBVEEE ZuE 21 L5 cdo da préxima sa-
dos Ultimos 15 | Totalgraos 191,7 207,5 8% fra”, salienta o ana-
anos”, relata Lau- [ £,nte- agroconsult lista Glauco Monte.
ra. De acordo com O ano eleitoral

0 Usda, os estoques norte-americanos
do cereal em junho foram de 97,89
milhdes de toneladas, 39% acima do
volume do mesmo més de 2013. Os
precos altos vistos nos dltimos anos
vieram acompanhados de problemas
climaticos que resultaram em recuos
de producéo, lembra o analista Marcos
Rubin. “Acredito que, nesse momen-
to, uma reversao dos precos s6 ocor-
reria com uma ocorréncia climética sé-
ria”, completa.

No entanto, ndo ha no cenério atual
expectativa de perdas para a producao
norte-americana ou para a producdo
brasileira. Para este ano, existe a pre-
visdo de ocorréncia do fendmeno El
Nifio, o que, historicamente, significa

Novo recorde — A Agroconsult
prevé um avanco de 5% para a area
total de gréos a ser cultivada no Brasil
em 2014/2015, o que totalizaria 59,3
milhdes de hectares. A producdo é es-
timada em 207,5 milhdes de tonela-
das, um aumento de 8% sobre o ciclo
anterior. Quando lancou o Plano Agri-
cola e Pecuario em maio, o Governo
Federal anunciou R$ 156,1 bilhdes
para financiar uma safra de, pelo me-
nos, 200 milhdes de toneladas, o que
seria um novo recorde para o Pais. O
objetivo esta mantido, mas os elemen-
tos do mercado ndo podem ser igno-
rados. “A tendéncia de redugdo naren-
da pode provocar reacdes diferentes
entre os produtores, mas ainda assim

pode favorecer a volatilidade do cam-
bio, ressalva o especialista. Assim, se
ocorrer uma alta do doélar, desde que
ndo seja tarde demais, os produtores
brasileiros podem ser beneficiados. A
lentiddo dos negécios mostra que a
maioria dos sojicultores esté insatis-
feita com os pregos. Segundo o Insti-
tuto Mato-Grossense de Economia
Agropecuaria (Imea), em julho, ape-
nas 1,9% da préxima safra havia sido
vendida em Mato Grosso. Na mesma
época do ano passado, a comerciali-
zagdo da colheita 2013/2014 era de
27,7% do total.

A posicdo do milho tem agravan-
tes em relagdo a soja. O mercado bra-
sileiro deve receber mais de 45 mi-
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IhGes de toneladas da 22 safra 2013/
1014 e, mesmo que o Pais exporte
21 milhdes de toneladas, o estoque
final serd o maior dos ltimos anos,
de mais de 12 milhdes de toneladas.
“O cendrio ndo € positivo, porque 0s
precos do cereal para exportagdo es-
tdo bem parecidos com os pratica-
dos no mercado interno, em Mato
Grosso”, cita Monte. Em meados de
julho, a saca do milho em MT che-
gou a valer R$ 10, preco abaixo do
minimo para o Estado, que é de R$
13,56. A situacdo até aqui indica a
grande probabilidade de intervengdo
do Governo no mercado do cereal.
Na Bolsa de Chicago, em julho, a com-
modity mostrava variacdo negativa de
12% em comparacdo com 0s valores
de junho — de US$ 4,43 para US$
3,88 por bushel.

Crescimento em MT — No Esta-
do que mais produz grdos no Pais, 0
Imea estima um crescimento de 3,9%
para a area a ser cultivada com soja
em 2014/2015, o que resultarad em
8,67 milhdes de hectares. “Mas ain-
da ndo podemos descartar uma re-
ducdo desse percentual”, menciona o
diretor administrativo e financeiro da
Federacdo da Agricultura e Pecuéria
de Mato Grosso (Famato), Nelson
Piccoli.

O custo da lavoura analisado em
junho pelo Imea ficou em R$ 2.433
por hectare, nimero bem semelhan-

Nelson Piccoli, diretor da
Famato: momentodeo

produtor buscar
conhecimento e prestar
atencao a produtividade

te ao de 2013/2014. Para o diretor da
Famato, esta ser4 uma safra marca-
da pela maior cautela e ndo por no-
vos investimentos. “O produtor deve
se preocupar com a estrutura que ja
tem e com o acompanhamento da pro-
dutividade da sua lavoura. Buscar co-
nhecimento e cuidar bem do seu di-
nheiro também é fundamental. Infe-
lizmente, parece que poderemos Vi-

Produtor Hernandes Piccoli:

prioridade é a diversificacao
de atividades na Fazenda
Herkapi, em Sorriso/MT

Arquivo Famato/José Medeiros

venciar um ou dois
anos complicados
para o agronegocio”,
diz.

Produtor rural em
Sorriso/MT, Nelson
Piccoli trabalha junto
com o filho, Hernandes, na Fazenda
Herkapi, de 1.634 hectares. A soja
ocupa mil hectares no verdo e o0 mi-
Iho safrinha tem &rea variavel entre
700 e 800 hectares. A familia tam-
bém produz feno para consumo pro-
prio e para venda, e tem criacdo de
gado de corte e de ovinos. Os reba-
nhos sdo mantidos em sistemas de in-
tegracdo lavoura-pecuaria. Em julho,
enquanto encaminhava o final da co-
Iheita do milho, a preocupacao maior
era com o prego do cereal. Segundo
Hernandes, 50% da produgéo foi co-
mercializada por valores em torno de
R$ 15 a saca, mas no més passado
0s prec¢os cairam para R$ 11,50 em
Sorriso.

Para a safra 2014/2015, a &rea de
soja sera a mesma dos Gltimos anos.
Os insumos foram adquiridos em fe-
vereiro, e cerca de 20% da producdo
foi vendida antecipadamente. Hernan-
des diz que é otimista em relacdo a
oleaginosa. “Ano passado, meu pri-
meiro lote foi vendido a R$ 41,50 a
saca e, agora, na opgdo em reais, a
cotacdo era de R$ 48,507, informa,
lembrando que a média do ano pas-
sado ficou em R$ 46,50. Para ele,
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Thaize Guareschi Piccoli
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ainda é cedo para falar sobre renta-
bilidade, ja que as margens também
dependem dos rendimentos da lavou-
ra. Nos dois ultimos anos, os proble-
mas com chuva no momento da co-
Iheita provocaram queda nas produ-
tividades da fazenda. No ciclo 2013/
2014, a média foi de 49 sacas por hec-
tare e, no ano retrasado, de 54 sacas
por hectare. “Esperamos para a pro-
xima safra, no minimo, 60 sacas por
hectare”, revela.

Para chegar ao objetivo, a familia
investiu em melhorias na fertilidade
do solo, em agricultura de precisdo e
em sementes com maior aporte tec-
noldgico. “Nosso foco é a diversifi-
cacdo e a produtividade das nossas
areas. Para 0 ano que vem, temos um
projeto de irrigacdo que deve, inicial-
mente, atender lavouras de feijao”,
prossegue.

Estabilidade nos arrozais — De-
pois de um incremento de 5% na area
cultivada na ultima safra, a tendén-

Eduardo Rocha

cia é de estabilidade para o cultivo
do arroz irrigado no ciclo 2014/2015
no Rio Grande do Sul. No principal
Estado produtor no Pais, a area plan-
tada em 2013/2014 foi de 1,12 mi-
Ihdo de hectares de um total de 2,396
milhGes de hectares cultivados em

Claudio Pereira, presidente
do Irga: mercado firme deve

favorecer amanutencaoda
area plantada com arroz no
Rio Grande do Sul
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todo o Brasil. A colheita gatcha foi
de 8,1 milhdes de toneladas (2,3%
acima da anterior), e a brasileira so-
mou 12,184 milhdes de toneladas
(3,1% a mais). Para a Agroconsult, a
area cultivada com o cereal no Pais
deve se manter estavel, assim como
a producdo.

O presidente do Instituto Rio-
Grandense do Arroz (Irga), Claudio
Pereira, acredita que a lavoura gal-
cha deva se manter entre 1,1 milh&o
e 1,2 milhdo de hectares na proxima
temporada. “A estabilidade dos pre-
¢os, com valores até melhores do que
0s do ano passado, em funcdo do
ajuste dos estoques e das exportacdes
firmes, deve favorecer a decisdo do
produtor”, analisa. No més passado,
a saca de 50 quilos do arroz galicho
valia entre R$ 35 e R$ 37.

Uma das preocupacgdes do setor
neste momento, segundo o dirigente,
é com o0 excesso de chuvas registra-
do nos municipios galchos nas ulti-
mas semanas. “Tivemos problemas
com areas inundadas e com sistemas
de irrigacdo danificados. Além disso,
pode haver um atraso no plantio de-
vido a dificuldade de preparo das are-
as”, esclarece. Os custos também de-
vem ficar estaveis e, se 0S pre¢os
mantiverem-se positivos, a rentabili-
dade do orizicultor pode ficar entre
15% e 20%, dependendo da regido
produtora e da produtividade. Na ul-
tima safra, as lavouras gauchas re-
gistraram um rendimento médio de
7.243 quilos por hectare, enquanto a
média do Brasil foi de 5.085 quilos.

O que deve continuar crescendo
na temporada 2014/2015 é o cultivo
de soja em rotagcdo com o0 arroz, nas
areas de varzea. Na safra passada, o
plantio da oleaginosa chegou a cerca
de 300 mil hectares nessas condi-
cdes. Agora, a expectativa é de que
possa ser contabilizada uma elevacéo
entre 20% e 25%.

O beneficio da rotacdo — Na
Formosa Agropecuaria, em Sdo Ga-
briel/RS, os irméos Giuliani iniciaram
o0 cultivo de soja na varzea do arroz
na safra 2005/2006. A oleaginosa ja
era plantada em areas de coxilha da
fazenda, mas os rendimentos néo
eram positivos devido as seguidas es-

Nilson Konrad

tiagens na regido. “Percebemos que,
de cada cinco anos, quatro anos eram
de seca. Por isso, decidimos inovar
para tentar uma melhor receita na
soja”, conta o produtor Alberto Giu-
liani Neto.

De 2005 até aqui, os resultados
foram animadores. Os beneficios da
rotacdo de culturas e do controle do
arroz vermelho, principal planta da-
ninha do cereal, ajudaram a incremen-
tar a produtividade do arroz. Na sa-
fra 2006/2007, que marcou o primeiro
plantio sobre a soja, o rendimento
médio foi de 7,6 mil quilos por hec-
tare. Ja na Ultima colheita, a produti-
vidade foi de 12 mil quilos. A meta
para o periodo 2014/2015 é chegar
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Produtor Alberto Giuliani
Neto (a esquerda): arroz

teve alta de produtividade
desde queiniciou arotacao
com a soja na Formosa
Agropecuaria

aos 12,3 mil quilos.

A area de soja sofreu com exces-
so de chuva na ultima safra e, em
funcéo disso, o rendimento médio foi
de 36 sacas por hectare na area da
varzea. Ja no plantio da coxilha, o
volume foi de 53 sacas por hectare.
“O nosso objetivo é alcangar uma mé-
dia de 60 sacas na soja e, para isso,
estamos investindo em tecnologia.
Uma das novidades é um planejamen-
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to que prevé a drenagem geor-
referenciada para aumentar a
eficiéncia dos drenos na area
de varzea”, frisa Giuliani. Para

Ernani Sabai, da Aiba:
crescimento do cultivo de

. . graos no Oeste da Bahia
a proxima safra, como existe a deve ter continuagiono

previsdo de o_corrén_cia do fe- ciclo 2014/2015
némeno El Nifio, a intencdo é
prorrogar o plantio da soja da

segunda quinzena de outubro timentos recentes realizados na
para a segunda quinzena de no- estrutura de drenagem e em no-
vembro. VOS equipamentos e armazéns, 0s
Na safra 2014/2015 a fami- irmdos acreditam que 0 momen-
lia pretende cultivar 1.750 hec- to pede uma reserva de caixa para
tares de soja, sendo que 1.090 garantir a solidez dos negocios.
serdo na vérzea. Outros 720 “Os dltimos anos foram bastante
hectares serdo semeados com positivos para o agronegocio, mas
arroz. A fazenda também pro- agora as incertezas diante dos pre-
duz trigo e sementes de azevém ¢os pedem mais cautela”, avalia
e de aveia, além dos 500 hec- Alberto.
tares que sdo dedicados a pas- Evolucdo constante na
tagem do gado. Os irmdos Giu- Bahia — A queda nos precos das
liani ainda trabalham com a pro- principais commodities ndo deve
ducdo de feno, com a locagdo ser suficiente para desestimular
de maquinas agricolas e com o 0s produtores do Oeste baiano.
transporte de gréos. Com um crescimento continuo

Em média, os custos da pro-
xima temporada subiram 8%,

na area plantada na Gltima déca-
da, a regido deve registrar um
no célculo dos irméos Alberto, novo incremento na safra 2014/
Sergio e Daniela, s6cios na For- 2015. Por enquanto, as perspec-
mosa Agropecudria. Por enquanto, os  comercializado em quatro etapas para tivas sdo de um aumento entre 4% e
precos ndo motivaram nenhuma ven-  minimizar os riscos. Como mantém
da da safra 2014/2015, mas normal-  estrutura propria na fazenda, a fami-
mente 30% da colheita da soja é ne- lia consegue armazenar 70% do arroz Producéo de graos no Brasil
gociada antecipadamente. O arroz € e 50% da soja produzida. Com inves- em 2014/2015 podera

Divulgacdo Aiba

alcancar 207,5 milhdes de
toneladas, o que seriaum
aumento de 8% sobre a safra
2013/2014

Silviuo Avila
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5% para a soja e entre 5% e 7%
para o milho.

As duvidas ficam em relagédo
do algodao, lavoura que exige um
maior nivel de tecnificacdo e que

Produtor Celestino Zanella:
atualizacao tecnolégica e

aumento da drea plantadaa
cada nova safranaFazenda

deve ter alta nos custos na proxi-
ma temporada. Na ultima safra, o
produtor desembolsou R$ 5,7 mil
para cultivar um hectare da pluma.
Para 2014/2015, o valor deve subir
para R$ 5,9 mil ou R$ 6 mil, estima o
diretor de agronegécios da Associa-
cdo de Agricultores e Irrigantes da
Bahia (Aiba), Ernani Sabai. “O prin-
cipal impacto deve vir da alta no pre-
¢o dos defensivos”, conclui. Segun-
do o dirigente, os produtores vém
conseguindo bons resultados no com-
bate a Helicoverpa armigera pelos
trabalhos de orientacdo e estratégias
de controle que vém sendo realiza-
dos, mas a regido também enfrenta
problemas importantes com os ata-
gues da mosca-branca e da lagarta-
falsa-medideira.

O ultimo ano foi de recuperacdo

Decisao

para os produtores do
Oeste baiano, que so-
freram seguidas per-
das em decorréncia de
uma estiagem iniciada
em 2011/2012. “Hou-
ve melhora nos indi-
ces em 2013/2014, mas 0 noOsSso po-
tencial é maior”, garante. Na soja, 0
aumento da area cultivada foi de
4,4%, para 1,3 milhdo de hectares, e
a produtividade melhorou 21%, fican-
do em 42 sacas por hectare. No en-
tanto, em 2010/2011, o rendimento
chegou a 56 sacas por hectare.

O algodao teve area de 308 mil hec-
tares, um aumento de 21,5% sobre 0
ciclo anterior, mas a pluma ja chegou
a ser cultivada em 390 mil hectares

Divulgacdo Aiba

na regido. “Percebemos que houve
migragdo para a soja e também rota-
¢do de culturas em funcdo do frequente
ataque de pragas nas plantac6es de al-
godao”, detalha Sabai. O milho teve
alta de 7% na érea, com o cultivo em
265 mil hectares, e a produtividade au-
mentou 19,3%, chegando a 147 sa-
cas por hectare, volume ainda abaixo
das 163 sacas ja alcancadas.

No total, considerando as diver-
sas culturas, o Oeste da Bahia conta-
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Para os cotonicultores, as perspecti-
vas em relacdo a safra 2014/2015 até
agora ndo motivam um novo incremen-
to na area plantada. No ciclo anterior,
impulsionado pelos bons pregos, o cul-
tivo da pluma teve acréscimo de 25%,
para 1,12 milhdo de hectares. “Ha cerca
de dois meses, fizemos um levantamen-
to com nossos associados e tinhamos a
convicgao de que a area seria, pelo me-
nos, mantida. Mas com as mudancas no
mercado, ndo podemos mais ter essa ex-
pectativa”, observa o presidente da As-
sociacdo Brasileira dos Produtores de
Algodédo (Abrapa), Gilson Pinesso
(foto). O dirigente refere-se as quedas
no prego da pluma que, em alguns mo-
mentos do més passado, chegou a ficar
préximo dos R$ 52 a arroba em Mato
Grosso, ou seja, menos do que 0 preco
minimo de R$ 54,90. Ha alguns meses,
a pluma chegou a ser comercializada por
valores de até R$ 70.

O aumento da oferta também é res-
ponsavel pelo recuo nas cotacfes do
algoddo. Apenas no Brasil, a produgdo
na Gltima safra teve acréscimo de
29,5%, segundo a Conab, chegando a
1,697 milhdo de toneladas. “No cena-
rio internacional, a China, que é um
grande comprador da pluma, vai apro-

%itar seus estoques e, por isso, deve

adquirir menos de outros paises nos pro-
ximos meses. Nos Estados Unidos, as
lavouras estdo bem no principal estado
produtor, que € o Texas”, enumera 0
analista Marcos Rubin.

Em julho, a Agroconsult trabalhava
com uma expectativa de alta de 9% para

Incerteza para o algoddo

Agéncia Camidia/Abrapa

~

a area plantada com algodao na proxi-
ma safra, para 1,22 milhdo de hecta-
res. Esse crescimento, no entanto,
deve ser concentrado nas areas de al-
godao safrinha, que competem com o
milho de 22 safra. “Outro ponto im-
portante é que provavelmente teremos
leildes de Pepro (Prémio Equalizador
Pago ao Produtor) este ano, o que
deve sustentar as intengdes de plan-
tio”, explica Rubin.

Embora ndo tenha uma viséo oti-
mista nesse momento, o presidente
da Abrapa ressalva que as tendénci-
as nao sao definitivas e que a possi-
bilidade de queda na area da pluma
tem um limite pela propria especiali-
zacdo da lavoura de algoddo. “Em
regibes como Bahia e Piaui, onde os
produtores podem fazer escolhas
entre culturas, € provavel que a op-
¢do seja pela soja. Em outros casos,
também pode acontecer um cultivo
com um menor investimento. O im-
portante € que o produtor fique atento
as contas, trabalhe com eficiéncia e
priorize a produtividade das suas are-
as”, argumenta. Segundo ele, ndo ha
projecao para alta no custo da proxi-
ma safra, que deve ficar proximo de
R$ 5,8 mil por hectare, mesmo va-

lor do ciclo 2013/2014. j

bilizou uma area plantada de 2,268 mi-
Ihdes de hectares no ciclo 2013/2014.
O diretor da Aiba diz que o potencial
da regido é de 5,4 milhdes de hectares,
com respeito as Reservas Legais (RLs)
e as Areas de Preservacdo Permanente
(APPs). “Além da motivacdo dos pro-
dutores, os projetos logisticos progra-
mados para 0s proximos anos devem
colaborar para a continuidade do de-
senvolvimento da regido”, acrescenta.
Hoje, das 7,5 milhdes de toneladas pro-
duzidas no Oeste baiano, 65% tém
como destino os mercados do Norte e
do Nordeste.

Atualizacéo sempre — Nos 7 mil
hectares da Fazenda Deciséo, nos mu-
nicipios de Sao Desidério e Barreiras,
0s investimentos sdo permanentes,

mMesmo que O Cenario por vezes seja
duvidoso. A intencdo para a safra
2014/2015 é aumentar a area plantada
em cerca de 10%, afirma o produtor
Celestino Zanella. Além disso, novas
maquinas e equipamentos voltados a
agricultura de precisdo foram recen-
temente adquiridos para o trabalho nas
lavouras irrigadas de soja, milho, al-
godao e feijdo. “Os agricultores da re-
gido tém visdo de longo prazo e bus-
cam sempre atualizacdo. Mesmo de-
pois de enfrentarmos duas safras se-
guidas com estiagem, foram mantidas
as melhorias em tecnologia e fertili-
dade do solo”, ressalta Zanella.
Embora néo saiba claramente qual
o tamanho da alta nos custos, o pro-
dutor acredita que deve haver um

acréscimo em comparacdo com a
temporada anterior, especialmente em
funcdo da necessidade do controle de
novas pragas. “A rentabilidade é in-
certa, até porque 0s precos estdo ca-
indo. Mas sabemos que a agricultura
é uma atividade de alto risco e traba-
lhamos para manter nossos indices
de produtividade em crescimento”,
aponta. Segundo o produtor, as mé-
dias da fazenda vém progredindo nos
ultimos anos. Na safra 2013/2014, a
lavoura de soja registrou rendimento
de 3,6 mil quilos por hectare, en-
quanto as areas de milho tiveram mé-
dia de 12 mil quilos por hectare. No
algodao, a colheita ficou entre 330 e
350 arrobas por hectare e, no feijdo,
entre 50 e 55 sacas por hectare. &
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EXPOINTER

Camila Domingues/Palacio Piratini

Feira para movimentar a
ECONOMIA

Expectativa é otimista para a tradicional exposi¢cdo agropecudria que
serd realizada entre 30 de agosto e 7 de setembro em Esteio/RS

S preparativos estdo intensos
para a 372 edicdo da Expointer,
tradicional feira agropecuaria que é
realizada no Parque de Exposicdes Assis
Brasil, em Esteio/RS, entre os dias 30 de
agosto e 7 de setembro. No embalo de uma
excelente safra no Rio Grande do Sul, que
produziu cerca de 30 milhdes de toneladas
de grdos em 2013/2014, as perspectivas
sd0 positivas para a realizagao de negdcios
durante os nove dias do evento. O subse-
cretario do Parque Assis Brasil, Adeli Sell,
promete uma Expointer mais ousada e di-
versificada para este ano. “Queremos que
a feira seja o verdadeiro espelho do Rio
Grande do Sul e, a0 mesmo tempo, o vei-
culo para a interlocucdo da economia gad-
cha com o Brasil e 0 mundo”, define.
Na edicdo do ano passado, 0s negdci-
0s contabilizados durante a exposigao so-

maram R$ 3,292 bilhdes, um volume re-
corde. Para 2014, a expectativa é ultrapas-
sar 0s R$ 4 bilhdes.

O presidente da Comisséo de Exposi-
cOes e Feiras da Federacdo da Agricultura
do Rio Grande do Sul (Farsul), Francisco
Schardong, também espera uma Expoin-
ter de grandes resultados. “Acreditamos em
bons negécios para os criadores de bovi-
nos, ovinos e equinos. A procura pelo me-
Ihoramento genético é intensa e o boi gor-
do esta com bons precos no Estado. Da
mesma forma e, mesmo com os recentes
problemas envolvendo a cadeia, esperamos
uma boa movimentacdo na pecudria leitei-
ra”, declara.

Na opinido do dirigente, esta deve ser
uma feira de intensa movimentacéo politi-
ca, ja que é ano eleitoral e, tradicionalmen-
te, os candidatos aproveitam o evento para

intensificar suas acdes de campanha. “Es-
tamos um pouco apreensivos em relacdo
ao que vai ocorrer depois das eleicdes e as
decisOes que serdo tomadas sobre financi-
amentos e programas voltados ao agrone-
gocio. Estamos em um cenario de queda
no preco da soja e na venda de maquinas
agricolas, e precisamos nos manter em
alerta”, acrescenta.

Além de realizar negécios, o produtor
rural deve enxergar a Expointer como uma
oportunidade de qualificagdo, argumenta
Schardong. “Os eventos e a troca de ex-
periéncias que ocorrem durante a exposi-
¢do servem de aprendizado para o trabalho
do produtor dentro e fora da porteira”, sus-
tenta.

Parceria — A Expointer deste ano
marca a concretiza¢do do convénio entre
0 Governo do Estado e o Sindicato das

36 | AGOSTO 2014



IndUstrias de Méaquinas e Implementos
Agricolas do Rio Grande do Sul (Simers)
para a utilizagdo da area de exposicdo dos
equipamentos pelos proximos 25 anos.
Esse tipo de parceria publico-privada esta
entre as acOes de reestruturacdo e moder-
nizagdo do Parque Assis Brasil para manté-
lo em funcionamento e com atividades o
ano todo.

As vendas de maquinas agricolas apre-
sentaram queda no primeiro semestre no
Brasil. Segundo a Associacéo Nacional dos
Fabricantes de \eiculos Automotores (An-
favea), o recuo foi de 20% sobre 0 mes-
mo periodo do ano passado, quando fo-
ram comercializadas 41.134 unidades. O
presidente do Simers, Claudio Bier, diz que
0 setor ja esperava uma desaceleracéo, visto
que 2013 foi um ano excepcional. No en-
tanto, ele afirma que a reducéo esta acima
do previsto. “De qualquer forma, estamos
otimistas quanto a Expointer e acreditamos
em um resultado semelhante ao da feira
do ano passado”, conclui.

Na exposicédo de 2013, segundo o ba-
lanco divulgado pela Secretaria da Agricul-
tura do Estado, os negdcios com maqui-
nas agricolas somaram R$ 3,274 bilhGes.
“Precisamos lembrar que, além dos nego-
cios, a feira € uma apresentagao de tecno-
logia, na qual as empresas exibem seus
lancamentos”, menciona Bier.

Delicias coloniais — A comercializa-
¢ao de alimentos e outros produtos da agro-
indUstria familiar € uma das atracfes mais

O evento é aoportunidade
para apresentacao de novas

tecnologias, realizacao de
negocios etrocade
experiéncias

concorridas da Expointer. Tanto que 0s
produtores receberiam um segundo pavi-
Ihdo neste ano para que um maior nUmero
de expositores pudesse participar do even-
to. No entanto, houve problemas com a
empresa contratada para a execugdo da
obra. “Foi necessario rompermos o con-
trato e, agora, faremos uma nova licita-
cdo”, explica Adeli Sell.

O assessor de Politica Agricola e Agro-
indUstria da Federagdo dos Trabalhadores
na Agricultura no Rio Grande do Sul (Fe-
tag), Jocimar Rabaioli, espera que a nova
estrutura esteja a disposicdo dos produto-
res no proximo ano. Para essa edicdo, esta
em avaliacdo a colocacdo de um anexo no
local.

Na edicéo de 2013, o pavilhdo da agri-
cultura familiar registrou a comercializa-
¢éo de R$ 1,505 milh&o e a participagéo de
187 empreendimentos. Este ano, a Fetag

registrou 210 inscrigBes. “Sdo 30 agroin-
dustrias que participarao pela primeira vez”,
conta Rabaioli. A expectativa, segundo ele,
é de que as vendas tenham incremento entre
10% e 15% sobre a Gltima edicdo. “As pes-
soas cada vez reconhecem mais a qualida-
de dos alimentos que sdo produzidos pela
agricultura familiar”, assinala.

Novidades e melhorias — Obras de
drenagem e de contencdo do Arroio Esteio
estdo entre as principais melhorias progra-
madas para a Expointer de 2014. No ano
passado, a chuva intensa provocou alaga-
mentos no parque e prejudicou exposito-
res, principalmente na area destinada as
maquinas agricolas. Outra facilidade para
este ano deve ser 0 acesso alternativo por
meio da BR-448, a Rodovia do Parque, que
promete diminuir os congestionamentos na
BR-116, principal via de acesso a feira. En-
tre as demais novidades desta edigao estdo
um espaco destinado as prefeituras para a
divulgacéo de eventos e servigos e aampli-
acao da area de camping. &
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Quais sdo os reais
DESAFIOS
do agronegocio?




teoria de Inovacdo Induzida de-
fine o desenvolvimento como
um processo resultante de mu-
dancas tecnol6gicas e mudancas politi-
co-institucionais, que interagem siner-
gicamente, criando novas oportunida-
des e novos patamares de desenvolvi-
mento. Essas mudancas originam-se na
percepcdo de escassez ou de necessi-
dade de um determinado insumo ou pro-
Cesso que gera na sociedade como um
todo ou em grupos sociais uma deman-
da por mudancas que venham a atender
aquela escassez ou necessidade. A so-
ciedade ou 0s grupos sociais pressio-
nam a estrutura de Governo e outros
segmentos da sociedade para que as
mudangas sejam implementadas.
O atual estadio de desenvolvimento

As mudancas de cardter politico-institucional
estdo no principio dos grandes desafios de
desenvolvimento néo so6 dos segmentos
econdémicos isolados, como o agronegocio, mas
da sociedade como um todo, sobretudo nos
paises emergentes

Alberto Duque Portugal, professor da Fundagdo Dom Cabral, Ph.D. em Sistemas Agricolas e
ex-presidente da Embrapa

do agronegdcio brasileiro mostra que
houve um grande avan¢o nas mudan-
cas tecnoldgicas e que, embora conti-
nue a haver demanda por novas tecno-
logias, elas ndo se constituirdo em gar-
galo para o desenvolvimento. E vélido
observar que as mudancas cientificas e
tecnoldgicas continuardo a ter um po-
der cada vez mais disruptivo sobre a
realidade, na medida em que as areas
portadoras de futuro — bio e nanotec-
nologia e microeletrénica — integram-
se, criando novos produtos e proces-
S0s, capazes de atender mais rapidamen-
te as demandas do mercado e mudando
vantagens consideradas, até entdo, com-
petitivas.

Porém, sdo as mudancas de carater
politico-institucional que estdo na géne-
se dos grandes desafios de desenvolvi-
mento ndo s6 dos segmentos econdmi-
cos isolados, como o0 agronegécio, mas
da sociedade como um todo, e em es-
pecial na sociedade dos paises emergen-
tes. E bastante reconhecido o descom-
passo que hd no mundo entre o grande
dinamismo do desenvolvimento cienti-
fico e tecnoldgico em comparagdo com
o0 desenvolvimento lento de novos mo-
delos e paradigmas de caréater politico-
institucional, associados com democra-
cia, mercados, meio ambiente, distribui-
¢do de riquezas, direitos humanos, en-
tre outros.

Nos paises emergentes, como o Bra-
sil, o desenvolvimento lento e a pouca
maturidade dos capitais intangiveis —
especialmente o capital humano, o ca-
pital institucional e o capital social ou
da confianca — fazem com que o des-
compasso seja mais evidente, ja que as
mudancas tecnoldgicas tém uma gran-
de velocidade de disseminacdo via mer-
cado, diferentemente das mudangas po-

litico-institucionais, que dependem dos
capitais intangiveis e que, por sua vez,
dependem fortemente da capacidade en-
ddgena das sociedades, que estd asso-
ciada a sua cultura e aos seus valores.

Para demonstrar a importancia e a
dificuldade de acelerar as mudancas
politico-institucionais vis-a-vis as mu-
dancas tecnoldgicas, note-se que tec-
nologia desenvolve-se com a formagéo
de bons pesquisadores — veja caso da
Coreia e do proprio Brasil. Pode-se im-
portar tecnologia ou bons cérebros,
adaptar tecnologia, buscar benchma-
rking, etc. No caso de mudancas politi-
co-institucionais, depende-se essencial-
mente de transformacdes dentro da so-
ciedade local, trabalhando com fatores
cujo fortalecimento e maturagdo deman-
dam tempo, pois estdo associados com
educacdo, cultura e outras caracteristi-
cas sociais e econémicas.

Partindo da premissa de que este
quadro de descompasso se aplique ao
caso brasileiro, com as ressalvas e ex-
cecdes proprias por se tratar de uma
area continental, ele é mais contunden-
te no agronegdcio, no setor rural, quan-
do comparado com 0s outros segmen-
tos da economia, que normalmente se
desenvolvem no ambiente urbano.

Dificuldades em mudar — O se-
tor rural tem dificuldades para imple-
mentar mudancas de caréater politico-
institucional. Isso se deve ao fato de ter
a pior infraestrutura de educagdo e ter
maior dificuldade de acesso a informa-
¢do e comunicacdo, principalmente em
funcdo da dispersdo espacial. Some-se
a isso algumas caracteristicas culturais
associadas ao isolamento, que afetam
em especial a construcdo do capital so-
cial ou da confianca. Esses séo fatores
determinantes no fortalecimento das
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forcas enddgenas e na construgdo de
capitais intangiveis, essenciais para ace-
lerar mudancas de caréater politico-ins-
titucional.

Os conceitos de tecnologia fisica e
de tecnologia social mencionados a se-
guir, reforcam a convicgdo de que 0s
grandes gargalos para o desenvolvimen-
to sustentavel do agronegécio estao as-
sociados com as mudancas politico-ins-
titucionais ou com as tecnologias soci-
ais.

Entende-se tecnologia fisica como
a resultante da utilizacdo de métodos e
designs para transformar matéria, ener-
gia e informacdo em novos produtos e
processos para resolver um determina-
do problema ou criar novas opgoes e
utilidades. Da mesma forma, entende-
se tecnologia social como a utilizagédo
de métodos e designs para organizar
pessoas para atingir um determinado
objetivo. O conceito de tecnologia so-
cial tal como expresso tem uma pro-
funda identidade com o conceito de ges-
tdo, entendida como o esfor¢co humano
organizado para mobilizar e administrar
um conjunto de pessoas e/ou institui-
¢Oes, fatores de producdo e processos
para atingir um determinado objetivo.

O atual momento do agronegécio
brasileiro mostra que houve um
grande avanc¢o nas mudancas

tecnoldgicas, mas que, embora
continue a haver demanda por novas
tecnologias, estas nao se constituirao
em gargalo para o desenvolvimento

Capacitacdo — Dentro desse con-
texto, fica patente a importancia de apoi-
ar todo e qualquer esforgo que vise ge-
rar conhecimento, inovar modelos, pro-
cessos, aliancas e parcerias, capacitar
pessoas e instituicGes na area de gestao
em qualquer setor, em especial voltada
para o0 agronegdcio, pelas razbes expos-
tas. Tanto é importante trabalhar gestdo
no nivel micro da firma ou da empresa,
como também e principalmente no ni-
vel macro, criando competéncia para
fazer a gestdo dos desafios econémi-
Co0s, sociais e ambientais que podem se
constituir em gargalos ou em oportuni-
dades para o desenvolvimento susten-
tavel do setor, dependendo exatamente,
da capacidade de gestdo.

Dois conceitos — velocidade e ganhos
de escala — pressionam 0s agentes eco-
ndémicos e reforcam a importancia da
gestdo neste momento da humanidade,
caracterizado por profundas e continu-

as mudangas, expressas no processo de
globaliza¢do dos mercados, mobilidade
do capital financeiro, revolugdo nas tec-
nologias de comunicacédo e informacéo
e 0 advento da economia do conheci-
mento, impactando vantagens compe-
titivas.

Todos os agentes econdmicos estdo
vivendo pressionados pela velocidade,
visto que problemas e soluges mudam
com tal rapidez que, se o processo de
tomada de decisdo for muito demora-
do, é preciso reiniciar 0 processo, pois
0 problema ja estard modificado e tera
novos contornos ou a solugdo ja estara
obsoleta e ja ndo sera a mais adequada.
Questdes associadas com gestdo da in-
formacdo, gestdo do conhecimento,
gestdo da inovagdo, modelos de gover-
nanca e tomada de decisdo, entre ou-
tros, que constituem problemas no agro-
negdcio, tém um papel importante na
superacdo desse desafio.

Ganho de escala — Da mesma for-
ma, ha necessidade de uma busca per-
manente de ganhos de escala e forma-
¢do de parcerias em todos os setores,
como forma de conviver com sistemas
complexos, tecnologias multifacetadas,
custos crescentes e margens cada vez
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menores. Questdes associadas com ges-
tdo financeira e de custos, gestdo de
processos e pessoas, modelos de for-
macao e gestdo de parcerias e aliancas
estratégicas, também deficientes no
agronegacio, sdo cruciais na superacao
desse desafio.

Finalmente, o conceito de produtivi-
dade total ou eficiéncia econémica traz
dois conceitos que interagem sinergica-
mente para se obter o melhor nivel de
eficiéncia: a eficiéncia alocativa, enten-
dida como a capacidade de identificar e
alocar o melhor conjunto de fatores de
producdo, na quantidade e qualidade ade-
quadas, para se obter um determinado
produto; e a eficiéncia técnica, entendi-
da como a capacidade de obter o melhor
produto, com as caracteristicas deseja-
das de custo, qualidade, tempo, etc., pela
gestdo ou administracdo desse conjunto
de fatores de producédo alocados. E en-
tendida também como efeito-trabalhador
ou efeito da m&o de obra.

A eficiéncia alocativa continua a ter
um peso importante na eficiéncia total,
porque h& uma continua e crescente
disponibilidade de novos produtos e pro-

€essos, que permitem novas alternati-
vas de combinacéo dos fatores de pro-
ducdo. Porém, o maior desafio conti-
nua sendo a capacidade do usuério de
utilizar os fatores de producéo escolhi-
dos no dia a dia da producéo, obtendo o
maximo de eficiéncia possivel. Essa ca-
pacidade estd diretamente associada a
capacidade de gestdo do usuario, que
SO se obtém com capacitagdo continua.

Conclus@o — Trés conceitos asso-
ciados a teorias do desenvolvimento e
eficiéncia econbmica reforcam a per-
cepcao de que os grandes desafios do
desenvolvimento humano sustentavel
dependem, cada vez mais, de mudan-
cas politico-institucionais, de tecnolo-
gias sociais associadas com a criacdo
de capitais intangiveis e com a melhoria
da eficiéncia técnica ou da capacidade
do homem de utilizar melhor os recur-
sos disponiveis. 1sso esta em consonan-

E fundamental apoiar todo e qualquer
esforco para gerar conhecimento e

capacitar pessoas e instituicoes na area
de gestao em qualquer setor,em
especial, para o agronegdcio

cia com a légica de “fazer mais e me-
Ihor com menos”, que € a base da eco-
nomia sustentavel.

As mudancas das tecnologias fisi-
cas — produtos e processos, embora
com crescente poder de modificar as
vantagens competitivas, bem como a
eficiéncia alocativa, continuardo impor-
tantes, mas ndo se constituirdo nos
maiores gargalos para o desenvolvimen-
to. Esta conclusdo aplica-se, em espe-
cial, a paises emergentes como o Bra-
sil. E, mais especificamente, a segmen-
tos econdmicos como o agronegocio,
que pelas suas caracteristicas culturais
e de dispersdo espacial sofrem maior im-
pacto negativo pela dificuldade de se de-
senvolver e inovar em tecnologias soci-
ais e promover e usufruir dos beneficios
das mudangas politico-institucionais. Os
avancos do segmento dependem forte-
mente de investimentos macigos para 0
desenvolvimento de conhecimento e do
esfor¢o de capacitacdo em gestdo, en-
tendida nesse sentido amplo do esforco
humano organizado para mobilizar e ad-
ministrar pessoas e instituicdes para atin-
gir um determinado objetivo. &
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MANEJO

Os perigos da tentadora
SAFRINHA de soja

Apesar da vantagem econémica, do ponto de vista técnico,
sGo muitos e comprovados os prejuizos do plantio de soja sobre soja
no mesmo ano agricola

Ivan Pedro, pesquisador da Fundacdo MT

Leandro Mariani Mittmann
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cultivo da soja “safrinha”, tam-

bém denominada soja de “segun-

da safra”, vem aumentando en-
tre as principais areas sojicultoras, so-
bretudo no Estado de Mato Grosso. O
principal fator que tem estimulado essa
pratica entre a classe produtora é o
mercado, especificamente os baixos
precos de milho associados ao eleva-
do custo com a logistica (escoamen-
to da producgéo), o que o torna pouco
competitivo em termos de receita. O
sistema de produgdo mais adotado no
Estado de Mato Grosso tem sido soja
no verao, seguida por milho safrinha.
No entanto, aspectos econdmicos le-
varam a substituicao deste Gltimo pela
primeira, gerando um cenario de mo-
nocultura com a oleaginosa. Desse
modo, tem-se o cultivo de soja em
safrinha seguido pelo cultivo de soja
de verdo.

Nesse contexto, surgem alguns
questionamentos sobre essa pratica e
possivelmente algumas consequénci-
as ao longo do tempo. A discussdo nao

pode ser feita de forma pontual como
estd sendo feita nas Gltimas safras e
principalmente analisando apenas os
aspectos mercadoldgicos das commo-
dities. H& necessidade de analisar o
seguinte: o que o cultivo de soja em
segunda safra pode implicar para o
cultivo da soja em primeira safra?
Quais os riscos para quem vai culti-
var soja sobre soja a curto, médio e
longo prazos? Por que as produtivi-
dades de soja nédo estdo aumentando?
Afinal, ha responsabilidades de todos
os envolvidos na cadeia da soja sobre
as decisdes tomadas.

Em face dessa atmosfera, algumas
questdes técnicas vém a tona e, con-
sequentemente, geram incertezas e
conflito de opinifes. No entanto, existe
uma preocupagdo em termos gerais
sobre os efeitos resultantes dessa préa-
tica para a cultura da soja. Entre os
principais agravantes, tem-se 0s pon-
tos a seguir:

@ Potencial produtivo reduzido
em funcdo do fotoperiodo: a soja é

uma cultura muito afetada pelo foto-
periodo, sendo que as variedades co-
merciais disponiveis no mercado hoje,
quando semeadas em janeiro/feverei-
ro, terdo porte e o ciclo reduzidos sig-
nificativamente, em relagcdo as mes-
mas quando cultivadas em setembro,
outubro e novembro. Associado a isso,
ha o efeito da restricdo hidrica entre
0s meses de marco e abril, o que afe-
tard o enchimento de graos.

® Favorecimento do aumento da
populagéo de nematoides: com o cul-
tivo da soja apés soja dentro do mes-
mo ano agricola, a tendéncia é que o
problema aumente. Segundo dados da
Associacao dos Produtores de Semen-
tes de Mato Grosso (Aprosmat) (Mi-
randa et.al, 2011), a maioria das vari-
edades de soja avaliadas sdo susceti-
veis aos principais nematoides da cul-
tura. Isso permite concluir que mui-
tas cultivares de soja sdo as maiores
multiplicadoras desses nematoides.
Por mais que as empresas de melho-
ramento genético estejam empenhadas
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em desenvolver e oferecer aos pro-
dutores variedades com resisténcia
genética aos nematoides, essa resis-
téncia ndo pode ser utilizada como fer-
ramenta exclusiva no manejo. Devem
ser integrados varios métodos, dentre
eles a rotagdo de culturas.

@ Dificuldades no manejo de do-
encas, especificamente a ferrugem:
certamente o segundo cultivo de soja
sobre a soja de verdo, em janeiro ou ini-
cio de fevereiro, ira sofrer incidéncia de
ferrugem asiatica (Phakopsora pachyrhi-
zi) muito mais alta que o plantio na épo-
ca recomendada. O segundo cultivo re-
ceberd, desde sua emergéncia, indculo
de ferrugem em grandes quantidades,
aumentando a pressao da doenca e de-
mandando um maior ndmero de aplica-
¢Oes de fungicidas e, muitas vezes, sem
conseguir o controle satisfatorio, ocasi-
onando perdas de produtividade. Outro
agravante é que o nimero excessivo de
aplicagdes, além de aumentar o custo de
producéo, pode acelerar o surgimento de
isolados resistentes em funcdo do uso
massivo dos mesmos ingredientes ativos
(menor longevidade dos fungicidas).
Além da ferrugem, doencas como an-
tracnose, mancha alvo e podriddes radi-
culares vém crescendo assustadoramen-
te nos ultimos anos e podem encontrar
nesse ambiente de soja sobre soja (“ponte
verde”) condigdes ideais para se perpe-
tuarem ao longo dos anos, sendo ampla-
mente disseminadas entre as areas culti-
vadas.

® Selecdo de espécies de inse-

Ivan Pedro:“Tecnicamente,
asafrinha de soja é umerro
muito grave e pode-se estar

protagonizando cenarios
tragicos para a sojicultura
brasileira”

tos para as safras seguintes; difi-
culdade de manejo futuro: o mane-
jo de pragas, em particular daquelas
polifagas, tem que ser planejado pen-
sando-se em um sistema com diferen-
tes cultivos e ndo com cultivos inde-
pendentes. Desse modo, a introdugéo
de cultivos safrinha, em particular de
soja, pode gerar um problema em re-
lacdo a manutengdo das pragas nessa
cultura, podendo gerar dificuldades de
controle em razéo de altas populagdes
mantidas nesse periodo da safra,
como também maior exposicdo dos
insetos as moléculas utilizadas para
controle. O resultado é a perda de efi-
cacia de inseticidas em decorréncia do
elevado numero de aplicacGes, dese-
quilibrio em relacdo a pragas e inimi-
gos naturais, possibilidade de pragas
secundarias tornarem-se primarias,
etc.

® Pressdo de selegdo sobre plan-
tas daninhas e dificuldades no ma-
nejo de culturas RR: tendo em vista
que a grande maioria das variedades de
soja utilizadas € de transgénica e pos-
sui resisténcia genética ao herbicida gli-
fosato, € de se esperar uma maior pres-
sdo de selecdo de ervas daninhas em
razdo da utilizacdo do mesmo herbici-
da nas duas épocas de plantio sob ex-
tensas areas de cultivo. Sabe-se que al-

Divulgagéo

SEGURO

gumas ervas daninhas ja possuem re-
sisténcia a tal herbicida e essa pratica
certamente contribuird para a selecéo
de outros bidtipos, podendo agravar 0s
casos de resisténcia.

® Comprometer a longevidade
do sistema de plantio direto pelo
aporte reduzido de carbono ao sis-
tema e menor ciclagem de nutri-
entes: os beneficios do sistema de
plantio direto sdo dependentes do tem-
po e do esquema de rotacdo de cultu-
ras. O plantio direto fundamenta-se em
trés pilares: ndo revolvimento do solo,
cobertura do solo permanentemente e
rotacdo de culturas. Esta ultima € fun-
damental para garantir a longevidade
do sistema e contribui para as demais
citadas (ciclagem de nutrientes, acud-
mulo de matéria seca no sistema, etc).

Do ponto de vista técnico, 0s
exemplos citados reforgam os fatores
agravantes do cultivo de soja sobre
soja dentro do mesmo ano agricola. A
decisdo dessa pratica, apesar de ainda
ndo regulamentada em termos legais,
cabe ao produtor. No entanto, a visao
técnica da pesquisa adota posigéo con-
traria em razdo dos aspectos mencio-
nados.

Visdo de curto prazo — O mo-
delo agricola atual esta focado exces-
sivamente na visdo de curto prazo,
sendo que as decisdes sdo tomadas
objetivando, exclusivamente, o retor-
no econémico imediato e rendimento
operacional, ou seja, sem fundamen-
tos técnicos. Em um momento em
que as condicdes fitossanitarias as-
sustam os produtores devido ao im-
pacto nos custos de producdo e na
perda de receita, diminuindo a renda
do produtor, como, por exemplo,
nematoides, lagartas de diferentes es-
pécies, percevejos, mosca-branca,
ferrugem, doencas radiculares, etc.,
0s mesmos querem simplificar ainda
mais e ir totalmente contra o que €
relatado em todos os manuais e reco-
mendacdes de boas praticas de mane-
jo da lavoura, como fazer soja sobre
soja dentro do mesmo ano de cultivo.
Tecnicamente, € um erro muito grave
e pode-se estar protagonizando cena-
rios tragicos para a sojicultora brasi-
leira. Vale a pena refletir, uma vez que
tudo o que é feito na agricultura tem
impacto na biologia do meio em que
cultivamos a terra. @
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MEIO AMBIENTE
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Preservo, logo sou
REMUNERADO

O pagamento dos servicos ecossistémicos como
da biodiversidade, da qualidade e quantidade de dgua, entre outros, estd
passando por um processo de reconhecimento global.
No Brasil, jd existem iniciativas bem sucedidas

Eng. florestal, doutor Ederson Zanetti, consultor sénior da Anda Brasil Florestal
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propriedade define a possibili-

dade de o proprietario usar uma

coisa e que outros sejam impedidos
de usar essa mesma coisa. O direito de pro-
priedade esta previsto no art. 5°, XXII, da
Constituicdo Federal, sendo, portanto um
Direito Fundamental. Os direitos de pro-
priedade dos servigos ecossistémicos das
propriedades rurais sdo, portanto, funda-
mentais para que 0S proprietarios exerci-
tem a capacidade de gerar renda com 0s
servigos ecossistémicos. O registro de pro-
priedade prové publicidade das mutaces
juridicas que a propriedade sofre. No caso
da propriedade dos Créditos de Servicos
Ecossistémicos (carbono, agua, biodiver-
sidade, etc.), o registro permite conhecer
0 status juridico, garante a lisura e a segu-
ranca das trocas que venham a ser realiza-
das e ainda da publicidade a eventuais cons-
tricOes judiciais sobre os mesmos. Para a
valorizagao do capital natural na Economia
Verde, esse registro de propriedade dos
servigos ecossistémicos é essencial.

Na Economia Verde, ocorre a valoriza-
¢ao do capital do recurso natural e sua im-
portancia para a sociedade, presente nos
ecossistemas naturais. Nas propriedades
rurais brasileiras, esse capital natural esta
presente na Reserva Legal (RL) e na Area
de Preservagdo Permanente (APP), assim
COMo nas areas com vegetacdo nativa ou
de interesse ecoldgico, excedentes de bio-
mas conservados, habitat e outras partes.
Para serem elegiveis na geracdo de crédi-
tos de servicos ecossistémicos, esses es-

pacos tém de ser gerenciados com o obje-
tivo de compensar ou mitigar os impactos
ambientais das cadeias produtivas e com a
prestacdo de servigos. Os créditos de ser-
Vigos ecossistémicos, como de carbono,
agua e biodiversidade, entre outros, sdo ti-
tulos ao portador, emitidos por certifica-
dor independente, que podem ser comer-
cializados para individuos, empresas, ins-
tituticGes e organizagBes publicas e priva-
das interessadas, nos mercados voluntari-
0s e regulatorios.

A lei da vegetacdo nativa criou o Ca-
dastro Ambiental Rural (CAR). O proprie-
tario que ndo tiver o total de vegetacdo na-
tiva exigida pode optar pela compensacéo
por meio de aquisicdo de Cota de Reserva
Ambiental (CRA), desde que localizada no
mesmo bhioma. O mercado regulatério de
Créditos de Reserva Ambiental ¢ um exem-
plo de oportunidade para geragéo de renda
para 0s proprietarios rurais na Economia
Verde. Os empreendimentos em licencia-
mento, considerados de significativo im-
pacto ambiental, devem ressarcir por es-
ses impactos, por intermédio de pagamen-
to de compensagdo ambiental.

Em 2011, a Instrugdo Normativa (IN)
n° 20/MMA, art. 11, define que “para o
cumprimento da compensagdo ambiental
0 empreendedor podera optar pela execu-
¢ao, por meios préprios, podendo, para
tanto, utilizar-se de terceiros”. Por sua vez,
a Lein®12.651/2012, art. 41, § 6°, estabe-
lece que os proprietarios localizados nas
zonas de amortecimento de Unidades de
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Conservacdo (UC) de Protecao Integral sdo
elegiveis para receber compensagao ambi-
ental. Esse é mais um mercado regulatdrio
disponivel como opgao de geracdo de ren-
da para os proprietarios rurais.

Em 2010, o Governo da Austrélia ten-
tou impor aos agropecuaristas do pais uma
norma que restringia a conversao de vege-
tacdo nativa para outros usos da terra,
como forma de garantir que o pais cum-
priria as metas estabelecidas pelo entéo vi-
gente Protocolo de Quioto. Os agriculto-
res cobraram US$ 11 bilhdes/ano em res-
sarcimento pelo que consideraram “con-
fisco sem compensacdo” do seu potencial
de desenvolvimento agropecuario. O Go-
verno retrocedeu e eliminou essa meta, ten-
do inclusive contribuido para o fim do re-
ferido protocolo de emissBes de Gases de
Efeito Estufa (GEE).

No Brasil, por conta da desobediéncia
civil e da resisténcia pacifica, 0os espagos
destinados para RL e APP no antigo Cadi-
go Florestal (Lei n° 4.771/1965), ndo fo-
ram respeitados e a producéo brasileira de
gréos deve atingir mais de 193 milhdes de
toneladas, de acordo com a Presidenta Dil-
ma, ““mostrando a forga da agricultura bra-
sileira”. No Brasil, 86% da populagéo ur-
bana regulamentam o que acontece com

14% da populacéo
rural de hoje.

A Lei n® 12.651/
2012 traz, no seu Cap
X, art. 41, o estabele-
cimento do pagamen-
to ou incentivo a ser-
vicos ambientais (ecossistémicos) como re-
tribuicdo as atividades de conservagao e me-
Ihoria dos ecossistemas e que gerem ser-
Vicos ecossistémicos. As atividades de ma-
nutencdo das APP, RL e de outros usos
restritos sdo elegiveis para quaisquer pa-
gamentos ou incentivos por servigos
ecossistémicos, voltadas para estruturacdo
de um mercado de servicos ecossistémi-
cos. Dessa forma, essa Lei estabelece mer-
cados voluntarios para 0s Servicos ecos-
sistémicos de RL, APP e outras areas nas
propriedades rurais.

A remuneracao dos servicos ecossisté-
micos como da biodiversidade, da qualida-
de e quantidade de agua, de polinizadores,
beleza cénica, habitat e muitos outros esta
passando por um processo de reconheci-
mento global. O principal objetivo é a capi-
talizacdo dos recursos naturais de uma for-
ma que eles possam vir a compor o PIB
dos paises. Com o objetivo de produzir pro-
postas cientificas e politicas para incorpo-

Zenetti: no Brasil ja ha mais deuma
centena de projetos remunerando os
produtores rurais pela manutencao e

melhoria da qualidade e quantidade de
agua dentro do programa Produtor de
Agua da Agéncia Nacional de Aguas

MEIO AMBIENTE

rar essa nova reali-
dade no dia a dia das
atividades econbmi-
cas, a Plataforma Ci-
entificae Politica In-
tergovernamental de
Biodiversidade e Ser-
vicos Ecossistémicos (IPBES) foi implan-
tada em Bonn, na Alemanha.

O IPBES foi oficialmente estabelecido
em abril de 2012, por mais de 100 paises e
outros interessados presentes na segunda
assembleia geral, reunidos na cidade do
Panam@, como um organismo intergover-
namental independente, administrado con-
juntamente pelo Programa das Nacoes
Unidas para o Desenvolvimento (Unep), a
Organizagdo das Nagdes Unidas para a
Educacéo, Ciéncia e Cultura (Unesco), a
Organizagdo das Nagdes Unidas para a
Agriculturae Alimentacéo (FAO) e pelo Pro-
grama das NagBes Unidas para o Desen-
volvimento (PNUD).

O futuro da regulamentac&o dos servi-
¢cos ecossistémicos e das metodologias para
Mensurar, Relatar e \erificar (MRV) o Pa-
gamento por Servigos Ecossistémicos
(PSE) esta sendo depositado nas maos do
IPBES. O trabalho do IPBES seré o de in-
terpretar 0s servigos ecossistémicos e tra-
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duzi-los em ativos que serdo utilizados para
promover o balango entre o uso ambiental,
social e econdmico dos recursos naturais
do planeta, assegurando que eles véo per-
manecer disponiveis para essa e para futu-
ras geragdes. A exemplo do que ja faz o
Painel Intergovernamental de Mudangas
Climaéticas (IPCC), o IPBES inclui meto-
dologias reconhecidas mundialmente e que
podem ser adotadas no &mbito das regula-
mentacoes.

Bom para os produtores — Para 0s
proprietarios rurais, a noticia € alvissarei-
ra. Os ruralistas cultivadores dos biomas
brasileiros podem fornecer alimentos, fi-
bras, 6leos e outros, assim como carbo-
no, agua, biodiversidade, habitat, polini-
zadores e afins. A primeira iniciativa vol-
tada para aproveitar essa oportunidade para
as propriedades rurais foi a criagdo, em
Loanda, no Parana, da Cooperativa de
Produtores Familiares de Crédito de Car-
bono do Pais (Coopercarbono). O Pro-
grama ABC do setor publico e a Politica
de Governanga Climética da Agropecua-
ria (PGCA) da CNA, com seu Mercado
Agropecuario de Redugdo de Emissdes
(Mare), sinalizam oportunidades para 0s
proprietarios rurais.

A Unidade de Bens e Servigcos Ambi-
entais de Mato Grosso foi criada em 2010
para dinamizar o potencial de Mercado de

Pagamentos por Servicos Ecossistémicos
no MT. A Unidade foi a responsavel pela
criacdo da Plataforma de Negdcios — PNB-
SAE. Até 2013, aPNBSAE/MT haviatran-
sacionado cerca de R$ 1,5 milhdo em ne-
gocios, com 27 empresas participantes
(2012) e 500 familias beneficiadas com a
venda de créditos de carbono das APPs
ao longo do Rio Cuiaba. O projeto foi re-
conhecido pela FAO como modelo mun-
dial de mitigagdo de mudancas climaticas
na agricultura (FAO/MICCA).

No Brasil, a Fazenda Green Farm tem
4,6 mil ha no entorno do Parque Nacional
de Ilha Grande, no Corredor Internacio-
nal de Biodiversidade do Rio Parana, e for-
nece 31 servicos ecossistémicos para a
sociedade, dos quais oito ja efetivamente
geridos para gerar créditos de carbono,
agua, biodiversidade, habitat, polinizacéo,
beleza cénica, P&D e recreacdo. E o pri-
meiro clube de RSC do mundo, tendo
estabelecido ainda o primeiro modelo de
Banco de Biodiversidade da América do
Sul, com capacidade de emitir cinco ti-
pos de créditos de biodiversidade de es-

O Programa ABC do setor publicoe a
Politica de Governanca Climatica da
Agropecuaria (PGCA) da CNA, com seu

Mercado Agropecuario de Reducao de
Emissoes (Mare), sinalizam oportunidades
para os proprietarios rurais

MEIO AMBIENTE

pécies ameacadas de extingdo no Brasil.
O projeto estimou o valor de R$ 285 mil
por unidade de crédito de Aguia Harpia
para a regido do corredor internacional de
biodiversidade, iniciando um ciclo virtuo-
so de capitalizacdo das acOes de conser-
vacao dos proprietarios rurais no Brasil.

Agua — No Brasil, ja ha mais de uma
centena de projetos remunerando os pro-
dutores rurais pela manutencdo e melho-
ria da qualidade e quantidade de &gua que
€ gerada ou passa por suas areas, dentro
do programa Produtor de Agua da Agén-
cia Nacional de Aguas (ANA). O mesmo
ocorre com os milhdes de hectares ja de-
dicados para sequestro e estoque de car-
bono e conservacdo da fauna e da flora. A
sustentabilidade de longo termo depende
de regulamentacéo adequada e a transfor-
magcao dos projetos em politicas pablicas
de PSE em nivel municipal, estadual e fe-
deral ¢ uma necessidade, para aumentar a
confianca dos investidores nessa nova ati-
vidade econdmica.

O registro de propriedade do crédito
de carbono e dos demais servigos ecos-
sistémicos é o que garante sua validade.
Existem hoje cerca de 12 registradoras
de créditos de servicos ecossistémicos no
mundo e no Brasil hd anorma ISO 15948/
2011 de Mercado voluntario de carbono
— principios, requisitos e orientacdes para

comercializacdo de reducdes
verificadas de emissdes.
Essa norma tem por objeti-
VOS trazer mais seguranga e
estimulo ao mercado naci-
onal, buscando reforcar a
credibilidade do mercado e
diminuir os riscos a compra-
dores e demais partes inte-
ressadas nesse tipo de ne-
gociacdo. O registro inde-
pendente é o que da segu-
ranga para 0 mercado, per-
mitindo que os legitimos do-
nos tenham publicamente re-
conhecido sua propriedade
sobre 0s mesmos, além de
contabilizar as transferénci-
as e tratar da aposentadoria
dos créditos ja utilizados.
Uma registradora brasileira
€ um desafio e uma oportu-
nidade Unicos, e sua presen-
ca € essencial para garantir
o0 desenvolvimento desstes
mercados. Quem registra é
dono!&
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Mais que bonito, em

ASCENSAO

O segmento de flores vem registrando altas anuais, desde 2006, de 8% a
12% em volume e de 15% a 17% em valor

Kees Schoenmaker, presidente do Instituto Brasileiro de Floricultura (lbraflor)

os ultimos anos, o setor ornamen-

tal tem obtido um crescimento

bastante aceitavel considerando
que a verba de marketing e propagan-
da tem sido muito baixa e é nula quan-
do se trata de promover o setor como
um todo. Desde 2006, o segmento de
flores tem registrado altas de 8% a 12%
em volume e de 15% a 17% em valor,
indices muito acima do crescimento do
PIB brasileiro. Mas, qual a razdo dis-
s0? Como sempre, ha varios motivos
que podem ser apontados, dentro dos

quais se destacam:
FLORES DE CORTE

M O uso de variedades novas e me-
Ihores com uma durabilidade maior. Isso
foi possivel porque os produtores pas-
saram a pagar royalties, obtendo desta
forma acesso ao que ha de melhor no
mundo.

M O uso de tecnologias novas den-
tro das estufas, nos campos e na pos-
colheita. Assim se controlam as tempe-
raturas nas estufas via o sistema conhe-
cido como Pad & Fan, uso de telas

moveis, plastico duplo, aquecimento,
etc., tudo computadorizado.

B Controle de temperatura no cir-
cuito todo, desde a colheita até a entre-
ga do produto no varejista.

B Padronizagéo.

PLANTAS EM VASOS

M Acesso as novas variedades/tipos
em virtude de pagamento de royalties
para os mantenedores das plantas.

M O uso em larga escala de tecnolo-
gias novas nas estufas como descrito
anteriormente.

FLORES

Fotos: Divulgacéo
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M Padronizagéo.
PLANTAS VERDES PARA USO
EXTERIOR

B Maior padronizacéo.

M A necessidade sentida de ter mais
verde nas nossas vidas.

GRAMA

M A criacdo do selo “grama legal”,
diferenciando-se da grama tirada dos
pastos.

B Ter mais tipos de grama disponi-
vel, adaptando-se melhor as necessida-
des.

A venda de flores e plantas via o
chamado canal autosservico também
tem contribuido para incrementar as
vendas, assim como o fato de que em
todos os cantos do Pais é possivel en-
contrar os produtos. Isso ocorre por-
que os chamados atacadistas levam os
produtos para qualquer parte com seus
caminh@es, com excecdo de Manaus e,
por outro lado, por uma producdo local
cada vez maior e de melhor qualidade,
com destaque para plantas de jardim,
que sdo produzidas em todos os Esta-
dos. Infelizmente, as chamadas flores
tropicais ainda ndo sdo usadas em larga
escala, apesar da sua beleza e sua dis-
ponibilidade, principalmente no Norte e
no Nordeste. Outro ponto a considerar
é que o poder aquisitivo da populacdo
melhorou nos Gltimos anos, o que tem
contribuido para 0 aumento das vendas,
uma vez que o produto em si ndo sofre
resisténcia por parte dos consumidores.

Os principais desafios do setor séo
0S seguintes:

M O registro e a permissdo de uso
de defensivos. Hoje, praticamente
todos os produtores usam pro-
dutos que, em grande parte, nao
sdo registrados (e, portanto,
ndo permitidos) para o uso
nas ornamentais.

M O registro das cul-
tivares e 0 processo bu-
rocratico.

B A aceleracdo do
processo de Analise e
Risco de Pragas, para
poder importar produtos
novos (e melhores) do ex-
terior.

B A aprovacdo da Lei
das Cultivares, oficializando e
ampliando o que ja se pratica.

Dificuldades e desafios — O Ins-
tituto Brasileiro de Floricultura (lbra-

op 5 em flores de corte

FLORES Preferéncias dos consumidores
T

Top 5 em plantas em vasos

1) Rosas 1) Phalenopsis
2) Alstromérias 2) Lirios

3) Lirios 3) Anthurium
4) Crisantemos 4) Begonias

5) Gipsophilas

5) Kalanchoes

flor), instituicdo que representa, orien-
ta, coordena e defende os interesses do
setor, tem se empenhado muito ativa-
mente na busca de solugdes para esses
entraves. E, apesar das dificuldades bu-
rocraticas em Brasilia, tem se conse-
guido avangar em varios aspectos. As-
sim, recentemente foi conseguida a dis-
pensa do uso da Permissdo de Transito
de Vegetais (PTV) e Certificado Fitos-
sanitario de Origem Consolidado
(CFOC) para rosas e mais alguns pro-
dutos para todos os Estados onde foi
comprovada oficialmente a existéncia da
mosca-negra (Aleurocanthus woglumi),
de acordo com a legislacdo IN n° 59, de
18/12/13. Significa um avanco enorme
e uma grande reducdo nos custos para
atacadistas e produtores. Apenas essa
medida significa uma economia de R$
1 milhdo por ano.

Nessas lutas, o Ibraflor tem tido um
apoio incondicional por parte da Asso-
ciacdo Brasileira do Comércio de Se-
mentes e Mudas (Abcsem) e da Asso-
ciacdo Brasileira de Protecdo de Culti-
vares de Flores e Plantas Ornamentais
(Abpcflor), o que mostra a unido des-
se setor. Por sua vez, esses e muitos
outros assuntos tém sido tratados pela

O poder aquisitivo da
populacao melhorou nos
ultimos anos, eisso tem

contribuido parao
aumento das vendas de
flores

Cémara Setorial Federal de Flores e
Plantas Ornamentais, ligada ao Minis-
tério da Agricultura. E importante men-
cionar que, nas regides em que 0s pro-
dutores reuniram-se em cooperativas
e asociacOes, 0 crescimento tem sido
muito maior do que as regides onde ha
muitas resisténcias para trabalhar em
conjunto. Os melhores exemplos nes-
se sentido vém de Holambra/SP, onde
as cooperativas Veiling Holambra e Co-
operflora detém perto de 40% do mer-
cado nacional.

Ainda falta muita coisa, mas o lbra-
flor, que acaba de completar 20 anos,
tem hoje para a floricultura brasileira
um plano estratégico de trabalho de
longo prazo, assim como tem forma-
tado planos de agdo em todas as areas
em que atua. Também tem, em seu
meio de atuacdo, inimeros profissio-
nais formados nos ultimos 20 anos e
que hoje participam de forma criterio-
sa na formacao e profissionalizagdo do
setor, 0 que é muito desejavel e neces-
sario para o desenvolvimento e a am-
pliagdo do mercado.

Nesse contexto, o Ibraflor esta
conseguindo filtrar prioridades e elen-
car frentes de trabalho que sdo co-
muns para todas as regifes e Estados,

e de interesse para todas as asso-

ciagdes, cooperativas e demais

entidades representativas da

cadeia como um todo. O

futuro parece promis-

sor, mas ha uma ame-

aca real, especialmen-

te para os produtores

de flores de corte.

S&o as importacdes de

flores de paises como

Coldémbia, Equador e

Holanda. Todos pe-

sos-pesados no cena-

rio mundial. Basean-

do-se nas melhorias ob-

tidas pelo setor nos ulti-

mos anos, pode-se concluir

que os produtores nacionais es-

tdo aptos a competir com vantagens
no nosso mercado. &
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CUSTO BRASIL

PEC tenta reduzir os IMPOSTOS

no campo

No Brasil, os alimentos processados tém aliquota de 35% e os in natura, de
22%. A média mundial fica em 7%

Confederacdo da Agricultura e

Pecuaria do Brasil (CNA) entrou

na briga pela desoneracéo da car-
ga de impostos incidente sobre insu-
mos, fertilizantes, produtos quimicos
e alimentos destinados ao consumo
humano, além de medicamentos, con-
forme prevé a Proposta de Emenda a
Constituicdo (PEC) n° 491/2010, em
tramitacdo no Congresso Nacional. A
posicdo foi oficializada pela entidade em
estudo técnico apresentado a Comis-
sdo Especial da Camara dos Deputa-
dos que analisa a questdo. Para o co-
ordenador de Assuntos Econdmicos da
Superintendéncia Técnica da CNA, Re-

nato Conchon, a carga tributéria brasi-
leira incidente sobre o setor é extre-
mante elevada, em comparacdo a ou-
tros paises. “Os alimentos processa-
dos tém aliquota de 35% e 0s in natu-
ra, de 22%, enquanto a média interna-
cional estd em apenas 7%”, destacou.

A entidade apoia também uma
emenda apresentada a PEC-491, inclu-
indo a desoneragdo aos setores de in-
sumos e fertilizantes utilizados na
agroecologia, além de alimentos agro-
ecoldgicos. Conchon considera de ex-
trema relevancia para o Pais a redu-
cdo da carga tributaria incidente so-
bre a producdo de alimentos. Outra

preocupacao da CNA é quanto a ques-
tdo social. Dados apresentados a Co-
missdo Especial, com base em infor-
magc0es do Instituto Brasileiro de Ge-
ografia e Estatistica (IBGE), indicam
que uma familia de baixa renda (ren-
dimento mensal inferior a um salario
minimo, hoje de R$ 724,00) gasta 40%
de seu orgcamento, por més, na com-
pra de alimentos. Nesse aspecto, diz
Conchon, fica clara “a regressividade
dos tributos indiretos que recaem so-
bre os alimentos devido a maior parti-
cipacdo dos gastos com alimentos por
parte das familias de menor renda”.
Criada em maio, a Comissdo Es-
pecial que analisaa PEC
491/2010 realizou duas
audiéncias publicas com
a participagédo de repre-
sentantes dos produtores
rurais, da industria, de
entidades de classe,
além de técnicos da area
tributaria e pesquisado-
res. Em uma delas, a
CNA foi convidada para
0 debate e apresentou
suas propostas. Na pra-
tica, a PEC-491, de au-
toria do deputado Luiz
Carlos Hauly (PSDB-
PR), proibe a Unido, os
Estados, 0os municipios
e o Distrito Federal de
instituirem impostos so-
bre alimentos destinados
ao consumo humano e
sobre medicamentos.
Veda, também, a taxacédo
de insumos agricolas,
fertilizantes, produtos
agroquimicos e quimi-
cos destinados a produ-
cdo de alimentos e ao
setor pecuario. &
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Os DIREITOS previdencidrios
no meio rural

Em detalhes, como e quando se aposentar na atividade agricola.
Tanto empregado como empregador

Advogada Melissa Folmann, presidente da Comissao de Direito Previdenciario da OAB/PR e diretora cientifica do Instituto

previdéncia dos trabalhadores

rurais no Brasil s alcou efetivi-

dade com a Constituicdo Federal
de 1988, a qual reconheceu igualdade
de direitos aos trabalhadores urbanos e
rurais. Nesse sentido, os que exercem
atividades rurais podem ser divididos da
seguinte maneira: empregadores rurais
e trabalhadores rurais (segurados espe-
ciais), contribuintes individuais (autébno-
mo) e empregados rurais. Vejamos:

Empregadores rurais — Devem
contribuir em condicdo de contribuinte
individual, com 20% sobre o valor de
sua remuneragdo, limitada ao teto da pre-
vidéncia para terem direito ao seguinte:

1. Aposentadoria por tempo de contri-
buicdo aos 35 anos de contribui¢do o ho-
mem e aos 30 anos a mulher, desde que
tenham pago, no minimo, 180 meses.

2. Aposentadoria por idade ao ho-
mem aos 60 anos e a mulher aos 55,
desde que tenham contribuido 180 me-
ses e provem a condicdo de emprega-
dor rural.

3. Aposentadoria por invalidez, de for-
ma permanente e irreversivel, se ficarem
incapacitados para o exercicio de qual-
quer atividade que lhe garanta sustento,
desde que tenham pago 12 contribuicoes,
salvo se a incapacidade derivar de acidente
do trabalho ou de uma doenca grave pre-
vista na Portaria n° 2.998/2001.

4. Auxilio-doenca se ficar incapaci-
tado temporariamente para a sua ativi-
dade habitual ou para o trabalho por mais
de 15 dias, desde que tenham pago 12
contribuic@es, salvo se a incapacidade
derivar de acidente do trabalho ou de
uma doenca grave prevista na Portaria
n® 2.998/2001.

5. Salario-maternidade pelo prazo de
120 dias, desde que tenham pago dez

Brasileiro de Direito Previdenciario (IBDP)

contribui¢cbes mensais. Ja para os de-
pendentes, o seguinte: 1 - pensdo por
morte; e 2) auxilio-recluséo, sendo este
somente para 0s casos em que o ultimo
salario de contribuicdo do empregador
tenha sido de até R$ 1.025,81.
Empregados rurais — A contribui-
¢do do empregado rural deve ser des-
contada de seu salario e repassada ao
INSS pelo empregador na proporcao
detalhadas na tabela a seguir.
Importante lembrar que o emprega-
dor deverd recolher ainda a sua cota
patronal de INSS sobre o salario do

empregado. E bom ressaltar que o em-
pregado ndo serd prejudicado pela au-
séncia de recolhimento da contribuicdo
previdenciaria pelo empregador, seja da
cota do empregado, seja da patronal,
porque a lei presume recolhimento a
favor dos empregados, desde que pro-
vem que trabalharam nessa condicéo.

Assim, os empregados rurais fardo
jus aos seguintes beneficios previden-
ciarios:

1. Aposentadoria por tempo de con-
tribuicdo aos 35 anos de contribuicdo o
homem e aos 30 anos de contribuicdo a

Desconto no salario do trabalhador como contribuicéo
Aliquota recolhimento INSS (%)

Salario-de-contribuicdo (R$)

até 1.317,07 8
de 1.317,08 até 2.195,12 9
de 2.195,13 até 4.390,24 1
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mulher, desde que tenham pago, no
minimo, 180 meses.

2. Aposentadoria por idade ao ho-
mem aos 60 anos e a mulher aos 55,
desde que tenham contribuido 180 me-
ses e provem o exercicio de atividade
rural.

3. Aposentadoria por invalidez, de
forma permanente e irreversivel, se fi-
carem incapacitados para o exercicio de
qualquer atividade que lhe garanta sus-
tento, desde que tenham pago 12 contri-
buigdes, salvo se a incapacidade derivar
de acidente do trabalho ou de uma doen-
ca grave prevista na Portaria n® 2,998/
2001.

4. Auxilio-doenca se ficar incapaci-
tado temporariamente para a sua ativi-
dade habitual ou para o trabalho por mais
de 15 dias, desde que tenham pago 12
contribuicdes, salvo se a incapacidade
derivar de acidente do trabalho ou de
uma doenca grave prevista na Portaria
n° 2.998/2001.

5. Salario maternidade pelo prazo de
120 dias, independentemente do nimero
de contribuicBes que tenham sido pagas.

6. Auxilio-acidente para 0s casos em
que sofrerem acidente de qualquer na-
tureza que resultem em sequelas redu-
toras de capacidade de trabalho. Néo
tera direito ao auxilio-acidente o empre-
gado doméstico.

7. Salario-familia na proporcao do
ntmero de filhos com idade de até 14
anos. Aplicam-se os mesmos benefici-
0s e regras dos empregadores rurais.

Contribuintes individuais — S&o
considerados contribuintes individuais,
além dos empregadores rurais ja indi-
cados anteriormente aos quais ndo se
aplicam as disposi¢des que ora explica-
remos, os boias-frias, diaristas e even-
tuais. Esses podem contribuir com ali-
quota de 11% sobre salario minimo (mi-
croempreendedor), ou com 20% sobre
remuneragdo limitada ao teto. Ao con-
tribuirem, poderdo ter acesso aos mes-
mos beneficios dos empregados rurais,
ressalvado o salério-familia. Ha de se
observar ainda que é imprescindivel a
prova da atividade rural e, no caso de
optar por recolher com aliquota de 11%,
o contribuinte individual ndo terd direito
a aposentadoria por tempo de contribui-
¢do. Para os dependentes, aplicam-se 0s
mesmos beneficios e regras dos empre-
gadores rurais.

Segurados especiais — Entendidos

como segurados especiais sdo aquelas
pessoas fisicas que, na condicéo de pro-
dutor, seja proprietario, usufrutuario,
possuidor, assentado, parceiro ou me-
eiro outorgados, comodatario ou arren-
datério rurais, explore atividade da se-
guinte forma: 1 — agropecudria em area
de até quatro maédulos fiscais; e 2 — de
seringueiro ou extrativista vegetal, e faca
dessas atividades o principal meio de
vida. Inclui-se aqui também o cénjuge
ou companheiro, bem como o filho
maior de 16 anos de idade ou a este equi-
parado, que, comprovadamente, traba-
Ihem com o grupo familiar. Sendo que
a utilizacdo de mao de obra assalariada
a razdo de no maximo 120 pessoas por
dia no ano civil ndo descaracteriza a
condicdo de segurado especial do con-
tratante.

A contribui¢do do segurado especial
corresponde ao percentual de 2,3% inci-
dente sobre o valor bruto da comerciali-
zacdo de sua producdo rural. Contudo,
pode se afirmar que o segurado especial,
mesmo ndo contribuindo, consegue aces-
so a heneficios previdenciarios bastando
comprovar o exercicio de atividade na
condicdo de segurado especial.

Em termos de beneficios, os segura-
dos especiais podem obter o seguinte:

1. Aposentadoria por idade ao ho-
mem aos 60 anos e a mulher aos 55,
desde que tenham contribuido 180 me-
ses e provem o exercicio de atividade
rural ou provem o exercicio de ativida-
de rural por 180 meses na condicdo de
segurado especial.

2. Aposentadoria por invalidez se fi-
carem incapacitados, de forma perma-
nente e irreversivel, para o exercicio de
qualquer atividade que lhe garanta sus-
tento, desde que provem a condicédo de
segurado especial por 12 meses, salvo
se a incapacidade derivar de acidente do
trabalho ou de uma doenca grave pre-
vista na Portaria n® 2.998/2001.

3. Auxilio-acidente nos mesmo ter-
mos do empregado.

4. Salario maternidade pelo prazo de
120 dias, desde que comprove dez con-
tribuigBes mensais ou meses trabalhados
como segurado especial. Para os depen-
dentes, aplicam-se os mesmos benefici-
0s e regras dos empregadores rurais.

Por fim, cumpre destacar que, no
caso de indeferimento do beneficio pelo
INSS, o trabalhador rural pode recor-
rer ao Judiciario. &@
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SEGURO RURAL

Divulgacéao

INSTRUMENTO cada vez
mais necessario

Junto com o crédito e a garantia de preco, o sequro rural é uma das trés
politicas agricolas mais importantes. Porém, somente 8,74% da drea
plantada no Brasil é sequrada, quase toda com uso de subsidio. O que
fazer para melhorar este quadro?

José Carlos Vaz, consultor da CNA, ex-secretario executivo e secretario de Politica Agricola do Ministério da Agricultura
e ex-diretor de Agronegocios do Banco do Brasil
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roduzir no campo é uma atividade

que cada vez mais exige praticas

existentes em qualquer empresa
urbana: visdo de negocio, gestao, ab-
sorcdo de tecnologia, capacitacdo, con-
trole financeiro, gestdo de riscos, etc.
Porém, ao contrario do que ocorre nas
cidades, o campo sempre serd uma “in-
ddstria a céu aberto”, portanto, esta
sujeita ao comportamento do clima,
com todas as consequéncias decorren-
tes, positivas ou negativas, sobre pro-
dugdo, produtividade, renda, capitaliza-
¢do. E em decorréncia disso que o se-
guro rural é um dos trés principais e
tradicionais instrumentos de qualquer
politica agricola, ao lado do crédito e
dos mecanismos de garantia de preco.

E, desses trés mecanismos, € 0 que mais
demanda participacdo do Estado na sua
viabilizacdo.

Nas ultimas décadas, a competivi-
dade do setor produtivo rural brasileiro
e a crescente demanda mundial por ali-
mentos minimizaram as deficiéncias
orcamentarias historicas de recursos
oficiais para crédito e garantia de pre-
¢os, com a utilizagdo de contratos e ins-
trumentos privados como mercados
futuros, troca de produto por insumos,
etc. O mesmo, porém, ndo ocorreu com
0S seguros rurais privados. Somente
8,74% da érea plantada no Brasil é se-
gurada, predominantemente com uso de
subsidio. Ou seja, seguro rural totalmen-
te privado é pouco viavel.

E que o seguro rural ¢ um seguro
diferente dos demais. Tem custos ope-
racionais maiores e suas planilhas atua-
riais refletem a variavel “clima”, de ex-
trema volatilidade. Adicionalmente, ca-
racteriza-se pela ocorréncia concentra-
da dos sinistros, exigindo robusta ca-
pacidade de resposta por parte da segu-
radora, tanto operacional quanto finan-
ceira. Isso faz com que os prémios se-
jam de alto valor, e que certos riscos
n&do sejam aceitos pela seguradora. Por-
tanto, é fundamental que o Estado ofe-
reca tratamentos que viabilizem a oferta
de seguro rural para as mais diversas
culturas, tais como subsidio ao prémio,
fundo de catéstrofe, diferenciais tribu-
térios, etc.

E claro que ndo basta o Estado in-
centivar, as apélices devem ser compa-
tiveis com as expectativas dos produ-
tores, e esses, por sua vez, devem mos-
trar-se motivados a considerar a con-
tratagdo de um seguro rural como uma
rotina constante, como é a compra de
fertilizante, de semente, de 6leo diesel,
etc. E de se reconhecer que tem havido
boa vontade de todos os interessados
no tema: o Executivo tem aumentado
0S recursos a cada ano, o Legislativo
da prioridade aos projetos propostos, as
seguradoras e resseguradoras tém se
apresentado ao mercado, os produto-
res vém contratando mais seguros. Mas
ha muito ainda a ser empreendido.

E preciso reforcar o carater de poli-
tica de Estado para o seguro rural, e
assegurar disponibilidade efetiva e tem-
pestiva dos recursos, sem criar insegu-
rangas a respeito. O Governo precisa
demonstrar conviccdo quanto as vanta-

gens do mecanismo e disposi¢cdo de
aportar recursos por varios anos, ca-
racterizando assim um programa per-
manente, de modo a motivar as segura-
doras a aumentarem sua “disposicdo ao
risco” e a investirem em pessoas, siste-
mas e coleta de dados.

A estrutura de gestdo do programa
de seguro rural, no &mbito do Governo,
precisa ser reforcada, em termos de
pessoal, sistemas, metodologias e da-
dos. Deve-se dar concretude ao Fundo
de Catastrofe, desenvolver uma base
consistente de dados oficiais que per-
mita refinar a precificacdo do seguro e
estabelecer mecanismos de governanga
dos recursos da subvengdo, com parti-
cipacdo de todos os setores interessa-
dos. O Zoneamento Agricola de Risco
Climatico deve ser robustecido, e po-
deria contemplar a existéncia de conse-
Ihos gestores estaduais, que acompa-
nhem a sua elaboracdo e execucao, dan-
do transparéncia e agilizando a parame-
trizacdo de regibes, culturas, cronogra-
mas e tecnologias.

Pool de seguradoras — Também
se deve procurar formas de reduzir os
custos operacionais das seguradoras.
Existem experiéncias em outros paises
de pool operacional de seguradoras, que
mereceriam ser avaliadas quanto a pos-
sibilidade de serem adaptadas ao Brasil.
Talvez uma empresa formada majorita-
riamente por bancos, seguradoras e in-
vestidores privados (fornecedores de in-
sumos agricolas, cooperativas, tradings,
por exemplo), com participagdo mino-
ritaria do Tesouro Nacional, pudesse
assumir atribuicGes operacionais envol-
vendo seguros, Proagro e até mesmo o
crédito rural.

A Confederacdo da Agricultura e
Pecuaria do Brasil (CNA) apoia o de-
senvolvimento de um seguro rural que
efetivamente viabilize a continuidade do
produtor na atividade, em caso de ad-
versidades climaticas. Ndo basta ape-
nas ressarcir as despesas com a produ-
¢do ou o valor financiado. E importante
incentivar e premiar os produtores que
utilizarem o seguro, reduzindo os pré-
mios, mas é fundamental melhorar as
coberturas oferecidas, de forma a con-
figurar um efetivo seguro de renda. Essa
reivindicacéo esta sendo apresentada pela
CNA aos candidatos a Presidéncia da
Republica na préxima eleicao.

Contratar seguro deve ser pratica
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usual do produtor, a cada safra, mas néo
pode ser uma condicionante para aces-
S0 a politica pablica de crédito e/ou de
garantia de precos, podendo sim ser um
facilitador desse acesso, até mesmo pro-
piciando mais crédito e melhores con-
dicdes na assisténcia oficial. A subven-
cdo deve preferencialmente ser coloca-
da a disposicdo do produtor, e ndo da
empresa seguradora, de forma que o
interessado possa procurar no merca-
do a melhor alternativa de protecéo.
Razé&o porque o seguro rural deve ser
padronizado, customizavel, desburocra-
tizado, com diversos canais de contra-
tacdo e de facil operacionalizacdo. Ra-
zao também para que as regras do Pro-
grama de Subvenc¢do ao Seguro Rural
sejam divulgadas pelo menos 60 dias
antes do plantio.

Para a safra 2014/2015, o Governo
Federal manteve a disponibilizacdo do
Proagro Mais para os agricultores fami-
liares que contratarem créditos para cus-
teio ou investimento, nas mesmas con-
dicOes da safra anterior. Para 0s produ-
tores de maior porte, além da possibili-
dade de conjugar o Proagro com o cré-
dito rural, foram anunciados R$ 700 mi-
InGes em subvencéo, a serem utilizados
na reducdo de custos das apélices de
seguro rural, e que serdo suficientes,
segundo o Ministério da Agricultura, para
amparar cerca de 10 milhdes de hecta-
res e mais de 80 mil produtores.

As condicbes do programa de sub-

Contratar seguro deve ser
pratica usual do produtor,a
cada safra, mas nao pode ser

uma condicionante para acesso
apolitica publica de crédito e
ou de garantia de precos

vengdo do seguro na safra 2014/2015
por parte do Governo Federal e por al-
guns estaduais, ainda ndo foram divul-
gadas, mas acredita-se que serdo, em
linhas gerais, as seguintes:

M Seguro para cobrir perda de pro-
dutividade, sendo indenizado o valor
referente a diferenca entre a produtivi-
dade segurada e a obtida. Algumas se-
guradoras estipulam uma espécie de
“franquia”, com base no nivel de co-
bertura da produtividade esperada;

B Podem ser seguradas culturas
como soja, milho, arroz, algodéo, cana-
de-acucar, café, trigo, feijao, cevada,
sorgo, ameixa, caqui, macd, péssego,
tomate, uva;

M Os prémios variam em funcdo da
seguradora, municipio, cultura, tecno-
logia utilizada, histérico do produtor na
seguradora, nivel de cobertura;

M Perda decorrente de tromba
d’agua, ventos fortes e ventos frios,
granizo, geada, chuvas excessivas, seca,
variacdo excessiva de temperatura, in-
céndio, queda de raio.

Atencdo ao clima — O cenario cli-
matico para 0s proximos anos aponta
maior possibilidade de perdas decorren-
tes dos fendbmenos La Nifia e EI Nifio, pelo
que € recomendavel maior utilizacdo do
seguro rural, publico ou privado, nas sa-
fras 2014/2015, 2015/2016 e subsequen-
tes, em especial nas regides Sul, Sudeste
e Nordeste, mais especialmente ainda nas
propriedades com solos mais arenosos.

Vaz:"”A estrutura de gestao do
programa de seguro rural, no
ambito do Governo, precisa ser

reforcada, em termos de
pessoal, sistemas, metodologias
edados”

Pela importancia que o agroneg6cio
tem na economia do Brasil, essas pers-
pectivas de perdas de produgdo e de va-
lor reforcam a necessidade de as lide-
rangas governamentais, politicas e seto-
riais empreenderem esfor¢os conjuntos,
sinérgicos e eficazes para a viabilizagao
de recursos, estruturas, mecanismos e
ajustes legislativos/regulamentares que
resultem na efetiva ampliacdo da éarea
plantada coberta contra riscos climaticos.
Isso reduzira incertezas para todos que
vivem de correr o risco do agronegocio
brasileiro e querem nele investir. &
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0 potencial do SORGO

no sefor energético

BIOMASSA

No espaco ocioso na renovacao do canavial, entre novembro e marco,
pode ser cultivado o sorgo para biomassa, uma cultura de ciclo rdpido

Tatiana Gonsalves, engenheira agronoma, diretora comercial da Nexsteppe Brasil

atual crise energética pela qual o
Brasil passa atualmente tem cau-
sado mudancas no cenario das
matrizes geradoras. Antes coadjuvantes,
matrizes complementares a producéo hi-
drelétrica tornam-se decisivas na mitiga-
¢éo do atual risco de racionamento. Além
disso, a demanda continua a aumentar.
Entre 2013 e 2014, o consumo cresceu

3,6% e a previsdo é que a demanda por
energiaaumente em mais de 50% até 2030.

E preciso gerar mais energia para que
o0 Pais continue crescendo e um dos ato-
res que esta colaborando para esse pro-
posito de forma escalavel, sustentavel e
economicamente eficiente é a hiomassa.
Atualmente, 30% da energia elétrica uti-
lizada no Brasil, dos 4 mil gigawatts

(GW) gerados, provém de usinas térmi-
cas, que usam combustiveis fésseis e
cuja producdo é, geralmente, mais cara
que a hidrelétrica. Em 2013, o aciona-
mento das térmicas custou R$ 10 bilhdes.

O bagaco de cana ja vem sendo tra-
dicionalmente usado ha muito tempo
como fonte de energia para operar em
usinas de aglcar. O aumento do spot do
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Fotos: Nexsteppe

Os sinais mostram um
cenario positivo de
incentivo e crescimento

para o sorgo biomassa,
EVEIEREELES

megawatt/hora (MWh) para até R$ 800
e a estiagem prolongada que levou os
reservatorios das hidrelétricas a niveis
alarmantes de esvaziamento apenas con-
firmaram aos usineiros brasileiros que o
investimento em cogeracdo realizado em
parte das usinas brasileiras ha anos pode
ter ainda mais espaco nos proximaos anos.
Além do potencial de representar uma
terceira fonte de receita para a usina (além
do etanol e agUicar), essa geracao de ener-
gia elétrica apresenta um grande benefi-
cio no quesito economia de linhas de
transmissdo, uma vez que a producao da
energia se d4 nos mesmos Estados que
possuem alto consumo, como a regiao
Sudeste e parte da Centro-Oeste.
Contudo, a safra de cana também
sofreu influéncia de fatores climaticos,
reduzindo a expectativa de colheita e,
consequentemente, a disponibilidade de
bagaco para producéo de energia, e tam-
bém foi afetada. A saida encontrada foi
complementar seu fornecimento de bio-
massa por meio da utilizagdo da biomas-
sa dedicada, proveniente de um cultivo

especifico para essa finalidade.
Registrado no ano passado
como o hibrido Palo Alto no Mi-
nistério da Agricultura, o primei-
ro sorgo-energia com finalidade
especifica de cultivo de biomas-
sa dedicada para a bioenergia, é
uma cultura de ciclo explosivo,
que atinge o ponto de colheita e
queima eficiente em caldeiras em
até 120 dias, fornecendo exce-
lentes rendimentos de biomassa
lignoceluldsica por hectare, e ni-
veis de umidade que permitem
sua queima direta apo6s a colhei-
ta. Essa biomassa armazenavel
pode ser utilizada tanto para for-
necer matéria-prima para a cal-
deira fora do periodo de moagem,
quanto para aumentar a produ-
¢ao da caldeira durante todo 0 ano.
O setor de cana renova entre
12% e 16% de seu canavial to-
dos os anos. Esse nlimero pode
ser maior ou menor devido ao
momento econdmico do setor.
Todos 0s anos, areas de baixa pro-
dutividade sdo liberadas para reforma.
Parte desse espaco fica ocioso entre no-
vembro e marco, represen-
tando 6tima oportunidade
para o cultivo de uma cul-
tura de ciclo rapido que
possui aderéncia ao nego-
cio da usina.
Com alternativas com-
plementares como o Palo
Alto, diversas usinas de
acucar e alcool poderédo
ampliar seus projetos de
cogeracao e/ou até mesmo
iniciar sua participacao
nesse mercado, gerando
novas fontes de renda para
um setor que passa por
um momento desafiador, e
contribuindo para a me-
Ihoria da matriz energéti-
ca brasileira. Uma maior
participacao desse setor na
malha energética do Pais
trara contribuicdes estra-
tégicas e significativas no
que diz respeito aos cus-
tos e investimentos em li-
nhas de transmissdo, no
incentivo a produgo agri-
cola e na garantia de for-
necimento de energia as

industrias e ao consumidor final.

Os sinais mostram um cenario positi-
Vo de incentivo e crescimento para o sor-
go biomassa. Segundo dados da Camara
de Comercializacdo da Energia Elétrica
(CCEE), foram exportados para o siste-
ma elétrico nacional em fevereiro deste
ano 280 mil MWh de energia de biomas-
sa. Dados do Balanco Energético Nacio-
nal (BEM) de 2014 mostram que 0 au-
mento da participacdo da biomassa como
matriz energética brasileira aumentou
19,2%. Em outubro, o leildo de energia
A-5, organizado pela Agéncia Nacional de
Energia Elétrica (Aneel), vai destacar a
venda de energia gerada em termelétricas,
utilizando matérias-primas como gas,
combustiveis fosseis e a biomassa. Dian-
te desse contexto, 0 sorgo Palo Alto como
matéria-prima para producéo de energia
garante o fornecimento de bioenergia por
prazos longos a pregos mais competiti-
vos e desponta como confidvel opgao para
investimento. &

A Granja

Caso ainda ndo receba a newsletter,
cadastre-se no site www.agranja.com
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FRUTAS

Lea Cunha

FRUTIFERAS sempre bem
alimentadas

Depois da fundamental calagem, cada frutifera exige uma adubacgéo
diferenciada, sempre se levando em consideracdo a época certa, a fonte
do nutriente e a localiza¢éo adequada

Ana Lucia Borges, pesquisadora da Embrapa Fruticultura

Embrapa Mandioca e Fruticul-
tura, sediada em Cruz das Almas,
no Recbncavo Baiano, realiza pes-
quisas em diversas areas com as fruteiras
abacaxi, acerola, banana, citros, mamé&o,
manga e maracuja. As recomendacoes de
calagem e adubacdo para essas culturas
tém como objetivo promover a fertiliza-

¢ao correta com base nos teores de nutri-
entes no solo e nas necessidades das plan-
tas. Assim, é possivel aumentar a eficién-
cia produtiva das culturas e otimizar os
sistemas de producdo, resultando em de-
gradacdo do solo e impacto ambiental
menores. O sucesso da adubacao depen-
de ndo apenas da quantidade a ser aplica-

da, mas também da época certa, da fonte
correta do nutriente e da localizagéo ade-
quada. A seguir, as recomendacdes de adu-
bagdo para algumas frutiferas. Contudo,
se necesséria, a calagem é a prética reali-
zada anteriormente a adubagcao.

Abacaxi — A adubacédo de nitrogé-
nio varia de 210 a 320 kg/ha. Com base
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na analise quimica dos teores de P e K
no solo, as quantidades variam de 40 a
120 kg/ha de P,O, e 105 a 480 kg/ha de
K,O. Teores no solo acima de 15 mg/
dm? de P e 0,31 cmol /dm? de K dispen-
sam a adubacdo fosfatada e potéssica. A
adubacdo do abacaxizeiro deve ser feita
ao longo da fase vegetativa do ciclo da
planta (do plantio a inducéo do floresci-
mento). As adubagdes em cobertura de-
vem ser iniciadas apés o enraizamento
das plantas (30 a 90 dias apds o plantio),
prolongando-se até o més anterior a in-
ducéo artificial do florescimento. Nor-
malmente se observa, entre 0 6° e 0 9°
més apos o plantio, um aumento signifi-
cativo na taxa de absorcdo dos nutrien-
tes pelo abacaxizeiro.

Banana — A adubacédo nitrogenada
varia de 75 a 270 kg/ha, com base na pro-
dutividade esperada. Pela analise quimica
dos teores de P e K no solo e nas produti-
vidades esperadas, as quantidades a se-
rem aplicadas variam de 40 a 160 kg/ha
de P,O, e 100 a 750 kg/ha de K,O. Teo-
res no solo acima de 30 mg/dm?® de P e
0,60 cmol /dm? de K dispensam a aduba-
céo fosfatada e potéssica. No plantio, apli-
car o N na forma organica. A primeira
aplicacdo de N mineral deve ser feita 30
dias apds o plantio. O fésforo deve ser
aplicado no plantio e anualmente, se ne-
cessario, em Unica aplicagdo. O potassio
pode ser adicionado no plantio (se reco-

A adubacao do abacaxizeiro
deve ser feitaaolongo da

fase vegetativa do cicloda
planta, ou seja, do plantio a
inducao do florescimento

mendado pela analise quimica do solo) e
posteriormente parcelado juntamente com
o N, pelo menos, seis vezes no ano.
Laranja — A adubacdo nitrogenada
varia de 40 (plantio) a 200 kg/ha (6° ano
em diante), com base no teor de N nas
folhas. Pela analise quimica dos teores de

Alessandra Vale

P e K no solo, as quantidades a serem
aplicadas variam de 10 a 80 kg/hade P,O,
e 40 a 160 kg/ha de K,O. Teores no solo
acima de 20 mg/dm? de P e 0,15 cmol /
dm?® de K dispensam a adubacdo fosfata-
da e potassica. O nitrogénio mineral e o
potassio devem ser parcelados duas ve-
zes a0 ano, no inicio e final do periodo
chuvoso. O fésforo é aplicado no plantio
e anualmente em Unica dose, no inicio do
periodo chuvoso.

Maméo — A adubacéo nitrogenada
varia de 60 kg/ha (pos-plantio) a 280 kg/
ha, com base na produtividade esperada.
Pela analise quimica dos teores de P e K
no solo e na produtividade esperada, as
quantidades a serem aplicadas variam de
20 a 170 kg/ha de P,O, e 40 a 320 kg/ha
de K,O. As adubagdes devem ser efetua-
das em intervalos frequentes, dando pre-
feréncia a fontes solUveis de fertilizantes,
sendo que uma delas deve ser também
fonte de enxofre.

Maracuja — Aadubagao nitrogenada
varia de 50 a 120 kg/ha, com base na pro-
dutividade esperada. Pela analise quimica
dos teores de P e K no solo e na produti-
vidade esperada, as quantidades a serem
aplicadas variam de 20 a 150 kg/ha de
P,O, e 50 a 250 kg/ha de K,O. Teores no
solo acima de 30 mg/dm?® de P e 0,50
cmol /dm? de K dispensam, respectiva-
mente, a adubacdo fosfatada e potassica.
Em pomares em formac&o, devem-se dis-
tribuir os fertilizantes em uma faixa de
aproximadamente 20 centimetros de lar-
gura ao redor do tronco e distante dez
centimetros deste.&
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MERCADO EXTERNO

Oleaginosa foi o principal item na pauta de exportacées

soja em grdo distanciou-se ain-
da mais do minério de ferro na
pauta das exportacdes brasileiras
e consolidou-se como o principal item
das vendas externas no primeiro semes-
tre, segundo andlise da Confederacao da
Agricultura e Pecuéaria do Brasil (CNA).
Os embarques da oleaginosa para o ex-
terior no periodo totalizaram US$ 16,1
bilhdes, alta de 17,7% em relacdo aos
primeiros seis meses do ano passado.
J4& as exportacdes de minério de ferro,
até ha pouco tempo o principal item das
exportacdes brasileiras, cairam pelo se-
gundo més consecutivo, com queda de
5,4% na comparacgdo semestral, soman-
do US$ 14 bilhdes.
Segundo a CNA, o desempenho da
soja esta associado a safra recorde do

no primeiro semestre

gréo, de 86 milhGes de toneladas, o que
compensou a reducdo dos precos da
oleaginosa, ocasionada pelo aumento
da oferta mundial. O principal destino
das exportacGes em volume foi a Chi-
na, com embarques subindo 15,4%, na
safra 2013/2014 em relacdo a safra
anterior, passando de 59,8 milhGes para
69 milhdes de toneladas. O farelo de
soja foi outro produto com destaque
na balanga comercial, principalmente
em razdo da valorizagdo dos precos
desse produto. As exportacdes de soja
em grdo e farelo de soja totalizaram,
em receita, US$ 19,6 bilhdes. De acor-
do com a CNA, houve crescimento da
demanda mundial pelo produto, espe-
cialmente na China e na Unido Euro-
peia. A queda na producgdo de soja em

paises de elevado consumo de farelo
potencializou as importacGes desse in-
sumo, favorecendo ainda mais o cres-
cimento da demanda mundial.

Milho — Ao contrario dos Gltimos
dois anos, o Brasil deve perder espaco
nas exportacfes de milho. Na avalia-
¢do da entidade, a recuperacdo da pro-
ducdo nos Estados Unidos e na Argen-
tina, tradicionais exportadores do ce-
real, deve pressionar a demanda pelo
grao, reduzindo as vendas externas
brasileiras. No primeiro semestre, 0s
embarques de milho cairam 54,5% em
receita e 68,3% em volume. “As difi-
culdades de escoamento da producdo
também reduzem a competitividade do
Brasil no mercado internacional”, ex-
plicaaCNA. &
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ALGODAO

BAYER lanca terceira geracdo

de sementes GMs

Bayer CropScience disponibili-

za a partir desta safra 2014/15,

em trés de suas variedades de se-
mentes de algodao (marca FiberMax), a
tecnologia GlyTol-Liberty Link-TwinLink
(GLT), que é a combinacdo de trés traits
com amplo espectro de controle de in-
vasoras e lagartas. A empresa chama a
tecnologia GLT de terceira geragdo de
plantas geneticamente modificadas, ten-
do em vista a seguinte combinacéo:

GlyTol: proporciona a planta tole-
rancia aos herbicidas a base de glifo-
sato, e permite uma ampla janela de
aplicacdo do herbicida.

LibertyLink: proporciona a plan-
ta tolerancia aos herbicidas a base de
glufosinato de amoénio (no Brasil, co-
mercializado sob a marca Liberty).

TwinLink: a tecnologia expressa
dois genes Bt de resisténcia a insetos
para a autodefesa do algodoeiro contra
pragas como curuqueré, lagarta-da-
macd, lagarta-militar, lagarta-rosada e
falsa-medideira.

Segundo Marcus Lawder (na foto),
gerente de Marketing Estratégico de
Sementes de Algoddo da empresa, o
GLT ¢é a primeira tecnologia integrada
lancada no Brasil com trés importantes
traits. Lawder lembra que a tecnologia
proporcionou “excelentes resultados”
contra a lagarta Helicoverpa armigera,
e chega a reduzir o nimero de aplica-
¢Oes de inseticidas de 8 a 15 (conforme
a regido e infestagdo) para apenas uma.

A reportagem d’A Granja esteve em
Paulinia/SP a convite da Bayer &

Leandro Mariani Mittmann
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PEQUENA HIDRELETRICA

O passo a passo legal para construir uma PCH
na propriedade, a comecar pela potencialidade
do local, as questoées reqgulatdrias junto a Aneel,

até os detalhes sobre a realizacdo da obra

Ivo Pugnaloni, engenheiro eletricista, presidente da Associagdo Brasileira de PCHs (Abrapch) e
do Grupo Enercons

egundo a lei, sdo classificadas

como pequenas centrais hidrelé-

tricas (PCHs) as usinas de geragao
de energia elétrica que operarem a partir
de potenciais hidraulicos, mas cuja po-
téncia instalada estiver situada entre 1 e
30 megawatts (MW) e que, a0 mesmo
tempo, tenham reservatério com area in-
ferior a trés quilémetros quadrados (300
hectares). As PCHs sdo extremamente
Uteis a preservacdo do meio ambiente,
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pois em torno de seus reservatorios o0s
empreendedores devem criar uma Area
de Preservacdo Permanente (APP), re-
cuperando as margens degradadas. As-
sim, as PCHs contribuem muito para re-
duzir os riscos de erosdo, desmorona-
mento e assoreamento dos rios, impe-
dindo a ocupacéo irregular das margens
dos rios, protegendo a mata ciliar.
Primeiro passo: o estudo de viabi-
lidade — Antes de investir em um po-

Fotos: Divulgacéo

tencial hidrelétrico visando a construgéo
de uma PCH, os interessados devem
contratar um estudo de engenharia preli-
minar para avaliar a viabilidade técnica,
ambiental e regulatoria da possibilidade
de sua utilizagdo. E o Estudo de Viabili-
dade Técnico-Econémica (EVTE), que
dimensiona, de forma ainda preliminar,
com custos reduzidos, o potencial ener-
gético de um rio. Ele serve para evitar
que os interessados invistam em proje-
tos em locais em que seja pequena a pos-
sibilidade de oferecer retorno em tempo
adequado. Ou em locais ambientalmente
inadequados ou ja autorizados para ou-
tros interessados. O EVTE identificara,
em primeiro lugar, a situacdo legal do po-
tencial, que por lei é de propriedade da
Unido Federal, mas que pode ser conce-
dido ou autorizado a um interessado da
iniciativa privada, mediante certas con-
dicOes.

Em segundo lugar, o estudo devera
verificar se, do ponto de vista ambiental,
ndo existe nenhum impedimento. E em
terceiro lugar, quais serdo os custos apro-
ximados de sua construgdo, a partir dos
calculos de vazdo, da poténcia média e
da poténcia total que devera ser instala-
da. A partir desses dados, com o valor
de venda da energia ou da tarifa que paga
para a distribuidora, sera possivel calcu-
lar a taxa interna de retorno e o tempo de
pay-back do investimento.

Na parte regulatoria do estudo, a pri-
meira providéncia da empresa contrata-
da serd verificar se existem inventarios
hidroenergéticos aprovado pela Agéncia
Nacional de Energia Elétrica (Aneel) ou
em execucdo e qual é a sua situacao le-
gal. Se existir inventario aprovado e 0
EVTE indicar um tempo de retorno que
0 interessado considere interessante, o

mesmo podera requerer a Aneel a elabo-
racdo do projeto basico, condicdo para
receber a autorizacdo de geracdo sem
necessidade de participar de um leildo
desse potencial. J& se ndo existir inven-
tario aprovado, o interessado devera pe-
dir o registro na agéncia reguladora, re-
cebendo em retribuicéo a prioridade para
receber autorizagéo, caso existam outros
interessados no mesmo potencial (Reso-
lucbes n°s 393/1998 e 343/2008).

Inventarios hidroenergéticos — Na
elaboracdo dos inventarios, o interessa-
do deve obedecer também integralmente
o disposto na Resolugéo n° 394/98 da Ane-
el e ao check-list da agéncia reguladora
para o seu aceite. O inventario deve ex-
primir os critérios, metodologia, calcu-
los e demais investigagOes, inclusive
ambientais, topograficas, geoldgicas e
hidroldgicas necessarias para definicdo
do aproveitamento 6timo do rio, que € a
melhor divisdo da queda entre os empre-
endimentos de geracdo ao longo do rio,
considerando aspectos ambientais, eco-
ndmicos e energéticos.

Nele, devem constar também as pos-
siveis restri¢des socioambientais que de-
vem ser observadas em cada regido quan-
do for realizado o inventario, pois essa é
uma investigacdo obrigatéria antes que
um interessado possa requerer uma au-
torizacdo de geracédo para produzir ener-
gia de fonte hidraulica. A Aneel apenas
permitira o requerimento de registro de
projetos basicos de PCHs em rios cujo
inventario hidroenergético esteja aprova-
do. O inventario é como um pré-projeto
de todos os aproveitamentos em um de-
terminado rio e sua bacia hidrogréfica,
no qual o seu autor propde, entre varias
alternativas de divisdo de quedas, aquela
que ele considera 6tima, do ponto de vista
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dos custos de geragdo e ambiental.

Se 0 rio ja possuir inventario aprova-
do, é possivel passar a segunda fase, que
é registrar na Aneel a elaboracéo de um
projeto basico do empreendimento
desejado. Mas se o rio ainda ndo possuir
inventario aprovado, o interessado devera
providenciar sua elaboracdo, registran-
do sua intencdo. Infelizmente, ha trés
anos, a Aneel ndo aceita registro de no-
vos inventarios, alegando que a regula-
mentacao esta sendo revisada. Quando
um aproveitamento possuir poténcia ins-
talada inferior a 1 MW (ou 1.000 kW),
ndo é considerado como PCH, mas sim
como Central Geradora Hidrelétrica
(CGH) e ndo necessita de autorizacdo da
Aneel, mas apenas um simples registro,
efetuado por um profissional habilitado,
da area da engenharia elétrica, conforme
a Resolucéo Confea n° 218/1973.

Projeto basico: caracteristicas
principais e orgamento — Os projetos
basicos de engenharia, para poderem ser
aprovados pela Aneel, devem observar
exatamente o documento Diretrizes para
Estudos de Viabilidade e Projetos Bési-
cos de Pequenas Centrais Hidroelétricas
da Eletrobrés, que deve ser tomado como
a referéncia pelos interessados. Devem
ser obedecidos também integralmente o
disposto nas Resolucdes n°s 395/1998 e
343/2008 da Aneel e o check-list dispo-
nibilizado na pagina da agéncia regulado-
ra para o seu aceite. O documento Dire-
trizes de Projeto Basico de PCHs da Ele-
trobras assinala com exatiddo quais 0s
critérios, metodologia, célculos, dese-
nhos, diagramas, graficos, levantamen-
tos de campo, de topografia, de geotec-
nia, meio ambiente e demais investiga-
¢Oes necessarias para o dimensionamento
mais vantajoso e econdémico dos empre-
endimentos, obrigando a empresa proje-
tista a cumprir um check-list para pos-
suir aceite da Aneel.

Aanalise de alternativas mais adequa-
das e a busca de solugdes inovadoras e
mais seguras para cada estrutura devem
ser marca dos projetos para PCHs. Exis-
tem varias empresas de prestigio em todo
0 Brasil com pratica e experiéncia na ela-
boracdo desse tipo de projetos, todas
com sites na rede mundial de computa-
dores. Ap6s a aprovacdo de um projeto
béasico pela Aneel, o empreendedor pre-
cisara, na maioria das vezes, elaborar a
sua consolidacdo. Trata-se, na realida-
de, de uma verificagdo mais profunda das

solugdes originais adotadas pelo projeto
aprovado pela Aneel.

Projeto executivo — No caso de
CGH, como nao é necessaria aprovagao
do projeto basico pela Aneel, o empreen-
dedor podera, apés arealizagdo do EVTE,
elaborar diretamente 0 seu projeto execu-
tivo. Nele, o objetivo serd detalhar, em
nivel construtivo, todo o projeto basico e
sua consolidacdo. Ja no caso das PCHs,
0 projeto executivo apenas deve ser ela-
borado apds a aprovagdo do projeto basi-
co e de sua consolidacdo. O investidor
devera sempre avaliar a experiéncia ante-
rior das empresas que atuaram em em-
preendimentos de geracdo para escolher
aquela que prestara os servicos de projeto
executivo e de owners engineering, ou
seja, de engenharia do proprietario.

Esses servigos podem ser prestados
de forma global, atendendo todos os sub-
projetos de engenharia, como estrutural,
civil, elétrico, eletromecanico, mecanico,
fundacdes, desmonte e transporte de ro-
cha, escavacdes a céu aberto e subterra-
nea, ou em cada um deles, de forma in-
dividual, compondo parte da equipe téc-
nica do empreendedor. No projeto exe-
cutivo, o empreendedor busca definir,
para a empresa construtora ou fornece-
dora de equipamentos, todos os detalhes
construtivos do seu empreendimento.
Entre centenas de outros detalhes, pode-
se citar, como exemplos, a quantidade,
o formato e a bitola das armaduras, as
dimensdes das formas, a quantidade e a
localizacdo dos furos de sondagem rota-

Uma alternativa é construira
usina para substituir energia
comprada das concessionarias,

tornando-se um autoprodutor,
que, entre outras vantagens,
nao paga ICMS

tiva, a exata posi¢cdo dos acessos, etc.

Alguns empreendedores deixam a
critério das empresas construtoras ela-
borarem os projetos executivos de suas
PCHs e CGHs, como forma de reduzir
seus custos iniciais. A maioria, porém,
tem preferido nos ultimos tempos deixar
aoutras empresas especializadas, que ndo
as proprias construtoras, essa tarefa, para
reduzir os riscos de engenharia e 0s cus-
tos totais da construgdo e diminuir a pos-
sibilidade de que ocorram atrasos no pra-
zo de entrega, geralmente muito critico.
No caso das PCHs, ap6s a aprovacao de
um projeto bésico pela Aneel e de sua
consolidacdo, o empreendedor precisa-
ra, certamente, elaborar o seu projeto
executivo. Nele, o objetivo sera detalhar,
em nivel construtivo, todo o projeto ba-
sico e sua consolidagdo.

Comercializagdo — A comercializa-
¢do da energia gerada por PCHs e CGHs
deve ser, no entanto, a primeira preocu-
pacédo do investidor. Ela pode se dar no
ambiente regulado, por meio dos leildes
oficiais ou no ambiente livre, de prefe-
réncia em leilGes privados, para aumen-
tar o nimero de interessados compra-
dores e a competitividade dos resultados.
Outra alternativa, muito vantajosa nes-
ses tempos em que a energia deve subir
30%, é construir a usina para substituir
energia comprada das concessionarias,
tornando-se um autoprodutor, que entre
outras vantagens ndo paga ICMS sobre
a energia que ele mesmo produzir. &
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DEFENSIVOS

DU PONT no mercado de
fratamento de sementes

DuPont anunciou a entrada no
segmento de tramento de semen-
tes com o langcamento de seu in-
seticida Dermacor para controle de la-
gartas da soja e do algodao, inclusive a
Helicoverpa armigera. “E o Unico pro-
duto aplicado via tratamento de semen-
tes registrado para controlar da Heli-
coverpa na fase inicial das culturas”,
destacou Marcelo Okamura, diretor de
Marketing da DuPont, em entrevista a
jornalistas no Centro de Inovagdo e Tec-
nologia da empresa, em Paulinia/SP.
Conforme ele, o produto ndo sé prote-
ge a semente como também se translo-
ca para as primeiras folhas da planta.
Além de combater a Helicoverpa, o
Dermacor age contra pragas como elas-
mo, cord, lagarta-militar, lagarta-rosca,

Divulgacéo

lagarta-das-macas, lagarta-falsa-medidei-
ra e lagarta-da-soja. Para essas espécies,
reforga Okamura, 0 inseticida ainda aguar-
daregistro. “Uma vez registrado por com-
pleto, Dermarcor serd o Unico do merca-
do brasileiro indicado no tratamento de
sementes para controle de lagartas folia-
res iniciais e pragas de solo”, acrescen-
tou. A empresa ainda aguarda o registro
também para o milho. “Na média, houve
aumento de 5% da produtividade em are-
as tratadas com o Dermacor”, ressaltou.
A reportagem d’A Granja esteve em
Paulinia/SP a convite da DuPont &

“E o unico produto aplicado via
tratamento de sementes registrado para

controlar a Helicoverpa nafase inicial das
culturas’destacou Okamura

A GRANJA | 79



O uso mais frequente de fungicidas
para o controle da ferrugem reduziu a

ocorréncia de doencas eminsetos
causadas por um complexo de fungos
que atuava eficientemente no controle
natural da falsa-medideira

Medidas de controle da
LAGARTA-FALSA-MEDIDEIRA
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A populacgdo da praga cresceu nos ultimos anos e a melhor
maneira de enfrentar a ameaca é pela adoc¢édo do MIP-Soja (ou seja,
inseticida apenas quando necessdrio). E no caso da soja Bt, sempre
reservar a fundamental drea do refugio

Adeney de Freitas Bueno, Samuel Roggia, Daniel R. Sosa-Gémez, Clara Beatriz Hoffmann-Campo e Edson Hirose,

introducédo da ferrugem asiética
na safra 2001/02, causada pelo
fungo Phakopsora pachyrhizi,

foi um marco importante na sojiculto-
ra brasileira, pois levou os agricultores
a um uso mais frequente de fungici-
das, muitas das vezes utilizado abusi-
vamente. Esses fungicidas, além de
controlarem a ferrugem na soja, tam-
bém reduziram a ocorréncia de doen-
¢as em insetos causadas por um com-
plexo de fungos entomopatogénicos,
que atuavam eficientemente no controle
natural da lagarta-falsa-medideira,
Chrysodeixis includens, entre outras
pragas da cultura, conforme constata-
do em pesquisas realizadas na Embra-
pa Soja pelo pesquisador Daniel Ricar-
do Sosa-Gomez e colaboradores.

Como consequéncia, a populagéo de

lagartas-falsas-medideiras, que era na-
turalmente mantida em equilibrio por
epizootias desses fungos como Nomu-
raea rileyi (doenca branca) e daqueles
pertencentes ao grupo dos Entomo-
phthorales tais como Pandora sp. e
Zoophthora sp. (doenca mar-
rom), cresceu assustadoramen-
te, pois seu controle natural foi
reduzido pelos fungicidas utiliza-
dos para controlar a ferrugem.
E evidente que o uso de fungici-
da é inevitavel no manejo da fer-
rugem asiatica em soja, mas apli-
cacdes abusivas desses agroto-
xicos, realizadas sem critérios
técnicos, irdo apenas agravar 0s
problemas com pragas, sem be-
neficios para o controle da do-
enga, e por isso precisam ser evi-
tadas.

Diferentemente de outras
pragas como a lagarta-da-soja, a lagar-
ta-falsa-medideira alimenta-se geral-
mente de folhas localizadas no terco
médio e inferior, ou seja, na regido me-
diana ou baixeira das plantas, consu-
mindo grandes areas foliares, mas man-

pesquisadores em entomologia da Embrapa Soja

tendo integras as nervuras principais,
0 que confere um aspecto rendilhado
caracteristico as folhas atacadas. Além
disso, sua ocorréncia estende-se por
um periodo maior que o da lagarta-da-
soja, sendo uma praga comum no pe-
riodo reprodutivo da cultura, quando
as plantas estdo maiores.

Assim, de certa forma, essa lagarta
fica mais protegida na planta, o que di-
ficulta a constatacdo de sua presenca,
principalmente pelo produtor que nédo
utiliza o pano-de-batida para o monito-
ramento. Além disso, esse habito da
praga é um desafio para a tecnologia
de aplicagdo de inseticidas. Os inseti-
cidas, em geral, ndo atingem a lagarta
que fica protegida pelas folhas do pon-
teiro, o que é conhecido como “efeito
guarda-chuva”.

Sendo assim, algumas medidas séo
de grande importancia para 0 sucesso
do manejo da lagarta-falsa-medi-
deira na soja. Uma das principais é a
adocdo do Manejo Integrado de Pra-
gas (MIP-Soja), com a utilizacdo do

Aorealizar aamostragem e
seguir os niveis de acdo, é
possivel aredu¢ao no nimero de

aplicacoes deinseticidas em até
pela metade, semriscos de perda
de producao

pano-de-batida para 0 monitoramento
frequente (no minimo, semanal) dessa
e de outras pragas na lavoura. O moni-
toramento deve ser iniciado logo ap6s
a emergéncia da soja e deve-se prolon-
gar por todo o ciclo da cultura. As
amostragens frequentes devem ser re-
alizadas em todos os talhdes e o con-
trole quimico deve ser utilizado somen-
te quando a infestacdo da praga for
igual ou maior que o nivel conhecido

como nivel de acdo (veja a tabela).
Apesar de muitas vezes o nivel de
acdo ser considerado muito alto pelos
produtores, aplicac6es com infestacdes
abaixo dele sdo desnecessarias, princi-
palmente quando o produtor tiver con-
dicdes de disponibilidade de implemen-
tos para aplicar rapidamente o insetici-
da quando o nivel de ac¢do for atingido.
A obediéncia dos niveis de agdo evita a
ocorréncia de perdas pelo ataque de
pragas, mas possibilita que, quando
este ainda ndo foi atingido, 0s inimigos
naturais controlem naturalmente a pra-
ga, trazendo economia ao produtor. Re-
alizar amostragem e seguir 0s
niveis de acdo possibilita a re-
ducdo no nimero de aplicacGes
de inseticidas em até pela meta-
de, sem riscos de perda de pro-

ducdo.

Cuidados — Ao se realizar
a aplicacdo de inseticida para
controlar a lagarta-falsa-medi-
deira, alguns cuidados adicio-
nais devem ser adotados. E ne-
cessario levar em conta que apli-
cacdes realizadas preventiva-
mente, antes do fechamento das
entrelinhas, visando atingir as
folhas baixeiras, ndo garantem
residual até o final do ciclo. Assim, a
tecnologia de aplicagdo deve garantir a
deposicéo de calda no interior das plan-
tas, onde comumente as lagartas estdo
alojadas, o que é muito desafiador para
pulverizaces realizadas na fase repro-
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SOJA

PRINCIPAIS NIVEIS DE ACAO PARA LAGARTAS NA CULTURA DA SOJA

dutiva da soja, quando as plantas estdo
completamente desenvolvidas e as li-
nhas de plantas cobrem as entrelinhas.

Volumes de calda de 180 a 200 li-
tros/hectare frequentemente proporci-
onam a deposicéao (cobertura) mais ade-
quada. Para a utilizacdo de baixo volu-
me de calda, rigorosos procedimentos
de monitoramento das condi¢fes am-
bientais (vento, temperatura e umida-
de do ar) e ajuste da pressdo e tipo de
ponta (bico) sdo necessarios. O bico
cdnico comumente é melhor do que o
bico leque simples. Além disso, é im-
portante salientar que gotas finas pos-
sibilitam a melhor penetracdo, porém,

a possibilidade de ocorrer deriva é tam-
bém maior. Assim sendo, gotas finas
ndo devem ser usadas em condigdes de
vento superior a 10 km/h, umidade re-
lativa do ar menor de 70% e tempera-
tura do ar superior a 25°C.

Além disso, a utilizacdo de produ-
tos registrados para a praga e que se-
jam seletivos aos insetos benéficos sao
de grande importancia e devem ser pri-
orizados quando se escolhe o insetici-
da para o controle da falsa-medideira,
assim como de qualquer outra praga.
Com esses cuidados no manejo de pra-
gas, 0 sojicultor estara contribuindo
para o sucesso da sua lavoura, man-

tendo-se mais competitivo no merca-
do com reducdo dos custos e maximi-
zacdo da produtividade.

Refugio sempre — Além dos in-
seticidas, outra ferramenta de grande
importancia do manejo dessa lagarta é
a soja que expressa toxina inseticida da
bactéria Bacillus thuringiensis (soja
Bt). Entretanto, é importante destacar
que, a0 mesmo tempo em que a soja
Bt estaria controlando a lagarta-falsa-
medideira, 24 horas por dia, durante sete
dias por semana, ela também esta, no
mesmo periodo, selecionando insetos
resistentes. Assim, da mesma maneira
que ocorre com 0s inseticidas conven-
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Diferentemente de outras pragas, a

falsa-medideira alimenta-se
geralmente de folhas do terco médio e
inferior, ou seja, naregiao mediana ou
baixeira das plantas, consumindo
grandes areas foliares, mas mantendo
integras as nervuras principais

cionais, a utilizagdo da soja Bt tem tra-
zido consigo o risco enorme de sele-
¢do de populag@es de insetos resisten-
tes. Entre as diversas medidas para re-
tardar a selecéo de individuos resisten-
tes, o plantio do reflgio, ou seja, o
plantio de uma percentagem da area,
no mesmo talhdo, com a mesma cul-
tura ndo transformada geneticamente
para expressar o Bt, € de extrema im-
portancia.

O tamanho de area que deve ser cul-
tivado como refdgio ainda é um assun-
to polémico. Entretanto, para a soja,
as empresas detentoras da tecnologia
recomendam que o minimo de 20% da
area com a tecnologia seja de refugio.
Independentemente de qualquer polé-
mica, para garantir a longevidade da
tecnologia Bt, é certo de que a adocéo
do reflgio é essencial e precisa ser fei-
to da forma correta. Assim sendo, é
importante que a area de reflgio pos-
sibilite o desenvolvimento de maripo-
sas suscetiveis a toxina para cruzar
insetos resistentes a bactéria, proveni-

entes da area Bt e, assim, originar in-
setos heterozigotos que sdo controla-
dos pela planta Bt.

Portanto, na area de reflgio nao
pode haver uso abusivo de inseticidas
que eliminem toda a populagédo de in-
setos presente. A area de reflgio pre-
cisa produzir economicamente, mas de
forma sustentavel, onde além de pro-
duzir graos exista também a producéo
de insetos suscetiveis a tecnologia.
Assim, é fundamental que o manejo da
area de reflgio seja realizado de acor-
do com as normas e filosofia preconi-
zadas pelo MIP-Soja. Tecnologias
como amostragem com o uso do pano-
de-batida, assim como a aplicacdo de
inseticidas apenas quando os niveis de

acao das pragas forem atingidos (apli-
cacdo racional de inseticidas), continu-
ardo sendo essenciais na area de refu-
gio, assim como na area Bt.

As plantas Bt vieram para somar ao
MIP e ndo para substitui-lo! E impor-
tante salientar ainda que as areas de re-
fagio tém um papel preventivo, retar-
dando o processo evolutivo de selecdo
de resisténcia. Com ado¢do do MIP-
Soja, associando uma eficiente aplica-
cdo de inseticida quando necessério, no
momento adequado, ou mesmo o plan-
tio correto da soja Bt, ou seja, manten-
do uma &rea como reflgio, o produtor
tera um bom manejo da praga, associ-
ando boa produtividade com sustenta-
bilidade. &
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O MONITORAMENTO
decide a entrada do
pulverizador

Como deve ser feito
esse procedimento que
tem como
principal objetivo saber
a quantidade de
pragas na lavoura e
assim basear as
aplicacées de
inseticidas

MSc. José Fernando Jurca Grigolli,
pesquisador da Fundacdo MS
fernando@fundacaoms.org.br, e MSc. Mirian
Maristela Kubota
doutoranda em Agronomia (Entomologia
Agricola) na FCAV/UNESP
mi_kubota@hotmail.com

Manejo Integrado de Pragas
(MIP) é uma prética essencial
na agricultura, pois alia estraté-
gias de manejo de pragas com indices
de dano econémicos, ou seja, controla
a praga somente quando 0s prejuizos
causados por ela forem superiores ao
seu custo de controle, momento este
denominado nivel de dano econémico
(Stern et al., 1959). Entretanto, o tem-
po necessario para tomar a decisao de
controle de uma praga e seu controle
de fato pode ocasionar prejuizos aos
produtores. Assim, foi estabelecido o
nivel de controle ou o nivel de acédo, que
representa 0 momento economicamen-
te correto para que uma medida de con-
trole seja iniciada e assim evitar que a
populacdo de insetos cres¢a demasiada-
mente e ultrapasse o nivel de dano eco-
némico (Pedigo et al., 1986).
O monitoramento de pragas € uma

das bases do MIP, e tem como princi-
pal objetivo fazer o levantamento das
espécies-pragas ocorrentes na lavoura
e quantificando sua presenca. Com base
nesse monitoramento, devem-se base-
ar as aplicacdes de inseticidas para o
controle dos alvos identificados. Assim,
fica evidente que o monitoramento e a
identificacdo das pragas influencia di-
retamente a eficiéncia dos inseticidas
a serem utilizados, pois possibilita 0 uso
da ferramenta adequada no momento
mais indicado.

Para o correto monitoramento de
pragas nas diversas culturas agricolas
no Brasil, deve-se dividir a area em ta-
Ihdes homogéneos, pois manchas de
solo e diferencas climaticas em micro-
escalas podem influenciar a ocorrén-
cia das pragas. O numero de pontos a
serem amostrados em funcédo do tama-
nho do talhdo pode ser observado na
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tabela. O periodo de
amostragem deve ser

Amostras

Numero de amostras conforme o tamanho do talhdo

de essencial importancia
0 controle dessa praga
guando ainda estdo pe-

6 pontos de amostragens

quenas, pois quando as

8 pontos de amostragens

lagartas se desenvolvem,

10 pontos de amostragens

a eficiéncia de controle

de pelo menos uma Talhéo (ha)
Vez por semana em até 10

cada talhdo para evi- 10-30

tar picos populacio- 31-100
nais que podem pre- >100

subdividir a area em talhdes menores

dos inseticidas fica redu-

judicar o controle da
praga e/ou danos
econdmicos. Esse procedimento deve
ser realizado para qualquer cultura, o
que muda é a técnica de amostragem.

Os beneficios do monitoramento no
controle de pragas sdo evidentes tanto
no curto quanto no médio e no longo pra-
zos. No curto, ha reducdo do nimero de
aplicacGes e consequentemente diminui-
¢do nos custos de produgdo e aumento
na margem de lucro. No médio e no lon-
go prazos, reducdo dos impactos ambi-
entais causados nos inimigos naturais, di-
minuicdo do ndmero de picos populaci-
onais das pragas e redugdo dos riscos de
selecdo de populagdes de insetos resis-
tentes a inseticidas.

Amostragem em soja — No caso
da soja, deve-se realizar o monitora-
mento por meio do pano de batida. A
decisdo de controle da praga deve ser
de acordo com a populacdo média da
praga observada no talhdo. Para lagar-
tas desfolhadeiras (exceto a Helicover-
pa armiguera), o nivel de controle é
de 30% de desfolha ou 20 lagartas por
pano no periodo vegetativo; e no pe-
riodo reprodutivo, 15% de desfolha
ou 20 lagartas por pano. Esses indi-
ces foram validados recentemente,
indicando que ainda sdo confiaveis e
devem ser utilizados (Gazzoni e Mos-
cardi, 1998; Reichert e Costa, 2003;
Costa et al., 2003; Parciaanello et al.,
2004; Bueno et al., 2010; Corréa-Fer-
reira et al., 2010).

Para os percevejos, o nivel de con-

Fonte: Adaptado de Gazzoni et al., 1988

trole é de dois por metro linear em la-
vouras para producdo de graos ou um
percevejo por metro linear para lavou-
ras de sementes. Para o tamandué-da-
soja, um adulto por metro até a soja
em V3 ou dois adultos por metro com
asojaentre V4 e V6 (depois dessa fase,
a planta ndo sofre mais dano econémi-
co) (Gallo et al., 2002). Para Helico-
verpa armigera, deve-se realizar o con-
trole com quatro lagartas pequenas
(menores do que 7 mm) por pano. E

Para os percevejos, o nivel
de controle é de dois por
metro linear em lavouras

para producao de graos ou
um percevejo por metro
linear para lavouras de
sementes

@&
o

zida.

Amostragem em
milho — O monitoramento em milho
pode ser dividido em duas etapas. A pri-
meira para 0 monitoramento de perce-
vejos apods o plantio e a segunda para
lagartas desfolhando as plantas. Para o
monitoramento do percevejo barriga-
verde, deve-se realizar avaliacGes des-
de o plantio até as plantas de milho atin-
girem V5/V6, periodo em que as plan-
tas ndo sofrem mais danos com o ata-
que dessa praga. E recomendado pro-
ceder com amostragens antes do plan-
tio para avaliar a necessidade de apli-
cacOes antes do plantio.

O monitoramento consiste na ava-
liagdo do nimero de percevejos em um
metro quadrado da lavoura. O nlimero
de pontos a serem observados encon-
tra-se na tabela. Deve-se escolher um
metro quadrado e proceder a contagem
direta do nimero de percevejos Vivos
presentes. No final da amostragem, de-
vem-se realizar as aplicagdes de inseti-
cida, caso seja encontrado em média
0,5 percevejo por metro quadrado (Du-

arte, 2009).

Para 0 monitoramento da lagarta-
do-cartucho do milho, avaliar cinco
plantas na sequéncia e ao acaso no
talhdo. O nimero de pontos a serem
amostrados encontra-se na tabela. A

amostragem baseia-se na escala pro-
posta por Davis (Davis et al., 1992). O
controle quimico deve ser realizado
quando 20% das plantas apresentarem
folhas raspadas. &
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DOW OBTEM O REGISTRO DO HERBICIDA TRICEA

A Dow AgroSciences destaca o lancamento de Tricea, herbicida pds-emergente
seletivo para a cultura do trigo. O gerente de Marketing de Herbicidas para Grandes
Culturas, Marcus Fiorini, ressalta os diferenciais do herbicida, como o amplo espectro
de controle em pds-emergéncia e atuacdo em plantas daninhas, tanto de folhas largas
quanto de folhas estreitas, e ainda com efeito residual no solo. “Como consequéncia,
a lavoura desenvolve-se de forma mais consistente e com ganhos de produtividade”.
O herbicida esta disponivel no Sul e no préximo inverno em todo o Pais.

Fotos: Divulgacéo

Marcus Fiorini

NOVO DIRETOR DE
FINANCAS DA MONSANTO

Mauricio Rodrigues é o novo diretor
de Financas da Monsanto do Brasil. H& 15
anos na empresa, 0 executivo j& atuou em
diferentes departamentos e paises (esteve
nos Ultimos quatro anos trabalhando no
México e em posicdes globais nos EUA).
Eduardo Bezerra, na posicéo até entdo, as-
sumiu o cargo de lider de Financas para a
area Internacional que engloba Asia, Emea
(Europa, Oriente Médio e Africa) e 0 nego-
cio global de Vegetais e Hortalicas. Ao lon-
go dos seus 16 anos com a Monsanto, Be-
Zerra ocupou cargos de crescente respon-
sabilidade em Financas e na area
Comercial em vdrias regides do planeta.

Mauricio Rodrigues

PROFISSIONAL DA FMC
E RECONHECIDO NO
PREMIO ANDEF

Em solenidade em S&o Paulo, o Repre-
sentante Técnico Comercial da FMC Agri-
cola Jeverson de Oliveira foi condecorado
na 172 Edigéo do Prémio Andef, na Catego-
ria Profissionais. O engenheiro agronomo
foi homenageado pelo trabalho realizado
junto aos estudantes das comunidades ru-
rais no entorno das usinas do Grupo Santa
Terezinha pelo Projeto “Os Sete Habitos da
Atuacao Responsavel”, e ja beneficiou mais
de 10 mil alunos, que levam os conceitos
aprendidos as suas familias. Na foto, Olivei-

BEQUISA RECEBE
PRESIDENTE MUNDIAL DO
GRUPO DEGESCH

O presidente mundial da Degesch, gru-
po de empresas do qual a Bequisa faz par-
te, Marc Rudolf, veio ao Brasil visitar a
sede da Bequisa e participar de reunides.
O executivo viajou pelo Pais e conheceu
algumas areas de producéo agricola no
Oeste e no Norte do Parana. Também visi-
tou distribuidores e alguns clientes e acom-
panhou a realidade do segmento de pds-
colheita e saide ambiental no Brasil. Com
a viagem, foi possivel compreender me-
Ihor as necessidades do mercado e tracar
metas estratégicas importantes para que a
empresa continue crescendo ainda mais.

Jeverson de Oliveira e Maria Fustaino '8 € Maria de Lourdes Setten Fustaino, dire- Al [
tora de Registro da empresa.
BASF ENCERRA CIRCUITO ’NOVA(AO DE APRESENTACAO Elias Guidini

DE PRODUTOS

Entre os meses de abril e julho, a Basf realizou o Circuito Inovagdo, inici-
ativa que teve como objetivo apresentar aos agricultores os principais de-
fensivos lancados recentemente pela empresa e dirigidos a soja. O evento
percorreu 53 cidades em oito Estados. Além disso, o publico recebeu infor-
magdes sobre a nova campanha da empresa, denominada “Comando Anti-
pragas”, que visa orientar a utilizacdo de inseticidas de acordo com MIP. “O
objetivo desse encontro é demonstrar as tecnologias e como elas podem
auxiliar na qualidade e produtividade da lavoura”, afirma Elias Guidini, geren-

te de Marketing de Negdcios Sul.
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ACARICIDA OKAY, A NOVA
TECNOLOGIA IHARA
PARA CITROS

A Iharaapresentaao mercado suanova
tecnologia para o combate de pragas nos
citros, o acaricida Okay. Utilizando Cyflu-
metofen como ingrediente ativo, o produ-
to controla todas as fases de desenvolvi-
mento do acaro da leprose nas producdes.
“Okay tem um mecanismo de a¢éo inova-
dor e exclusivo que atua na inibicdo da
cadeia de transporte de elétrons no Com-
plexo 2. O produto confere acdo de cho-
que sobre acaros, eliminando a praga por
contato”, diz Rodrigo Naime, consultor de
Desenvolvimento de Mercado.

Rodrigo Naime

FARROUPILHA: INSETICIDA
BIOLOGICO
PARA HELICOVERPA
Desenvolvido pelo Laboratério Farrou-

pilha, o Best € o primeiro inseticida biolégi-
co a base de Bacillus thurigiensis, que con-

Gustavo Balbinotti

SYNGENTA E O SUCESSO NA
COLHEITA DO MILHO
FORMULA

A Syngenta atingiu a produtividade
de183 sacas por hectare de milho safri-
nha em Goids, 30% a mais do que 0 ano
passado. O resultado ocorreu em uma
grande area comercial de um cliente que
utiliza 100% de produtos Syngenta em
Rio Verde. O nimero recorde se da pelo
grande potencial produtivo do hibrido
Férmula da empresa e pelo programa efi-
caz de manejo dos fungicidas e insetici-
das. “Conseguimos desenvolver um po-
sicionamento especifico para 0 nosso
cliente, de acordo com a localizacédo e a
particularidade de cada fazenda. Esta-
mos sendo muito assertivos ndo s6 com
0 hibrido Férmula, mas também com os
demais materiais”, comenta Gustavo
Balbinotti, RTV de Rio Verde.

UPL: ENCONTRO DE
FITOPATOLOGISTAS PARA
DISCUTIR RESISTENCIA

AUPL realizou a ja reconhecida Reu-
nidgo do Eagle Team, que retne, anual-
mente, em Campinas/SP, o0s
mais renomados fitopatologistas. Sempre
com o intuito de encontrar melhores al-
ternativas para 0 manejo de fungos e fun-
gicidas, evitando que se tornem resis-
tentes, o encontro, em sua terceira edi-
cdo, visou entender as particularidades
do desenvolvimento dos fungos em cada
regido do Brasil. “A populacdo esté cada
vez mais exigente, quer consumir maise,
cada vez, com mais qualidade. Paraacom-
panhar esse processo, 0 agricultor preci-
sa aumentar sua produgéo e, por conse-
quéncia, evitar prejuizo”, explica
o0 gerente de marketing da UPL, Gilson
Oliveira.

Gilson Oliveira

trola até o quinto instar da lagarta Helico-
verpa armigera. Outro diferencial do pro-
duto esta em seu uso, pois se recomenda
que a aplicacdo seja individualizada, nao
associando nenhum tipo de mistura. Outro
ponto importante é seu registro no Mapa,
apesar de estar direcionado para o controle
da H. Armigera, varios ensaios comprova-
ram a sua eficiéncia em outras espécies,
como a Spodoptera frugiperda, A. Gem-
matalis e a Chrysodeixis includens.

Best contra a helicoverpa
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ARAUCARIA:

araucéria (Araucaria angustifo-

lia), também conhecida como

pinheiro-do-parand e que faz parte
do ecossistema conhecido como Flores-
ta com Araucéria, originalmente ocupa-
va uma area de cerca de 200 mil quil6-
metros quadrados com distribui¢do mais
continua nos Estados do Parang, de Santa
Catarina e do Rio Grande do Sul. E de
forma esparsa e irregular na regido Su-
deste. Hoje, a Floresta com Araucaria
esté reduzida a cerca de 1% de sua area
original e uma das espécies que mais so-
freu foi a araucaria. A exploracdo da es-
pécie aconteceu por causa do avanco da
fronteira agricola, do crescimento das ci-
dades, por possuir madeira de qualidade
para fabricacdo de moveis e ser boa ma-
téria-prima para papel e celulose. Por tudo
iss0, a espécie foi tdo explorada que pas-
sou a figurar na lista das espécies brasi-
leiras ameacadas de extingao.

No Parana, por exemplo, a legislacdo
permite que seja cortada somente a arau-
caria que foi comprovadamente plantada
—isso quer dizer estar plantada em linha e
com plano de manejo registrado no 6rgédo
ambiental competente. Araucarias que nas-
cem por regeneracdo natural sdo consi-
deradas nativas e ndo podem ser maneja-

Embrapa Florestas

das ou cortadas. “Mas como é uma espé-
cie que se regenera bem, ou seja, nasce
sozinha sem precisar que alguém a plan-
te, muitas vezes a muda é arrancada logo
que nasce, justamente por ndo poder ser
manejada ou utilizada depois”, explica o
pesquisador Ivar Wendling, da Embrapa
Florestas. “O produtor rural entende como
algo que est& tomando espago na sua pro-
priedade e a araucéria torna-se uma arvo-
re indesejada”, completa.

E se, ao contréario, o produtor rural
enxergasse na araucaria uma possibilida-
de de manejo e renda, mesmo com aque-
las que regeneram naturalmente? “Nesse
caso, 0 produtor vai querer que aquela
muda cresca e se desenvolva e pode tam-
bém investir em plantios”, afirma Wen-
dling. “E a melhor forma hoje de garantir
0 desenvolvimento dos povoamentos de
araucéria”, avalia a pesquisadora Valderés
de Sousa. Para isso, um grupo de pesqui-
sadores da Embrapa Florestas tem se de-
dicado a desenvolver tecnologias para que
a araucdria possa ser conservada e tam-
bém gerar renda. E o conceito “conser-
var pelo uso” que esta sendo defendido.
“Mesmo com arvores sendo cortadas para
usar a madeira, por exemplo, o interesse
pela espécie pode crescer tanto que, em

pouco tempo, a espécie provavelmente
n&o vai mais estar ameacada de extingao”,
acredita Wendling.

Para isso, a pesquisa florestal tem lan-
cado médo de diferentes estratégias, que
vao desde o melhoramento genético e
manejo florestal, passando pela clonagem
e criopreservagao, até o incentivo a em-
presas para pagamento por servi¢os am-
bientais prestados por produtores, além
de estudos sobre o consumo do pinhdo,
entre outros. “Como a pesquisa florestal
geralmente leva mais tempo para chegar
a seus resultados, atuamos em diversas
frentes com a intencédo de viabilizar o uso
da espécie e fornecer subsidios para a al-
teracdo na legislacdo”, salienta o chefe de
Pesquisa e Desenvolvimento da Embrapa
Florestas, Sergio Gaiad. Tudo isso para
gue a araucaria seja vista como uma alia-
da do produtor rural e ndo corra mais 0
risco de extincao.

Manejo florestal participativo —
Ninguém melhor para conhecer uma ar-
vore do que aquele que a observa e con-
vive com ela no dia a dia. Essa é a pre-
missa do manejo florestal participativo,
ponto central do projeto “Uso e conser-
vacdo da araucéria na agricultura fami-
liar”, coordenado pela Embrapa Flores-

88 | AGOSTO 2014

FLORESTAS

Rodolfo Buhrer/Embrapa Florestas



tas. Participam produtores de Bituruna,
Cruz Machado e Sdo Mateus do Sul, no
Parana, e Canoinhas e Cagador, em San-
ta Catarina. “Os produtores estdo nos
ajudando a identificar arvores com di-
ferentes caracteristicas: producdo pre-
coce e tardia de pinhdo, arvores com
crescimento superior, entre outras”,
explica a pesquisadora e lider do proje-
to, Maria lzabel Radomski. J& foram
coletadas sementes em dez proprieda-
des pelos préprios produtores.

Uma novidade que esta sendo implan-
tada com esse projeto € a analise da distri-
buicdo das arvores em é&reas de floresta
manejadas pelos agricultores. Sdo feitas
imagens em escala reduzida que funcio-
nam como uma vista aérea da copa das
arvores. Com esse recurso, o produtor
pode entender melhor onde estéo os vazi-
0s, as clareiras, as sobreposicdes em sua
area. “Vai ser possivel discutir espacial-
mente 0 manejo e o produtor poderé fa-
zer a modelagem de sua propriedade sem
comprometer a &rea com um manejo ina-
dequado”, ressalta Radomski. A primeira

experiéncia dessa metodologia ocorre em
cinco propriedades. Serdo discutidos
modelos de integracdo da araucéria aos
sistemas tradicionais de producdo dos
agricultores familiares, seja por meio de
plantios puros ou sistemas agroflorestais,
tendo na araucaria uma fonte de diversifi-
cacdo da renda nas propriedades.
Paisagismo rural e servicos ambi-
entais — Preservar a araucéria, aumen-
tar a renda, auxiliar na redugdo do impac-
to das mudangas climéticas e colaborar
com a pesquisa florestal. Um sonho dis-
tante? N&o para 65 agricultores familiares
de Lapa e Irati, no Parang, e em Cacador,
em Santa Catarina, que participam do pro-
jeto “Estradas com Araucaria”, que incen-
tiva o plantio da espécie em divisas de pro-
priedades rurais com faixas de dominio
de estradas. Os produtores plantam 200
mudas de araucaria por propriedade e re-
cebem R$ 5/cada, totalizando uma renda
de R$ 1 mil fixos por ano, compreenden-
do desde o plantio até as arvores comple-
tarem seu desenvolvimento e comecarem
aproduzir pinh&o. E o chamado pagamen-

to por servicos ambientais (PSA). “O pa-
gamento é feito por empresas privadas,
que utilizam as arvores principalmente para
compensar emissdes de gases de efeito
estufa de suas operacOes”, explica Edil-
son Batista de Oliveira, pesquisador da
Embrapa Florestas e idealizador do proje-
to. Em trés anos, ja foram plantadas cer-
ca de 20 mil mudas de araucéria.

Fruto de parcerias com 6rgaos esta-
duais e universidades do Parana e de San-
ta Catarina, o Estradas com Araucéria é
um dos Unicos projetos no Pais que efe-
tivamente realiza 0 pagamento por servi-
¢os ambientais. “Temos recursos garan-
tidos para 0s proximos dez anos para 0s
produtores que ja participam”, comemora
Oliveira. O Grupo DSR patrocina o pro-
jeto. Segundo Paulo Caffeu, gerente-ge-
ral do Grupo, “o projeto viabiliza a apli-
cacao da prética de responsabilidade so-
cial do Grupo com a remuneragdo das
familias envolvidas e os respectivos be-
neficios decorrentes, como também pos-
sibilita 0 uso do projeto como um mode-
lo sustentavel”. &
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AGRICULTURA FAMILIAR

Flamma Comunicacéo

0 papel da COOPERATIVA
para a sustentabilidade
dos agricultores

Luiz Lourenco, presidente do Conselho de Administracdo da cooperativa Cocamar

regido Norte do Parana é reco-

nhecida pela exuberancia de

suas terras. Sao solos de alta fer-
tilidade e produtores laboriosos que con-
tribuem para que o Estado seja um dos
principais fornecedores de alimentos do
Pais. O proprio sistema de colonizagao,
baseado em pequenas propriedades,
moldou uma realidade favoravel ao for-
talecimento de cooperativas, e a coope-
rativa Cocamar é um belo exemplo dis-
s0. Fundada em 1963 para congregar
produtores de café, a instituicdo enxer-
gou a necessidade de diversificar os ne-
gocios e, ao final da década de 1970, ja
havia incentivado o avango das culturas

mecanizadas de grdos — soja, principal-
mente, construido varios armazéns gra-
neleiros em sua regido e implantado até
mesmo uma indUstria para extragdo de
6leo.

Nos anos 1980, varios outros nego-
cios foram incorporados e o parque in-
dustrial cresceu. Hoje, a Cocamar detém
um dos maiores e mais diversificados
parques industriais do cooperativismo
brasileiro, atua no recebimento de soja,
milho, trigo, café e laranja, oferece apoio
importante ao desenvolvimento tecnol6-
gico de seus 12 mil produtores associa-
dos, mantém uma vasta linha de produ-
tos industrializados nas géndolas dos

supermercados em grande parte do Pais
e planeja chegar ao final de 2014 com
um faturamento ao redor de R$ 3 bilhdes.

Ha investimento pesado na ampliacdo
de estruturas operacionais e de armaze-
namento para acompanhar entregas de
volumes cada vez maiores de gréos. Nos
Gltimos anos, houve avancgo para diver-
s0s outros municipios do norte do Para-
na e a cooperativa chegou ao Oeste pau-
lista e Sudoeste do Mato Grosso do Sul.
A Cocamar esta determinada a crescer e
faz isso de olho em oportunidades que
surgem em novas regides.

Porém, uma das grandes preocupa-
¢Oes da cooperativa € contribuir para que

A Cocamar promove eventos
como dias de campo, encontros
técnicos e palestras nos quais
apresenta temas como a
importancia das boas praticas
agricolas, do uso da agricultura
de precisao e de pacotes
tecnoldgicos adequados
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0s cooperados continuem modernizan-
do seus negdcios e estejam preparados
para os desafios que se impdem todos
os anos. Nao se fala apenas das incons-
tancias climaticas que, de vez em quan-
do, prejudicam as lavouras. E nem das
variagdes dos precos no mercado. O foco
é oferecer oportunidades com que eles
incorporem todas as tecnologias dispo-
niveis visando ampliar sua produtivida-
de. Ha ainda um grande potencial a ex-
plorar, nesse sentido, e ndo sé na cha-
mada “terra roxa”.

A Cocamar foi uma das primeiras, ha
quase 20 anos, a apostar em programas
inovadores e sustentaveis como a inte-
gracao lavoura-pecudria-floresta, algo que
se encaixa como uma luva na regido de
solos arenosos do Noroeste paranaense.
Se alguns ainda imaginam que solo are-
NOSO Serve apenas para pecudria exten-
siva — e grande parte dos pastos esta
degradada, o que resulta em baixo retor-
no econdmico — ha muitos outros, feliz-
mente, gque, caso ja conheceram as van-

tagens e os beneficios de implantar um
projeto bem conduzido de integracéo, co-
Ihem resultados extraordindrios.

Dias de campo — A cooperativa
promove inimeros dias de campo, en-
contros técnicos e palestras nos quais
apresenta, por exemplo, a importancia
da rotacdo de culturas, das boas prati-
cas agricolas, do uso da agricultura de
precisdo e de pacotes tecnoldgicos ade-
quados. Para demonstrar que é possi-
vel avancar, ha anos desenvolve um pro-
grama de aumento de produtividade e
sustentabilidade de soja entre coopera-
dos referenciais, sob 0 acompanhamento
de consultores renomados e algumas
das principais instituicbes de pesquisa
do Pais. E, ha trés anos, um concurso
de produtividade de soja revela que a
cooperativa esta no caminho certo, com
vencedores superando a média de 200
sacas por alqueire.

Com a tendéncia de aumento dos es-
toques globais de grdos e uma previsivel
queda de cotacdes, investir na competi-

tividade dos produtores € algo que pre-
cisa merecer a maior atengao e a coope-
rativa esta fazendo a sua parte. Todos 0s
anos, a cooperativa repassa grande quan-
tidade de calcario a custos subsidiados e
observa, no campo, uma saudavel mu-
danca de atitude, com o avanc¢o do pro-
fissionalismo e da mentalidade empresa-
rial. Investe-se também na preparacéo da
familia como forma de sustentar esse
circulo evolutivo que ndo pode prescin-
dir da participacéo das esposas e dos fi-
Ihos. Para isso, esses publicos contam
com programas especiais de envolvimen-
to com a cooperativa, que funcionam o
ano inteiro. A familia, alias, que é a base
e a razdo do cooperativismo.

E, quando se fala no futuro, vé-se
que o papel da cooperativa é cada vez
mais importante, exigindo, portanto, que
seja fortalecida. E uma empresa, afinal,
que pertence aos seus associados e fa-
miliares, propiciando conquistas histo-
ricas que seriam impensaveis sob a égi-
de do individualismo. &
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NorTiciAs DA ARGENTINA

Fotos: Denise Saueressig

SOJA: EFEITOS DA DISTORCAO

A lentiddo percebida no mercado da
soja é irrefutadvel quando sdo contrasta-
dos os numeros do ciclo atual com a taxa
média nos anos anteriores para esta épo-
ca. Em meados de junho, haviam sido
negociados apenas 38% das mais de 55
milhGes de toneladas projetadas pela Bol-
sa de Cereais de Buenos Aires para a tem-
porada 2013/2014. O ndmero é bem dis-
tante dos 55% de média dos ultimos nove
anos. Segundo o analista lvan Barbero,

esse fato deve-se as perspectivas de des-
valorizagdo e as distor¢es do mercado
cambiario (diferenga entre o ddlar paralelo
e o oficial), o que, em conjunto, reflete no
ceticismo que existe entre os produtores
em relagdo & moeda local. Atrasar as ven-
das permite uma renda maior em termos
nominais, a0 mesmo tempo em que pode
neutralizar o efeito de distorcdo da taxa de
cambio em relacdo a compra de insumos
para a proxima temporada.

PESQUISA COM FORRAGEIRA

Um trabalho conjunto entre pesquisadores da Argentina e da Australia conseguiu
sequenciar, pela primeira vez, o genoma funcional de uma espécie forrageira nativa do pais
(pasto miel), e isolar genes de lignina, que afetam a digestibilidade dessa graminea de
verdo. O resultado do estudo promete um grande impacto para a produtividade da pecu-
aria, uma vez que cada ponto percentual de reducéo de lignina podera representar uma
melhora de 21% na producéo de leite ou carne. Como resultado das investigacdes, foram
obtidos materiais transgénicos das cultivares Primo e Relincho, desenvolvidos pela Facul-
dade de Agronomia da Universidade de Buenos Aires (UBA). Depois de analises molecu-
lares na Australia, esses materiais serdo avaliados em condigdes de campo na Argentina.

PECUARIA MAIS
CARA

O Mercosul tem sido uma das
poucas regides do planeta capaz de
produzir carne de qualidade e em
quantidade suficiente para atender
uma demanda crescente. No entan-
to, além dos obstaculos enfrentados
pela nossa pecuaria, a inter-relacdo
de precos com os parceiros do blo-
co permite perceber a posi¢do da
cadeia argentina. Segundo analises do
mercado, até o final de junho, o cus-
to do novilho para o exportador ar-
gentino foi 15% superior em com-
paracdo com a média dos outros pa-
ises-membros do Mercosul. O indi-
ce coincide com os direitos de ex-
portacdo cobrados na Argentina.

TR’GO No inicio de julho,

cerca de 50% da area estimada para o
cereal, de 4,3 milhdes de hectares,
havia sido plantada. As chuvas com-
plicaram bastante os trabalhos de im-
plantacdo da lavoura.

SOJA A Bolsa de Cereais de

Buenos Aires mantém a estimativa de
producéo do pais em torno de 55,5
milhdes de toneladas.

lE ’ TE Os produtores vém rece-

bendo US$ 0,375 (dolar oficial) ou US$
0,25 (dolar paralelo) pelo litro do leite.

CARNE O novilho precoce, a

categoria mais representativa da pecua-
ria argentina, € comercializado por valo-
res em torno de US$ 2,2 (délar oficial)
ou US$ 1,46 (paralelo) por quilo vivo.

DIFICULDADES NO
LEITE

O chefe de Gabinete dos Minis-
tros da Argentina, Jorge Capitanich,
disse aos produtores de leite o que
eles ndo gostariam de escutar: “Con-
sidero que 3 pesos (por litro) é um
valor satisfatorio para os produtores
de leite”, afirmou o governante, dei-
xando evidente a participacdo do Go-
verno no setor. Capitanich ainda sa-
lientou que o problema da cadeia pro-
dutiva é a falta de financiamento —
analise correta, porém, incompleta —
e anunciou uma linha de crédito. Em
seguida, convocou os produtores a
ampliarem o numero de vacas em
producdo e a presenca exportadora
do pais nos mercados globais. Antes,
0 secretario de Comércio, Augusto
Costa, afirmou que o Governo nao
aprovaria licencas de exportacao as
indUstrias que pagam mais de 3 pe-
sos por litro. A justificativa é, mais
uma vez, proteger o mercado inter-
no. Assim, a atividade desenvolve-se
em meio a um clima rarefeito pela
falta de transparéncia e de critérios
gue parecem repetir uma histéria de
fracassos e estagnacao setorial.
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Sistema aplicado também

a FRUTICULTURA

Afonso Peche Filho, pesquisador do Instituto Agronémico (IAC), de Campinas/SP,
da Secretaria de Agricultura e Abastecimento do Estado de S&o Paulo

0s Gltimos 50 anos a maior ino-

vacdo tecnoldgica na agricultu-

ra tropical foi, sem davida, o sis-
tema plantio direto. Mesmo com bases
conceituais consolidadas, o plantio di-
reto na fruticultura ainda ndo é uma
unanimidade e carece de acdes de difu-
S80 para gque 0s conceitos venham a ser
conhecidos, adotados e praticados pe-
los fruticultores. A implantacdo de po-
mares utilizando sistema convencional
com a movimentacdo profunda do solo
¢ ainda muito praticada, principalmente
em pomares com fruteiras de clima tem-
perado. Essa préatica é popular porque
permite correcdo quimica profunda,
mas fragiliza o solo e facilita a ocorrén-
cia de erosdo, principalmente no inicio
da implantacdo do pomar. Atualmente,
a erosdo e a compactacdo geram mui-
tos problemas nos pomares brasileiros.
Séo fatos de ocorréncia generalizada no
Brasil, que o fruticultor passivamente
aceita comprometendo a longevidade e
a qualidade produtiva das plantas, prin-
cipalmente em areas de topografia aci-
dentada.

Reconhecido hoje como a principal
pratica de manejo em areas agricolas,
se bem implantado, o plantio direto pode
ser a solucdo definitiva para os proble-
mas de reducdo da erosdo em pomares
e ainda pode resultar na construcdo de
uma lavoura longeva e produtiva. O

ponto de partida é a adocdo de um pla-
nejamento de implantagdo com base em
um diagnostico bem feito, que contem-
ple boas informacgdes sobre a drenagem
superficial, sobre a infiltracdo, sobre as
condigdes quimicas e das condi¢des bi-
oldgicas, como € o caso da presenca de
nematoides, fusariose e outros agentes
patogénicos, além das espécies de plan-
tas invasoras.

Entender as raizes — Um ponto

O plantio direto, se bem
implantado, pode ser a
solucao definitiva para
os problemas de reducao
da erosao em pomares e
ainda pode resultar na
construcao de uma
lavoura longeva e
produtiva

Fotos: Divulgacédo
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fundamental na

fruticultura é o
entendimento
sobre as relagoes
e o funciona-
mento do siste-
ma radicular e
partes aéreas das
plantas cultiva-
das. As fruteiras
exploram um grande volume de érea, tan-
to na parte aérea quanto no solo e apre-
sentam algumas caracteristicas impor-
tantes no desenvolvimento de suas rai-
zes, que estdo diretamente ligadas com
as condicOes da copa e com as condi-
¢Bes do solo. Uma planta que produz fru-
tos normalmente tem seu metabolismo
fisiolégico muito relacionado com as es-
tacOes climaticas, sendo o crescimento
de raizes influenciado pela disponibilida-
de sazonal de alimentos fotossintetizados
e pelas condigdes fisicas, quimicas e bi-
olégicas do solo. As variagdes de tempe-
ratura e umidade do solo interferem for-
temente no desempenho produtivo da
planta. A distribuicdo de nutrientes no
perfil é um forte condicionador da con-
centracdo do tipo de raizes nos horizon-
tes. As atividades bioldgicas diversifica-
das condicionam a sadde e a longevida-
de produtiva das plantas.

Arvores frutiferas apresentam rai-
zes que tém uma formagdo complexa.
A raiz priméria tem origem ainda na fase
embrionéria, na transformacéo da se-
mente em plantula, e durante a fase ve-
getativa, a raiz principal cresce rapida-
mente buscando as grandes profundi-
dades do solo. E nessa fase que o bom
desempenho agrega a planta vantagem
adaptativa aos periodos secos ou muito
Umidos. Tornando-se lenhosa e defini-
tiva, araiz principal contribui muito com
a sustentacdo e resisténcia da planta.
RamificacGes horizontais déo origem a
raizes secundarias e ndo lenhosas, sen-
do elas responsaveis pela construgdo da
"malha" ou "teia", formando um intrin-
cado sistema tubular com raio de ocu-
pacdo muito maior que o raio ocupado
pela sua copa. A grande area total das
raizes secundarias é muito importante,
pois é responsavel pela absor¢do de agua
e sais minerais do solo. Das raizes se-
cundérias saem longos filamentos (rai-
zes terciarias) compostos de milhares
de raizes muito finas (pelos absorven-
tes) que exercem funcdes de absorcao,

Antes de mais nada, é
fundamental elaborar um
plano de amostragem para
coleta de solo com vistas a
diagnosticar e avaliar as
condicoes quimicas, fisicas
e bioldgicas do terreno

conducdo de agua e sais minerais, re-
serva e ainda de fixacdo da planta. Em
funcdo de todas essas caracteristicas, a
preparacdo para implantacdo de um po-
mar no sistema plantio direto tem todo
um referencial metodoldgico que busca
qualidade e longevidade produtiva das
plantas.

O primeiro passo comega a ser
dado dois a trés anos antes do plantio,
com a definicéo do local de instalacdo
do pomar. Esse tempo é necessario
para promover as adequacdes e corre-
¢Oes necessarias para a eliminacao de
desarranjos de superficie, instalacdo de
préticas conservacionistas e corrigir
possiveis desequilibrios no perfil do
solo.

PLANTIO DIRETO

Amostragem de solos — Com o
local definido, é fundamental elaborar
um plano de amostragem para coleta de
solo com vistas a diagnosticar e avaliar
as condicdes quimicas, fisicas e biolo-
gicas. Como regra basica, a quantidade
de amostras deve ser suficiente para
caracterizar a variabilidade de toda a area
do terreno. E importante que o esque-
ma de amostragem seja do tipo malha,
com pontos equidistantes direcionados
do centro para as laterais, sempre no
sentido de cobrir todas as partes do ter-
reno. Um numero acima de 60 amos-
tras confere adequada confiabilidade
estatistica no processamento dos dados
e na elaboracdo dos mapas de referén-
cia. Com esse tipo de amostragem, é
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possivel conhecer com detalhes a real
situacdo ambiental do terreno.

Para avaliar a situacdo das proprie-
dades quimicas € necessario retirar
amostras de superficie (0-20cm) e de
sub-superficie (20-40cm), lembrando
sempre que € bom solicitar ao laborato-
rio analises de macro e micronutrien-
tes. Para avaliar a situacdo das proprie-
dades fisicas, as amostras de solo de-
vem permitir analise das possiveis vari-
acOes texturais e das variagdes de colo-
racdo. Além da coleta, é importante rea-
lizar a penetrometria e avaliar a RSP
(Resisténcia do Solo a Penetragdo), bem
como, se possivel, determinar a veloci-
dade de infiltracdo de 4gua no solo. Com
relacdo a avaliacdo da situacéo das pro-

priedades biolégicas, o plano de amos-
tragem deve permitir a anélise nemato-
I6gica determinando as espécies de ne-
matoides presentes, bem como o nivel
de infestacdo. Além disso, o plano de
amostragem deve auxiliar na prospec-
c¢do de doencas e pragas do solo e ainda
a presenca de plantas invasoras de difi-
cil controle.

Com o auxilio de tecnologia SIG
(Sistema de Informacdo Geografica) e
recursos da Internet, é importante sele-
cionar gratuitamente uma imagem digi-
tal do local e assim obter um mapa pla-
nialtimétrico que vai auxiliar em todo o
planejamento das etapas seguintes.

Ap06s a amostragem de solo, o pas-
S0 seguinte é planejar e realizar a siste-
matizacdo do terreno e a instalacdo de
praticas conservacionistas. O periodo
mais indicado para essas praticas é o
outono, época de chuvas brandas e es-
pacadas, permitindo a mobiliza¢do do
solo sem riscos de provocar erosao.
Com a definicdo das fruteiras a serem
exploradas, é possivel planejar a posi-
¢do e o dimensdo dos talhGes e, com
isso, 0s carreadores e as unidades ope-
racionais, bem como todas as praticas
conservacionistas necessarias para pro-
mover a infiltracdo, captacdo, conducédo
e dissipagdo das aguas de chuva, além
de definir as culturas de rotagéo inter-
calar e cobertura do solo.

Com o terreno sistematizado e as
praticas conservacionistas instaladas
ainda no outono do primeiro ano, deve-
se realizar a aplicacdo de calcario e, se
necessario, 0 gesso para correcao ante-
cipada da acidez e eliminacéo do alumi-
nio e outras substancias toxicas do solo.
Nesse mesmo periodo, € indicada a se-
meadura de inverno, que pode ser com
culturas econdmicas como o trigo, a
aveia ou mesmo o milho safrinha, entre
outros, ou com culturas ditas como
adubos verdes de inverno como o mi-
Iheto, o chicharo ou as crotalérias.

No final do periodo de outono e co-
meco do inverno, o solo deve estar to-
talmente coberto e pronto para que toda
a mobilizacdo de solo ocorra de manei-
ra gradativa, consolidando a sua nova
forma de ocupacéo e uso. As atividades
programadas para o primeiro ano séo
finalizadas com o manejo da cobertura
e o plantio direto da cultura de verdo
que deve ser instalada em meados de
outubro ou inicio de novembro.

O segundo ano de preparacdo come-
¢a com a colheita da cultura de verdo e
uma nova avaliagdo das condi¢@es do solo
para receber as fruteiras. Deve-se entdo
novamente no outono realizar as retifi-
cacdes das praticas conservacionistas,
realizar as correcdes necessarias nas pro-
priedades do solo e novamente seme-
ar uma cultura de cobertura no inverno.
E no inicio do verdo, manejar a palhada e
implantar outra cultura de verao, respei-
tado um esquema de rotacao.

Com o final da segunda safra de ve-
rdo, é esperado que o solo e a area este-
jam em otimas condigdes de receber as
fruteiras do pomar. Inicia-se entdo a
definitiva semeadura da cultura que ser-
ve de cobertura no inverno e serd a base
de protecdo da superficie do solo antes
do coveamento para implantacdo das
mudas. Definidas as dimensoes e 0s in-
sumos que vao compor a cova ou 0
sulco de plantio, faz-se a marcacdo no
terreno e sobre a palhada abre-se o solo
para definitivamente instalar o pomar no
sistema plantio direto. Nos primeiros
anos e até quando possivel, utilizam-se
as entrelinhas para instalagéo de lavou-
ras em rotacdo intercalar. &
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TRIGO

AGRIBUSINESS

Dylan Della Pasqua - dylan@safras.com.br

COTACOES SEGUEM RUMO AOS PRECOS MINIMOS DO GOVERNO

A dindmica de comercializagdo no
mercado doméstico de trigo segue sem
grandes alteragbes. Os compradores,
abastecidos, colocam-se em uma posi-
¢ao defensiva e forcam uma retraco mais
acentuada das cotagdes. “Os vendedo-
res tém se mostrado mais flexiveis em
suas pedidas, porém, continuam encon-
trando dificuldade em colocar os lotes
remanescentes no mercado”, diz o0 ana-
lista de Safras & Mercado Elcio Bento.
Em muitas regides do Rio Grande do Sul,
a indicacdo para o trigo pao tipo 01 ja se
encontra abaixo do minimo estipulado
para 0 Governo na proxima temporada
(R$ 557,50/tonelada). Nesse caso, quem
ndo encontrar problemas com armaze-
nagem podera optar por segurar o cereal
e vender como sendo da safra nova nas
esperadas intervencdes governamentais.
Mantido o atual cenério internacional e
as estimativas de producéo nos exporta-
dores mercosulinos e no Brasil, 0s pre-
¢os domésticos em todas as regides che-

Média mensal do preco do trigo em Maringa/PR

(R$/tonelada)

janeiro 799,09
fevereiro 797,50
margo 828,95
abril 865,00
maio 850,48
junho 819,05
julho 732,86

gardo aos minimos referenciados pelo
Governo em breve.

O Brasil iniciara a temporada 2014/15
em agosto com 1,572 milhdo de tonela-
das em estoques. A producédo, sem maio-
res perdas por fatores climaticos, deve ser
de 8,175 milhdes. As importacdes serdo
menores que na temporada anterior, mes-
mo assim, por questdes qualitativas e pelo
preco acessivel, deve alcancar cerca de 5
milhGes de toneladas em gréo e 500 mil

em farinha (equivalente grdo). Com isso,
a oferta total atingira 15,247 milhdes de
toneladas (recorde). O consumo (indus-
trial, racdo e semente) é estimado em
11,500 milhdes. Com isso, 0 excedente
seria de 3,747 milhdes. Um excedente des-
se montante ndo teria como ficar no Pais
sem achatar as cotacGes de forma dema-
siada. Por isso, 0 Governo precisara reti-
rar entre 1,500 milhdo e 2 milhdes de to-
neladas do mercado.

ARROZ

MERCADO GAUCHO COM LEVE TENDENCIA DE QUEDA

O preco médio do arroz em casca,
no mercado do Rio Grande do Sul —
principal referencial nacional, encerrou
a primeira quinzena de julho com uma
leve tendéncia de queda, devido a cres-
cente oferta por parte de alguns produ-
tores e ao baixo interesse de compra por
parte das industrias. “As mesmas estdo
retraidas, esperando uma oportunidade
para adquirir o cereal com um valor mais
vantajoso”, explica o analista de Safras
& Mercado Jodo Giménez Nogueira.
Enquanto isso, os produtores que pre-
cisam “fazer receita” estdo vendendo o
seu produto de forma fracionada, o que
pressiona a cotacdo — mas ndo muito.
“E o0s mais capitalizados ainda estocam
0 produto, aguardando uma recupera-
¢do nos valores”, frisa o analista. A co-
tacdo média da saca de 50 quilos de ar-
roz gaucho terminou o dia 16 de julho
em R$ 35,50, o que representa uma
variagao negativa de 0,4% em relacéo a

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

Preco do arroz irrigado em Alegrete/RS

(R$/saca de 50 kg)

janeiro 36,41
fevereiro 35,90
margo 34,01
abril 34,01
maio 35,33
junho 35,82
julho 35,51

semana anterior, de R$ 35,65 por saca.

O décimo levantamento da Conab para
asafra2013/14 indica producdo de 12,184
milhdes de toneladas, acréscimo de 3,1%
sobre as 11,819 milhdes de toneladas de
2012/13. No levantamento anterior, eram
esperadas 12,250 milhdes de toneladas. A
area plantada em 2013/14 foi estimadaem
2,396 milhdes de hectares, ante 2,399
milhdes semeados na safra 2012/13. A

produtividade estimada em 5,085 mil kg/
ha, superior em 3,2% aos 4,926 mil kg na
temporada passada. O Rio Grande do Sul
deve ter uma safra de 8,112 milhGes de
toneladas, equivalendo ao avango de
2,3%. A érea prevista é de 1,120 milhdo
de hectares, ganho de 5% ante os 1,066
milhdo de 2012/13, com rendimento es-
perado de 7.243 quilos por hectare, ante
7.438 quilos da anterior.
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Dylan Della Pasqua - dylan@safras.com.br

COM CAMBIO E CHICAGO EM ALTA, BRASIL TEM MELHOR MEDIA SEMESTRAL

O primeiro semestre foi positivo em
termos de preco médio para a soja no
Brasil. “Tivemos o melhor primeiro se-
mestre ja visto do mercado brasileiro. A
combinacdo de cotacdes elevadas dos
contratos futuros em Chicago e um dolar
valorizado levaram os pre¢os internos a
patamares médios acima do normal para
0 periodo”, afirma o analista de Safras
& Mercado Luiz Fernando Roque. Em
nivel de Brasil, no periodo de janeiro a
junho, a cotagdo média foi de R$ 62,53/
saca. Para comparacdo, as cotacdes
médias dos Ultimos trés anos, 2013,
2012 e 2011, foram de R$ 55,47, R$
51,69 e R$ 43,63, respectivamente. Na
média acumulada dos ultimos cinco
anos, a cotacdo fica em R$ 45,96. Nes-
te semestre, portanto, houve um au-
mento de 12% em relagdo as cotacdes
médias registradas na safra anterior.

Em Paranagud/PR, que tradicional-
mente detém as médias de precos mais
elevadas do mercado interno, a cotacao
média foi de R$ 70,07. Nos Gltimos trés
anos, as médias foram de R$ 62,81 em
2013, R$ 57,55 em 2012 e R$ 48,65
em 2011. A média acumulada dos Ulti-
mos cinco anos é de R$ 51,67. Em re-
lagdo a 2013, houve aumento de 12%

Soja em Cascavel/PR

(R$/saca de 60 kg)

janeiro 64,33
fevereiro 65,15
margo 66,73
abril 66,48
maio 66,90
junho 66,37
julho 62,46

no preco médio semestral da saca. Ja
em Rondondpolis/MT, onde ocorreram
as menores médias de precos, a média
do primeiro semestre ficou em R$
58,97. Nos Ultimos trés anos, as médi-
as foram de R$ 51,88 em 2013, R$
49,98 em 2012 e R$ 41,52 em 2011.
Na média acumulada dos ultimos cinco
anos, a cotacdo ficou em R$ 43,46. Em
relacdo ao ano passado, aconteceu um
aumento de 14% no preco médio se-
mestral da saca.

\oltando-se as duas principais variaveis
formadoras dos precos internos, Bolsa de
Chicago e ddlar, pode-se entender parte
desta alta dos precos internos. Em Chica-
go, com valores relativos a posicao spot,

no primeiro semestre de 2014 ocorreu uma
cotagdo média de US$ 1.414,18 cents por
bushel. Embora seja uma cotagao elevada
para o periodo, ela ainda fica um pouco
abaixo (3%) da cotacdo média do mesmo
periodo do ano passado, que foi de US$
1.461,87 cents por bushel. Na média dos
Gltimos cinco anos, a cotacdo foi de US$
1.233,97 cents por bushel. Apesar de um
Chicago elevado, mas um pouco mais fra-
co em relacdo ao Ultimo ano, pode-se ver
no délar um diferencial para a elevacéao das
cotacOes internas. Com relagdo a moeda
americana, houve uma cotacdo média no
semestre de R$ 2,2960, 13% mais alta em
relacdo a média do mesmo periodo de 2013,
de R$ 2,0318.
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ALGODAO

MERCADO NACIONAL SEGUE COM PRECOS EM QUEDA

O mercado brasileiro de algodéo en-
cerrou a primeira quinzena de julho
mantendo o baixo ritmo de negécios e
com pregos em queda. No Cif Sdo Pau-
lo, a referéncia era de R$ 1,80 por li-
bra-peso no dia 16, diferenca de 3 cen-
tavos ou 1,7% em relacdo ao praticado
na semana anterior. Segundo o analista
de Safras & Mercado Rodrigo Neves,
a tendéncia é que as negociagdes con-
tinuem com cotagdes inferiores as pra-
ticadas no ano passado, devido ao bom
volume de produto a ser ofertado no
mercado. “Além disso, 0s precos ex-
ternos também ndo animam”, lembra,
ja que a safra norte-americana devera
ser cheia na temporada 2014/15.

O relatério de julho de oferta e de-
manda do Departamento de Agricultura
dos Estados Unidos (Usda), divulgado
dia 11, estimou a producdo na safra
2014/15 em 16,5 milhdes de fardos, ante
15 milhdes do relatério do més anterior.
As exportagdes deverdo ficar em 10,20

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

Média dos precos tdo algodao em pluma

(R$/@ CIF Sao Paulo Pgto. 8 dias)

janeiro 72,83
fevereiro 74,84
margo 72,56
abril 78,84
maio 62,98
junho 63,21
julho 60,82

milhGes de fardos, ante 9,7 milhdes no
relatorio passado. O consumo interno
foi previsto em 3,80 milhGes de fardos,
ante 3,7 milhdes do relatério anterior.
Baseado nas estimativas de producéo,
exportacdo e consumo, os estoques fi-
nais norte-americanos foram previstos
em 5,2 milhdes de fardos para a tempo-
rada 2014/15, ante 4,3 milhdes de far-
dos do relatério do més passado. Para a
temporada 2013/14, é esperada produ-

¢do de 12,91 milhdes de fardos, expor-
tacOes de 10,5 milhdes, consumo de 3,6
milhdes e estoques finais de 2,7 milhdes.
Em relagdo aos nimeros globais, 0 Usda
estimou a producdo mundial em 116,42
milhdes de fardos, ante os 115,92 mi-
Ihes indicados no més passado. As ex-
portacGes mundiais foram estimadas em
35,58 milhdes de fardos para 2014/15,
ante 35,56 milhdes estimados no més
passado.

CAFE

Lessandro Carvalho - lessandro@safras.com.br

AUMENTO DE 11% NO VOLUME EMBARCADO E QUEDA DE 11% NA RECEITA

As exportacOes totais brasileiras de
café (verde e soltvel) terminaram a tem-
porada 2013/14 (julho/junho) com um
volume acumulado de 34,165 milhGes
de sacas de 60 quilos, um aumento de
11% no comparativo com 2012/13
(30,896 milhdes de sacas). Os nime-
ros sdo da Secex (Secretaria de Comér-
cio Exterior). Areceita fechada de 2013/
14 foi de US$ 5,359 bilhdes, recuo de
11% contra 0 mesmo periodo de 2012/
13 (US$ 6,024 bilhdes). Isso foi o re-
sultado de precos médios mais baixos
nas exportacoes na temporada. A cota-
¢do média da saca ficou em US$ 156,87,
queda de 20% em relagdo ao preco mé-
dio da temporada anterior.

Segundo o analista de Safras & Mer-
cado Gil Barabach, o aumento das ex-
portacdes foi influenciado pela agressi-
vidade da demanda no inicio do ano,
com a quebra da safra brasileira e medo
da falta de produto. O comprador aban-
donou a estratégia de comprar da “mao

Preco para hica corrida do Sul de Minas

(Bebida Boa - Tipo 6 — R$/saca de 60 kg)

janeiro 293,77
fevereiro 374,90
marco 454,63
abril 464,25
maio 449,67
junho 415,05
julho 392,27

para boca” e assumiu uma postura mais
agressiva. “Ja a receita ndo acompanhou
a performance do volume embarcado,
devido & primeira metade da temporada
(jul/dez) de precos muitos fracos no
mercado internacional”, avalia.

As exportagdes totais tiveram um
volume acumulado nos seis primeiros
meses de 2014 de 17,470 milhdes de
sacas de 60 quilos, incremento de 14%
no comparativo com o mesmo periodo

de 2013 (15,307 milhdes de sacas). A
receita janeiro-junho de 2014 chega a
US$ 2,879 bilhdes, aumento de 5% no
comparativo com igual intervalo de 2013
(US$ 2,752 bilhdes). Tomando-se so-
mente junho de 2014, as exportacdes
foram de 2,892 milhdes de sacas, au-
mento de 23% contra junho de 2013
(2,354 milhdes). A receita em junho foi
de US$ 544,76 milhdes, 40% a mais que
em junho/13 (US$ 390,3 milhdes).
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MILHO

AGRIBUSINESS

Arno Baasch - arno@safras.com.br

CICLO DE BAIXOS PRECOS DEVE SE PROLONGAR NO MERCADO INTERNO

O mercado brasileiro de milho ingres-
sou 0 segundo semestre com um cena-
rio pouco animador para 0s precos, que
podera se estender nos préximos meses.
Para o analista de Safras & Mercado
Paulo Molinari, esse quadro decorre da
pressao da oferta proveniente da safri-
nha, da expectativa de uma grande safra
nos Estados Unidos e da decisdo dos
produtores de adotar uma retencdo de
venda muito excessiva. “Infelizmente, o
setor ndo aproveitou as oportunidades
para comercializar muito bem a safra
verdo e deixou de vender uma grande
parcela da safrinha 2014 de forma ante-
cipada”, comenta. Molinari entende que
a postura dos produtores em tentar reter
as ofertas provenientes da segunda sa-
fra para tentar neutralizar a pressdo de
colheita neste momento é preocupante
diante da elevada disponibilidade de mi-
Iho. “N&o estamos falando de um exce-
dente de 3 milhdes a 4 milhdes de tonela-
das, mas de 25 milhGes de toneladas além
da capacidade interna de consumo. Se
ndo procurarmos a exportacéo, a reten-
¢ao de milho somente alongaré o quadro
de baixos precos”, alerta.

Média dos precos do milho

(R$/saca de 60 kg - Centro-Sul)

janeiro 24,28
fevereiro 26,42
margo 28,80
abril 27,58
maio 25,72
junho 23,51
julho 21,91

O analista destaca que até junho o
Brasil exportou apenas 2,4 milhdes de
toneladas no ano comercial. “Havera
melhores embarques entre julho e setem-
bro, envolvendo de 4 milhdes a 5 mi-
IhGes de toneladas, mas nada que lembre
o fluxo mensal de embarques de 3 mi-
IhGes registrado em 2013. Além disso,
daqui para frente, o espaco internacional
para que o Brasil possa vender grandes
volumes de forma imediata tende a ficar
cada vez mais limitado”, informa. No
cenario internacional, o quadro baixista
de precos também preocupa bastante e
pode desestimular ainda mais 0s precos

internos do milho. As cotagdes de milho
na Bolsa de Mercadorias de Chicago,
neste més de julho, atingiram precos abai-
xo de US$ 4 por bushel, os menores pa-
tamares em quatro anos, o que reflete
diretamente na realidade interna de pre-
¢os de muitos Estados produtores, es-
pecialmente de safrinha. “Temendo um
recuo ainda maior nas cotag@es, muitos
Estados com excedentes de oferta tém
solicitado junto ao Ministério da Agricul-
tura a realizagdo de leildes de Prémio
Equalizador Pago ao Produtor Rural (Pe-
pro), que estdo em estudo pelo Gover-
no”, pontua.
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CATERPILLAR PATROCINA A
EXPEDICAO OCEARCH

A Caterpillar investiu US$ 750 mil para que o Brasil
fosse incluido no roteiro da Expedi¢édo Ocearch, que
pesquisa tubardes em vérias regiGes do mundo. A
etapa brasileira iniciou em 21 de julho e vai até 14 de
agosto, incluindo as costas de Recife, Natal e Fer-
nando de Noronha. Com um navio-laboratério, os
cientistas capturam tubarfes para estudar suas ca-
racteristicas e seus habitos, que depois recebem um
chip e sdo devolvidos ao mar. Os movimentos dos
tubardes, inclusive, podem ser acompanhados em
tempo real no site www.ocearch.org. E, visto este
monitoramento, é possivel saber se o tubardo estaria
nadando em praias e oferecendo ameacas a banhis-
tas. Todas as pesquisas sdo abertas, ou seja, com-
partilhadas com outros cientistas. “E uma honra que minha organizacio entregue os dados a cientistas e autoridades de seguran-
ca publica do Brasil para ajudar a resolver problemas bastante comuns em areas do mundo onde praias e banhistas coexistem
com a espécie ameacada e capaz de afetar a seguranca publica”, destaca o fundador e lider da expedi¢do, 0 americano Chris
Fischer (na foto, abordo do navio Ocearch). A Caterpillar ainda cedeu o motor e dois geradores a embarcagao.

Leandro Mariani Mittmann

MICROQUIMICA CASE IH: TREINAMENTO ITINERANTE PARA
APRESENTA . OPERADORES

RES"‘TADOS "o : A Case IH langou a versdo 2014 de um dos mais importantes programas de

" MERCADO PARAG"A’O = treinamento de médo de obra no campo: 0 projeto Evolugdo em Campo. Volta_do

para 0 mercado de grdos, o projeto é composto por uma unidade mével que ird
. A Microguimica, empresa brasileira u percorrer o Brasil capacitando operadores e técnicos entre os principais polos
:que atua na produgaoecomermallza(;ao: produtores do Pais e tem como primeiro destino a regido de Campo Novo do
g de fertilizantes, inoculantes e agroqui- 4 ~ Parecis/MT. O caminhdo Evolucdo em Campo da Case IH tem como principal
®micos, comemora os resultados de ven-®  objetivo ampliar a oferta de cursos para operadores, técnicos e multiplicadores de
:das no mercado paraguaio por meio do: clientes e concessionarios, visando a uma maior profissionalizagdo da méo de
1 Grupo Agricola Colonial. A exportagdos  obra, aumentando o rendimento e a disponibilidade dos equipamentos no campo.
2 representou, nos primeiros cinco me- 3
x Ses do ano, 5% do faturamento total da u
* empresa, tornando-se um benchmarki ng *
sinterno paraa eqmpe comercial em rela-
-gao a outras agdes futuras na Amerlca "
s Latina. “Uma das acGes que fortalecem §
0 relacionamento da empresa com o .
'mercado vizinho é a participacdo em .
seventos setoriais como a Expo Santa g
# Rita, que aconteceu em maio e permitiu
: a Microgquimica confirmar o crescimen- :
» to nas vendas de todos os produtos ofer- u
:tados no Paraguai”, afirma Jorge Ricci '
gJunior, diretor comercial. .

SEMEATO RECEBE O 42° PREMIO EXPORTACAO RS

A Semeato foi contemplada novamente com o 42° Prémio Exportacdo RS, considerado o principal reconhecimento na area
de comércio exterior no Rio Grande do Sul. O evento, promovido pela Associacéo dos Dirigentes de Marketing e Vendas do
Brasil (ADVB/RS), distinguiu neste ano 49 empresas que adotaram estratégias inovadoras na gestdo de negdcios de comércio
exterior. “Ficamos muito felizes em receber mais uma vez o prémio”, afirma a diretora comercial do Grupo Semeato, Carolina
Rossato. “Trabalhamos muito para isso, pois exportamos para a Africa, América do Sul e Leste Europeu”.

Fotos: Divulgacédo
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LINHA EXCLUSIVA DE
SILOS KEPLER WEBER

AKepler Weber inova sua linha exclusiva
de silos, trazendo diferenciais na concepc¢ao
estrutural que permitem ganhos de qualida-
de no gréo, e nos padrfes construtivos, que
atendem a legislacdo vigente e garantem a
seguranca operacional. A linha possui mode-
los que atendem de 24 a 156 pés de diame-
tro, ampliagGes verticais por meio do aumento
do niimero de anéis no corpo, otimizando o
espaco fisico, e aumento da resisténcia a
ventos, passando para 144 km/h de veloci-
dade. Os silos a partir do modelo SL-42 pos-
suem trés montantes por chapa, permitindo
uma melhor configuragao da distribuicdo das
cargas, maior seguranca estrutural e agilida-
de no recebimento e expedic&o.

" TIMAC AGRO LANCA POTASSIO MAIS
INTELIGENTE E PRODUTIVO

ATimac Agro esta integrando na sua lista de produtos de fertilizantes sélidos o K-
UP, considerado pela empresa um produto revolucionario. O K-UP possui duas mo-
Iéculas incorporadas — ACP Complex e 0 Azal 5 — tecnologias exclusivas e patentea-
das da Timac Agro que fazem o produto agir de forma mais inteligente nas situacdes
em que a adubacéo potassica apresenta severas limitacoes. O K-UP é revolucionario
porque tem na sua composicao caracteristicas especiais. A primeira € em relagdo a
salinizacdo, pois é “inteligente” na reducdo em 89% da salinidade; o segundo esta
focado no combate aos efeitos da lixiviagdo, uma vez que aumenta a protecdo do

~

potassio em 68% quanto a lavagem em comparagdo a outros fertilizantes. y
J

\_
MOSAIC CONECTA: DEBATES SOBRE AGRONEGOCIO

A Mosaic reuniu consultores e especialistas do setor para debater o atual cenario
e o futuro do agronegécio durante o Mosaic Conecta. “O encontro é uma oportuni-
dade para compartilhnarmos conhecimentos e contribuirmos para o desenvolvimento
do agronegécio brasileiro. Acreditamos que, ao estimular o debate, novas solucdes e
melhorias podem ser incorporadas a um dos setores mais importantes para a econo-
mia do Pais”, afirma Carlos Mercante, diretor comercial da Mosaic Brasil.

VALTRA PROMOVE
EVENTO DE ORIENTACAO
EM SORRISO/MT

A \Valtra e a concessionaria Pampa, lo-
calizada em Sorriso/MT, promovem o
evento “Pulverizando Conhecimento”.
Destinado aos produtores da regido, que
tém na agricultura mecanizada de arroz,
soja, milho e algodéo suas principais fon-
tes de renda. O encontro visa orientar 0s
clientes da Valtra quanto ao modo correto
de pulverizar as plantagdes. Durante a pa-
lestra “Absorcao foliar de defensivos/adju-
vantes”, 0s visitantes puderam conhecer e
tirar todas as ddvidas sobre o Pulverizador
BS3020H. “Nosso objetivo é mostrar aos
clientes todo o potencial deste nosso ma-
quinario, destacando que é possivel
melhorar a produgdo”, destaca Larri Her-
ter, gerente de vendas da Pampa.

NOVA CARRETA MULTIPLA
DA SODER TECNO

Pensando na maior comodidade e satisfacdo
de seus clientes, a Soder Tecno inovou e langou
no mercado o novo modelo de Carreta Mdltipla
Hidraulica com articulagdo nas quatro rodas. O
equipamento possui design inovador, quatro pis-
tdes hidraulicos, feixe de molas e viga H. Pode
ser usada como carreta para transporte de plan-
tadeiras e plataformas de qualquer marca e mo-
delo facilitando o carregamento, pois baixa até o
chdo, onde o trator pode subir de um lado e des-
cer do outro. Também possibilita a escolha en-
tre chapa xadrez ou madeira.

A GRANJA | 101



NoVIDADES NO MERCADO

, ROAD SHOW DE
PAS CARREGADEIRAS J(B

Lider mundial em vendas de retroescavadeiras e manipuladores teles-
clpicos, a JCB iniciou neste ano a produgdo de dois novos modelos de
maquinas pas carregadeiras em sua fabrica localizada em Sorocaba/SP.
Para apresenta-los ao mercado, a empresa realizou, pela primeira vez no
Brasil, um Road Show que visitou 11 Estados, em um total de 10 mil
quilémetros percorridos, contemplando as regides Sudeste, Centro-Oes-
te, Sul e Nordeste. Em parceria com 11 de seus 16 distribuidores presen-
tes em todas as regides, dois caminhdes transportaram simultaneamente
0s modelos 4227X e 426ZX. Em cada ponto de venda, foram realizados
eventos com clientes para a apresentacdo das méaquinas.

CAMPANHA DOS ALIMENTOS COAMO COM BONS RESULTADOS

Com o tema “E bom evoluir”, os Alimentos Coamo langaram uma campanha com o objetivo de apresentar mudancas
no visual, aroma e sabor da linha de margarinas — Coamo Familia, Coamo Extra Cremosa e Coamo Light. Assim, ha dois
meses no ar, nos principais meios de comunicacdo do Parana, de Santa Catarina e Sdo Paulo, a campanha ja rende
resultados positivos e mostra a aceitagdo do consumidor diante da evolucdo. Dessa forma, com acbes de marketing
digital, nos pontos de vendas, nos meios de comunicagéo televisivos, radios, revistas e jornais, além da plotagem da
campanha em toda a frota de caminhdes dos Alimentos Coamo, o resultado esta acima do esperado conforme afirma o
superintendente Comercial, Alcir José Goldoni. “As vendas tiveram um crescimento historico ja no primeiro més da
campanha e temos recebido também diversas manifestagdes positivas do consumidor”, afirma.

|

| BASFESWISSRECRIAM |  FORUM NACIONAL DE AGRONEGOCIOS EM SETEMBRO
: EMPRESA DE SEGUROS : Um debate sobre os programas e

propostas de Governo aos candida-
|  ABasfea Swiss Re Corporate So- |  tos & Presidéncia da Republica, com
| lutions lancaram oficialmente, apés um |  sugestdes para o crescimento susten-
| projeto piloto, um seguro rural que pode |  tavel do agronegoécio brasileiro, sera
ser adquirido pelo produtor brasileiroy o tema central do 3° Férum Nacional
I diretamente nas revendas da empresaI de Agronegdcios, que reunird cerca
de defensivos espalhadas pelo Pais ou de 300 lideres empresariais e especi-
I em cooperativas agricolas. AcoberturaI alistas da area em 20 de setembro,
prevé atender inicialmente os cultivos ! no Hotel Royal Palm Plaza Resort, em
| de trigo, soja, cana, milho, café, macd, |  Campinas/SP. O evento, promovido
| arroz, tomate e uva. “O seguro rural €]  pelo LIDE — Grupo de Lideres Em-
| mais um servico do portfolio da Basf| presariais, presidido por Jodo Doria
para atender a demanda cada vez mais |  Jr. (foto), e pelo LIDE Agronegdci-
I crescente do agro, oferecendo solugdes | o liderado pelo ex-ministro da Agri-
completas para o desenvolvimento do, cultura Roberto Rodrigues, contara
I setor”, afirma Fernando Lobo, gerenteI com palestras sobre os principais
do Departamento de Operagdes Estru- | gargalos do setor. “O momento eleitoral sera propicio para reunir as principais
| turadas da Unidade de Protecéo de Cul- | liderangas do agronegdcio e colocar em debate alguns dos entraves que o segmen-
| tivos da Basf para o Brasil. | to, o mais importante esteio econdmico do Pais nos Gltimos anos, ainda enfrenta
b — = — = = — — = — = emdiversas areas”, lembra Doria.

CCAS NO LIVRO “O MUNDO RURAL NO BRASIL DO SECULO 21"

O integrante do Conselho Cientifico para Agricultura Sustentavel (CCAS) Décio Zylbersztajn participa, em 7 de agosto,
do lancamento do livro “O mundo rural no Brasil do século 21”, composto por 37 capitulos com autoria de 51 pesquisadores.
A edicdo técnica é de Anténio Marcio Buainain, Eliseu Alves, José Maria da Silveira e Zander Navarro. A obra aborda a
formacédo de um novo padrdo agrario e agricola e promete causar grande impacto no debate sobre agricultura moderna. Os
autores investigam implicagdes econdmico-financeiras, facetas produtivas e tecnolégicas, e repercussdes politicas e sociais
de um novo mundo rural. Zylbersztajn tem um capitulo sobre Governanca de Sistemas Agroindustriais.
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FORD LANCA NOVA VERSAO DA ECOSPORT

A Ford lanca uma nova versdo do EcoSport na
linha 2015, a FreeStyle 2.0 PowerShift, juntan-
do dois itens muito procurados no utilitario
esportivo: o cambio sequencial Powershift,

de seis velocidades, e o pacote de acaba-

mento FreeStyle. Até entdo, o Eco-

Sport s6 oferecia 0 modelo FreeStyle,

que é o mais vendido da linha, com
transmissdo manual. “A nova versao
FreeStyle ¢ uma resposta aos pedidos

dos consumidores. Com isso, 0 Eco-

Sport passa a oferecer a transmisséo Po-
werShift nas versdes SE, FreeStyle e Tita-
nium”, diz André Leite, gerente de Marketing
do Produto. “O objetivo é ampliar o leque de
escolha dos clientes e a lideranca do EcoSport no

mercado, reforcando o conforto, a comodidade, a tecnologia e o seu estilo Gnico e aventureiro.”

SICREDI RS/SC ANUNCIA R$ 5 BILHOES EM CREDITO

O Sicredi RS/SC vai liberar R$ 5 bilhGes em crédito rural para o Plano Safra 2014/2015, ¢
0 que representa 25,62% de crescimento sobre o ciclo anterior. Desse total, R$ 3,9«
bilhGes véo para custeio, comercializacdo e investimento em linhas do Pronaf, do Pronamp, o
e voltadas aos demais produtores. E o R$ 1,1 bilh&o restante ser& para operacbes com o ®
BNDES nos mercados galicho e catarinense. O Sicredi vem registrando crescimento cons- o
tante em valores e em ntimero de operacdes no Plano Safra. Na Safra 2013/2014, liberou R$
3,98 bilhdes em crédito. “O Sicredi olha o0 negécio dos seus associados de forma estratégi- «
ca, busca entender suas necessidades e elaborar um plano de investimentos com maior
retorno”, pondera o diretor executivo da Central Sicredi RS/SC, Gerson Seefeld. X

VALLEY COMEMORA 60 ANOS DE MERCADO

O Rally Valley é uma acdo comemorativa aos 60 anos de mercado desta marca que é lider

mundial. Um projeto arrojado, aventureiro e inovador, que desbravou as estradas vicinais do
Brasil, atravessando diversos Estados e visitando produtores que utilizam a irrigacéo na pro-
ducédo de alimentos, contando um pouco de suas historias, experiéncias, culturas locais e
safras. Um trabalho que reuniu ricas imagens e depoimentos marcantes de agricultores que
contaram como 0 uso de equipamentos de irrigacdo mecanizada mudou o0 rumo de suas
producgBes. Foram 9 mil quildmetros rodados em sete Estados e mais de dez produtores
visitados com lavouras de soja, milho, algodao, melancia, alho, batata, mamao, trigo, cenou-
ra e outros. O resultado dessa aventura gerou uma série de cinco videos, que estdo disponi-
veis no canal da empresa no Youtube: Valley Valmont do Brasil.

ANOTE Al

Importantes empresas forne-
cedoras de setores que integram a
cadeia produtiva sucro-energética
representardo a regido Sul na 222
Fenasucro, feira a ser realizada de
26 a29 de agosto, em Sertdozinho/
SP. A estimativa é receber 33 mil
visitantes/compradores, € ha con-
firmagdo de visitantes/comprado-
res daAmerica do Sul, Caribe e até
Africa. Além disso, cerca de 60%
dos pré-credenciados apontam in-
tengdo de compra nesta edicdo do
evento. Neste ano, 0 BNDES es-
tara presente na feira oferecendo
linhas diferenciadas de crédito para
aaquisicdo. Mais informacdes em
www.fenasucro.com.br

O ConBAP - Congresso Bra-
sileiro de Agricultura de Precisgo é
um evento bianual que retine cerca
de 350 profissionais entre estudi-
0S0S, pesquisadores, extensionis-
tas, fornecedores e usuarios das
diferentes técnicas envolvidas no
amplo leque daAgricultura de Pre-
cisdo. O objetivo do evento, que
ocorre de 14 a 17 de setembro, em
Estancia de Séo Pedro/SP, é agre-
gar a comunidade envolvida nos
temas em torno da AP, oferecendo
conferéncias de assuntos atuais
apresentados por pesquisadores
brasileiros e do exterior. O publi-
co-alvo séo estudantes, pesquisa-
dores, extensionistas, fornecedo-
res e usuarios das diferentes téc-
nicas envolvidas pela AP. Infor-
macdes em www.sbea.org.br/
conbap2014/index.html

Ocorre de 21 a 22 de agosto,
em Vicosa/MG, o Seminario Na-
cional sobre Manejo de Plantas
Daninhas, evento promovido
pela Sociedade de Investigacdes
Florestais (SIF) e que tem o pa-
trocinio das empresas Basf,
Bayer, Syngenta e \Vetquimica. O
seminario vai debater temas
como manejo de plantas daninhas
na cana; manejo de plantas dani-
nhas na soja, café e eucalipto; in-
teracdo herbicida-ambiente; resis-
téncia de plantas daninhas a her-
bicidas. O evento tem o0 apoio da
Associacdo Mineira de Silvicul-
tura, Painel Florestal, Revista da
Madeira, UFV Janior Florestal e
Capes. Inscricdes em
www.sifeventos.com.br/dani-
nhas.

Mais informagdes sobre
eventos em www.agranja.com
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I M E P FABRICAMOS PRODUTOS E VENDEMOS SOLUCOES

TANQUES HORIZONTAIS

CARRETA 2200

FORNECEMOS
CARRETAS
ATE 16.500
LITROS

PULVERIZADOR 600/800

"\

CARRETA PARA
) DIESEL 3300

/ PULVERIZADOR HIDRAULICO

2 COM BARRAS 12/14/16 MTS

B/ Puwverizaor
i AVANTI 2000/2500/3000

CARRETA |« ¥l
CALDA PRONTA

Produtos em polietileno, alta resisténcia contra corrosao e ferrugem
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FACA JORRAR OS RESULTADOS!

AGRO)

ANUNCIE: (51) 3233.1822 - agroguia@agranja.com
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Também temos alfafa pré secada, excelente para desmame e gado de leite!

Contatos: (51) 8406-2276 e feno@agranja.com

IMOVEIS

Venda de Imoveis Urbanos e Ru-
rais em Minas Gerais Goias e Sao
Paulo. Areas para Loteamento em
todo o Brasil. Agenor Rezende
CRECI 2018. Uberaba/MG. abre-
zendeimoveis@ hotmail.com - (34)
3331-0826 (34) 9196-5853

SEMENTES

Sementes Falcéo - Gerando Quali-
dade Sempre. Sementes de soja
Intacta RR2 Pro, Trigo e Aveia
Branca. RST 153 Km 0 - Passo
Fundo/RS. www.sementesfalcao.
agr.br - (54) 3316.4999

SERVICOS

AGROMETA - Projetos e Consul-
toria Ltda. Georreferenciamento,
Regularizagéo fundiéria. Licencia-
mento Ambiental, Pericias Judiciais.
Imagem de Satélite — Fones: (65)
3642.4260 / (65) 3052.5593. Site:
www.agrometa.com.br

RAAB & TEIXEIRA LTDA. Chuva
e sol - a real tecnologia do agro
- Consultoria Agricola e Elabora-
¢ao de Projetos. Fone: (55) 9613-
3590/9933-4942 - Tupanciretd/RS

PLANEJAR CONSULT. AGRO-
PECUARIA LTDA. Projetos téc-
nicos de custeio e investimentos
- Avaliacbes Rurais - Consulto-

ria em Agronegocios. (55) 3272-
3360 email: projetos@plane-
jarrs.com.br Tupancireta/RS.

R C Projetos Agropecuérios - Pro-
jetos de custeio e investimentos
agropecuarios, Turvo/SC e Me-
leiro/SC. Eng. Agr. Rogério Casa-
grande - SC (48) 8822.8460.

Alamo Monitores de Plantio. Leve
sua producgdo as alturas.

Monitor A10 Wireless - SEM FIO
entre monitor e plantadeira. Saiba
mais: www.alamo-rs.com.br

OUTROS

Rheotix Distribuidora do Brasil
Itda. Exceléncia em reologia. Adi-
tivos para suspensdo de soélidos
em liquidos. Aditivo para adubo
foliar suspensao de enxofre. con-
sulte: (11) 2685-6051/2698-0653.
www.rheotix.com.br

Plantiflora Reflorestamento, plan-
tios florestais, eucalipto, pinus,
arvores nativas, nogueira peca e
oliveiras, manejo e tratos culturais.
(51) 9643.3186 e-mail: plantiflo-
ra@gmail.com Site: www.plantiflo-
ra.com.br

Anuncie no

AGROGUIA

Fone:(51) 3233-1822

RATOS?
MORCEGOS?

~d

Equipamento de ultra-som com/tecnologia
Jjaponesa: sem|similarno)Brasil.

BRAST I{EJA &

Tel.:(35)3292-1889 - Fax.:(35)3292-1320
Cx. Postal 101 - CEP 37130-000 - Alfenas - MG
btc@brastécnica.com.br - www.brastegnica.com.br
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agroguia@revistaagranja.com.br
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AGUA E

0sso belo Houaiss define radies-
tesia ou radiostesia como “sen-
sibilidade hipotética a certas ra-
diacbes”. Sendo hipotética é duvidosa,
incerta, suposta. E 0 mais grave é que a
radioestesia existe e funciona, desde que
a pessoa seja dotada de sensibilidade.
Assisti a uma demonstragdo impressio-
nante desse dom quando comprei uma
granja em ltaguai, Baixada Fluminense.

Regido plana arenosa e turfosa, tinha
agua salobra, imbebivel, quatro ou cin-
co metros abaixo da superficie. Todos
os sitiantes levavamos agua de fora para
beber. Como as galinhas ndo se queixam
do salobro da &gua, construi os galpdes
pensando em ficar riquissimo com a ven-
da de ovos. N&o levei em conta a ligdo
do grego Menandro (342-291 a.C.):
“C’est toujours I’année prochaine que le
paysan deviendra riche”. Isso mesmo
que deu para entender: é sempre no pro-
ximo ano que o camponés ficaré rico.
Tentei desmentir Menandro, sem suces-
so, durante anos: paciéncia.

Caminhava em bom ritmo a cons-
trucdo dos galpdes, quando levei meu
amigo e futuro padrinho de casamento,
0 engenheiro Samuel da Costa Marques,
para conhecer o sitio de 20 hectares.
Fazendeiro no Pantanal do MS, enge-
nheiro civil, o Dr. Samuel tinha o dom
da radiestesia, mas ndo vivia dele nem
se vangloriava. So fiquei sabendo quan-
do, informado sobre a agua horrivel da
regido, meu amigo disse: “Vamos ver se
a gente descobre um veio de agua cor-
rente por aqui”.

Dito isso, cortou uma forquilha de
goiabeira em forma de Y, madeira du-
rissima, e saiu andando pela varzea se-
gurando as duas perninhas da forqui-
Iha, com o pé do Y apontado para a fren-
te. N&o percorreu 40 metros e 0 Y en-
tortou em suas méos, forquilha de ma-
deira verde, durissima.

Pessoalmente muito forte, or¢ando
entdo pelos 45 anos, 0 engenheiro re-
tornou ao trecho, o Y voltou a entortar

RADIESTESIA

e ele recomendou: “Abre 0 pogo aqui”.
Abrimos na munheca, revestimos com
manilhas de concreto e obtivemos agua
de 6tima qualidade, que passou a servir
todos os sitiantes vizinhos.

Depois disso, tive noticia de profis-
sionais da radiestesia, que vivem dela,
normalmente trabalham com um pén-
dulo e muitas vezes acertam em seus
diagnosticos. Um deles foi chamado por
amigo nosso, um médico que andava
interessado na compra de 6tima fazen-
da no Estado do Rio. Rodou a fazenda
inteira e diagnosticou: ndo tem agua.
Realmente, s6 tinha agua das chuvas e
estava a venda por uma tuta e meia.

Nas cidades, o abastecimento de
agua fica por conta das estatais e a gen-
te pode colaborar fechando a torneira
ao escovar os dentes, tomando banhos
mais rapidos, evitando lavar as calga-
das com &gua tratada. Na roca, o abas-
tecimento corre por nossa conta. Em
2014, temos temporada atipica. Na zona
da mata mineira, havia pastos sem que
houvesse agua nas minas e nos pogos
artesianos. Tudo bem que as nascentes
diminuam ou sequem no inverno, mas
0S POcos nunca secaram. A precipita-
¢do média regional é de 1.500 mm com
dois a quatro meses secos por ano.

Muitos produtores venderam todas
as vacas dos seus rebanhos por falta de
agua para lavar os currais. Enquanto
isso, Foz do lguagu batia recordes com
46 milhdes de litros por segundo e di-
versas cidades paranaenses, catarinen-
ses e galchas submergiram nas enchen-
tes. N&do consigo atinar como é possi-
vel calcular os 46 milhdes de litros por
segundo, mas acredito que alguém sai-
ba. E muita agua naquela regiéo.

N&o muito longe da zona da mata ti-
vemos inverno muito seco em 1992.
Acabou tudo: silagem, capineira, pasto.
Recorremos ao lirio-do-brejo, que trans-
mite ao leite das vacas um “gostinho”
diferente. Visitando meus amigos da
Embrapa-CNPGL, Centro Nacional de

EDUARDO ALMEIDA REIS

Pesquisas Gado de Leite, aprendi que as
raizes do lirio so ricas em amido. Voltei
todo prosa para dar a noticia, em nossa
cooperativa, do amido 6timo para alimen-
tar nossas vaquinhas, quando fui inter-
rompido por um cooperado que me cha-
mava de doutor: “Sem as raizes, doutor,
como € que a gente vai ter lirio para tra-
tar das vacas na seca do ano que vem?”.

O excelente patricio tinha pouquis-
simas capineiras, pastos escassos e nao
fazia silagem: dependia do lirio-do-bre-
jo, do lirio-branco e do lirio-de-petro-
polis para continuar produzindo leite e
combater a tosse em sua familia, pois a

Como as galinhas
ndo se queixam do
salobro da dgua,

construi os galpées
pensando em ficar
riquissimo com «a
venda de ovos

fécula comestivel extraida dos rizomas
tem propriedades béquicas, o que sig-
nifica dizer que sdo antitussigenas.
Palmas para a planta palustre He-
dychium coronarium da familia das zin-
giberaceas, nativa das regides tropicais
da Asia, amplamente distribuida no Bra-
sil, de folhas lanceoladas e flores bran-
cas ou amareladas, aromaticas, usada em
perfumaria, para tratar de nossas vacas
e curar a tosse dos nossos parentes. &
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