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0 lider da COOPAVEL

Quando Dilvo Grolli iniciou sua trajetdria na Diretoria da Coopavel, na
década de 1980, a cooperativa referéncia do Oeste paranaense
enfrentava sérias dificuldades financeiras. De Id para cd, a situacéo
mudou radicalmente e hoje a cooperativa fundada em 1970 por um
grupo de 45 agricultores é uma das maiores empresas do agronegocio
brasileiro, com mais de

5 mil funciondrios e

faturamento de RS 1,6

bilhdo. Diretor

presidente da Coopavel

desde 1995, o

administrador de

empresas e produtor

rural Dilvo Grolli conta

que dedica 95% do seu

tempo para o trabalho

na cooperativa e

projeta crescimento e

novidades para os

proximos anos. No inicio

deste més, entre os dias

2e 6, Grollitambém é o

anfitrido da 279 edicdo

do Show Rural

Coopavel, tradicional

evento de tecnologia

agropecudria realizado

pela cooperativa em

Cascavel.

Denise Saueressig
denise@agranja.com

Myckael Allan Kaefer
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A Granja— Qual éaorigem da sua
ligacdo com omeiorural ecom a Coopa-
vel?

Dilvo Gralli - Soufilho de agricultores
galichos. Meus pais vieram para o Parana
em 1951 eeujanasci em Cascavel em 1953,
Sou formado em Administracéo de Empre-
sas naUniversidade Estadual do Oeste do
Parana (Unioeste), mas nunca deixel de
manter o vinculo com a agricultura. Meu
pai é socio desde a fundacéo da coopera-
tivae, portanto, tenho essaligacao impor-
tante com a Coopavel e com o cooperati-
vismo desde crianca. Eu e meus irmaos
somos produtores rurais no Oeste do Pa-
rana, onde produzimos soja, milho, trigo e
bovinos de corte. Sempre participel ativa-
mente na comunidade de Cascavel, desde
a época de estudante na universidade. De
1985 até 1989, fui diretor secretario daCo-
opavel, de 1989 a 1994, traba hei como di-
retor vice-presidente e, desde 1995, estou
na presidéncia, ou sgja, cumprindo o sex-
to mandato. Dedico 95% do meu tempo a
Coopavel. Mantenho as minhas proprie-
dades, com as atividades agricolas, mas
tenho uma organizacdo e uma equipe de
trabalho que me datranquilidade para me
dedicar ao trabalho na cooperativa.

A Granja—Quaisforam asmudancas
eevolucBesmaissignificativasqueocor -
reram nacooper ativadesdeoiniciodasua
trajetérianaDiretoria?

Grolli —Em 1985, aCoopavel erauma
cooperativa com sérios problemas ocasi-
onados por erros administrativos e pela
falta de projetos. O resultado foi um pro-
cesso de extrema dificuldade financeira
Tanto que a minha entrada foi com a fun-
¢80 de trazer pessoas novas paraa coope-
rativa para tentar salvé-la. De |4 pra c3,
muita coisa mudou. Na época, eram 700
funcionériose, hoje, s8o maisde5 mil fun-
cionarios. Trabalhamos em seis campos
especificos: insumos, gréos, carne de fran-
go, carne suina, carne bovina e processa-
mento de trigo. O préximo projeto, entre
2020 e 2040, é o crescimento desses seto-
res e a possibilidade da entrada de um ou
dois novos setores. A cooperativa cres-
ceu, como empresa eficiente e competiti-
Va, e em parceriacom o produtor rural, que
também precisa de mais eficiéncia na sua
produtividade, escala de producédo e me-
Ihorias tecnol égicas.

A Granja—0 senhor jatem umaideia
dequaispodem ser essesnovos segmen-

tosdeatuacao da cooper ativa?

Grolli —Acredito que temos que viver
em busca de novos desafios para que pos-
samos crescer e criar oportunidades de
renda e negécio para o produtor rural. Se
hoje temos sei s campos consolidados, ndo
podemos ficar deitados em berco esplén-
dido sem buscar novas oportunidades
para a cooperativa e para o produtor. E
uma necessidade de uma empresa que
busca o crescimento. V&rios produtos es-
téo em andlise, mas ndo temos nada con-
creto ainda. E um processo demorado, que
também demanda pesquisa de mercado.

A Granja—0 senhor comentou sobre
osproblemasfinanceir osque afetavam a
Coopavel nadécadade 1980. Dequefor-
ma essas questfes foram trabalhadas e
resolvidas?

Groalli — Primeiro adotamos um novo
modelo de administracdo, com participa-
¢80 mais ativa dos associados. N0sso
objetivo eratornar acooperativamais efi-
ciente, com reducéo de custos, escala de
producéo e competitividade no mercado
nacional e, depais, internacional. Traba-
Ihamaos por eficiénciana é&reacomercial e
industrial com projetos de rentabilidade
para o produtor e para a cooperativa. Até
1985, por exempl o, a exportacdo era ape-
nas de gréos. A partir de 1990, passamosa
exportar também dleo efarelo e, apartir de
1995, iniciamos ha exportacdo de carnes.
Assim, abrimos oportunidades com diver-
sificacdo. Hoje, dos nossos seis segmen-
tos de atuacdo, nenhum pode ultrapassar
0s 25% do faturamento. Essa € uma atitu-
de que visa ao equilibrio das contas e a
tranquilidade caso um produto entre em
crise em um determinado momento.

A Granja—Qual éaestruturada Coo-
pavel atualmente?

Grolli —A Coopavel contacom 4.250
produtoresruraise 26 filiais derecebimento
edistribuicéo deinsumos no Parana. Nos-
sos associados produzem em uma érea de
cercade 400 mil hectares. M ovimentamos
mais de 720 mil tonel adas de graos ao ano
€ mantemos um complexo industrial com
dez industrias: trés de racédo, um frigorifi-
co defrango, um frigorifico de suinos, uma
planta de bovinos, uma unidade de bene-
ficiamento de sementes, umaindustria de
esmagamento de soja, uma indUstria de
fertilizantes e umaindustriade moagem de
trigo. Este ano, teremosaaberturade mais
duasfiliais e aampliacdo de 20% no seg-

mento da avicultura. As indUstrias de ra-
¢80 produzem mais de 400 mil toneladas
ao ano. O abate de frango € 200 mil fran-
gos ao dia, o abate de suinos € de 1 mil
cabecas ao dia, e o de bovinos soma 200
cabecas ao dia. Além disso, sdo produzi-
das 260 mil sacas de sementes ao ano, o
esmagamento de sojasoma 240 mil tonela-
das a0 ano, a producéo de fertilizantes é
de 120 mil toneladas ao ano e a moagem
do trigo € de 130 mil toneladas ao ano.
Para os proximos anos, até 2020, vamos
crescer de 200 mil para300 mil frangosao
diaede 1 mil paral,5mil suinosao dia. A
producdo de fertilizantes deve passar para
170 mil ou 180 mil toneladas ao ano. Algu-
mas industrias est&o no limite, mas outras
podem crescer. Essaémaisumarazao para
procurarmos investir em novos proj etos.

A Granja- Qual éaprevisdodecres-
cimento paraofaturamento dacooper ati-
vaem 20157

Grolli — Em 2014, nosso faturamento
somou R$ 1,64 bilhéo, um crescimento de
5% sobre 2013. Paraeste ano, aexpectati-
vaé de um faturamento de R$ 1,8 bilhao.

A Granja- Quaissdo asexpectativas
paraestaedicdo do Show Rural?

Grolli — O Show Rural é um evento
tradicional, estamos na 272 edi¢éo e espe-
ramos reunir em torno de 220 mil pessoas
este ano. O nimero de empresas partici-
pantes, que foi 440 no ano passado, agora
€de480. E haumalistade esperade mais
de 80 empresas. Limitamos a participagéo,
porque € um evento de tecnologia. O visi-
tante deve vir e encontrar asmelhorestec-
nologias e inovacdes. As pessoas terdo a
oportunidade, como jamaistiveram, de en-
contrar tecnologias que serdo incorpora-
das as propriedades rurais nos proximos
anos. O produtor precisa ter essa visao
para se preparar para o futuro. O Show
Rural é um dos maiores eventosdaAméri-
cado Sul ejaéreconhecido mundialmen-
te. Tem por base uma boa prestacdo de
servicosaos expositores e visitantes. Cabe
a Coopavel fazer com que o evento apre-
sente tecnol ogias de Ultima geragéo, por-
gue € iSSo que 0 NOSso agronegocio pre-
cisa: inovagdo, produtividade, escala de
producéo, sustentabilidade, diversifica-
Gao, e utilizacBo do meio ambiente com
preservacdo e de maneira muito produti-
va

A Granja- Em 2014, asvendasde méa-
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Movimentamos
mais de 720 mil
toneladas de
graos ao ano e

mantemos um
complexo

industrial com

dez industrias

quinasagricolasapresentaram retr acdo.
M uitosavaliam quefoi um movimentonor -
mal em funcéo de2013, quefoi excepcio-
nal. O queo senhor esperaparaessemer -
cado em 2015, considerando queumadas
atracdes do Show Rural é o negdcio en-
volvendo maquinasagr icolas?

Grolli - Asvendasem 2013 cresceram
acima da média e, em 2014 entramos em
uma normalidade. Esse cenério ndo deve-
ra ser diferente em 2015, considerando
também uma realidade de incorporacéo
entre 1 milh&o e 2 milhdes de hectares de
novas éreas. Por isso, acredito em um nu-
mero muito parecido com o do ano passa-
do ou até um pouco superior a 2014.

A Granja—Quaissao asper spectivas
paraaatual safraparaoprodutor parana-
ense?

Groalli - O Parana é o segundo maior
produtor de gréos do Brasil e devemos
colher umasafrapréximade 38 milhdes de
toneladas. O climaé de regular parabom.
Devemos ter boas produtividades de soja
e um menor plantio de milho na primeira
safra, mas que deve ser compensado com
aumento no cultivo do cereal na segunda
safra. Naregi&o daCoopavel, jatemos pe-
didosqueindicam altade 30% naareacom
milho na segunda safra. O preco da soja
esta bom e o do milho esta em recupera-
¢do. Nalavourade trigo, onde o Parana é
0 maior produtor, foram colhidas cercade
4 milhdes de tonel adas no ano passado. O
preco do cereal estaem recuperacao edeve
servir de estimul o parao plantio em abril e

mai0. O Paranaélider naproducéo defran-
gos e deve continuar nesse ritmo. A pro-
ducéo de leite também deve ficar boaem
2015, mas com algumas dificuldades no
preco. O estado € o terceiro maior produ-
tor de suinos do Brasil, estamos com bons
pregos e assim deve permanecer 0 cenario
para os proximos meses. Na bovinocultu-
ra de corte, somos apenas o 10° produtor,
mas temos um mercado em torno de 10
milhdes de consumidores para abastecer.
De uma forma geral, as perspectivas sdo
positivas para 0 agronegécio este ano. O
valor do ddlar, em torno de R$ 2,60 ou R$
2,80 também deve gjudar na atividade, ja
gue somos fortes na exportagéo.

A Granja—E quaissdoasprincipais
dificuldadeser eivindicacBesdos produ-
toresdaregiao?

Grolli — Nossos problemas séo aque-
les enfrentados em praticamente todas as
regi®es produtoras do Pais. Temos uma
guestéo séria, que é adeficiéncianaestru-
tura logistica. Precisamos de um modal
mais eficiente e de custos menores para 0
escoamento da safra e, por isso, precisa-
mos ampliar as ferrovias. Outro entrave é
a burocracia quanto as nossas exporta-
¢oes, acolocacao das mercadorias no mer-
cado. A cargatributériano Brasil, de 36%,
também afeta o desempenho detodaaeco-
nomia. Naagropecuéria, acargatributaria
ficaentre 12% e 15%, enquanto temos pa-
isesquetém entre 4% e 6%. O seguro rural
€ outra quest@o que preocupa. A subven-
¢ao precisa ser suficiente para atender to-
dos os produtores, tanto no verdo, quan-
to no inverno. O Plano de Safra ndo pode
ser resumido no anuincio de recursos. Pre-
cisamos de um seguro compativel com a
atividade e da garantiade precos minimos
no dia e na hora que o produtor precisa,
como 0 momento da colheita.

A Granja- O queosenhor esperades-
se novo mandato da presidente Dilma
Rousseff? E, ao mesmo tempo, quaisas
expectativasem relacdoaministraK atia
Abreu?

Gralli - O agronegécio é a davanca
da economia nacional, exportando entre
US$ 90 e US$ 100 bilhdes ao ano eimpor-
tando menos de US$ 20 bilhdes. Nos Ulti-
mos quatro anos, deixamos um saldo po-
sitivo na balanga comercial acima de
US$ 80 bilhdes. No entanto, essedinheiro
esta sendo gasto com a importacdo de
outros produtos, pagamento de dividas do

O SEGREDO DE QUEM FAz

Governo e também transferéncia de re-
cursos de multinacionais parafora. Hoje
produzimos em torno de 200 milhdes de
toneladas de gréos, mas podemos cres-
cer mais 30% até 2020. Temos os recur-
S0s para isso, como terra disponivel, vo-
cacdo dos produtores e um bom parque
de méaguinas. O que precisamos € que 0
Governo olhe para as questdes de logis-
tica, excesso de burocraciae cargatribu-
taria. Afinal, o agronegdcio, além dosre-
sultados das exportacdes, ainda cresce
entre 3% e 5% no mercado interno. Se
nao fosse 0 agronegdcio, o0 crescimento
brasileiro ndo seria zero, mas sim menos
4 ou menos 5. Queremos o reconhecimen-
to do trabal ho do agronegécio paraaeco-
nomia e aresolucdo dos gargalos. Existe
umagrande demandamundial por alimen-
tos, mas essa demanda esté limitada aos
paises que tém competitividade, ou segja,
que sejam capazes de atender os merca-
dos com €ficiéncia. Esperamos do Gover-
no esforgos para inserir de forma mais
intensa nossos produtos em outros pai-
ses, com hovas aberturas de mercado.
Muitas vezes recebemos anuncios de
abertura, mas o que ocorre € uma longa
demora para 0 processo ser concretiza-
do. Sobre a nomeacao da ministra, acre-
dito que foi um ato pessoal da presiden-
te, e as cooperativas ndo foram ouvidas
sobre o cargo. E uma pessoa ligada ao
agronegocio, mas nds gostariamos de ter
falado em alguns nomes, ter a oportuni-
dade deter feitoisso. De qualquer forma,
desegjamos muitas felicidades a ela e su-
CEesso no cargo. &

Existe uma
grande demanda
mundial por
alimentos, mas

esta demanda
estd limitada aos

paises que tém
competitividade
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VITRINE

MILHO SAFRINHA, SO A
CORAGEM PLANTA

ilho de segunda safra (também
chamado carinhosamente de
safrinha), eis a sintese da ver-
sdo 2015: 1 - faltou chuva no Mato
Grosso para o plantio da soja e, assim,
na sequéncia, a semeadura do cereal
precisou ser retardada; 2 - a geada pode
se antecipar no Parand, o que ndo seria
nada bom; 3- ninguém sabe estimar a
cotacdo do milho daqui a alguns meses,
na sua colheita; 4 - e 91% do valor de
cada saca colhida em lavouras mato-
grossenses fica com o dono do cami-
nhao que a transporta até o porto (mais
longe). As dificuldades, os desafios séo
tantos — as incertezas idem — que “co-
ragem” foi o termo escolhido aqui na
redacgdo para simbolizar o espirito da re-
portagem de capa desta edigdo. Sim,
quem apostar na segunda safra do ce-
real neste ano merece 0s parabéns pela
convicgdo. Mas ha esperancas, sim, e
bem embasadas: 1 - o real desvaloriza-
do incrementa os ganhos com a expor-
tacdo; 2 - os suinos, frangos e bovinos
nunca estiveram tdo famintos, ou seja,
0 consumo interno vai aumentar.
Independentemente de uma ou ou-
tra (ou algumas) perspectivas nebulo-
sas para 0 milho safrinha 2015, a nossa

missdo é colaborar para que vocé faga a
melhor das safras (sem diminutivo). Por
isso, além da reportagem de capa ofe-
recer orienta¢fes sobre o cultivo, vei-
culamos dois artigos técnicos sobre o
milho desta época do ano, um milho com
caracteristicas de cultivo diferentes do
milho de verdo: um dos textos aborda a
adubacéo e outro, o controle das plan-
tas daninhas.

Falar em milho lembra Parand, e uma
das liderancas do agronegdcio parana-
ense é o entrevistado da secdo O Segre-
do de Quem Faz: Dilvo Grolli, o presi-
dente da cooperativa Coopavel, que se-
dia neste inicio de ano a megafeira Show
Rural Coopavel, em Cascavel. Ele fala
da feira, dos negdcios da instituicao que
dirige e da agricultura do pujante esta-
do.

Fora tudo isso, muitas outras abor-
dagens igualmente relevantes a quem
vive da agricultura. Desde as tradicio-
nais secdes, assim como textos sobre
gestdo da propriedade, como fazer a
armazenagem correta, em que levar em
consideracdo para dar o ponta-pé inicial
(e certeiro) na integragdo lavoura-pecu-
aria.

Boa leitura! Boa safrinha!
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PrimEIRA MAoO 1

Fre 1 O d e m é O p uxa d O de reais foi o PIB do agronegdcio brasileiro em 2014, o que representa

uma fatia entre 22% e 23% do PIB total do Brasil. As lavouras foram

1
As vendas de maquinas agricolas no mercado interno recuaram  :  responsaveis por 70% desse nimero, e a pecudria pelo restante. Os '
17,4% no ano passado em comparacao a 2013, de 83 mil para 68.516 i nuimeros sao do Ministério da Agricultura, que aponta aumentonao
unidades. Ja a producdo na industria foi de 82.414 unidades, 17,9% inferior :  apenas das produgdes agropecuarias, mas também dos setores de i
a0 ano anterior, de 100,4 mil. Da mesma forma, o valor exportado caiu insumos e maquinas. A estimativa de faturamento da agropecudria,
20,7%, para USS 2,818 bilhdes, referente a 13.740 unidades exportadas o chamado Valor Bruto de Producdo, a renda antes da porteira, foide
(-12,2%). Os nimeros sao da Associagao Nacional dos Fabricantes de i R$461,6 bilhdes, 2,5% superior ao obtido em 2013 (R$ 450,3 bilhdes),
Veiculos Automotores (Anfavea), que prevé um 2015 semelhante a 2014. sendo que a pecudria teve crescimento real de 10,3% sobre 2013,
enquanto as lavouras sofreram um decréscimo de 1,6%. /i
O novo presidente da CNA
0 presidente da Federacao da Agricultura e Pecudria da Bahia (Faeb), Jodo Martins da Silva Junior, é 0 novo presidente é
da Federacao da Agricultura e Pecudria do Brasil (CNA), no lugar de Katia Abreu, licenciada para assumir o Ministério da ﬁ
Agricultura. Vice-presidente da entidade nacional desde 2012, Silva Junior é formado em Administracao de Empresas, £
e tem ligacdo com a pecudria had mais de meio século, visto que o pai abatia bois para os consumidores de
Salvador. Nos anos 1970, foi produtor de leite em Feira de Santana/BA, para depois assumir cargos em
entidades classistas de produtores, incluindo a presidéncia da Faeb desde 2000. Também é presidente e
acionista da Agropecudria Joao Martins S/A.
Lagarta danosa e custosa § Destino Chin a g
A chegada a agricultura brasileira da lagarta !
Helicoverpa armigera provocou elevacao em 30% nos A China foi disparado o principal comprador:
custos de defensivos ao produtor, para R$ 374 por hecta- EdOS produtos agricolas brasileiros no ano passado, COl’l’lE
re. E o que revela estudo do Ministério da Agricultura. “A :aquisigées que somaram US$ 21,57 bilhdes. Apenas 0:
utilizado indiscriminada de inseticidas pode provocar icomplexo soja fez os chineses desembolsarem com o 5
fenomenos que levam a um aumento de dose de até 70%, Brasﬂ USs 16,96 bilhoes. Muito atras, os americanos na: :
sem eficiéncia”, adverte material do Ministério. Segundo :segunda posi¢do, ao levar daqu1 USs 6,38 bilhdes emi
entidades classistas de produtores, as perdas causadas EPI’OdUtOS agricolaS- Ja em terceiro, os Paises Baixos, que
pela lagarta em dois anos de “acdo” no Brasil atingiu mais iCOmpraram USs 5,73 bilhdes, a frente da Russia, com
de R$ 10 bilhoes. ol sl it s ik e i con b g s ]
Mato Grosso s 25%
- . . N A
D¢ cada guatie sacas de eléos @ serel celhidas e Brasil neste ddle, uine o 6‘3 wetleliut
salld de laveulas ate-gresselses., QU 4-9‘ 7¢5 milliles de toneladas oe O 7 liesilenre tem
uina pledugie de 202,18 wilhGes estinada pela Cehal e seu 6'0 cendivdes de alimentar

tedoes os brasileitos aié 2040 seln
es,e’ ¢ dettubada de v tnic divare. Fo qgue

gponietestude etdenadepelo professerdePUG

QUalte levantaitente e sehig, de janeire. A plrodugie de
ESLEAL CEVELE sl 4, 5%, ¢ lesine [dice da en-

palisde nadenal. A sofa estd na pents, el Rie Bernardo Stussbury, diretor-exeauiive de lustituie
6‘ < ¢
[’LL\’L\LL de 28,216 millides de tole- e lnternadonal paraa Sustentubiidade (1S), rebalhe cunparcetia
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Classe media no alvo

No discurso de posse como ministra da Agricultura, Ktia Abreu,
a primeira mulher a assumir a pasta, declarou que tem por meta dobrar
a classe média rural brasileira, que hoje responde por apenas 15% da
renda gerada pelo campo. Seqgundo ela, duplicar esse segmento foi uma
determinacdo da presidente Dilma Rousseff. A ministra agradeceu a Dilma
por sua nomeacao e “pelo entusiasmo com o setor”. “Em apenas poucas
horas de didlogo como presidente da CNA, percebi seu entusiasmo e apoio
incondicional a demandas do setor”, confidenciou. Entre muitos outros
objetivos, Katia disse que vai elaborar junto a outros ministérios um plano
para dobrar a drea irrigada nos préximos anos. “0 Brasil tem cerca de 30
milhdes de hectares ja disponiveis para irrigacao, mas apenas 5 milhdes
irrigados. Estamos falando de s6 17% do nosso potencial, e a irrigacdo
bem feita pode dobrar a producdo de uma mesma drea”.

Moderfrota igual até junho

As taxas de juros para o Moderfrota ndo mudam até junho. A decisdo foi tomada em reunido
extraordindria do Conselho Monetario Nacional (CMN) no ultimo dia util de 2014. Assim, sera mantida a
taxa de 4,5% e 6% ao ano para produtores cuja renda anual é de até R$ 9o milhdes e superior a R$ 9o milhdes,
respectivamente. Os prazos de reembolso mantiveram-se em até oito anos para aquisi¢do de itens novos e
em até quatro para os usados. O limite de crédito é de 90% do valor do bem a ser adquirido, e de 100% para
produtores beneficiados pelo Programa Nacional de Apoio ao Médio Produtor Rural (Pronamp).

Diretor da Jacto presidente da CSMIA

Odiretor de Novos Negdcios da Jacto, Pedro Estevao Bastos de Oliveira, foi eleito presidente da Cdmara
Setorial de Mdquinas e Implementos Agricolas (CSMIA), da Associacéo Brasileira da Industria de Mdquinas e Equi-
pamentos (Abimag). A elei¢éo de dezembro renovou a diretoria da Camara para o biénio 2015-2016, e contou
com chapa unica e o registro de 46 empresas votantes em favor da nova diretoria. “E um grande desafio
estar afrente da representacdo institucional da Cdmara Setorial de Mdquinas e Implementos Agricolas
da Abimagq. Junto com a diretoria eleita, nosso objetivo é contribuir para
o fortalecimento do setor, cooperando para o engrandecimento dg

agronegocio’; disse Oliveira.

Cafeé recorde

As exportagdes de 36,2 milhdes de sacas de 60 quilos de café no ano passado repres
recorde. O volume foi 14,7% superior ao do ano anterior. O somatoério volume e cof
10% superior (USs 181/saca) fez com que o Brasil obtivesse renda de US$ 6,58 bilhées,
de 26% ante o ano anterior. Os Estados Unidos lideraram a importagao de café do Bra

L

7,19 milhoes de sacas, seguidos pela Alemanha, com 6,73 milhdes, e Bélgica, com 3 m

Foto: Walter Campanato-Ageéncia Brasil




AQUI ESTA A SOLUCAO

AREA DE FEIJAO

Qual é a area plantada de feijdo no Brasil e quais sdo os estados
que mais produzem o grdo? Agradeco as informagdes.

César Duarte
Campo Grande/MS

R' Prezado César, segundo a Companhia Nacio-
nal de Abastecimento (Conab), o Brasil devera culti-
var 3,23 milhdes de hectares de feijao entre as 12, 22
e 32 safras no ciclo 2014/2015. Se confirmada a area,
serd uma reducdo de 3,4% sobre o periodo 2013/
2014. A maior parte do cultivo esta concentrada na 22
safra, com 1,49 milhdo de hectares. A estimativa de
producdo é de 3,25 milhdes de toneladas, reducédo de
5,3% sobre 2013/2014. O Parana é o estado lider de
producdo, com 808,9 mil toneladas na safra passada. Em
seguida aparecem Minas Gerais, com 574,9 mil toneladas,
e Mato Grosso, com 535 mil toneladas. Mais atras vém Babhia,
com 264,6 mil toneladas, Goias, com 263,4 mil toneladas, Santa
Catarina, com 144,2 mil toneladas, e Ceara, com 132,5 mil tonela-
das.

IDADE DOS CITROS

Gostaria de saber com que idade as plantas citricas, como a laranjeira, atingem a produgdo méxima. Obrigado.
Jalio Vicentini
Aracruz/ES

R' Caro leitor, em geral, as plantas iniciam a produ-  ¢amentos mais amplos, a produtividade méaxima pode
cdo aos 3 ou 4 anos de idade, e a producdo maxima ocorrer até os 12 anos, aproximadamente. De uma for-
depende do espacamento. Segundo informacdes da Em-  ma geral, se estabelece que 50 toneladas por hectare é a
brapa, em espacamentos mais fechados, costumam atin-  produtividade ideal para uma planta citrica ou para um
gir a producdo maxima por volta dos 10 anos. Em espa- pomar.

Fotos: Divulgacéo
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CARTAS FAX E-MAILS

A GRANJA 70
ANOS

Avrevista A Granja
é um importante canal
de comunicagdo do
agroneg6cio e que
abrange com amplitu-
de os temas mais im-
portantes para 0s pro-
dutores, levando-o0s a
produzir mais e me-
Ihor. A GSI parabeni-
za A Granja pelos
seus 70 anos!
José Luiz Viscardi
diretor de Vendas e
Marketing de Armazena-
gem da GSI

Divulgacao

A GRANJA 70 ANOS I

Parabéns por esta conquista de 70 anos! Com certeza foi uma trajetéria com
vitérias! Hoje A Granja é uma revista de grande credibilidade e qualidade de
material apresentado. Agradeco a vocés por estar sempre contribuindo quando
necessario, fazendo parte deste caminho.

Adriano Mallet
diretor da Agrocult

CORRECAO

Ao contrario do informado em titulo na secdo Gente em Acao da edicdo de
janeiro, o Projeto Cultivida pertence a Ihara.

0 AGRICULTOR
FAMILIAR DO FUTURO

Que bom saber que a agricultura
familiar esta se organizando para ga-
rantir-se pujante no futuro. Gostei da
reportagem de vocés sobre 0 assunto
(O agricultor familiar do futuro, edi-
¢do de dezembro). Os exemplos apre-
sentados me parecem muito simbo-
licos. Todos sdo casos de jovens que
decidiram seguir no campo, seguir
0 negdcio dos pais, porém, busca-
ram uma vida diferente do que os
seus pais fizeram desde sempre. S&o
exemplos bem interessantes. Toma-
ra que existam muitos outros com
iniciativas semelhantes.

Inécio Borba
Passo Fundo/RS

mail@agranja.com ou acesse www.agranja.com

twitter.com/#!/revista_agranja
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DEU KATIA ABREU
E AS COISAS COMECAM A
MUDAR

om a vitdria do PT nas urnas,
ganhou a tese de “novo Go-
verno, novas ideias”, e € isso
que, no minimo, deveremos espe-
rar. Pelo menos, uma das insisten-
tes reclamacdes que estavamos fa-
zendo, parece-nos, foi atendida: o
Ministério da Agricultura deixou de
ser apenas uma moeda de troca en-
tre os partidos da base do
Governo. Pelo que esta-
mos entendendo, a minis-
tra Katia Abreu foi esco-
Ihida pelo seu relaciona-
mento, competéncia, ami-
zade e grau de confianca
que tem com a presidenta.
Foi uma escolha pesso-
al, ninguém duvida. Com
isso, Katia ganha forca e
condicdes de trabalho que
h& muito néo se via no Mi-
nistério da Agricultura.
Nao pensem que a Kétia
ndo vai aproveitar essa
chance. Ela sabe muito bem o que
deve fazer e, principalmente, como
fazer. Conhece bem o setor e o ca-
minho onde pisa. Se ela tiver as
oportunidades que esperamos que
tenha, muita coisa que se sonhou
paraanossa agricultura ela vai con-
quistar.

Além da forca e da amizade
com a presidenta, Katia pode elen-
car no centro do Governo uma sé-
rie de condic¢des que as suas rei-
vindicagOes deverdo ser precedi-
das. Ela representa o setor que
passou a ser a base de nossa eco-
nomia, que traz anualmente cerca

de US$ 100 bilhGes para a nossa
balanga comercial, em que mais de
US$ 85 bilhdes sdo livres, isto €,
entram de forma liquida. E riqueza
nacional mesmo.

A ministra ainda pode argumen-
tar que esse € um setor que ha pou-
co mais de 40 anos era atrasado e
ndo conseguia sequer alimentar os

Pelo menos uma das
insistentes reclamagdes que
estdvamos fazendo, parece-
nos, foi atendida: o ministro
da Agricultura deixou de ser
apenas uma moeda de troca
entre os partidos da base do

Governo

brasileiros que aqui viviam. E que
obrigava o Pais aimportar cerca de
30% do que consumia, além de fa-
zer a familia brasileira gastar quase
a metade de sua renda s6 com 0s
gastos de alimentacéo, néo sobran-
do quase nada para o seu bem-es-
tar e melhoria de suas condicges
de vida.

Esse é o setor que libertou o
Pais das importacdes desregradas
e dos alimentos mais caros do mun-
do. E em pouco menos de 20 anos
0 Pais passou a ser um grande ex-
portador de alimentos, e tornou 0s
alimentos que aqui consumimaos 0s

NAHORAH ALYSSON PAOLINELLI

mais baratos que o mundo conhe-
ceu. Que nesses 20 anos, sem
“bolsas-familias” ou qualquer de-
pendéncia de outras acdes popu-
listas, passou a gastar apenas de
14% a 20% de suas rendas em ali-
mentacao, ai sim tendo na sobra do
seu salario as condicdes tdo dese-
javeis de melhorar o seu padrao de
vida. Que nesses 20 anos
soubemos desenvolver a
primeira agricultura tropical
do globo, mais produtiva,
mais competitiva e mais sus-
tentavel que se conhece.
Se vamos sofrer por
anos dificeis, quando tere-
mos de pagar o0 que ndo
gastamos, mas que gasta-
ram em nosso nome e que
havera restricbes de gas-
tos, tenho certeza que a
Katia sabera soberana-
mente dizer: "Aqui ndo,
companheiros. Agqui no nos-
S0 setor ndo sdo gastos, mas sim
investimentos, e investimentos pro-
dutivos que voltam em menos de
um ano". Todos terdo de respeita-
la, pois além de conhecer o setor,
ela lidera e é peca principal dessa
importante engrenagem que deu ao
Brasil nova feicdo. Katia, va em
frente. E a sua vez. Sei que vocé
ndo ird perdé-la. NOs estamos ao
seu lado.=

Engenheiro agrénomo, produtor e
ex-ministro da Agricultura
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GLAUBER EM CAMPO GLAUBER SILVEIRA

OS DESAFIOS DA SOJA
EM 2015

safra de soja de 2014/15 esta

deixando uma grande parte de

produtores muito preocupados no
Brasil afora. Primeiro, a falta de chuva
no final de setembro e no inicio de outu-
bro impactou de forma negativa o plan-
tio, que seguiu atrasado em boa parte das
regides produtoras do Brasil, com um
impacto muito significativo no Mato
Grosso. Os produtores da Regido Cen-
tral do Brasil, do Nordeste e em areas
isoladas no Sudeste iniciaram 0 ano sem
chuvas. Sendo assim, o ano iniciou
com precos baixistas e expectativa de
perdas.

Claro que a reducdo da expectati-
va de produtividade nacional, até o
momento, ndo refletiu nos pregos,
afinal, em algumas regides a produ-
tividade sera elevada, como é o caso
do Rio Grande do Sul, que segue com
uma safra muito boa. Ou seja, mes-
mo uma redu¢do de 2 milhdes ou 3
milhdes de toneladas nenhum impac-
to terd no mercado. Sendo assim,
como sempre na agricultura, alegria
de uns, tristeza de outros. Mas a re-
alidade é uma safra de margens mui-
to apertadas em virtude dos mais al-
tos custos da historia. Ou seja, se-
guem os velhos problemas e desafi-
os, entre eles, o principal é a logisti-
ca gque pouco avanga neste Pais.

Com esse cenario nada positivo e
com a desvantagem do velho Custo
Brasil, o produtor brasileiro deve colo-
car as barbas de molho, pois o futuro
no curto prazo ndo é nada favoravel
para os produtores sul-americanos.
Afinal, os norte-americanos tém van-
tagens competitivas relevantes, dolar em
alta, preco de energia e commodities in-
dustriais em baixa, 0 que faz com que os
produtores dos EUA optem por aumentar
a area de soja em 3% a 5%, 0 que pressi-
ona 0s precos da soja para baixo. Portan-
to, temos um cenario de rentabilidade para
0 produtor do Brasil — e em particular do
Centro-Oeste — bem apertado.

Com esse cenério nada favoravel
para 2015, o produtor brasileiro tem

como sempre o desafio de ser mais efi-
ciente que os demais produtores mun-
do afora. As desvantagens competitivas
aqui sdo maiores. Clima tropical com
alto nivel de pragas, logistica de trans-
porte precaria, com alto custo de frete,
preco do combustivel, ferrugem, etc.
Com tudo isso, resta apontar o lapis e
fazer as contas para achar uma férmu-
la magica de baixar custos e aumentar
a produtividade.

A cada ano vemos aumentar a difi-

'-----------.‘

Com esse cendrio nada
favordvel para 2015, 0
produtor brasileiro tem como
sempre o desafio de ser mais
eficiente que os demais
produtores mundo afora. As
desvantagens competitivas
aqui sao maiores. Clima
tropical com alto nivel de
pragas, logistica de transporte
precario, com alto custo de
frete, preco do combustivel,
ferrugem, etc.

‘.-----------

culdade de controle sanitario das lavou-
ras. Pragas resistentes tém deixado 0s
custos com inseticidas a niveis absur-
dos, tendo-se que usar um coquetel para
se obter um controle satisfatorio. A fer-
rugem torna-se um outro desafio, com
o0 qual perdemos mais de R$ 10 bilhdes
ao ano com controle e perdas. E o pior
é que o Governo que deveria ter uma
politica de controle sanitario com prio-
ridades de pesquisa e aprovagédo de pro-

‘.---------

dutos de defesa, se faz ineficiente, o que
penaliza a producdo brasileira.

Fora os problemas e desafios den-
tro da porteira, temos que olhar e bus-
car avancos de fora da porteira. Preci-
samos avangar nas legislacdes e regula-
mentacles que impactam na atividade
agricola. O registro de agrotdxicos € um
tema prioritario. Ja foi elaborada uma
lista de produtos prioritarios para a soja
e 0 milho. O que se espera é que esses
produtos tenham prioridade na fila de

processos. A maioria busca equilibrio
de mercado por serem genéricos,
precisamos buscar o aumento de
competitividade dos produtos a fim
de reduzir custos. Hoje os custos com
defensivos ultrapassam os custos
com fertilizantes.

Outro tema que precisamos de
uma vez por todas ter um marco le-
gal é referente ao trabalho rural. O
PLS 432, que regulamenta o traba-
lho escravo, estd na Comissdo de
Constituicdo e Justica do Senado. O
projeto de lei estabelece conceitos
claros do que é trabalho escravo,
evitando que acimulos de inconfor-
midades de normas trabalhistas se-
jam usadas para enquadramento. E
preciso de uma vez por todas deixar
muito claro na lei, pois o produtor
ndo pode continuar sujeito a subjeti-
vidade e a mercé do fiscal trabalhis-
ta.

A busca incessante da logistica
adequada sera eterna. Imaginar que
se tivéssemos ferrovias e hidrovias
suficientes para escoar nossa produ-
¢do, mesmo com o prego de Chica-

go em baixa, estariamos pelo menos re-
cebendo US$ 3 a mais na saca de soja.
O importante é ndo desistir e através de
nossas institui¢cGes continuar cobrando.
Ai quem sabe um dia tenhamos o segu-
ro rural que merecemos e a logistica
digna de um pais exportador de alimen-
tos. &

Presidente da Camara Setorial da
Soja, diretor da Aprosoja e produtor
rural em Campos de Julio/MT
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REPORTAGEM DE CAPA

[ (cicriic) APOST
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A ¢ ricce

A segunda safra de
milho no Brasil
costumeiramente se
desenvolve a mercé
do clima - de falta de
chuvas a geada. E em
2015, antes mesmo de
ir ao solo no Mato
Grosso, principal
produtor, a safrinha
jd foi prejudicada pelo
atraso nas chuvas no
plantio da soja de
verdo, que vai
retardar o plantio do
cereal. Da mesma
forma, hd muitas
incertezas quanto a
cotac¢bes, até porque
0S americanos tém
colhido muito, mas
muito milho.
Felizmente, o real
desvalorizado e a
previsdo de alta no
consumo interno
pelas carnes ddo um
refresco ao mercado
do cereal

Thais D’Avila

A Granja
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falta de chuvas no inicio do plan-

tio da safra de soja estd deixando

produtores de milho da segunda sa-
fra preocupados. Como a janela ideal de
plantio ficou menor e, assim, com a possi-
bilidade de colheita mais tardia da oleagi-
nosa, o cultivo do cereal podera ocorrer
mais tarde, entrando em periodo de maior
risco. Entretanto, no maior produtor do
Brasil, Mato Grosso, a ideia é plantar mes-
mo assim. Com sementes e demais insu-
mos na fazenda, alguns produtores até ja
iniciaram a semeadura. O relato é do dire-
tor da Federacdo da Agricultura do Mato
Grosso (Famato) e produtor, Nelson Pic-

Piccoli, diretor da Famato e
produtor em Vera/MT:“Temos

que ter muito cuidado porque o
clima estairregular e plantar
com seca pode dar problema de
germinacao”

coli. “A area prevista sera plantada, ja esta
tudo comprado, semente, adubo... ele vai
plantar independentemente do risco. A du-
vida é sobre 0 comportamento da produti-
vidade, que depende das proximas chuvas.”

Conforme Piccoli, os produtores mato-
grossenses estdo vivendo um periodo ati-
pico. “E bem delicado, muito diferente dos
Gltimos cinco ou seis anos. Temos um pe-

Ascom Aprosoja

riodo de chuvas muito pequeno, com pan-
cadas mais regionalizadas. E isso esta fa-
zendo com que os produtores que estdo
colhendo a soja e iniciando o plantio do
milho temam por causa da germinacéo. O
milho ndo germina em solo muito seco”,
descreve.

Piccoli também é produtor de milho sa-
frinha — 700 hectares em Vera/MT — e é
um exemplo dos produtores prejudicados
pelo clima. “Eu tenho uma certeza, como
produtor, que serd um ano bem diferente
em produtividade na minha propriedade.
J& deveriamos estar com 15% da safra de
soja colhida e ndo colhemos nenhum gréo.
A expectativa é de comegar a colheita so-
mente em 5 de fevereiro”, revela. “Temos
que ter muito cuidado porque o clima esta
irregular e plantar com seca pode dar pro-
blema de germinacdo. O ano sera compli-
cado e delicado na segunda safra,
por fatores climéticos”, testemunha. “Se
de agora em diante o clima for favoravel
para a colheita da soja e que ndo atrase
mais para podermos colher e plantar o mi-
Iho imediatamente, ainda tem a perspecti-
va de uma produtividade regular, mas as
plantadeiras praticamente vao atropelar as
colheitadeiras”.

A meteorologista Céatia Valente, da So-
mar Meteorologia, afirma que mesmo com
reducdo no volume de chuvas a partir de
abril, “o que é normal para esta época do
ano em Mato Grosso e Goias, podem ocor-
rer episodios de chuvas que se tornam fun-
damentais para o fechamento da lavoura”.
Conforme ela, para esses estados o risco
estd associado a falta de
chuvas na fase final do
cultivo, cujas consequén-
cias e impactos vao de-
pender muito da data de
plantio, justamente a prin-
cipal preocupacéo dos
produtores.

No Parana, segundo
maior produtor de milho,

Divulgagéo

Meteorologista Catia:
“Se o pessoaldo
Parana, de Mato

Grosso do Suledo Sul

de Mato Grosso plantar

mais cedo, consegue

fugir da geada, mas

pode faltar chuvano
final. Se planta depois,
pegaorisco de geada”

REPORTAGEM DE CAPA

também devera ocorrer o atraso na colhei-
ta da soja e, por consequéncia, no plantio
do milho segunda safra. A preocupacéo se
repete e os produtores ndo estdo tao cer-
tos do plantio como em Mato Grosso. O
presidente do Sindicato Rural de Londrina
e também produtor de milho, Narciso Pis-
sinati, afirma que tradicionalmente os pro-
dutores paranaenses plantam 100% da area
com milho na segunda safra. E alguns po-
dem trocar para o trigo. “O atraso ter re-
flexos & na frente, porque vai permitir uma
janela bem curta para fazer o plantio do
milho. Vai haver uma queda na regido de
Londrina, talvez haja a substituicéo pelo tri-
go”, explica.

O dirigente ja prevé algum prejuizo ou
desvantagem, visto a umidade no solo. “Eu
tenho a impressdo de que ndo seja uma
boa ideia plantar milho. Mas como o pro-
dutor ndo deixa de plantar, ndo quer deixar
0 solo descoberto, vai para o trigo”, afir-
ma. Ele acredita que, em condicbes nor-
mais, 0 milho seria sempre a melhor op-
¢ao, por causa do preco e da facilidade de
venda. Com o trigo, “a gente vai ter que
contar com a ajuda do Governo, para que
ndo faga as importagBes na época em que
0 produtor brasileiro esta colhendo. A gen-
te vai precisar que 0 Governo ndo faga essa
barbaridade, que é importar trigo sem ta-
xagao. Tem que manter o trigo em um valor
compativel”.

Mas no estado paranaense as chuvas
devem estar mais presentes. Conforme
Catia, paraas lavouras do Parana e de Mato
Grosso do Sul, as frentes frias devem
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manter certa regularidade, oferecendo boas
condigBes de umidade do solo para o de-
senvolvimento da cultura. “Nesses dois
estados, assim como ja observado na sa-
fra passada, o principal risco esta associa-
do ao frio, visto que a condicéo de neutra-
lidade climética em relacdo as aguas do
Pacifico Equatorial aumenta o risco de ge-
adas a partir da segunda quinzena de maio”,
alerta. Da mesma forma, explica, o risco
aumenta conforme atrasa o inicio do plan-
tio.

“O produtor vive um momento de co-
bertor curto”, avalia Cétia. “Se o pessoal
do Parang, de Mato Grosso do Sul e do
Sul de Mato Grosso plantar mais cedo,
consegue fugir da geada, mas pode faltar
chuva no final. Se planta depois, pega o
risco de geada”. A situacdo climatica en-
contrada na safra 2014/2015, com atraso
nas chuvas pré-plantio da soja, repete-se
sempre que anos neutros sdo registrados
no Brasil. “Embora o Oceano Pacifico es-
teja levemente mais aquecido, desde mea-
dos do ano passado, em nenhum momen-
to tivemos um aquecimento suficiente e
generalizado a ponto de gerar um EI Nifio”
afirma a meteorologista. Por outro lado, o
Atlantico mais aquecido é o que esta segu-
rando as chuvas no Sul da Regido Sul e
impedindo que se desloquem para as areas
produtoras do Centro-Oeste, como ocor-
reu na safra anterior.

A dica, conforme a meteorologista, é

apostar, sempre que possivel, no escalo-
namento. “Na safra passada tivemos prati-
camente 0 mesmo comportamen-
to do clima na época do plantio.
Quem correu o risco e plantou teve
perdas isoladas, especialmente
quem semeou em diferentes perio-
dos”, lembra. Pissinati esti caute-
loso e, na sua propriedade, dos cem
hectares cultivados, 60 véo para o
trigo e o restante para o milho.
“Nesta atividade tudo é risco. De-
pende de cada um”, justifica.

Producdo — As consultorias
que jé apresentaram suas previsoes

“Hoje temos o valor do frete para
o milho equivalendo a91% do
valor da saca. Quem compra,

paga quase duas sacas para ter o
milho no destino’,descreve
Ozelame, do Imea, arealidade do
produtor do MT

para a safra ainda ndo mexeram nos n-
meros apresentados em dezembro. Con-
forme a analista da Céleres, Aline Ferro, a
estimativa é de uma area de plantio estavel
em relacdo ao ano passado com quase 1%
de aumento. Ja a produtividade, conside-
rando a média histdrica dos tltimos 15 anos,
pode crescer 10%. A previsdo da consul-
toria para 2015 é de 49 milhdes de tonela-
das, contra 44,4 milhGes de 2013/14. “Ain-
da ndo mexemos nesta previsao por dois
fatores: a incerteza em relacdo a janela de
plantio e 0s precos mais remuneradores que
ainda podem estimular o produtor daqui
para a frente”, afirma Aline.

O analista Paulo Molinari, da Safras &
Mercado, aposta no aumento de producéo
nos estados do Parand, S&o Paulo, Goiés e
Mato Grosso do Sul, e algum recuo em
Mato Grosso. “A questdo béasica sdo os
precos de exportacdo que cederam para
niveis inferiores a R$ 30 por saca no por-
to. Com fretes altissimos, a matematica de
precos para 0 Mato Grosso ndo é boa. O
cambio tem sido o ponto de equilibrio nes-
se quadro”. Os fretes altos em Mato Gros-
so também foram destacados pelo gestor
técnico do Instituto Matogrossense de Eco-
nomia Agropecudria (Imea), Angelo Luis
Ozelame. “Hoje temos o valor do frete para
o milho equivalendo a 91% do valor da
saca. Quem compra, paga quase duas sa-
cas para ter o milho no destino”, sintetiza.

Em Mato Grosso, deve haver uma re-
ducdo de area em 12% — de 3,2 milhdes
para 2,8 milhGes de hectares. A produtivi-
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dade deve cair um pouco mais, de 91,6
sacas por hectare em média na safrinha
passada para 86 nesta, ou -17,6%. Os da-
dos informados por Ozelame, do Imea, le-
vam em conta que tudo se trata de uma
previsdo. “O que interessa mais para o mi-
Iho safrinha é a chuva em abril e maio. Aqui
no Mato Grosso, estamos visualizando
chuvas abaixo da média, diferente do que
ocorreu no ano passado, que teve chuvas
menores, mas ndo tdo abaixo como esta
aparecendo agora. Mas ainda sdo previ-
s0es, tudo pode mudar. A gente tinha pre-
visdo de muita chuva pra fevereiro e agora
jando esta mais apontando isso... as previ-
sOes acabam mudando”, explica.

No Parang, para a segunda safra, a ex-
pectativa € de que sejam colhidas dez mi-
Ihdes de toneladas, redugéo de 5% em re-
lagdo & safrinha anterior. E a tendéncia de
reducdo de area € de 1%, para 1,87 milhdo
de hectares. Os dados fazem parte da pri-
meira estimativa do Departamento de Eco-
nomia Rural do Parana (Deral). Conforme
a pesquisadora do Deral, Juliana Yagushi,
a safra 2013/14 registrou o recorde de pro-
dutividade no estado, chegando a 5,5 mil
kg/ha, devido as boas condi¢Bes climati-
cas. “Trabalhamos com a manutencéo do
nivel de tecnologia. Esperamos um poten-
cial semelhante ao trabalhado na safra an-
terior, com 5,3 mil kg/ha”, conta.

Para a producdo nacional, a Compa-
nhia Nacional de Abastecimento (Conab)
manteve, em janeiro, 0 mesmo nimero do
informativo apresentado em dezembro. Os
primeiros dados serdo levantados a
campo em fevereiro. S80 espera-
das 49,4 milhdes de toneladas para
asafrinha, contra48,2 milhdes apre-
sentados no levantamento anterior.
A produtividade apontada pela Co-
nab em 2015 é de 5,3 mil quilos
por hectare, contra 5,2 mil da sa-
frinha anterior.

E os precos? — A previsdo de
uma boa safra norte-americana
mexeu com a vontade dos produ-
tores brasileiros para a safrinha de
milho, ainda ao longo do cultivo da
safra de verdo. A promessa de re-
muneragao ndo era animadora, por
conta da previsdo de tanta oferta
no Hemisfério Norte. Entretanto,
em dezembro, mesmo com o final
da colheita dos Estados Unidos e a
manutencao da previsao de supers-
safra, 0s precos reagiram, chegan-

Divulgacéo
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do ao Mato Grosso a R$
15 ou R$ 16, considera-
dos bem remuneradores
ja que a expectativa ini-
cial era de menos de R$
13.

Em Mato Grosso, a
movimentacdo para tra-
var o prego em dezem-
bro foi grande. Até a vi-
rada do ano, pelo menos
23% dos produtores ja haviam fechado con-
tratos para comercializagdo com o milho
valendo R$ 15,60, na média de dezembro.
A previsdo, segundo o Imea, era fechar o
més de janeiro com 28% da producéo co-
mercializada. Nesta época, segundo An-
gelo Ozelame, na safra passada, pouco
havia sido vendido antecipadamente. Mas
no Parang, conforme o Deral, menos de
1% da producéo havia sido negociada até
meados de janeiro. Ozelame explica, po-
rém, que em Mato Grosso o costume dos
produtores € outro. “A ldgica do produtor
do Sul é um pouco diferente. Aqui ele tenta
vender mais antecipadamente. Quando ele
Vé& um precgo que percebe uma possibilida-

de de lucro ou a0 menos que veja a possi-
bilidade de custear o cultivo, ele negocia”.

Mesmo assim, 0s negocios de forma
antecipada vém crescendo na safrinha.
Molinari, da Safras & Mercado, afirma que
neste momento ha compradores nos por-
tos para embarques em julho, agosto e se-
tembro, mas ndo ha vendedores. “Na ver-
dade, os produtores ainda ndo aprenderam
a negociar o milho de forma antecipada,
ou sempre estdo apostando em algo a mais
ou no apoio do Governo na comercializa-
¢d0”, diz. Conforme o analista, no momento
da colheita, e com grandes producdes, 0s
precos cedem e a logica de rentabilidade
muda. Além disso, ele explica que existem

muitas informa-
cOes distorcidas
no mercado bra-
sileiro. “Falam
que a demanda
sera o grande
ponto de equili-
brio, e que vai le-
var 0s pregos para
cima em plena
colheita recorde
de safrinha e recorde norte-americano. 1sso
atrapalha a comercializacdo por parte do
produtor”, informa.

Apoio importante do cambio — Os
analistas sdo cautelosos em falar sobre pre-
¢os na colheita. Molinari aponta 2015 como
um ano diferente. “Temos pregos mais ali-
nhados a uma nova média, estoques re-
compostos e demanda em recuperagdo. A
demanda sozinha ndo é capaz de gerar al-
tas fortes de precos. Entéo, o mercado pre-
cisaré de fatos novos no ambiente da ofer-
ta para uma nova volatilidade de alta. Al-
gum problema ainda na safra sul-america-
na ou na metade do ano com os Estados
Unidos, e as demais producdes nos gran-
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des produtores. Fora isso, a Unica alterna-
tiva para o equilibrio de precos sera a taxa
de cambio no Brasil”, descreve o analista 0
cenario.

Molinari explica ainda que os estoques
mundiais estdo atingindo os niveis do ini-
cio da década de 2000, perto de 190 mi-
Ihdes de toneladas apds safras recordes nos
Estados Unidos e no Brasil. “Com isso, 0s
precos em Chicago tém retomado os ni-
veis normais, ou seja, entre US$ 3 e US$ 4
por bushel. Entdo, com essa pressdo ex-
terna sobre os pregos, 0 mercado interno
sente 0 impacto negativo devido ao grande
excedente brasileiro gerado a cada ano e a
necessidade de exportagdo. Se ndo tivés-
semos a desvalorizacdo do real no segun-
do semestre de 2014, a situacdo brasileira
ndo seria favoravel para o milho”.

Demanda por aves e suinos — Os
setores de aves e suinos trabalham
com uma expectativa de reducdo na
oferta de milho no mercado interno.
Conforme o presidente da Associa-
¢do Brasileira de Proteina Animal
(ABPA), Francisco Turra, essa ex-
pectativa existe pela queda do preco
que foi registrada em varias regides
do Pais. “O preco sempre determi-
na safra maior ou menor, além do
clima”, argumenta. Entretanto, o di-
rigente afirma que ndo espera desa-
bastecimento. “O Sul, que é mais
carente, estd com safras boas. No
Rio Grande do Sul e em Santa Cata-
rina, a produtividade esta elevada. Bastan-
te chuva, clima muito bom. Entéo, nesse
sentido ndo vai haver grande mudanca de
comportamento de preco do milho”, fala.

AABPA espera um crescimento de 3%
a 4% na producdo de aves e suinos. “Isso
obviamente se reflete no consumo de mi-
Iho e farelo de soja em 2015, afirma Tur-
ra. Em 2014, os dois setores absorveram
em torno de 40 milhdes de toneladas de
milho. Em relacéo ao preco do gréo, Turra
é enfatico: “Nos precisamos de precos es-
timulantes ao produtor. Para n6s é ruim
quando o produtor recebe mal pela produ-
¢ao, € o prenuncio de uma safra ruim. Se
as commodities estiverem mais caras, mas
0 setor estiver bem, esta 6timo. Antes era
impossivel remunerar melhor o produtor
porque o prego era vil. Hoje suinos e aves
vém melhorando tanto no mercado inter-
no quanto no externo e isso é bom para
todos”.

A Céleres prevé um crescimento de 5%

no consumo de milho para a producéo ani-
mal, envolvendo aves, suinos e gado. “Vi-
mos um crescimento no setor de carnes
em 2014 e acreditamos que vai continuar
crescendo tanto na exportacdo quanto no
mercado interno” analisa Aline Ferro.

Exportacoes e a terceira safra — A
safra cheia nos Estados Unidos, com boa
produtividade neste ano e estoques altos
desde a safra anterior, representa maior
competicdo para 0 exportador brasileiro.
“Este cendrio acaba atrapalhando um pou-
€0, mas a gente acredita que as exporta-
¢Oes devem se manter em 20 milhGes de
toneladas — que foi o que fechou 2014.
Acreditamos na manutencéo em 2015 em
funcéo de uma demanda firme. O Brasil ja
conquistou esse espag¢o no mercado inter-
nacional e ja esta consolidado”, avalia Ali-
ne.

Segundo Francisco Turra,a
ABPA espera um crescimento
de 3% a 4% na producao de

aves e suinos, o que
naturalmente refletira no
consumo de milho e farelo de
sojaem 2015

O Brasil tem condigBes de exportar
muito mais milho, com a implantacdo da
terceira safra, através do uso da irrigagéo.
Aafirmagdo é do presidente da Associacao
Brasileira dos Produtores de Milho (Abra-
milho), Alysson Paolinelli. Segundo ele, o
Brasil esta consolidado como exportador,
pois tem padréo de oferta e qualidade. “O
que eu considero mais importante é que o
Brasil esté na area tropical do globo. N&o é
COMO O americano ou O europeu que s
pode plantar na janelinha de 12 dias; nos
plantamos em 12 meses”, justifica.

Paolinelli lembra que inicialmente a sa-
frinha brasileira foi cultivada para fazer
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palha para a producdo de soja ou milho, e
acabou virando uma grande safra, maior
do que a de verdo. “Isso porque o produ-
tor esta descobrindo que o clima tropical é
diferente, e ele tem uma janela de 12 me-
ses pra plantar. Fez a segunda e vai fazer a
terceira safra, irrigada. Com estrutura de
irrigagéo, o Brasil vai se posicionar muito
mais firme nos mercados internacionais.
Seremos imbativeis”, prevé.

No principal estado produtor, as expor-
tagBes representaram mais da metade da
venda do produto: 58% do milho mato-
grossense vai para fora do Pais. A logistica
que atrapalha o escoamento da safra tam-
bém prejudica o crescimento de outras ati-
vidades como a producdo de suinos e aves.
“Nosso consumo interno ainda é pequeno
(3,6 milhdes de toneladas), comparando
com outros estados”, diz Angelo Ozelame
do Imea.

Além da previséo para a expor-
tacdo desta segunda safra, o presi-
dente da Abramilho aposta em um
crescimento futuro da demanda
mundial, que ird abrir muitos mer-
cados para o Brasil. “A nossa ex-
pectativa é com o crescimento do
consumo nos paises mais populo-
50s. Quem tem condigBes de aten-
der essa demanda é o Brasil. Nos
temos tecnologia, temos recursos
naturais, temos capacidade inclu-
sive de fazer recuperacdo de solo
com integracao lavoura de milho e
pecuéria. E expandir a producéo”, projeta
Paolinelli.

E o crescimento do consumo podera
ser direto, como para 0s paises africanos,
que utilizam o milho naalimentagao huma-
na, ou indireto, como para a Asia, que usa
0 grao para alimentar frango, suino e gado
de corte e leite. A propria ABPA esta no
aguardo do aumento do consumo de fran-
go por parte da China, com a aprovacao de
varias plantas para exportar ao pais asiéti-
co. Em 2014, o crescimento das vendas
para a China foi de 30%.

Logistica— A logistica continua sen-
do um problema para quem produz no
Centro-Oeste. Entretanto, para esta safra
alguns passos foram dados e ja comegcam
a melhorar a situacdo dos produtores. Um
deles, destaca o diretor da Famato, Nelson
Piccoli, é a privatizacdo da BR 163, no tre-
cho de Sinop a Rondondpolis. “Iniciaram
os trabalhos em junho, julho do ano passa-
do e ja melhorou. Esta bastante avancado.

Edi Pereira
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As duas pistas estdo quase na totalidade
sem buracos. Acredito que em no maximo
60 dias ja teremos as duas pistas em 6tima
condigdo. S&o cinco equipes trabalhando”,
conta.

O trabalho esta sendo acompanhado de
perto pelo grupo de logistica da federacéo,
que sinalizou os pontos frageis da rodovia
ao longo de outro trecho, para melhorar o
escoamento da safra pelo Norte. “Na BR
163, de Trairdo/PAa Pirpirituba/PB tem um
trecho de 280 quilémetros que nao tem
asfalto e lesa 0 escoamento. O DNIT ga-
rantiu que quando a chuva parar eles vao
dar essa possibilidade de escoamento”. A
ideia, conforme Piccoli, € escoar de 25% a
30% da safra por ali. O restante saira para
0 Sul, via portos de Santos/SP e Parana-
gué/PR.

O presidente da Abramilho concorda
que a logistica ainda é um desafio que tira
a competitividade do produtor brasileiro.
“N6s temos um problema interno de infra-

estrutura. Os nossos custos do milho —
que é um produto de baixo valor — pesam
muito. Isso nos prejudicou especialmente
nas safras de Mato Grosso e do interior de
Goias, pois estdo distantes dos portos e 0
custo do transporte as vezes fica muito
caro”, avalia Paolinelli. Entretanto, ele en-
tende que as coisas estdo melhorando. “O
Governo tem feito esforcos no sentido de
amenizar um pouco isso, e tem ajudado os
produtores a levar esse milho para colocar
no mercado tanto interno quanto externo”.

Apoio a comercializacdo — Se 0
mercado se mantiver como o previsto, 0
Governo Federal ndo precisara interferir
com leilGes e aquisigBes. A expectativa é
do diretor da Famato. “Nés acreditamos
que, com esse indicador de que 0s pregos
vao se sustentar no milho e na soja, ndo vai
haver necessidade de intervencdo do Go-
verno. Praticamente podemos descartar a
necessidade Prémio Equalizador Pago ao
Produtor (Pepro) como no ano passado,

temos quase certeza”, entende Piccoli. En-
tretanto, o dirigente espera que o Governo
entre comprando uma parte para a regula-
cdo dos estoques com precos acima do
minimo, ja que o mercado esta valendo a
pena para o produtor.

Na safra passada, conforme o analista
de mercado da Conab, Leonardo Amazo-
nas, foram comprados, através de Aquisi-
¢Oes do Governo Federal (AGF), em maio
de 2014, 43,2 mil toneladas de milho no
valor de R$ 35,34 milhdes. Outra medida
de apoio a comercializagao foi a subven-
¢ao de Pepro no volume de 5,80 milhdes
de toneladas no valor de R$ 255,53 mi-
Indes. Ainda segundo Amazonas, para 2015
— dependendo do tamanho da safra — po-
derdo ser feitos contratos de Prémio para
Escoamento de Produto (PEP) e Pepro,
além de AGF, caso os precos fiquem abai-
X0 do minimo. “Mas essa é uma situacao
muito dificil de acontecer, diante do pano-
rama atual e futuro de precos para 0 mi-
Iho”.
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Milho de segunda safra agora tem
tecnologias proprias

Milho é sempre milho, mas a sa-
frinha exige atencOes diferentes do
milho verdo no seu cultivo. A sele-
¢do de cultivares de milho mais adap-
tadas ao clima da segunda safra vem
proporcionando cada vez melhores
produtividades para a cultura nas di-
ferentes regides produtoras. Confor-
me o pesquisador do Instituto Agro-
némico do Parana (lapar) Rodolfo
Bianco, da mesma forma a industria
sementeira de soja trabalhou para um
resultado que se adaptasse as duas
safras, com cultivares da oleaginosa
com ciclo mais curto, que possibili-
tassem a entrada da safrinha do ce-
real mais cedo.

Isso, segundo o pesquisador, fez
com que o milho perdesse uma situagéo
de maior risco com temperaturas mais
baixas no Parana. “Quando ele é planta-
do mais cedo, reduz a possibilidade de
geada e aspectos como esse vém tor-
nando a segunda safra muito compen-
sadora, com algumas propriedades atin-
gindo até 7,5 mil quilos por hectare, en-
quanto a média estadual vai de 5 mil a
5,5 mil quilos”, afirma. Bianco destaca
que nos ultimos anos a tecnologia utili-
zada a campo cresceu, com adubacgéo
de cobertura com nitrogénio e a ade-
quagdo da populagdo de plantas. “No
comeco do plantio da safrinha, ha al-
guns anos, nao dava para plantar mais
do que 45 mil pés por hectare. Hoje o
recomendado, dependendo da cultivar,
varia entre 50 mil e até 60 mil, sem com-
prometimento da produtividade”.

A escolha da cultivar mais ajustada
para a regido, segundo Bianco, é um dos
principais pontos de sucesso. “Obede-
cer as instrucGes técnicas das empre-
sas, tratar sementes e controlar doen-
¢as sdo recomendacOes basicas para
obter o maximo. Na hora da escolha, ndo
se informar apenas sobre produtivida-
de, mas buscar saber sobre sanidade,
toleréncia a competicdo, se tem maior
exigéncia por adubacdo ou ndo. N&o
adianta escolher uma boa cultivar se
ndo seguir as recomendacdes para me-

Bianco, do lapar: safrinha

atingindo até 7,5 mil
quilos/hectare em
propriedades do Parana

Ihor desempenho”, adverte.

Para os produtores do Centro-Oeste,
as recomendacOes sdo parecidas. O pes-
quisador Rafael Zeni, da
Fundacdo MT, explica que
o plantio da safrinha em
Mato Grosso vem contribu-
indo com o sistema em ge-
ral, pois colabora com a soja
na safra seguinte. “Quere-
mos manter as areas plane-
jadas, mas o produtor preci-
sa ter cuidado com a esco-
Iha dos produtos. O investi-
mento deve ser com o pé no
chdo. Principalmente quan-
do falamos em genética. Ele
precisa optar por itens que
tenham estabilidade maior em periodos de
mais risco em condi¢des ndo ideais”, res-
salta. Zeni alerta que hoje existem mais de
400 materiais de milho no mercado, e bus-
car as informagdes sobre as cultivares e alo-
ca-las onde se encaixam melhor.

No que diz respeito a doengas, a equi-
pe da fundacdo realizou acompanhamen-
tos e verificou que para algumas cultiva-
res transgénicas € preciso utilizar manejo

Divulgacéo

mais arrojado, voltando a controlar a
lagarta-do-cartucho. “De dois a trés
anos para c& vem ocorrendo a perda
de eficacia nas tecnologias e ele vai
precisar fazer uma aplicagdo de inse-
ticida. Tem que monitorar e fazer a
aplicacdo quando precisar. As per-
das de eficiéncia estdo acontecendo
com as tecnologias que ja estdo ha
mais tempo no mercado e que apre-
sentam uma s6 proteina”, destaca.
Ja tecnologias que tém outras
proteinas, com resisténcia cruzada,
ndo perderam eficacia ainda. S&o re-
comendacOes basicas, que o produ-
tor deveria sempre ter em mente. “In-
tervir sempre que necessario, fazer a
area de refligio — que ainda é a principal
estratégia para evitar a perda da tecno-
logia —, e adquirir produtos convencio-
nais para preservar”, ensina Zeni. Ele
observou também que alguns produto-
res fazem o refligio, mas ndo da forma
adequada, pois € preciso observar as
distancias e preparar a area de acordo
com as recomendacfes da industria.

Divulgacéao

Rafael,da Fundac¢ao MT:

milho safrinha colabora
com o sistema, como a
soja da safra seguinte

“Todos saem ganhando se o procedi-
mento for feito corretamente e o produ-
tor tera a tecnologia a sua disposicdo
por mais tempo”. &
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MiLHO ADUBACAO

NUTRIENTES na medida
para a sequnda safra

As lavouras de milho safrinha devem ser implantadas em dreas de
excelente fertilidade, com adequado teor de nutrientes, e a adubacéo
deve ser eficiente, uma vez que, além do custo, o uso indiscriminado de

adubos pode limitar a produtividade e poluir o ambiente

Luciano Grillo Gil, pesquisador em solos do Instituto Agronémico do Parana (lapar)
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Quantidade de nutrientes extraida e exportada
na producao de 1.000 quilos de graos de milho

plantio da segunda safra, ou sa-
frinha, de milho ap6s a cultura
de primavera-verdo é praticado
em todo o Brasil, mas predomina nas
Regides Sul e Centro-Oeste, responsa-
veis, em 2014, por 89,4% dos 9.182,7
mil hectares cultivados no Brasil, segun-
do a Companhia Nacional de Abasteci-
mento (Conab). A produtividade média
é de 90 sacas por hectare, mas o rapido
avanco das pesquisas indica que ha es-
paco para ampliar significativamente
esse desempenho. A sequéncia usual é
o0 plantio do milho safrinha apés a cul-
tura de soja, sistema que se tornou via-
vel a partir da consolidacdo do plantio
direto.
Nas principais regides produtoras, o
cultivo vai de janeiro a agosto, periodo

Nutrientes Extraido Exportado %
kg por 1.000 kg de graos
N 24,3 16,1 66,3
P 4,4 38 75,0
K 19,8 4,6 23,4
Adaptado de Circular Técnica 181, Embrapa (2012)

em que adversidades climaticas, como
o déficit hidrico e as geadas, podem
comprometer o desenvolvimento das
lavouras. Por isso, a escolha de hibri-
dos, tratos culturais e 0 manejo da adu-
bacdo, principalmente, devem ser cui-
dadosamente planejados.

Preferencialmente, lavouras de mi-
Iho segunda safra devem ser implanta-
das em éareas de excelente fertilidade,
com teor adequado (no minimo) de nu-
trientes. Em solos pobres, o baixo teor
de nutrientes e a grande necessidade de
fertilizantes pode tornar a produgéo eco-
nomicamente inviavel. E recomendavel
considerar o histérico — cultura ante-
cessora, consorcios de espécies, entre
outros — da area no planejamento da
adubacdo, pois a dindmica de nutrientes
varia muito em cada sistema. Por exem-
plo: palhada de soja deixa mais nitrogé-
nio disponivel que outras culturas; o
consdrcio de milho com forrageiras
aumenta o teor de matéria organica do
solo, a ciclagem e a disponibilidade de
nutrientes e incrementa a fertilidade do
sistema.

A adubac&o deve ser eficiente, pois,
além de alto custo financeiro, 0 uso in-
discriminado de fertilizantes pode limi-
tar a produtividade e poluir o ambiente.
O ideal é atingir a maxima produtivida-
de esperada com a minima aplicacao.
Além da quantidade correta, fatores
como a fonte de nutriente, época e for-
ma de aplicagdo sdo questdes técnicas
importantes que devem ser considera-
das. Em areas com nivel adequado de
nutrientes, a quantidade existente no solo
geralmente é suficiente para suprir a
necessidade das plantas. No entanto, é
recomendavel fazer adubagdo de manu-
tengdo para repor a quantidade exporta-
da pela produgéo de gréos (veja tabela)
e manter a fertilidade da area.

Outra estratégia para areas com fer-
tilidade construida é aplicar todo o fer-
tilizante na cultura de verdo e deixar o
milho segunda safra se beneficiar do
efeito residual. No entanto, essa medi-
da deve ser precedida de uma cuidado-
sa avaliacdo: a) dos custos relacionados
ao aumento da quantidade de adubo e
do tempo de operacéo envolvido na adu-
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bacdo Unica; b) das espécies utilizadas
no sistema, pois doses elevadas de fer-
tilizantes podem comprometer o desen-
volvimento de determinadas culturas.

Nitrogénio: € um elemento muito
dindmico no solo e o mais requerido pela
cultura de milho segunda safra que, na
maioria das vezes, responde bem a adu-
bacdo nitrogenada. Devido a dificulda-
des metodoldgicas, os teores de nitro-
génio (N) no solo ndo s&o usados como
pardmetros para a recomendagao, pois
a maior parte esta na forma organica e
a sua disponibilidade depende da decom-
posicdo da matéria organica. Conside-
ra-se, portanto, o histérico da area, o
teor de matéria orgénica do solo e a pro-
dutividade esperada. Em areas com alta
fertilidade, apos o cultivo de soja ha dis-
ponibilidade, em média, de 100 quilos
de nitrogénio por hectare para o cultivo
de milho, quantidade suficiente para
suprir uma producgéo de 70 sacas. Se 0
interesse é buscar uma producdo mai-
or, é necessario complementar por in-
termédio de adubacéo.

As recomendacfes de adubacdo ni-
trogenada para o milho segunda safra
variam entre 30 e 100 quilos de nitrogé-
nio por hectare: 40 kg (no maximo) via
sulco de plantio e a quantidade exce-
dente em cobertura — que, para fugir do
risco de estiagem e garantir maior de-
senvolvimento inicial, deve ser anteci-
pada em comparagdo ao procedimento
adotado no milho de verdo. Além do
custo, deve-se considerar que algumas
fontes podem acidificar o solo e, ainda,
a volatilizacdo do nutriente. Se aplica-
das a lanco sobre palhada em plantio

direto, certas fontes
podem perder até
70% de nitrogénio.
Fosforo: em so-
los com teor ade-
quado de fosforo
(P), diversos pesqui-
sadores recomendam aplicar somente a
quantidade exportada. Atualmente, a
maior divergéncia entre os especialistas
recai sobre a definicdo da melhor forma
de aplicacdo — a lango ou em sulco. No
curto prazo, ndo ha diferenca entre es-
sas formas de aplicacdo. Todavia, em
sistemas de plantio direto, ha tendéncia
de o fosforo se acumular na parte mais
superficial do solo e, com isso, estimu-
lar a planta a desenvolver raizes nessa
camada para absorvé-lo, tornando a la-
voura mais suscetivel aos veranicos.
Vaérios estudos demonstraram que, mes-
mo em solos com elevada fertilidade, a
deposicdo de fésforo no sulco e abaixo

Naadubacao, além da quantidade
correta de fertilizantes, fatores
como afonte de nutriente, época

eformade aplicacdo sao questoes
técnicas importantes que devem
ser consideradas

Segundo Gil, uma estratégia para
areas com fertilidade construida é
aplicar todo o fertilizante na cultura

de verao e deixar o milho segunda
safra se beneficiar do efeito residual,
mas é preciso avaliar criteriosamente

Divulgacédo

MiLHO ADUBACAO

Divulgagéo

da semente aumenta
0 enraizamento do
milho na regido onde
0 adubo fosfatado foi
aplicado.

Potassio: segun-
do elemento mais re-
querido na cultura do milho, o potéssio
(K) tem alta mobilidade e pode ser aplica-
do tanto em sulco no plantio como a lan-
¢o (em pré-plantio ou cobertura) nos so-
los que apresentam nivel adequado do nu-
triente. Ja nos solos em que o teor de po-
tassio é baixo, deve-se aplicar uma parte
no sulco de plantio — méaximo de 60 kg
equivalente em Oxido de potassio (K,0)
por hectare, pois, em doses maiores, 0
efeito salino do fertilizante pode afetar as
raizes e prejudicar o desenvolvimento ini-
cial das plantas — e a quantidade remanes-
cente em cobertura, a lango.

Enxofre, calcio, magnésio e micro-
nutrientes: baixos teores de enxofre
limitam a producdo de milho, mas esse
elemento pode ser facilmente corrigido,
ja que entra na composicao de algumas
fontes de fertilizante fosfatado e nitro-
genado; gesso agricola ou enxofre ele-
mentar também sdo possibilidades de
aplicacéo. O célcio e 0 magnésio séo
adicionados na correcdo da acidez do
solo pela calagem.

Quanto aos micronutrientes, zinco
e boro sdo frequentemente encontrados
em niveis abaixo do ideal para a cultu-
ra. Podem ser corrigidos por adubacéo
foliar ou, de preferéncia, via solo, que é
mais barata e deixa um residual por al-
guns anos. Além do mais, quando a de-
ficiéncia é diagnosticada — e corrigida
por meio da adubacédo foliar —, certa-
mente ja tera havido algum comprome-
timento no desenvolvimento das plan-
tas e, consequentemente, da producdo
de milho.&
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O ANO INTERNACIONAL

DOS SOLOS e os desafios

globais

O objetivo da FAO em designar 2015 como o Ano Internacional
dos Solos é aumentar a conscientizacdo e a compreensdo da importancia
dos solos para a producéo de alimentos, fibras e energia, além
de debater questbes como a adaptacdo as mudancas climdticas, entre

outros esclarecimentos

Maria de Lourdes Mendonga Santos, Ph.D em Ciéncia do Solo e Geomatica, pesquisadora da Embrapa Solos e membro do ITPS -GSP/FAO
(Intergovernamental Technical Panel on Soil-Global Soil Partnership/FAQ)

0 &mbito da Parceria Global de

Solo (Global Soil Partnership-

GSP), a FAO (Organizagdo das
Nacdes Unidas para a Alimentagdo e a
Agricultura) defendeu o reconhecimento
da importéancia dos solos para alcancar
a segurancga alimentar mundial, bem
como seu papel essencial como forne-
cedor de uma ampla variedade de servi-
¢os ecossistémicos. Apds dois anos de
trabalho intensivo, 2015 foi finalmente

declarado o Ano Internacional do Solo
pela 68* Assembleia Geral das Nacgoes
Unidas (A/RES/68/232).

Em seguida, a FAO foi nomeada para
implementar o Ano Internacional dos
Solos 2015 (1YS), no escopo de sua
Parceria Global de Solo (www.fao.org/
globalsoilpartnership/en/)- e em colabo-
racdo com 0s governos e 0 secretaria-
do da Convencao das Nacdes Unidas de
Combate a Desertificacdo. O 1YS 2015

representa uma oportunidade Unica para
aumentar o conhecimento e a divulga-
¢ao desse recurso natural tdo importan-
te para a nossa sobrevivéncia no plane-
ta, especialmente no que diz respeito a
seguranca alimentar, mas que em geral
tem sido esquecido pelas politicas pu-
blicas e frequentemente ausente das pri-
oridades dos paises.

O objetivo dessa efeméride é o de
aumentar a conscientizacéo e a compre-
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ensdo da importancia do solo para a pro-
ducdo de alimentos, fibras e energia, e
para outras questdes globais como adap-
tacdo as mudancas climéticas, sustento
da biodiversidade, armazenamento de
agua, regulacdo de fluxos e de agua e
nutrientes, entre outros.

O solo é um recurso natural es-
sencial, finito e ndo renovavel na nossa
escala humana. Entéo, todos que traba-
Iham com o solo ou dele dependem es-
tdo conclamados a se mobilizarem a seu
favor, a motivarem a comunidade em
geral e os jovens em particular, para a
necessidade de protecdo dos solos, do
Seu uso sustentavel para o agora e para
as geracdes futuras. Somos nos os res-
ponsaveis pelos solos de amanha e pre-
cisamos cuidar bem de nossos solos
desde ontem.

Porém, de maneira geral, os solos
ndo tém sido muito bem tratados e um
terco deles ja se encontra degradado. A
FAO estima cerca de 9,6 bilhGes de pes-

Leandro Mariani Mittmann

soas em 2050 e que para alimentar tal
contingente, 0 mundo deve aumentar
sua producdo de alimentos em 60% do
que produzimos hoje. O solo é o pri-
meiro recurso a ser usado nesse pro-
cesso. A pressao sera grande, os alimen-
tos ndo brotam das prateleiras dos su-
permercados!

Muitos eventos no mundo — O
IYS também serd o cenario para even-
tos e iniciativas locais/regionais/globais,
compartilhadas globalmente. O calendé-
rio com as diversas iniciativas mundo
afora para o Ano Internacional do Solo
encontra-se em www.fao.org/soils-
2015/events/en/. Outra grande oportu-
nidade de divulgar a causa serd na Ex-
posicao Mundial de 2015, em Milao, Ita-
lia, cujo tema é “Alimentar o Planeta:
Energia para a Vida”. De fato, o estudo
exploratério realizado recomenda usar
0 tema do alimento como um tema do-
minante para moldar a percepcdo co-
mum nos nossos recursos de solos, vi-
sando a uma utilizacdo mais eficiente .

De acordo com a FAO, os objetivos
especificos do 1'YS 2015 sdo os seguin-
tes:

e aumentar a conscientizacdo entre a
sociedade civil e os tomadores de deci-
sdo sobre a fundamental importancia do
solo para a vida humana;

« educar o publico sobre como o solo
desempenha papel crucial na seguranca
alimentar, na adaptacdo e na mitigacao
de mudancas climaticas, nos servi¢cos
essenciais dos ecossistemas, na redu-
¢do da pobreza e no desenvolvimento
sustentavel;

« apoiar as politicas e acdes efetivas
para 0 manejo sustentavel e a protecdo
do recurso solo;

* promover investimentos em ativi-
dades de manejo sustentavel do solo para
0 desenvolvimento e para a manuten-
cdo de solos saudaveis para diferentes
usuarios e grupos populacionais;

« fortalecer iniciativas relacionadas
com 0 processo de Objetivos de De-
senvolvimento Sustentavel (SDG) e
agenda p6s-2015;

« defender e apoiar a melhoria da
capacidade de coleta de informagdes de
solos e monitoramento em todos 0s ni-
veis (global, regional e nacional).

Mas afinal o que é o solo, esse
tesouro escondido sob nossos pés? —
O solo, essa fina e delicada membrana
viva que recobre a crosta terrestre, apre-

senta-se algumas vezes muito delgada,
com apenas alguns centimetros e ou-
tras, mais profunda, podendo atingir al-
guns metros. Sua influéncia é critica
sobre os fendbmenos que acontecem na
superficie da terra. O solo é o sistema
que suporta a vida. Em interface com a
atmosfera, a hidrosfera, a biosfera e a
litosfera, o solo (a pedosfera) é respon-
savel pelos principais processos biogeo-
quimicos que garantem a vida na Terra
— estoca agua e recicla nutrientes, pro-
tege contra enchentes, sequestra car-
bono e abriga 1/4 da biodiversidade do
planeta.

Os solos formam-se pela alteracdo
de seu substrato geolégico rochoso, a
rocha-mde, e pela decomposicdo da
matéria organica morta acumulada atra-
vés da folhas que caem das plantas vi-
vas que ali se desenvolvem. A solubili-
zacdo da rocha-mée libera progressiva-
mente para o sistema sais minerais so-
lGveis na solucdo do solo, que podem
ser absorvidos pelas raizes e que vao
fazer parte da planta. Os sais nitroge-
nados, no entanto, sdo provenientes do
ar. A fertilidade mineral natural de um
solo ¢ assim, funcdo da natureza da ro-
cha-mée e de seu grau de decomposi-
cdo.

Como os fatores que influenciam a
formacdo do solo (clima, organismos,
relevo, material de origem, tempo...)
variam na paisagem, também os solos
variam amplamente em funcdo deles,
em curtas distancias, principalmente em
seus atributos fisicos, quimicos e mi-
neraldgicos. Os solos ndo apenas apa-
recem diferentes, como também se
comportam diferentemente em termos
de uso e manejo. Essa variabilidade dos
solos € o reflexo de sua interacdo com
0s outros componentes do planeta Ter-
ra (conforme pode ser ilustrado pela fi-
gura), que evidencia essas interrelacGes
do solo com as outras esferas da terra.

O solo encontra-se assim, na atuali-
dade, no centro dos principais desafios
do planeta: a producdo de alimentos, de
fibras e de energia e a producgéo de ser-
vigos ambientais importantes. O solo de
onde viemos é a nossa identidade, o
nosso berco, a seguran¢a de nosso fu-
turo e do planeta Terra.

Desafio de alimentar o mundo —
A Rio+20 — Conferéncia das NacGes
Unidas sobre o Desenvolvimento Sus-
tentavel, realizada no Rio de Janeiro em
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RECONHECIMENTO

Leandro Mariani Mittmann

A interacdo dos solos com outras esferas do planeta

2012, trouxe em seu bojo um grande
desafio para a humanidade, o de ali-
mentar essa populacdo crescente, que
pressionara inexoravelmente os recur-
s0s naturais disponiveis, conjugando o
desenvolvimento econémico com o so-
cial e 0o ambiental. No equilibrio desse
tripé da sustentabilidade, deve residir
nossas preocupacgdes de conhecimen-

to, pesquisa e inovacao, para que a pro-
ducdo seja acompanhada da garantia de
conservagdo ambiental, redugéo do des-
matamento, redugdo da degradagédo dos
solos, manejo sustentavel dos recur-
s0s naturais (agua, solo, vegetacéo), re-
ducéo das desigualdades regionais, so-
ciais e econdmicas. Trata-se de um de-
safio complexo, que ndo possui uma

resposta Unica, mas que torna impres-
cindivel o conhecimento dos solos e
as boas praticas para seu uso, manejo
e conservacao em prol da nossa socie-
dade atual e das geracdes futuras.

A historia nos ensina que solos po-
bres sustentam paises pobres. E que
0s paises pobres podem tornar seus
solos pobres ainda mais pobres, pela
falta de conhecimento e recursos finan-
ceiros para maneja-los.

Foi com pesquisa e tecnologia que
0 Brasil promoveu a revolucdo verde
nos anos 1970, expandiu a fronteira
agricola do Pais, com a “domestica-
¢d0” dos solos do Cerrado brasileiro,
transformando-o em celeiro do Pais,
hoje, orgulho do agronegécio brasilei-
ro. No entanto, um passivo ambiental
foi criado e diante das questfes glo-
bais anteriormente mencionadas, é pre-
ciso rever no Brasil e mundo afora os
sistemas de uso, manejo e conserva-
¢do de solos, introduzindo praticas agri-
colas conservacionistas da matéria or-
ganica, da agua e da biodiversidade dos
solos.

Degradacgdo e desaparecimento

De uma maneira geral, os
solos do mundo nao tém
sido muito bem tratados,

eum tercodeles jase
encontra degradado,
alerta Maria de Lourdes
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— De acordo com levantamentos da
FAO, a quantidade de terra aravel por
pessoa tem diminuido pela metade, e
desta, a maioria estd sofrendo degra-
dacdo. A cada ano, tem-se uma perda
de mais de 20 bilhGes de toneladas de
solos por causa da erosdo. 1sso signi-
fica mais do que trés toneladas de solo
por pessoa/ano. Além disso, tém-se
outros danos, como a contaminacdo, a
impermeabilizacdo, a compactacédo e a
degradacdo do solo. Nossos solos es-
tdo se degradando, desaparecendo.

E cada centimetro de solo pode le-
var até mil anos para se formar. Preci-
samos protegé-los, agora! Assim, urge
que a sociedade tome conhecimento da
importancia do solo e o I'YS vem a pro-
posito abrir essa oportunidade para me-
Ihorarmos no nosso Pais a governanga
dos solos, as legislagdes sobre seu uso
e manejo e a manutencao de sua fertili-
dade e qualidade.

O reconhecimento e a dissemina-
¢do da importancia do solo na segu-
ranca alimentar do planeta e de seu pa-
pel vital na mitigacdo das mudangas

climéticas e como reser-
vatdrio de carbono, de
agua, nutrientes e outros
servicos ambientais deve
ser compartilhado para
toda a sociedade, do en-
sino fundamental aos que
elaboram as politicas pu-
blicas dos paises. Por
isso, apoiamos o Dia
Mundial do Solo em 5 de
dezembro e o estabeleci-
mento do Ano Internaci-
onal do Solo para 2015, a
fim de lembrar a socieda-
de do papel primordial do
solo no nosso dia-a-dia e
na manutencdo da vida na
Terra.&

A agricultura mundial
precisara aumentara
producao de alimentos em

60% do que é produzido
hoje até 2050 e o0soloéo
primeiro recurso a ser
usado nesse processo
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Tendéncias
em GESTAO
para o
agronegocio




Gerenciar é algo complexo e que exige empenho por
parte do produtor, pois se ele opta apenas por produzir, precisarad destinar
um profissional para que administre o negocio. Técnicas da
administracdo moderna comecam a ser adotadas por empresas que
sdo referéncia no agronegadcio

Engenheiro agronomo José Francisco Braccini Neto, MBA em Gestdo Empresarial, diretor da Agrobiz Consultoria em Gestdo

Brasil transformou-se em um

dos principais players mundiais

na producgdo de alimentos. As
principais raz6es que contribuiram para
atingirmos essa posi¢do de destaque no
cenario global sdo bastante conhecidas,
a comecar pelo aumento crescente e
constante das areas de soja no Cerrado
brasileiro. A produtividade vem atingin-
do niveis satisfatorios, tamanho o avan-

¢o tecnoldgico voltado para a producao
de grdos, carne e biocombustiveis. Ca-
pacitacdo técnica disponivel deixa de ser
um gargalo, o que nos leva a concluir
que os desafios voltados para 0 aumen-
to da produtividade das lavouras conti-
nuardo a existir, porém, atualmente é o
fator que menos preocupa.

Surge, no entanto, um questiona-
mento: o que leva alguns produtores
com bons resultados de safra a apre-
sentar prejuizos e, inclusive, a abando-
nar o negécio? Tudo leva a crer que isso
se deve a uma tarefa aparentemente sim-
ples, mas que envolve diferentes areas
do conhecimento, onde muitos produ-
tores apresentam falta de foco e qualifi-
cacdo: a gestdo. Os problemas decor-
rentes de uma gestdo ineficiente tem
como principal motivo a falta de foco
na administracdo do negocio. Quando
0s decisores estéo envolvidos durante a
maior parte de seu tempo na producdo,
NOS Processos operacionais, inevitavel-
mente, 0s demais processos vitais para
0 bom andamento do negdcio sentem
0s impactos dessa “negligéncia” por
parte desses gestores.

Gerenciar é algo complexo e que
exige empenho por parte do agricultor.
Se este opta por dedicar-se somente a
produzir, precisa destinar um profissi-
onal que cuide do negdcio sob o ponto
de vista administrativo. Quando passa-
mos a enxergar a propriedade rural como
uma empresa, adotamos medidas de
controle que possibilitam identificar
melhorias e, principalmente, quantificar
através da andlise de indicadores, se 0
retorno do investimento est4 de acordo
com as expectativas atuais e com as
perspectivas futuras dos socios. E nes-
se nivel que as questdes a respeito do
negécio mudam de patamar: quais indi-
ces de desempenho pretendemos atin-
gir? Como seremos reconhecidos no
mercado? Qual o percentual de aumen-

to em éarea cultivada e na producédo de
animais para 0s proximos cinco anos?

Valer-se de visdo imediatista é extre-
mamente nocivo ao setor produtivo.
Areas de lavouras que mudam de méos
a cada frustracdo de safra sdo apenas
uma prova disso. Buscar unicamente a
rentabilidade no curto prazo é possivel
e até mesmo simples de ocorrer na mai-
oria dos casos. Porém, medidas como
essa, tomadas sem o devido planejamen-
to, vao contra a preservacao do nego-
cio e a saude financeira da empresa ru-
ral. Diante desse cendrio, 0 que conti-
nuara fazendo a diferenga nos anos sub-
sequentes serd a adogdo de boas prati-
cas de gestdo e lideres com visdo em-
presarial.

Obviamente, ndo podemos deixar de
lado as peculiaridades existentes no
campo, sejam as dificuldades quanto a
clareza da comunicacdo em todos 0s
niveis hierarquicos, sejam os fatores ndo
controlaveis como o ambiente externo.
E preciso resignacdo por parte do em-
preendedor, impedindo que tais adver-
sidades sirvam de desculpas para que
se continue atuando a margem do ama-
dorismo, deixando passar oportunida-
des para estruturar e profissionalizar a
empresa (enquanto ainda ha tempo e
recursos para isso).

Produtores de médio e grande por-
te, em sua maioria, possuem estrutura
administrativa. De qualquer forma, é
preciso atentar que o simples fato de
contar com uma equipe para esse fim,
por si s6, ndo ir4 garantir que a empre-
sa trabalhe sua visdo estratégica e que
analise a longo prazo os resultados do
negacio.

Técnicas modernas na gestdo de
fazendas — Até pouco tempo atras in-
dicadas e utilizadas apenas por indds-
trias e grandes corporacdes, diversas
técnicas da administracdo moderna co-
megam a ser adotadas por empresas que
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sdo referéncia no agronegocio. Entre as
tendéncias em gestdo, destacam-se:

Controladoria e custos: desenvol-
ver e implementar métodos para a me-
dicdo e controle na empresa, de modo a
eliminar desperdicios e otimizar resul-
tados. De nada adianta dispor de dados,
se esses ndo correspondem a realidade.
Dados fidedignos transformam-se em
informacdes valiosas para a tomada de
decisdo a médio e longo prazo.

Gestdo de riscos: a exposicdo aos
riscos é algo inerente ao segmento agro.
Gerencié-los e analisar todas as varia-
veis mantém a saude financeira da em-
presa rural. Obterdo éxito aquelas pro-
priedades que dedicarem atencdo aos
riscos de mercado, legal (principalmente
trabalhista, ambiental e tributario), fi-
nanceiro e operacional. Metodologias
comumente utilizadas em lavouras da
Australia e dos EUA, quando adaptadas
ao cendrio nacional, demonstram gran-
de utilidade aos produtores brasileiros.

Agregacao de valor: visa elevar as
margens de lucro de determinado pro-
duto, ou receber um prémio maior pela
qualidade do mesmo. Através da dife-
renciacdo, atuacdo em nichos de mer-
cado exigentes e da industrializacdo, é
possivel agregar valor ao que é produ-
zido no campo.

Gestdo sistémica: analisar cada sis-
tema produtivo agropecudario como Uni-
co, com suas peculiaridades. Cada pilar
dessa cadeia, quando alterado, causa im-
pactos positivos e negativos no sistema.
Desenvolver uma viséo integrada do sis-
tema garante a produtividade e a viabili-
dade econdmico-financeira do negocio.

Gestéo estratégica: consolidar um
modelo de gestdo orientado pela estraté-
gia, resultando em colaboradores com-
prometidos e motivados na busca das
metas estabelecidas. O principal diferen-
cial dessa técnica em relacéo ao planeja-
mento estratégico tradicional é que a ges-
tdo estratégica traduz as intengdes da
empresa em acOes praticas do cotidiano
da empresa. Assim, 0S processos sao
incorporados pelos colaboradores, e 0s
resultados positivos se concretizam.

Desenvolvimento de lideres: ca-
pacitar as habilidades de lideranca dos
gerentes das lavouras. Além de aumen-
tar a eficiéncia da equipe, reduz a rota-
tividade e contribui para reter os me-
Ihores profissionais na empresa.

Planejamento sucessorio: planeja-

Quando o produtor enxerga a
propriedade como uma empresa, ele
adota medidas de controle que
possibilitam identificar melhorias e,

sobretudo, quantifica por meio de
analise deindicadores se o retorno do
investimento esta de acordo com as
expectativas

mento sucessério demanda profundo
conhecimento, analise e profissionalis-
mo. Para que as vantagens desse pro-
Cesso se concretizem na pratica, € im-
prescindivel que os profissionais envol-
vidos na elaboracéo do plano cumpram
todas as etapas necessarias, sempre
considerando as peculiaridades e situa-
cOes especificas dos casos em questao.

Atendendo essas premissas, sao ob-
tidas vantagens significativas:

@ Possibilita a transferéncia do pa-
triménio sem custo tributario, manten-
do o poder decisorio e a livre adminis-
tracdo dos bens por parte do sucedido;

@ Proporciona beneficios tributari-
o0s imediatos e posteriores;

@® Protege o patrimonio e encami-
nha a sua perpetuacéo;

@® Regula direitos e deveres entre
0s sucessores, evitando conflitos futu-
ros;

® Gera e exige compromisso por
parte dos sucessores;

@ Representa a vontade das partes
envolvidas;

® Antecipa e administra conflitos;

® A seguranca de um trabalho de
sucessdo bem realizado evita riscos e
garante a prosperidade da empresa para
as proximas geragdes.

Governanca corporativa: a gover-
nanga, uma pratica adotada por gran-
des empresas, para ser implementada nas

fazendas de modo eficaz, na maioria dos
casos exige um trabalho prévio de pla-
nejamento sucessorio. Consiste em ori-
entar, dirigir e monitorar as organiza-
coes, estabelecendo as relagdes entre
proprietarios, conselho de administra-
¢do, diretoria e 6rgdos de controle.

A adocdo de boas praticas de gover-
nanca corporativa possibilita converter
principios em recomendagdes objetivas,
alinhando interesses com a finalidade de
preservar e otimizar o valor da organi-
zacdo, de modo a facilitar o acesso ao
capital. Dessa forma, é possivel otimi-
zar o retorno do investimento no longo
prazo e mantém-se o equilibrio entre os
interesses de todas as partes (beneficio
apropriado e proporcional ao vinculo
que cada um possui na organizacao).

Concluindo, independentemente do
tamanho da empresa rural, para tornar-
se competitiva é primordial investir e
dedicar foco nas diversas areas que
compreendem a gestéo. Estruturando os
niveis operacional e tatico e destinando
a devida atencéo ao nivel estratégico, 0
produtor ird obter a seguranca necessa-
ria que garanta a rentabilidade e longe-
vidade desejadas ao seu negocio. &

A Granja

Caso ainda nao receba a newsletter,
cadastre-se no site www.agranja.com
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ARMAZENAGEM

Manter a QUALIDADE nas
commodities é o desafio

Cada um dos processos de recep¢do, e decemalvino d
o fo - ~ processo de adesenvolvimento do
classificagdo, transporte, secagem, aeragdo, o Brasil esta fortemente associado
controle de pragas e monitoramento de gréos a garantia da seguranga alimen-

tar de sua populacdo em todos os ni-

deve ser criteriosamente realizado para garantir  veis. Ageraco de alimentos de qualida-

. . de deve ser resultado de aumento da

a qualidade do grdo durante o armazenamento  producio agricola, por meio do incre-
mento na produtividade, da expanséo em

Irineu Lorini, pesquisador da Embrapa Soja, irineu.lorini@embrapa.br areas marginais subutilizadas e da redu-

cdo das perdas que ocorrem nos diver-

sos elos da cadeia produtiva, de tal for-

ma que seja possivel melhorar o abas-
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tecimento interno e elevar a competiti-
vidade do setor agricola.

A agricultura brasileira, em geral, e
a producéo de grdos, em particular, tém
sofrido fortes press6es em razdo da
conscientizagdo dos consumidores com
relacdo principalmente & qualidade nu-
tricional dos alimentos e a reducéo no
uso de agrotoxicos. Da mesma forma,
as pressdes sociais para a reducao das
perdas de alimentos que acontecem ao
longo da cadeia produtiva; a inexistén-
cia de mecanismos de prote¢do ao mer-
cado interno; as exigéncias cada vez
maiores do mercado internacional; a
necessidade de viabilizar novas relacoes
comerciais e agregar valor aos produ-
tos agricolas; e a necessidade de ado-
cdo de praticas modernas para 0 esta-

Leandro Mariani Mittmann

belecimento de uma rede de logistica
perfeitamente integrada com seus cli-
entes propiciam um momento adequa-
do para a adog¢do de procedimentos que
visem tornar os segmentos da cadeia
agroalimentar mais modernos e eficien-
tes, principalmente do setor de armaze-
namento.

O cenario da producdo de grdos no
Brasil mudou muito ao longo dos ulti-
mos 34 anos, a producéo total de gréos
estava em 38 milhdes de toneladas na
safra 1977/78 e alcancou 0s 194 milhdes
na safra 2013/14, um incremento de
406%. Os maiores volumes de graos
produzidos foram soja e milho, sendo
que a soja teve um aumento significati-
vo de producdo da ordem de 785%,
passando de 9,7 milhdes de toneladas
na safra 1977/78 para 86,1 milhGes na
safra 2013/14 (Conab, 2014). Para a
safra 2014/15, a estimativa é de 202 mi-
Ihdes de toneladas de grdos com a soja
atingindo cerca de 95 milhdes.

Os produtos agricolas podem sofrer
a ocorréncia de pragas, fungos e mico-
toxinas, tanto no campo quanto nas
unidades armazenadoras. Sendo assim,
além dos cuidados e investimentos para
evitar o ataque de pragas no campo, 0s
produtores devem estar atentos para 0s
problemas que ocorrem nos armazeéns.
Os contaminantes comprometem a co-
mercializagdo, pois é exigido que 0s
graos a serem comercializados estejam
isentos dos mesmos. As perdas por qua-
lidade de gréos refletem-se por rejeicdo
e/ou condenacdo dos lotes, pois a utili-
zacdo dos mesmos ird acarretar dimi-
nuicdo da qualidade do produto final.

O processo de exportacdo também
sera comprometido devido ao potencial
de risco de contaminagdo. As perdas
ocorrem durante a colheita do gréo na
lavoura, na secagem em fungéo do teor
de umidade sob o qual foram colhidos,
no transporte da lavoura ao armazém e
durante o armazenamento, principal-
mente por pragas e fungos, presenga de
micotoxinas e deteriora¢do por contro-
le inadequado da termometria.

Os grédos podem ter alteracbes por
causas fisicas, bioquimicas, quimicas
ndo enzimaticas e microbianas, e de ti-
pos, conforme sua classificagdo comer-
cial. Essa tipificacéo e a qualidade tec-
noldgica dos grdos podem ser alteradas
em funcdo das condigdes de armazena-
mento e se ndo for realizado em condi-

¢Oes adequadas. Os contaminantes po-
dem se multiplicar na armazenagem do
produto, pois as estruturas armazena-
doras “guardam” esses agentes bidticos
e abidticos ao longo dos anos nas dife-
rentes partes de maquinas, equipamen-
tos e instalagdes de armazenagem. Aeli-
minacdo total de focos de infestacdo
dentro dessas estruturas (residuos de
grdos, poeiras, sobras de classificacdo,
etc.) permitird o armazenamento sadio
e a reducdo da contaminacdo. A solucdo
de perdas muitas vezes passa pelas boas
praticas provenientes da analises de pe-
rigos e pontos criticos de controle.

A coloracéo verde em produtos de soja
é devido a presenca de clorofila em graos
colhidos ainda imaturos. Essa coloragdo
€ um problema porque estara visivel no
6leo extraido e nos produtos proteicos,
acarretando consideravel aumento de cus-
tos nos processos de refino do 6leo e pro-
ducdo de produtos proteicos.

Gréos armazenados de forma cor-
reta apresentam baixa probabilidade de
ocorréncia de micotoxinas, entretanto,
a grande fonte de contaminacdo esta
nas impurezas e/ou matérias estranhas
permitidas na comercializacdo. A legis-
lagdo brasileira permite a comercializa-
¢do de grdos com até o limite de 1% de
impurezas, que podem gerar custos ao
processo de armazenagem, pois a pre-
senca de impurezas e/ou matérias es-
tranhas pode formar particulas meno-
res que os espacos intergranulares di-
minuindo a porosidade, dificultando a
aeracdo da massa de grdos e compro-
metendo a qualidade durante o arma-
zenamento.

Os processos de recepcdo, classifi-
cacdo, transporte interno, secagem, ae-
racdo, controle de pragas e monitora-
mento da massa de grdos devem ser
criteriosamente realizados a fim de ga-
rantir a sua qualidade durante o arma-
zenamento. A gestdo desses processos
é fundamental para evitar que contami-
nantes de qualquer ordem prejudiquem
a competitividade dos produtos arma-
zenados, propiciando que estes sejam
entregues a industria com a qualidade
desejada. A armazenagem de grdos bem
estruturada e com qualidade dos pro-
cessos passa a ser um regulador de lo-
gistica e mercado, pois otimiza fluxos
de escoamento e abastecimento, possi-
bilitando maior competitividade e sus-
tentabilidade dos produtos. &@

A GRANJA | 41



ILP

Como INICIAR na
integracdo
lavoura-pecudria

A implantacdo do sistema ILP na propriedade requer
conhecimento, planejamento e posterior execu¢do adequada.
O comeco é uma fase que envolve adaptacbes tecnoldgicas, assisténcia
técnica e investimentos — que podem inclusive ser obtidos via linhas de
crédito oficiais. O ideal é buscar orientacdo

Alvadi Antonio Balbinot Junior, Julio Cezar Franchini, Henrique Debiasi, Osmar Conte, pesquisadores da Embrapa Soja

integracdo da producdo vegetal

com a animal tem experimenta-

do evolugdo cientifica e tecnolo-
gica expressiva no Brasil, sobretudo nas
Ultimas trés décadas, em funcdo de va-
rios beneficios econdmicos, ambientais
e sociais que o sistema pode proporcio-
nar. Atualmente, a integracdo lavoura-
pecuéria (ILP) é considerada como o
principal sistema de producéo capaz de
otimizar o uso dos recursos de produ-
¢do em larga escala, tanto em clima sub-
tropical quanto tropical, tornando-se um
negocio atrativo. Além disso, em mui-

tas circunstancias, a ILP é necessaria
para viabilizar a reforma de pastagens
degradadas e possibilitar o cultivo de
espécies graniferas, notadamente a soja,
em areas arenosas e com clima quente.

A consolidagdo do sistema plantio di-
reto (SPD) foi fundamental para viabili-
zar a ILP, principalmente em regides fra-
geis sob o ponto de vista de conservagdo
do solo e da agua. Nesse sentido, 0 uso
associado do SPD e da ILP é muito rele-
vante na construcdo de um agronegdcio
produtivo, rentavel e conservacionista. A
seguir, mencionam-se dois exemplos ti-

picos de ILP: 1) producdo de grdos no
verdo, intercalada com pastagens anuais
de inverno, geralmente formadas pelo
consorcio de aveia-preta e azevém, na
Regido Sul, especialmente onde o clima é
mais frio; e 2) cultivo de pastagens pere-
nes na regido do Brasil Central, usualmente
formadas por braquiarias, por dois ou trés
anos, intercaladas com cultivo de soja por
duas ou trés safras.

A implantaco do sistema ILP na pro-
priedade rural requer conhecimento, pla-
nejamento e execucao adequada. Certa-
mente sistemas integrados requerem
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maior aporte de conhecimento e tecno-
logias, comparativamente a sistemas ndo
integrados. O ordenamento das ativida-
des relativas a producdo vegetal e ani-
mal no espaco e no tempo deve ser cui-
dadosamente analisado para que as ati-
vidades sejam conciliaveis e provenham
o0s beneficios almejados. Em funcdo dis-
s0, indica-se que os produtores interes-
sados em implantar a ILP procurem as-
sisténcia técnica especializada no tema,
para ndo cometer erros técnicos que
podem inviabilizar o sistema, mesmo no
curto prazo — menos de trés anos.
Pensar em piquetes — No caso de
propriedades rurais que originalmente
apresentam a producdo vegetal como
foco, a insercdo de animais, sejam bo-
vinos para producdo de carne ou leite,
ovinos, caprinos, dentre outros, requer
o planejamento dos piquetes, a monta-
gem das cercas, aguadas, cochos e es-
trutura para o manejo dos animais. A
montagem das cercas para contencdo e
manejo dos animais na pastagem € um
dos principais custos relacionados a in-

ser¢do do componente animal em ILP.
Uma opcéo frequentemente utilizada é
0 uso de cercas eletrificadas, as quais
apresentam adequado funcionamento,
especialmente quando os animais pos-
suem temperamento manso.

Quando a producdo animal é basea-
da no pasto e ha presenca de animais
durante todo o ano na propriedade, o
planejamento forrageiro € indispensavel
na propriedade. Para isso, é necessario
considerar que a produgdo esperada, a
qualidade da forragem e os periodos de
maior e menor producdo de cada espé-
cie forrageira inserida no sistema sejam
anuais ou perenes. E importante consi-
derar a possibilidade de producdo de
certa quantidade de forragem conser-
vada, seja por meio de silagem ou feno,
para utilizagdo em momentos em que a
pastagem apresenta baixa capacidade de
suporte.

Muitas propriedades agricolas que
iniciam a ILP focam na engorda de bo-
vinos, sendo a baixa disponibilidade de
bezerros um fator limitante ao avancgo

do sistema. Por outro lado, a longo pra-
zo, esse gargalo provavelmente sera
sanado, pois, a medida em que ha ca-
réncia de bezerros, 0 preco aumenta e,
com isso, ha maior interesse em produ-
zi-los — € como o mercado se ajusta.

Para produtores de grdos que estdo
iniciando a criagdo de animais, € impor-
tante considerar que a ILP pressupde a
melhoria da qualidade do solo ao longo
do tempo e, por conseguinte, as espé-
cies forrageiras a serem adotadas pre-
cisam responder a essa condicdo favo-
ravel de solo, bem como os animais pre-
cisam utilizar e converter a forragem
produzida em produto animal, seja car-
ne e/ou leite. Para tal, é relevante o uso
de genética animal com alto desempe-
nho e com adaptacdo as condi¢des am-
bientais; boa sanidade; e que os animais
sejam submetidos a adequado bem-es-
tar. Ou seja, € necessario transformar
solo de alta qualidade em pastagem boa
e, esta, em produto animal que sera co-
mercializado, sem que haja gargalos no
processo de producdo.
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Os produtores interessados em
implantaralLP devem se
informar sobre o assunto,
como participar de dias de
campo e procurar assisténcia
técnica especializada

Enfatiza-se que a utilizacdo e con-
versdo da pastagem em produto animal
é muito influenciada pelo manejo da pas-
tagem, especialmente no que se refere
a altura de manutencéo das plantas. Cada
espécie forrageira apresenta uma faixa
de altura de manutengdo para maximi-
zar a producdo, a qualidade e a persis-
téncia da pastagem. Normalmente, a al-
tura de manejo indicada para as forra-
geiras também confere adequada quan-
tidade de palha para cultivo posterior de
grdos em SPD.

Um erro grave, percebido em mui-
tas ocasides, € 0 pastejo excessivo, 0
que provoca redugdo do rebrote e da
quantidade de palha residual para culti-
Vo posterior, com aumento da locomo-
¢do dos animais e da compactagdo su-
perficial do solo. Nesse contexto, o cor-
reto manejo das pastagens é ponto-cha-
ve a ser considerado desde a implanta-
¢ao do sistema ILP.

No caso de propriedades destinadas a
producéo animal, a inser¢do da producéo
vegetal implica na correcdo quimica do
solo, eliminagdo de desuniformidades na
area para possibilitar a colheita mecaniza-
da de espécies graniferas e aquisicdo ou
contratacdo de servigos de maquinas para

a semeadura, tratos culturais e colheita.
Em regides de fronteira agricola, é cruci-
al que o produtor faca uma andlise sobre
a disponibilidade de insumos para produ-
¢do vegetal, bem como se ha infraestru-
tura para armazenamento do produto co-
Ihido e as condigdes para a sua comercia-
lizacdo. A andlise prévia das condicdes a
montante e a jusante da producéo € fun-
damental no planejamento das atividades.
A necessidade de aquisicao de maqui-
nas € certamente um gargalo para produ-
tores que apresentam baixa escala de pro-
ducdo. Nesse caso, uma opgdo é a con-
tratacdo do servico de colheita, eliminan-
do a necessidade de aquisi¢éo de colhe-
doras. A contratacdo dos servigos de se-
meadura e pulverizagdes torna o produtor
muito dependente da disponibilidade de
maquinas de terceiros, 0 que pode redu-
zir a eficiéncia produtiva, especialmente
devido a execucéo das operagdes agrico-
las em momentos inapropriados.
Parcerias entre agricultores e pe-
cuaristas — Uma alternativa para a vi-
abilizacéo da ILP s&o as parcerias entre
agricultores e pecuaristas. Nas diversas
regides brasileiras, hd muitos modelos
de acordos em que o agricultor conti-
nua especializado na producao de graos,

fibras e/ou agroenergia e 0 pecuarista
continua especializado na produgéo ani-
mal. Logo, os beneficios da sinergia
entre a producdo animal e vegetal séo
obtidos por meio da parceria.

Um exemplo tipico € o arrendamento
de pastagens anuais de inverno na Re-
gido Sul para engorda de bovinos. Nesse
caso, o agricultor se preocupa em pro-
duzir gréos no verdo e implantar adequa-
damente a pastagem em sucessdo — mui-
tas vezes formada pela emergéncia es-
pontanea de azevém —, enguanto o pe-
cuarista se preocupa com os fatores de
produgdo ligados aos animais (cria ou
compra de bezerros, genética, manejo,
sanidade, bem-estar e venda dos ani-
mais). Assim, o agricultor tem uma op-
¢do de renda no inverno e o pecuarista
consegue engordar os animais no mo-
mento de maior escassez das pastagens
perenes de verdo ou campos naturais.

O mesmo raciocinio vale para regi-
Oes tropicais do Brasil em que, na en-
tressafra, com baixa disponibilidade de
agua, pode haver cultivo de espécies
forrageiras, muitas vezes implantadas
juntamente com o milho safrinha (Sis-
tema Santa Fé). Com a efetivacdo de
parcerias, a ILP transcende os limites
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Segundo os pesquisadores Balbinot
Junior (foto), Franchini, Debiasi e Conte,
uma alternativainteressante para
viabilizar a ILP sao as parcerias entre
agricultores e pecuaristas

de propriedades rurais; ou seja, mais de
uma propriedade constitui um sistema
de producdo sistematizado para alcan-
car ganhos sinergicos, sejam econémi-
cos, ambientais ou sociais. E evidente
que toda a parceria deve proporcionar
ganhos as partes e ser regida por um
acordo bem formatado desde o inicio
do processo.

Nesse contexto, a implantagdo da
ILP é uma fase que envolve adaptacdes
tecnoldgicas e necessidade de assistén-
cia técnica e investimentos, que podem
ser obtidos por linhas de crédito espe-
cificas. Sugere-se, portanto, um plane-
jamento detalhado antes da implantacéo
do sistema para que 0 mesmo seja Via-
vel economicamente em curto, médio e
longo prazo. &

Embrapa Soja
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ARROZ

Brasil busca ampliar as
EXPORTACOES

259 Abertura Oficial da Colheita do Arroz quer atrair
negociadores internacionais

25% Abertura Oficial da Colheita

do Arroz, tradicional evento da

cadeia orizicola, a ser realizado
entre os dias 5 e 7 de fevereiro, em Ta-
pes/RS, terda como um dos objetivos
“vender” o arroz brasileiro ao exterior.
A proposta da Federagdo das Associa-
coes de Arrozeiros do Rio Grande do
Sul (Federarroz), promotora do evento
em parceria com a Associacdo dos Ar-
rozeiros de Tapes, € trazer representan-
tes de outros paises. Segundo o presi-
dente da entidade, Henrique Dornel-
les, convites foram feitos para espe-
cialistas que trabalham com mercados
em potencial para o Brasil, como o
Oriente Médio e a América Central.

O objetivo é que os negociadores
conhegam o sistema brasileiro de pro-
ducdo, do plantio ao beneficiamento
do produto. “Queremos demonstrar
COmo 0 nosso arroz é produzido,
como temos seguranca alimentar em
todos 0s processos e que nosso arroz
possui a qualidade que possui ndo s
por uma questdo natural, mas também
por um contexto profissional e tecno-
l6gico”, destaca.

As exportacdes do grdo em de-
zembro foram as maiores do ano-sa-
fra, com o volume de 177,98 mil to-
neladas, puxadas por uma expressiva
venda realizada para o Iraque. Dorne-
lles explica que ja existia pelo setor a
percepc¢do da elevacdo nos embarques.
Entretanto, o dirigente acredita ainda
que ha gargalos na comercializagéo.
Um dos exemplos é o retorno das re-
lagOes comerciais dos Estados Unidos
com Cuba depois de quase meio sé-
culo. Os cubanos séo responsaveis por
10% das compras do arroz brasileiro.
Os precos do produto norte-america-
no de qualidade similar ao brasileiro
estdo mais de US$ 50 menores por to-
nelada, e o frete médio dos Estados

Divulgagéo

Unidos para Cuba é mais de 60% in-
ferior ao do Brasil para aquele pais.
Custos e preco minimo — Com
0 tema Cesta Basica Garantida, com
Renda no Campo Comprometida, a
Abertura também tem por objetivo
alertar sobre os altos custos de pro-
ducdo que estdo comprometendo a
renda do produtor. Dornelles lembra
que o grdo nunca esteve com patama-
res de precos estabilizados como no
ltimo ano, chegando a R$ 38 a saca
de 50 quilos, mas que ndo ha nenhu-
ma comemoracdo do setor porque 0S
custos acabam corroendo totalmente
a rentabilidade. “O que eu acho mais
grave é que ndo se tem algum planeja-
mento ou visdo estratégica de como
fazer ao menos a administracdo dos
custos. Ndo ha uma preocupacgédo do

Ministério da Agricultura. 1sso nos
coloca em um momento de cautela”,
revela. Outra sugestdo do setor é 0
reajuste dos precos minimos do Go-
verno Federal, que atualmente é de R$
25,80/saca, considerado um valor fora
da realidade pelo setor.

A estimativa para 2015 é que a co-
Iheita do arroz chegue a 8,17 milhGes
de toneladas, conforme levantamento
da Companhia Nacional de Abasteci-
mento (Conab) em janeiro, safra 0,7%
maior do que a anterior, com uma pro-
dutividade de 7,3 mil quilos por hec-
tare. A area total cultivada no Rio
Grande do Sul é de 1,11 milhdo de
hectares, de acordo com o Instituto
Riograndense do Arroz (Irga). Os gau-
chos produzem 65% do total do arroz
brasileiro. &
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Manejo preciso das
INVASORAS na safrinha

Independentemente da regido do milho de segunda safra,
o enfrentamento das plantas daninhas é muito semelhante.

E as condicbes das populacées das espécies invasoras refletem o manejo
da cultura imediatamente anterior, assim como refletirGo no
cultivo posterior. Neste artigo, orientacées detalhadas para que o cereal
ndo perca espaco — e producdo — para as daninhas

Engenheiro agronomo, DSc. Maurilio Fernandes de Oliveira, agronomo, PhD Décio Karam, e agronomo, DSc. Alexandre Ferreira da Silva,
pesquisadores Embrapa Milho e Sorgo; agronomo, DSc. Claudinei Kappes, pesquisador Fundagdo MT; e agronomo, DSc Rubem Silvério de
Oliveira Junior, professor da Universidade Estadual de Maringa/PR
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S principais regides produtoras

de milho safrinha localizam-se

nos estados da Regido Sul (RS,
SC e PR), da regido Sudeste (SP e MG),
e nos estados da Regido Centro-Oeste
(MS, MT e GO). Apesar das diferencas
regionais devido as propriedades de solo,
condigBes de clima, sistemas de rotacdo
ou sucessdo adotados, 0 manejo das
plantas daninhas na modalidade de
safrinha é muito semelhante. Na condigéo
de safrinha, as populacdes de plantas
daninhas refletem o manejo adotado
anteriormente, geralmente na soja
cultivada no verdo. As principais culturas
presentes na safrinha sdo milho, sorgo,
milheto e algodao. Na grande maioria das
regides, a semeadura do milho safrinha
sucede majoritariamente a soja verao.
Atualmente, ha disponibilidade no
mercado de milho e algoddo com
tecnologia Roundup Ready.

A utilizacdo da soja Roundup Ready
(soja RR) no verdao padronizou o
espectro de acdo sobre as populagcfes
de plantas daninhas, que mesmo com a
diversidade do banco de sementes de
plantas daninhas regionalmente, tem
sido caracterizado pelo aparecimento de
populag@es resistentes ao glifosato.
Nessa condicdo, 0s casos de residuos
de herbicidas aplicados na cultura de
verdo (ex. soja) para a cultura safrinha
(ex. milho) foram reduzidos.
Atualmente, a necessidade de associar
ao glifosato, herbicidas graminicidas
(para controle de espécies resistentes
COMO O capim-amargoso € 0 azeveém) e
a latifolicidas (principalmente para o caso
da buva resistente) retorna a demanda
por atencdo para os residuos dos
herbicidas para a safrinha.

A condigdo de safrinha caracteriza-
se por menor populagdo de plantas da-
ninhas em relagéo ao cultivo de verdo,
independentemente da regido ou da cul-
tura. A ocorréncia de altas populacGes
pode ser esperada em areas de cultivo
de soja RR com ocorréncia de plantas
daninhas resistentes ao glifosato, como
a buva (Conyza spp.), capim-amargoso
(Digitaria insularis), capim-branco
(Chloris elata), azevém (Lolium peren-
ne ssp. multiflorum), e/ou das de dificil
controle, como trapoeraba (Commeli-
na benghalensis L.), corda-de-viola
(Ipomoea spp.), erva-quente (Sperma-
coce latifolia), erva-de-touro (Tridax
procumbens L.), poaia-branca (Richar-

dia brasiliensis) e agridozinho (Synedre-
llopsis grisebachii). Plantas voluntarias
de soja RR sdo também comumente en-
contradas em alta densidade nas areas
de safrinha.

O manejo das plantas daninhas na
safrinha nas Regides do Centro-Oeste e
Sul ocorre em grande parte com a apli-
cacdo de atrazina para milho e sorgo.
Em funcdo das espécies de plantas da-
ninhas, sdo realizadas aplicacOes de atra-
zina associadas ao 2,4-D. Em areas com
reduzida populagdo de plantas daninhas,
apenas dessecacdo pré-semeadura com
glifosato isoladamente ou associado ao
2,4-D tem sido utilizada promovendo a
semeadura e a condugédo da lavoura no
limpo. A adocéo do sistema “aplique-
plante” garante a semeadura do milho
na safrinha quando ocorrer atraso no
inicio do semeio dentro da janela de se-
meadura. O atraso pode ser devido tan-
to ao inicio do semeio da lavoura veréo
quanto pela colheita da lavoura tardia-
mente por fatores como a chuva.

Glifosato na safrinha — Recente-
mente, a disponibilidade da tecnologia
milho e algoddo Roundup Ready (milho
RR) trouxe a possibilidade de se utilizar
0 glifosato para o manejo das plantas
daninhas na safrinha. No entanto, esse
fato potencializa o aparecimento de
plantas daninhas resistentes ao glifosa-
to devido ao maior numero de aplica-
¢Oes repetidas do mesmo principio ati-
vo na mesma area. O alto custo das se-
mentes transgénicas e as oscilagdes no
preco do milho séo alguns dos motivos
da menor adocdo da tecnologia, além da
falta de controle residual.

A condicao de safrinha
caracteriza-se por menor
populacao de plantas daninhas

emrelacao ao cultivo de verao,
independentemente daregiao
ouda cultura

A mudanca na distribuicdo das
chuvas proporcionou atraso no inicio
da semeadura da soja verdo na safra
2014/2015, notadamente na Regido Cen-
tro-Oeste. A situacdo delineada por esse
fato promovera atraso no inicio da se-
meadura da safrinha 2015 nessa regido.
O atraso na época de semeadura aumen-
ta a probabilidade de frustragdo de ren-
dimento. Nesse caso, uma das primei-
ras operacdes que séo eliminadas para
ganhar tempo para a semeadura da sa-
frinha é justamente a dessecacdo que
antecede a semeadura da safrinha.

Nesse caso, 0 produtor passa a con-
tar com a baixa populacdo das infesta-
¢des na safrinha, mas ficando também
mais dependente da aplicacdo que reali-
za dentro do ciclo de safrinha, que em
muitos casos tera que ser feita mais pre-
coce do que tradicionalmente. Uma pos-
sibilidade é a antecipagdo da desseca-
¢do para o final do ciclo da cultura de
verdo, principalmente onde existam es-
capes que justifiguem a utilizacdo de
dessecantes de final de ciclo (normal-
mente produtos de contato como o pa-
raquat ou paraquat+diuron).

Semeaduras tardias, situadas dentro
da primeira quinzena de marco, sdo con-
sideradas de alto risco na Regido Cen-
tro-Oeste, pois a probabilidade de ocor-
rer limitagdo hidrica torna-se elevada.
Diante disso, os produtores que insistem
em semear milho safrinha em épocas
consideradas tardias reduzem os niveis
de investimentos. Além disso, espera-se
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que os produtores optem pelo semeio do
sorgo e/ou milheto. Tal opgdo baseia-se
no fato de essas culturas apresentarem
maior estabilidade de producdo em con-
dicOes de deficiéncia hidrica temporéaria
e menor custo de producdo. Ha baixa
opcao de herbicidas registrados para sor-
go. Isso faz com que a utilizacdo da atra-
zina tenha que ser eficiente. O amplo uso
da atrazina no milho safrinha deve-se ao
seu baixo custo, alta seletividade e a sua
flexibilidade de aplicacéo (pré e/ou pos-
emergéncia).

O deslocamento da janela de semeio
proporcionara, certamente, diferente ce-
nario ao produtor quanto ao manejo e
tratos culturais. Aspecto importante sera
a observacao da época do manejo das
gramineas que germinam tardiamente em
relacdo as dicotileddneas nesste perio-
do. Na situacdo descrita, recomenda-se
aplicacdo de atrazina na modalidade pos-
precoce inicial das plantas daninhas, des-
de que as condicdes climaticas sejam fa-
voraveis. Ocorrendo novamente fluxo de
emergéncia das plantas daninhas, a se-
gunda aplicacdo de atrazina podera ocor-
rer entre 15 e 20 dias apds a primeira
aplicacdo. Importante prever divisdo da
dosagem do herbicida.

Gramineas infestantes — As éare-
as produtoras de safrinha, tanto de mi-
Iho quanto de sorgo estdo caracteriza-
das por aumento das populagdes de gra-
mineas infestantes. Situacdo semelhan-
te ocorreu quando da ampla utilizagdo
da formulagéo de 2,4-D aplicado tanto
no milho quanto no sorgo. A condicéao
de aplicacdo dos herbicidas, geralmen-
te tardia nessa situacao, pode ter favo-

recido o aumento da populacéo das plan-
tas daninhas gramineas.

Devido a isso, a condicdo que
devera ser evitada diz respeito as apli-
cacOes tardias da atrazina, ou seja, quan-
do as gramineas infestantes estiverem
perfilhando. Deve-se evitar aplicagcdo no
momento inadequado devido a baixa efi-
ciéncia desse herbicida no controle de
algumas espécies, especialmente de gra-
mineas. De fato, maior controle das gra-
mineas ocorreré na aplicacéo desse her-
bicida na condicéo pds-precoce, ou seja,
plantas com uma a trés folhas. Salienta-
se que o fabricante de algumas marcas
comerciais ndo recomenda a aplicacdo
dos produtos em areas com altas infes-
tacdes de gramineas como capim-col-
chédo (Digitaria horizontalis) e capim-
carrapicho (Cenchrus echinatus), tanto
em pré quanto em pdés-emergéncia.
Ocorrendo atrasos no semeio, o produ-
tor podera aplicar glifosato em associa-
¢do com 2,4-D ou atrazina na condicao
“aplique-plante” possibilitando manejo
adequado das plantas daninhas.

Nas areas de safrinha com milho, o
controle das infestantes podera ser rea-
lizado com aplicacdo de glifosato, op-
tando-se por milho RR se ndo houver
espécies de dificil controle ou resisten-
tes a esse herbicida. Atualmente, devido
a necessidade de controle da tiguera de
soja no milho, atrazina tem sido aplica-
da com o glifosato. Em areas com es-

Recentemente, a
disponibilidade da
tecnologia milho RR trouxe a

possibilidade de se utilizar o
glifosato para o manejo das
plantas daninhas na safrinha

pécies de dificil controle, aplicacdo do
glifosato no milho RR pode ocorrer em
associacao com outros herbicidas além
da atrazina, como 2,4-D, mesotrione,
tembotrione e nicosulfuron, por exem-
plo. Para a opgdo de semeio do milho
convencional nas areas com espécies de
dificil controle ou com espécies resis-
tentes, recomenda-se a aplicacéo de her-
bicidas em associa¢do, como as seguin-
tes: atrazina e mesotrione; atrazina e tem-
botrione; atrazina e nicossulfuron; atra-
zina e glifosato.

Ademais, observar a recomendagao do
fabricante quanto a adicdo de 6leo vege-
tal, 6leo mineral ou espalhante adesivo que
ocorre para todas as formulages de atra-
zina aplicadas em pds-emergéncia. Deve-
se atentar para a possibilidade de aplica-
¢do da atrazina na pré-emergéncia. Nessa
modalidade de aplicacdo, o solo deve es-
tar imido. Para aplicacdo em pds-emer-
géncia, deve-se evitar dias quentes, con-
dicOes de baixa umidade relativa do ar e
ventos fortes. A utilizagdo do equipamen-
to de protecdo individual devera ocorrer
desde o manuseio do produto puro e du-
rante o preparo da calda até a aplicacéo
no campo, inclusive durante a lavagem
do pulverizador.

Importante observar que, nas situa-
cOes descritas, a escolha dos produtos
é funcdo das populacdes de plantas da-
ninhas, muitas vezes resultante do ma-
nejo adotado anteriormente. Para tanto,
0 técnico devera ter conhecimento da
area para recomendacdo adequada dos
herbicidas. E muito importante lembrar
que, mesmo havendo menores proble-
mas de incidéncia de plantas daninhas
na safrinha, a falta de cuidado nesse
periodo do ano resulta frequentemente
em problemas de maior dificuldade de
controle na safra seguinte, além de abas-
tecerem o banco de sementes do solo.

Muito produtores do Sul do MS,
Norte e Oeste do PR, Sul de SP e Norte
do RS passaram a implementar praticas
mais consistentes de controle na safri-
nha para evitar maiores infestacfes da
buva e do capim-amargoso resistentes
a glifosato durante a entressafra, uma
vez que altas infestacdes dessas plantas
em desenvolvimento avancado podem
requerer de duas a trés aplicacGes de
dessecacdo na entressafra para a seme-
adura da cultura de verdo posterior. Pre-
venir, nesse caso, sai mais barato do que
remediar! @
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DUPONT NO DIA DE CAMPO
COCAMAR

A DuPont Pioneer e DuPont Crop Pro-
tection estiveram juntas no Dia de Campo
promovido pela Cocamar em Floresta/PR,
no més passado. Entre as muitas apresen-
tacOes, a empresa destacou o inseticida
Dermacor para tratamento de sementes de
soja. “Dermacor atua na fase inicial das
plantas, proporciona excelente manuten-
¢do do estande da cultura e protege com
eficacia a semente, que representa 0 maior
investimento dos produtores”, explica
André Moraes, lider de Marketing da Du-
Pont. Os hibridos marca Pioneer destaca-
dos foram 30F53YH, 30S31YH, P4285YH,
P3431H e P3250; e a variedade de soja
97Y07.

André Moraes

GENTE EM ACAO

KASUMIN DA ARYSTA
AGORA REGISTRADO PARA
58 CULTURAS

O bactericida e fungicida de origem
biol6gica Kasumin, amplamente utiliza-
do na agricultura brasileira, recebeu re-
gistro de extensdo de uso para 58 cultu-
ras, entre elas café, milho e olericolas.
Na cultura do milho, Kasumin tem exce-
lente performance no controle da podri-
dao do colmo, garantindo estande, uni-
formidade das plantas e produtividade.
“A acdo sistémica de Kasumin prolon-
ga a protecdo da planta e previne contra
0 ataque de patégenos, consequente-
mente, aumenta a rentabilidade do agri-
cultor”, pontua Guilherme Ogata, coor-

denador de Marketing HF da Arysta.

ADAMA RECEBE CERTIFICADO DE DESTAQUE AMBIENTAL

A Adama recebeu o Certificado de Destaque Ambiental concedido pelo Jornal
do Meio Ambiente do Estado de S&o Paulo as empresas que cumprem a Legislacao
Ambiental e tém iniciativas proprias para a preservacdo do meio ambiente. Os critérios

dessa premiacéo conside-
raram as seguintes areas:
agua e efluentes, energia,
matéria-prima, emissoes
atmosféricas e educacao
ambiental. O certificado
foi emitido a Adama apds
uma rigorosa pesquisa re-
alizada junto ao Ministe-
rio do Meio Ambiente,
Ibama, Conselho Nacio-
nal do Meio Ambiente
(Conama), e secretarias
estaduais e municipais de
Meio Ambiente.

Equipe de Meio Ambiente e Diretoria de Opracdes da Adama

Erica Franco

MONSANTO CONTA EM WEBSERIE A COTONICULTURA
BRASILEIRA

Muitas questdes sobre a cotonicultura
brasileira sdo apresentadas em uma webse-
rie inédita preparada pela Monsanto com seis
videos produzidos durante a Ultima safra do
algoddo. “Historias de Fibra” resulta do tra-
balho do Clube de Exceléncia, iniciativa de
relacionamento da Monsanto que visa pro-
porcionar a melhor experiéncia entre suas tec-
nologias e os cotonicultores. “O Clube de
Exceléncia Bollgard I RRFlex é uma platafor-
ma de interacOes criada para ir ao encontro
da estratégia da Monsanto de auxiliar o pro-
dutor em seus principais desafios”, explica
Erica Franco, coordenadora de Marketing.
Informacdes em www.algodaobr.com,
facebook.com/algodaobrasil e youtube.com/
monsantobrasil.

Guilherme Ogata

AUTHORITY DA CHEMINOVA
AGORA TAMBEM PARA 0
MILHO

Atendendo as necessidades do agricul-
tor brasileiro, a Cheminova acaba de receber
das autoridades regulatdrias a inclusao de
recomendacéo de uso do fungicida Authori-
ty para 0 milho. Authority é um produto ino-
vador, seus ingredientes ativos sdo formula-
dos com alta tecnologia e conferem um pro-
duto sistémico com alto poder de absorcao e
movimentac&o na planta via xilema e transla-
minar, e sem efeito juvenoide, o que favorece
0 desenvolvimento da planta, permitindo a
entrega do maximo potencial produtivo da cul-
tura. Authority € indicado ainda para as cul-
turas da soja, do trigo, do algodéo e do café.

Authority autorizado para o milho
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MODELO DE MANEJO DA BASF
NO DIA DE CAMPO C.VALE

A Basf apresentou no Dia de Campo
C.Vale, em Palotina/PR, inovacdes no Sis-
tema AgCelence Soja, modelo de manejo
exclusivo, integrado e sequencial de produ-
tos da companhia que, além do controle de
pragas e doencgas, promove incremento de
produtividade em 10%. Com a recente intro-
ducéo do fungicida Orkestra SC, o modelo
torna-se ainda mais eficiente. “Nas Ultimas
quatro safras brasileiras, mais de 150 milhdes
de hectares ja foram tratados com produtos
que apresentam os efeitos AgCelence, isto
é, com a molécula F500”, afirma Jorge Luiz
Fontana, gerente Regional de Vendas da
Unidade de Protecdo de Cultivos da Basf.

Ricardo Miranda

BAYER: NOVO DIRETOR DE
DESENVOLVIMENTO PARA
BRASIL E AL

O engenheiro agronomo Ricardo Mi-
randa assumiu a Diretoria de Desenvolvi-

Ricardo Yokota

Jorge Luiz Fontana

LABORATORIO MOVEL DA FMC PARA PRODUTORES DO MT

AAgrologica Agromercantil,
em parceria com a FMC Agricul-

Laboratério mével da FMC

tural Solutions, realizam o proje-
to De Olho na sua Lavoura, que
oferece ao produtor um servico
completo de orientacéo de mane-
jo e prevencao no campo, desde
o preparo do solo até a colheita.
Trata-se de um automoével equi-
pado com laboratério, inclusive
microbioldgico, e equipe técnica
qualificada, que leva as lavouras
do Mato Grosso avaliacéo preci-

mento Brasil e também para 0 mercado da
América Latina da Bayer CropScience. O
executivo sera responsavel por trés suba-
reas: seguranca de produto, registro e de-
senvolvimento agronémico. “Estou certo
de que temos excelentes profissionais e,
juntos com a organizacéo, contribuiremos
para a empresa atingir 0s seus objetivos
em toda a regido”, comenta 0 executivo.
Miranda é formado em Engenharia Agro-
ndmica pela Unesp, com MBA pela Fun-

dacdo Dom Cabral, e possui mais de 25
anos de experiéncia na industria agricola,
com passagens por empresas internacio-
nais.

sa e imediata de pragas e doencas. Os resultados da iniciativa sao rapidez na analise e
eficacia na aplicagdo da tecnologia. A agdo teve inicio em abril e ja atendeu a mais de 150
fazendas com mais de trés visitas em lavouras de soja, milho, algodéo e feijao.

SYNGENTA APOIA UNIDOS
DA TIJUCA NO CARNAVAL
DO RIO

A Syngenta ird apoiar uma agao do
governo suico no carnaval carioca
2015. Com o tema “Um conto marcado
no tempo — O olhar sui¢o de Clovis
Bornay”, a escola de samba Unidos
da Tijuca ira retratar na passarela um
pouco da Suica a partir de contos so-
bre sua cultura, histéria e tecnologia,
como a utilizada na agricultura. Como
uma das patrocinadoras, a Syngenta
terd uma ala especial sobre a agricul-
tura, com fantasias que remetem a
pontos como a producéo de graos e a
preocupagdo com a biodiversidade. A
intencdo é estreitar o relacionamento
entre 0 campo e a cidade — e por con-
sequéncia, com o consumidor final.
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FLORESTAS

Viabilidade do
MOGNO-AFRICANO consorciado
com a PALMEIRA

Eng. agr. José Alves Junior, Addo Wagner Pego Evangelista, Derblai Casaroli, Jodo Mauricio Fernandes Souza, professores doutores na
Universidade Federal de Goids (UFG), Escola de Agronomia (EA),www.agro.ufg.br

Além das espécies de eucalipto e pinus,
ja concretizadas como madeiras
fornecedoras de matéria-prima,

existem iniciativas daintroducao de
novas espécies com potencial
madeireiro, como o mogno-africano
no Cerrado

Divulgagéo

Divulgacédo
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Brasil é o segundo colocado no

ranking dos paises com maior

cobertura florestal no mundo. Po-
rém, apesar dessa abundancia de recurso
natural, para atender o mercado externo e
interno da industria moveleira, uma grande
porcentagem da exploragdo madeireira no
Pais ainda é feita de forma extrativista e
criminosa. Dai surge a necessidade e justi-
ficativa para o reflorestamento e plantios
comerciais legais, com arvores de uso para
esse fim. Além das espécies de eucalipto e
pinus, ja concretizadas no cenario nacio-
nal como madeiras fornecedoras de maté-
ria-prima, existem iniciativas da introdugéo
de novas espécies com potencial madeirei-
ro. E uma delas é o mogno-africano (Khaya
ivorensis).

O mogno-africano, que pertence a fa-
milia Meliaceae, é uma dessas espécies ar-
béreas que estdo sendo utilizada em planti-
0s comerciais devido a sua dureza e boa
qualidade da madeira, alto potencial pro-
dutivo, resistente aos ataques da broca-do-
ponteiro e ao seu alto valor comercial. Se-
gundo estimativas, uma &rvore de mogno-
africano, ao atingir o ponto de corte, com
média de 15 a 20 anos, podera alcancar o
valor de cerca de US$ 2 mil.

Entretanto, essa promissora rentabili-
dade pode ser excessivamente otimista se
ndo for analisado que o aumento da oferta
dessta madeira, em 20 ou 30 anos, com a
colheita das inimeras florestas que estdo
atualmente sendo plantadas, podera redu-
zir drasticamente a demanda atual, levan-
do a um cenario pessimista, com lucrativi-
dade baixa. E mesmo no cenério otimista,
quando se analisa a realidade do pequeno
produtor rural na regido do Cerrado, ob-
serva-se que este tera dificuldade para co-
mercializar, pois 0 maior lucro fica para
atravessadores comerciais, serrarias, fabri-
cas moveleiras e exportadores de madeira.

Assim, um dos elos da cadeia produti-
va mais importante para a obtencéo da efi-
ciéncia econbmica das exploracdes agri-
colas e silviculturais é a comercializacéo.
Nesse contexto de busca de competitivi-
dade, o conhecimento dos custos de pro-
ducdo e rentabilidade das culturas é cada
vez mais importante no processo de toma-
da de decisdo do produtor sobre o que plan-
tar. Devido ao aumento de importancia
econdémica dasilviculturana regiéo do Brasil
Central, é preciso saber a viabilidade técni-
ca, analisando todos os fatores de produ-
¢do de maneira local.

O consoércio do mogno-africano com

palmeira-guariroba é relatado na literatura
como um sistema agroflorestal de suces-
s0. A guariroba (Syagrus oleracea Becc) é
uma palmeira importante no Cerrado, prin-
cipalmente em Goias, onde é muito usada
na culinaria. Seu palmito, de sabor amar-
go, é usado em pratos tipicos da regido, e
além de ser consumido in natura j4 é in-
dustrializado e vendido em supermercado.

Este estudo teve como objetivo prin-
cipal apresentar a viabilidade econbmica
do cultivo de mogno-africano em consor-
cio com palmeira-guariroba na regido de
S&o Sebastido/DF (Programa de Assen-
tamento Dirigido no Distrito Federal). Para
isso, levantou-se o custo operacional de
implantacdo e producéo, e obtiveram-se
0s resultados econdmicos. No estudo de
viabilidade, utilizou-se o sistema de con-
sorcio entre mogno-africano com guari-
roba, implantado em uma area de um hec-
tare, visando a producao de madeira, pal-
mito e coco.

Para o preparo da area, foram consi-
deradas duas ara¢Bes com grade aradora,
posteriormente sulcada e as covas rece-
beram adubac&o de plantio com 100 g do
formulado 4-30-10. O plantio foi realiza-
do com mudas no espacamento de 6x4
metros para 0 mogno, e 2x1 m para gua-
riroba, totalizando, 416 mudas de mogno
e 4.584 mudas de guariroba. As plantas
deverdo ser plantadas no inicio do perio-
do chuvoso (novembro). E as mudas po-
dem ser adquiridas préximo ao municipio
de Séo Sebastido, com o preco médio de
mercado de R$ 5 a unidade, adotando uma
margem de seguranca de 3% de perdas.
E foram considerados 10% de mudas para
replantio no ano seguinte.

A comercializacdo dos produtos sera
realizada na fazenda. A estipe sera vendida
na propriedade por R$ 10 cada, e o coco,
R$ 1/kg. A venda do mogno foi simulada
com quatro precos de: R$ 100, R$ 300,
R$ 1 mil e R$ 2,5 mil/m® de madeira. A
colheita do palmito é feita no quinto ano, a
colheita dos cocos, a partir do sétimo ano,
50% das plantas de mogno colhidas com
dez anos, 25% colhidas aos 15 anos e 0s
Gltimos 25% colhidas aos 20 anos.

O ponto de colheita do palmito pode
ser associado a alguns atributos como al-
tura de plantas (+/- 1,4 metro de altura do
solo a insercdo da Ultima folha e 10 centi-
metros de didametro de caule), 0s cocos
com o inicio da queda dos frutos do ca-
cho, e 0 mogno, a resisténcia da madeira.
O investimento necessario para a produ-

¢ao de madeira, palmito e coco em um
hectare refere-se ao custo de mudas, 5
mil mudas a R$ 5 cada, totalizando R$ 25
mil por hectare. Para anlise dos resulta-
dos econdmicos foi estimado que a pro-
ducdo de palmito, coco e madeira se es-
tenderdo por 20 anos a partir do plantio
(ano zero). A producdo foi calculada pela
média estimada da producdo total, no pe-
riodo produtivo de um ano para palmito
(referente a0 ano cinco), 14 anos para coco
(referindo-se ao periodo do ano sete ao
ano 20) e dez anos para mogno (referente
as colheitas nos anos 10, 15 e 20).

O cultivo de mogno-africano para pro-
ducdo de madeira nobre, guariroba para
producgdo de palmito amargo (50% das
plantas) e coco (outros 50%) no sistema
em consorcio estudado e nas condigdes
edafoclimaticas no municipio de Sao Se-
bastido, em um periodo de 20 anos, e taxa
de juros de 2% a.a. apresentam receita
bruta esperada de R$ 432.280,00 em um
hectare, e 0 valor presente liquido € esti-
mado em R$ 253.033,60. A relacdo bene-
ficio/custo é de 4,6, ou seja, apresentou
lucro no empreendimento, considerando-
se um bom investimento devido a Taxa
Interna de Retorno apresentar 18,45%.

Conclusdes — A producéo de palmi-
to (guariroba), coco (guariroba) e madei-
ra (mogno) representa uma alternativa ren-
tavel para o produtor que deseja implan-
tar, embora apresente um investimento
inicial elevado com mudas. Na analise de
viabilidade do projeto, observou-se que o
produtor consegue abater os custos de
implantacdo das culturas entre 0 9° e 10°
ano de producdo, sendo assim viavel, pois
esta dentro de um periodo de tempo pre-
estabelecido, 20 anos. Isso para madeira
comercializada a R$ 1 mil/m3.

Em um comparativo, mesmo em um
cenario pessimista de comercializagao da
madeira do mogno (principal produto des-
te consorcio), a R$ 100 e R$ 300/m?, a
rentabilidade do consércio varia de R$
1.313,00 a R$ 4.460,00/ha/ano. No ce-
nario otimista de comercializa¢do do mog-
no em toras na fazenda a R$ 1 mil e R$
2,5 mil/m3, a rentabilidade sobe para R$
15.470,00 a R$ 39.076,00/ha/ano, o equi-
valente entre cinco e 12 vezes a rentabili-
dade da agricultura convencional. Isso co-
loca o consércio como uma boa alternati-
va para pequenos e médios produtores
para otimizarem suas terras, assim como
para grandes produtores que pretendem
diversificar seus investimentos. &
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AGRICULTURA FAMILIAR

llvandro Barreto de Melo

Mais qualidade nos ERVAIS

s esforcos e incentivos para a

qualificacdo sdo prioridade entre

a cadeia produtiva da erva-mate.
Matéria-prima do chimarro, tradicio-
nal bebida dos galchos, a planta é alvo
de pesquisas e trabalhos que visam ao
aumento da rentabilidade nas proprie-
dades rurais. Nativa da América do Sul,
a erva-mate é produzida na Argentina —
0 maior produtor -, no Brasil e no Para-
guai. No Brasil, o cultivo existe nos trés
estados do Sul e em Mato Grosso do
Sul, em um total de 515 mil toneladas
de folha verde em uma area de 67,4 mil
hectares, segundo dados de 2013. O Rio
Grande do Sul é o maior produtor, com
265,5 mil toneladas, seguido do Para-
né, com 195,4 mil, Santa Catarina, com
50,7 mil, e Mato Grosso do Sul, com
3,79 mil.

Denise Saueressig
denise@agranja.com

A grande oferta do produto nos ulti-
mos 15 anos fez com que os produto-
res enfrentassem um periodo de baixos
precos. No ciclo 2011/2012, o cenério
mudou por conta de uma forte estia-
gem e de uma reducdo em torno de 30%
na produtividade dos ervais. “Isso sig-
nificou o abandono de muitas areas”,
recorda o engenheiro agrénomo llvan-
dro Barreto de Melo, assistente técnico
regional da Emater/RS. Com a queda nos
volumes produzidos, os pre¢cos melho-
raram em 2013. Na média nacional, 0s
valores passaram de R$ 8 a arroba (15
quilos) em janeiro, para R$ 19 em de-
zembro. A escassez de matéria prima fez
com que 0s precos chegassem a até R$
32 em alguns momentos.

Os valores pagos estimularam inves-
timentos, novamente a producdo aumen-

tou e, mais uma vez, no ano passado,
houve queda nos pregos para entre R$
12 e R$ 14 a arroba. “Tudo indica que
em 2015 vamos seguir com essa retra-
¢do devido & grande oferta no mercado
€, COMO consequéncia, teremos nNovos
abandonos e arranquio de ervais, como
ocorreu entre 2009 e 2012. Além da
queda nos precos pagos ao produtor, o
preco de venda das ervateiras ao mer-
cado também caiu, mas o valor na pon-
ta, ao consumidor final, se mostra esta-
vel”, cita o engenheiro florestal Rober-
to Magnos Ferron, diretor executivo do
Instituto Brasileiro da Erva-Mate (lbra-
mate).

Produtora em Machadinho, munici-
pio da Regido Nordeste do Rio Grande
do Sul, Selia Regina Felizari avalia que
um bom preco para a matéria-prima fica
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entre R$ 16 e R$ 18, 0 que permite ren-
tabilidade entre 30% e 40% para a ativi-
dade.

Manejo e novos mercados — A
andlise financeira ajuda a mostrar a im-
portancia de investimentos para o pro-
dutor conquistar o melhor retorno pos-
sivel com a cultura. Técnicas adequa-
das de manejo, poda, limpeza, aduba-
¢do e a correta selecdo das mudas tém
interferéncia direta sobre a qualidade da
folha e sobre o rendimento dos ervais
que, em boas condic¢des, respondem
com produtividade ao redor de 1 mil
arrobas por hectare. “Ha areas que pro-
duzem entre 1,8 mil e 2 mil arrobas por
hectare. Sdo produtores que, mesmo em
momentos de precos baixos, terdo bons
indices de retorno”, conclui Melo, da
Emater/RS.

O setor também esta empenhado em
expandir novos e alternativos nichos de
consumo para a colocagdo da erva-mate
no mercado. Algumas iniciativas inte-
ressantes ja existem, como a fabrica-
cdo de cosméticos, farinha de trigo com
erva-mate, cerveja e as bebidas energé-
ticas. “Queremos adotar a classificacdo
do produto folha, a fim de priorizar a
qualidade. O bom produtor deve ter
melhor remuneragdo para que cada vez
mais se profissionalize e estimule os
outros a evoluirem”, considera Ferron.

Para ajudar o produtor na qualifica-
¢do, atividades como dias de campo,
cursos e palestras sao promovidos por
meio de parceria entre as entidades do
setor e organismos como a Emater, a
Embrapa Florestas, o Sebrae e 0 Senar.
Ainda este ano, o Ibramate pretende
criar a Camara Arbitral de Precos da
Erva-Mate para que sejam estipulados
valores de referéncia. “Vamos estabele-
cer planilhas de custos de producdo e
industrializacéo para definir precos. Sa-
bemos que essa grande variagdo é alta-
mente perniciosa para a cadeia”, ressalta
o diretor do Ibramate.

Incorporacéo de tecnologia —
No Rio Grande do Sul, assim como a
tradicdo do chimarrdo, o cultivo da erva-
mate foi transmitido entre geracdes.
Entre 13 mil e 14 mil propriedades dis-
tribuidas em cinco polos produtivos
cultivam a arvore em uma area média
de trés hectares. Cerca de 240 indUstri-
as absorvem a colheita. A engenheira
agrénoma e presidente da Associacao
dos Produtores de Erva-Mate de Ma-

Alessandro Ruaro

chadinho (Apromate), Selia Felizari,
cultiva a erva em quatro hectares na
propriedade da familia, onde também
mantém lavoura de soja e plantio de eu-
calipto.

A cadeia do municipio é referéncia
pela organizacéo e producdo diferencia-
da da erva-mate Cambona 4 em siste-
mas agroflorestais, projeto que tem in-
centivo de diversas instituicdes. Desco-
berta em uma propriedade de Machadi-
nho, o material genético da Cambona 4
é conhecido pelo sabor mais suave da
erva e hoje é plantado em 208 hectares
no municipio. “Além do cultivo junto a
arvores nativas, desenvolvemos tam-
bém um trabalho de protecdo das nas-
centes nas propriedades. Nossas prio-
ridades sdo a sustentabilidade econémi-
ca e ambiental da atividade e a geracdo
de emprego na regido”, relata Selia.

Com 310 associados, a Apromate
realiza atividades de capacitacao e man-
tém parcerias com instituicGes de pes-
quisa e extensdo. O engenheiro agréno-

Produtora de erva-mate em
Machadinho/RS, Selia Felizari
avalia que um bom preco para
a matéria-prima fica entre R$
16 e RS 18 a arroba, o que lhe
possibilita rentabilidade entre

30% e 40%

mo da Emater/RS Ilvandro Melo obser-
va que os produtores locais conseguem
uniformidade de producéo durante todo
0 ano, com equilibrio genético. “As are-
as com Cambona 4 séo georreferencia-
das, o que permite informaces deta-
Ihadas sobre os ervais e maior precisdo
na tomada de decisdes, como no mo-
mento da adubacédo”, detalha o técnico.
Uma das mais recentes inovacdes incor-
poradas pelos produtores de Machadi-
nho foi a tesoura elétrica, que facilita a
colheita e ajuda a aumentar em cerca de
10% a produtividade dos ervais. Mais
de dez desses equipamentos ja foram
adquiridos pelos produtores que dividem
0s custos no momento do uso. &
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e N
TR’ Go Até ofinal de dezem-

bro, 76% da area plantada com o ce-
real havia sido colhida, com rendimen-
to médio de 2.730 quilos por hectare.
A producdo final estimada pela Bolsa
de Cereais de Buenos Aires é de 11,5
milhGes de toneladas, enquanto o Mi-
nistério da Agricultura fala em 12,3
milhdes de toneladas.

SOIA O plantio da oleaginosa

alcancava 82% no final de dezembro.
A érea total estimada para a soja no
pais € de 20,6 milhdes de hectares.

lE’TE Os valores do leite ndo

indicam grandes variacdes (US$ 0,35
o litro no délar oficial e US$ 0,23 no
ddlar paralelo). © momento mostra que
as cotacOes sdo “caras” para a indus-
tria e insuficientes para o produtor.

CARNE O novilho precoce, a

categoria emblematica da pecudria, en-
cerrou dezembro com valores em torno
de US$ 2 o quilo vivo (délar oficial) ou
US$ 1,30 (dolar paralelo). Os pregos
mostram recuperagao depois de uma que-
da nos meses de outubro e novembro.

RENDA AGRICOLA:
A INTERFERENCIA

MUDANCAS NECESSARIAS

A situacdo do trigo gera profundo desassossego, e é concreto o risco de
que cada vez se plante menos o cereal. O setor reivindica a revogacao de
regras e normas que tém gerado uma imensa distorcdo nos precos. As
bolsas de Comércio de Roséario, Chaco e Santa Fé, e as Bolsas de Cereais
de Buenos Aires, Bahia Branca, Cérdoba e Entre Rios, enviaram cartas
dirigidas ao Ministério da Agricultura, Pecuaria e Pesca e & Secretaria de
Comércio nas quais manifestam a necessidade de mudancas na politica do
trigo, cujo sistema comercial esta regido por restri¢des as exportagdes do
cereal, impedindo o normal e transparente funcionamento do mercado,
aumentando a incerteza dos agentes comerciais e desestimulando o plantio
e a inovacao tecnoldgica. )

A

Fotos: Divulgacédo

PECUARIA: BALANCO E
EXPECTATIVAS

Os confinamentos passaram a ter uma importancia significativa

no abastecimento de carne ao mercado interno. No balango do ano
que terminou, do ponto de vista comercial, houve um bom retorno
para a atividade, com boas margens de rentabilidade, com excecéo
do Gltimo trimestre, quando houve queda no pre¢o do boi gordo. O
aspecto negativo de 2014 esteve nos problemas climaticos, que
afetaram a eficiéncia produtiva em alguns momentos. Esse fator
deixa clara a importancia da manutencéo e limpeza continua dos
currais. Um bom trabalho nos pisos das estruturas durante o verao
e a limpeza ao longo do ano fazem a diferenca diante de eventos
climaticos adversos. Iniciado 2015, existem dois aspectos salientes
gue estdo na mesa de discussdo e analise do setor: 0 milho € a
exportagao de carne. Os nimeros adversos para o cereal sao um
sinal de alarme, ainda mais quando repercutem negativamente so-
bre a intencdo de plantio. Em relaco a exportacdo de carne, a colo-
cacdo de excedentes no exterior segue como um fator importantis-
simo na hora de buscar um negécio mais estavel. Enviar o primeiro
lote de carne por meio da Cota 481 para a Unido Europeia sera a
consolidagdo de um processo longo e importante para o setor. Os
confinadores esperam poder cumprir a misséo durante o primeiro
quadrimestre de 2015.

DO ESTADO

A participacdo do Estado na
renda agricola alcanca 83,4% em
direitos de exportacdo, impostos
nacionais, impostos provinciais e
custos de intervencao. 1sso signi-
fica que, de cada 100 pesos que
sdo gerados na Argentina em cul-
tivos como soja, milho, trigo e gi-
rassol, 83,40 pesos sdo levados
pelo Estado por meio de suas po-
liticas, adverte a Fundacéo para o
Desenvolvimento Agricola da Ar-
gentina (FADA). A razéo princi-
pal para esse calculo é a existén-
cia dos direitos de exportacdo (ou
retencdes), que aplicam uma ali-
quota ao preco bruto das commo-
dities agricolas.
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Plantas de COBERTURA,
estratégia contra plantas

daninhas

Francisco Skora Neto, pesquisador do Instituto Agronémico do Parana (lapar), skora@iapar.br

m dos grandes desafios para tor-

nar o sistema plantio direto mais

equilibrado ambientalmente é
através de um manejo eficiente das plan-
tas daninhas. As invasoras utilizam re-
cursos do ambiente (agua, nutrientes e
luz), os mesmos utilizados pelas plan-
tas cultivadas, para seu desenvolvimento
e perpetuacdo. E para evitar prejuizos
devido a sua presenca e canalizar os re-
cursos disponiveis para as plantas cul-
tivadas, é necessario realizar o seu con-
trole. O controle baseado em herbici-
das, como Unico método, ndo tem sido
suficiente. Esqueceu-se de prestar aten-
¢do nas relagBes ecoldgicas dos orga-
nismos vivos de um sistema agricolaem
que estdo inseridas também as plantas
daninhas.

A planta daninha “ideal” (do ponto
de vista das plantas daninhas) é aquela
que tem grande habilidade em invadir e
colonizar (dominar e persistir) uma area.
Uma éarea cultivada pressupde que seja
dominada pelas plantas de interesse eco-
némico e ndo por outras oportunistas.
A dominancia do meio pelas plantas cul-
tivadas é o que se almeja quando se plan-
ta uma espécie. Uma espécie é domi-

nante quando usa 0s recursos daquele
ambiente de forma eficiente. A estraté-
gia de dominéncia baseia-se na eficién-
cia no uso dos recursos. OSs recursos
sd0 escassos para todos os individuos,
por isso, aqueles que conseguem se es-
tabelecer por primeiro e ocupar seu es-
paco sdo os que melhor aproveitam os
recursos e dominam o ambiente.

No ambiente agricola, o arranjo das
plantas, isto é, a sua distribui¢do e den-
sidade populacional na area, é de suma
importancia. Enquanto as plantas dani-
nhas se estabelecem por meio do seu
banco de sementes (ou estruturas ve-

Exemplo de area de soja
apos plantio da braquiaria
com um manejo eficiente
das plantas daninhas

PLANTIO DIRETO

Fotos: Divulgacédo
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getativas), nas plantas cultivadas o es-
tabelecimento de uma populagéo €é por
meio da semeadura. Entdo, nds defini-
mos a sua distribuicdo e populagdo. A
populacdo de plantas daninhas, enquan-
to regulada pelo seu banco no solo, tam-
bém pode ser controlada se forem ado-
tadas formas adequadas de manejo. O
manejo, para regular a populacdo de
plantas daninhas, é o controle de sua
reproducao.

A reproducéo das plantas daninhas,
guando evitada, reduz em aproximada-
mente 50% a populacdo na proxima sa-
fra. Essa reducdo ¢ fruto da eliminacgéo
das plantas que germinam e também da
deterioracao/predacdo das sementes que
ficam no solo. E 0o método preventivo
de multiplicacdo. A multiplicacdo ocor-
re principalmente durante os periodos
entre as culturas de renda, denomina-
dos de curtos periodos de pousio ou
janelas. As janelas podem ser evitadas
com o uso de plantas de cobertura, in-
tercaladas (exemplo de braquiaria ou
aveia com milho) ou em sucessdo com
as culturas de renda apos a colheita.

Ap0s a colheita da cultura, a planta
de cobertura deve ser uma espécie de
rapido crescimento e plantada de ma-
neira a fechar rapidamente para ndo per-
mitir o desenvolvimento das plantas da-
ninhas e sua reproducdo. A supressdo
das plantas daninhas € feita pela opera-
¢do de dessecacgdo e a imediata semea-
dura da planta de cobertura. A espécie
de cobertura para intercalacdo deve ter
ciclo longo e crescimento inicial ndo
muito agressivo para evitar competicéo
com a cultura. Também nessa condi-
¢do os herbicidas usados na cultura de-
vem ter certa seletividade para a espé-
cie de planta de cobertura. A opgéo por
espécies de ciclo longo é em razéo de
que vai sofrer intensa competicdo pela
cultura e somente no final do ciclo e
apos a colheita, quando a luminosidade
aumenta, é que vai ainda vegetar e for-
mar massa para uma boa cobertura do
solo.

O solo permanentemente coberto é
uma pratica eficaz no manejo de plan-
tas daninhas, incluindo as de dificil con-
trole e também na prevencao ao surgi-
mento e manejo de resisténcia. A resis-
téncia ao uso de plantas de cobertura
pelos agricultores passa por questdo
socioecondmica e/ou cognitiva (percep-
cdo das vantagens), e ainda de gestao/

Cobertura do solo com
milheto mais crotalaria
juncea, espécies de
crescimento rapido e ciclo
curto, ideais para curtos
periodos de pousio

logistica para adequacéo/viabilizacdo das
praticas (como disponibilidade de se-
mentes de plantas de coberturas a bai-
X0 custo e a melhor forma de insergéo
e manejo das espécies nos sistemas de
producdo). O sucesso no uso das prin-
cipais espécies de cobertura e formas
de uso vai estar relacionado com o sis-
tema de producdo da regido/produtor,
condicBes de clima e caracteristicas das
plantas de cobertura.

Culturas perenes — pomares de
citros, café, maca, etc.: as plantas de
coberturas perenes para clima quente sdo
soja perene, amendoim-forrageiro, ca-
lopog6nio, braquiérias; para clima frio,
trevos perenes e festuca. Essas espéci-
es sdo plantadas (isoladas ou em con-
sorciacdo) nas entrelinhas da cultura e
permanecem formando uma cobertura
viva permanente. Essas espécies podem
ou ndo ser rogadas por meio de roca-
deira lateral (rocadeira ecologica), que
joga os residuos na linha das arvores
para formar uma cobertura morta e au-
xiliar o controle das plantas daninhas na
linha. Nesses casos, é recomendavel fer-

PLANTIO DIRETO

tilizar também a area da entrelinha (onde
estdo as plantas de cobertura) para man-
ter a fertilidade e a producéo de biomas-
sa, evitando dar oportunidade para es-
pécies indesejaveis.

As principais plantas para cobertu-
ras anuais em clima (verao) séo as cro-
talarias, lab-lab e mucunas; e para cli-
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ma frio (inverno), aveia, centeio, aze-
vém, nabo-forrageiro, ervilhacas. Da
mesma forma que as perenes, podem
ser rogadas para formacdo de cobertu-
ra morta na linha das arvores. A des-
vantagem deste sistema é que pode ne-
cessitar semeaduras anuais se a resse-
meadura néo for eficiente.

Culturas anuais — No caso do
plantio de plantas de cobertura durante
um longo periodo do ano sdo utilizadas
espécies anuais de verdo ou inverno, de
ciclo longo, individuais ou em consorci-
0s (coquetel). Para clima quente (verao),
somente sdo utilizadas quando o agricul-
tor disponibiliza uma area para esse fim.
Normalmente é pouco utilizada, pois
compete por area com culturas de ren-
da. As principais espécies sdo as mucu-
nas preta e cinza, guandu, crotalérias,
feijdo-de-porco, feijao-bravo-do-ceara,
calopogénio. Para clima frio (inverno),
as espécies mais utilizadas na Regido Sul
como coberturas de inverno, quando ndo
ha cultivo de renda, sdo aveia (varieda-
des de ciclo longo), azevém, ervilhacas,
tremocos e ervilha-forrageira.

A pratica comum para formacéo de
coberturas mortas em plantio direto para
as culturas de renda no veréo usa como
principais espécies, em intervalos de cur-
ta duragdo (janelas) entre culturas anuais,
plantio de plantas de cobertura de cresci-
mento rapido para fechamento de inter-
valos curtos entre culturas de renda. Para
o clima quente (verdo), crotalaria juncea,
milheto, trigo-mourisco, girassol adensa-
do, milho adensado e sorgo; e para clima
frio (inverno), nabo-forrageiro, centeio,
aveias e ervilha-forrageira.

Intercalagdo com culturas anuais
— Plantas de coberturas séo plantadas
consorciadas durante todo ou parte do
ciclo das culturas anuais. Recentemente
€ uma pratica mais comum com a cultu-
ra do milho no consércio com braquia-
ria (Brachiaria ruziziensis), mas também
possivel com guandu, feijdo-de-porco,

Na ilustracao, exemplo de
outras espécies para uso
como plantas de
cobertura em situacoes
de clima quente

feijdo-bravo-do-ceard, Crotalaria brevi-
flora, Crotalaria pallida, aveia-preta
variedade ciclo longo (na safrinha). E
intercalacdo com outras culturas, como
0 arroz (consércio com calopog6nio),
girassol (consorcio com braquiaria, guan-
du, crotalarias...), sendo que, em sobres-
semeadura em soja, também é possivel.
O plantio das plantas de cobertura pode
ser simultdneo com a cultura ou retarda-
do algumas semanas.

Dependendo da espécie consorcia-
da e das condi¢fes do meio, o plantio
simultaneo pode acarretar perdas no ren-
dimento da cultura. E apresenta alguns
problemas de manejo, principalmente o
controle das plantas daninhas. E o her-
bicida utilizado na cultura ndo deve afe-
tar a planta de cobertura. O efeito das
plantas de cobertura em consércio, so-
bre as plantas daninhas, ocorre no final
do ciclo e apds a colheita da cultura.
No consorcio, a espécie consorciada
deve ter ciclo longo, pois no inicio so-
fre intensa competicéo, e quando a cul-
tura comeca a completar o ciclo, a planta
de cobertura ir4 se desenvolver e for-
mar suficiente massa para suprimir plan-
tas daninhas. &
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TRIGO

AGRIBUSINESS

Gabriel Nascimento — gabriel.antunes@safras.com.br

AJUSTE NOS ESTOQUES PELO USDA PRESSIONA CHICAGO

O destaque no mercado mundial de tri-
go foi a divulgagdo do relatério do Depar-
tamento de Agricultura dos Estados Uni-
dos (Usda) de oferta e demanda pelo gréo
de janeiro. Com a proximidade da virada
do ano, dezembro apresentou pouca mo-
vimentacdo no mercado interno, além de
baixa variagdo nos precos. Na primeira quin-
zena de janeiro, o mercado seguiu lento
devido as férias coletivas nos moinhos.
Comiisso, o relatdrio do Usda foi o princi-
pal fator a influenciar a oscilagdo das cota-
¢Oes na Bolsa de Mercadorias de Chicago.
No ultimo dia 12, o Usda divulgou os no-
vos nlmeros para a safra 2014/15 de trigo
nos Estados Unidos e do mundo. A produ-
¢do norte-americana foi projetada em 2,026
bilhGes de bushels, mantendo a estimativa
de dezembro. Os estoques finais foram
projetados em 687 milhdes de bushels, aci-
ma dos 654 milhdes do relatorio anterior.
O nlmero superou a expectativa de analis-
tas consultados por agéncias internacionais
antes da divulgacdo do relatério. A média

Média mensal do preco do trigo em Maringa/PR

(R$/tonelada)

julho 700,00
agosto 593,57
setembro 542,38
outubro 550,00
novembro 571,74
dezembro 580,00
janeiro 587,50

estimada fora de 663 milhdes de bushels. A
safra mundial na temporada foi estimada
em 723,38 milhdes de toneladas, acima das
722,18 milhGes de toneladas indicadas em
dezembro. Os estoques finais mundiais
foram estimados em 196 milhdes de tone-
ladas, ante 194,9 milhGes de toneladas no
més anterior. A média na proje¢ao dos ana-
listas para os estoques na safra global foi
de 194,6 milhdes de toneladas. Apds a di-
vulgacéo, os dados do relatorio passaram

a pressionar as cotagdes do trigo em Chi-
cago. A perspectiva de uma ampla oferta
mundial, com estoques de passagem ele-
vados, provocou a haixa dos contratos do
gréo, a medida que os traders buscavam
melhor posicionamento diante do ajuste nas
projecdes. O Usda informou, no mesmo
dia, que os estoques de trigo dos Estados
Unidos ficaram 19% mais altos na compa-
ragdo com dezembro de 2013, pesando ain-
da mais sobre as cotagBes.

ARROZ

MERCADO GAUCHO INICIA ANO COM PRECOS FIRMES

O mercado gadcho de arroz, princi-
pal referencial nacional, comegou 2015
com precos firmes, apesar da realiza-
¢ao de leilGes sistematicos dos estoques
publicos pela Companhia Nacional de
Abastecimento (Conab). A saca de 50
quilos valia, em média, R$ 37,60 no dia
16. Confrontada com igual periodo de
dezembro — R$ 37,21 —, a elevagdo era
de 1,1%. Na comparagdo com 0 mes-
mo periodo do ano passado, era verifi-
cada uma alta de 4%, quando o valor
registrado era de R$ 36,15 a saca. O
quarto levantamento Conab para a sa-
fra brasileira 2014/15 indica producgdo
de 12,197 milhdes de toneladas, acrés-
cimo de 0,6% sobre as 12,121 milhdes
de toneladas de 2013/14. No terceiro
levantamento, eram esperadas 12,209
milhdes de toneladas.

A area plantada com o cereal na tem-
porada 2014/15 foi estimada em 2,353
milhdes de hectares, ante 2,372 milhdes

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

Preco do arroz irrigado em Alegrete/RS

(R$/saca de 50 kg)

julho 35,38
agosto 35,40
setembro 35,92
outubro 35,99
novembro 36,29
dezembro 36,99
janeiro 37,16

semeados na safra 2013/14. A produti-
vidade foi estimada em 5,182 mil quilos
por hectare, superior em 1,4% aos 5,108
mil quilos na temporada passada. O Rio
Grande do Sul, principal produtor, deve
ter uma safra de 8,170 milhdes de tone-
ladas, equivalendo a avango de 0,7%. A
area prevista é de 1,119 milh&o de hec-
tares, perda de 0,1% ante os 1,120 mi-
Ihdo de hectares de 2013/14, com ren-

dimento esperado de 7.300 quilos por
hectare, ante 7.243 quilos da anterior.
Em Santa Catarina, a producdo devera
recuar 0,9%, totalizando 1,057 milh&o
de toneladas. O estado é o segundo
maior produtor. Para o Mato Grosso,
terceiro lugar, a Conab esta estimando
uma safra de 593,5 mil toneladas, ante
579,1 mil toneladas calculadas para
2013/14.
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Dylan Della Pasqua - dylan@safras.com.br

EXPECTATIVA DE AMPLA OFERTA MUNDIAL PESA E PRECOS RECUAM

O mercado internacional de soja ini-
ciou 2015 avaliando a perspectiva de um
aumento significativo da oferta mundial,
0 que trouxe forte pressdo sobre as co-
tacOes, tanto no Brasil, como na Bolsa
de Chicago. O fator que deflagrou a queda
nas cotaces foi o relatério de janeiro do
Departamento de Agricultura dos Esta-
dos Unidos (Usda), divulgado no dia 12,
que indicou as primeiras sinalizagoes de
aumento na disponibilidade da soja. O
relatorio indicou manutencao na estima-
tiva para os estoques finais americanos
em 2014/15. A projecéo para a safra dos
EUA foi elevada, para 3,969 bilhdes de
bushels, superando os 3,958 bilhdes esti-
mados em dezembro. Os estoques se-
guiram em 410 milhdes de bushels. O
mercado apostava em estoques de 402
milhdes de bushels. As exportacfes fo-
ram elevadas de 1,76 bilhdo para 1,77
bilhdo de bushels e 0 esmagamento se-
guiu estimado em 1,78 bilhdo. Para a
safra 2013/14, o Departamento manteve
a previsao de 92 milhGes de bushels para
0s estoques finais.

O Usda indicou ainda elevacdo na
estimativa para a safra mundial e dos
estoques mundiais. A previsdo é de esto-
ques de 90,78 milhdes de toneladas, con-
tra 89,87 milhdes de dezembro, e pro-

Soja em Cascavel/PR

(R$/saca de 60 kg)

julho 62,28
agosto 62,43
setembro 58,45
outubro 59,61
novembro 64,48
dezembro 63,00
janeiro 60,59

ducdo mundial em 314,37 milhdes de
toneladas, contra 312,81 milhdes de de-
zembro. Se confirmada, a produgdo ame-
ricana sera a maior da historia, equiva-
lente a 108 milhGes de toneladas. O Bra-
sil devera produzir 95,5 milhdes de to-
neladas, e a Argentina, 55 milhges, con-
tra 94 milhGes e 55 milhdes projetados
em dezembro, respectivamente. Para a
China, principal comprador mundial, a
expectativa é de uma safra de 11,8 mi-
IhGes e de importacdes de 74 milhdes de
toneladas, repetindo as projecfes do més
anterior.

Além dos dados baixistas do Usda,
outro fator que pressiona as cotacfes
neste inicio de ano é o bom desenvolvi-
mento das lavouras no Brasil e na Ar-

gentina, indicando que os dois paises
deverdo colher a maior safra da historia,
assim como os Estados Unidos. Mesmo
com a queda nas cotagdes, a tendéncia é
de que os americanos batam novamente
recorde de area em 2015. Na compara-
¢do com o milho, as cotacdes da soja
sd0 mais competitivas e a perspectiva é
de que a oleaginosa roube area do cereal
na préxima temporada. Com 0 avancgo
da colheita no Brasil e na Argentina, a
demanda mundial pela soja deve se trans-
ferir do mercado americano para a Amé-
rica do Sul. Antecipando essa tendéncia,
a Bolsa de Chicago comecou a precifi-
car essa provavel transferéncia da pro-
cura, 0 que acrescentou mais pressao
sobre as cotagdes.
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Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

MERCADO BRASILEIRO INICIA 2015 COM MAIOR LIQUIDEZ

O mercado brasileiro de algodéo
encerrou a primeira quinzena de janeiro
com maior liquidez e com maior quan-
tidade de negdcios se concretizando
para a nova safra. A pressao para ele-
vacao dos precos permanece. No CIF
de Sédo Paulo, a fibra de melhor quali-
dade era indicada por voltade R$ 1,69
no dia 16, o que correspondia a uma
valorizagdo semanal de 0,60%. No
mercado internacional, o Departamen-
to de Agricultura dos Estados Unidos
(Usda) divulgou dia 12 o relatério de
janeiro de oferta e demanda mundial,
e estimou a producao global em 119,17
milhGes de fardos para a temporada
2014/15.

As exportacGes mundiais da pluma
foram estimadas em 33,99 milhdes de
fardos para 2014/15, enquanto a esti-
mativa para o consumo mundial é de
112,24 milhdes de fardos. Os estoques
finais foram projetados em 108,64 mi-
Ihdes de fardos A expectativa é que a

Média dos precos tdo algodao em pluma

(R$/@ CIF Sao Paulo Pgto. 8 dias)

julho 59,45
agosto 54,94
setembro 55,45
outubro 54,55
novembro 54,35
dezembro 54,88
janeiro 55,37

China colha 30 milhdes de fardos na
temporada 2014/15. A producdo do Pa-
quistdo é projetada em 10,2 milhdes
de fardos. O Brasil tem safra estima-
da em 7 milhdes de fardos. A produ-
¢do indiana deve chegar a 30,5 milhdes
de fardos.

O relatorio estimou a producéo
americana na temporada 2014/15 em
16,08 milhdes de fardos. As exporta-
codes deverdo ficar em 10 milhdes de

fardos. O consumo interno foi pre-
visto em 3,8 milhdes de fardos. Base-
ado nas estimativas de producdo, ex-
portacdo e consumo, os estoques fi-
nais norte-americanos foram previs-
tos em 4,7 milhdes de fardos. Em de-
zembro, o Usda projetava uma safra
de 15,92 milhdes, exportagdes de 10
milhdes, consumo interno de 3,8 mi-
Ihdes e estoques de passagem de 4,6
milhdes de fardos.

CAFE

EXPORTACOES BATERAM RECORDE EM 2014

As exportacOes brasileiras de café
registraram em dezembro um incre-
mento de 4,3% no volume de sacas
embarcadas em relagdo ao mesmo més
do ano anterior. Foram exportadas
3.124.298 sacas de 60 quilos (verde,
torrado & moido e soltvel), contra
2.996.072 sacas em dezembro de
2013. Ja a receita apresentou alta de
47,3% na mesma base comparativa,
fechando em US$ 626,955 milhdes,
contra US$ 425,578 milhdes. As in-
formacdes sdo do Balango das Expor-
tacbes do Conselho dos Exportadores
de Café do Brasil (CeCafé). O balan-
¢o destaca também os resultados acu-
mulados de 2014. O volume de café
exportado pelo Brasil no ano foi re-
corde — 36.320.574 sacas — e apre-
sentou uma alta de 14,7% em relacéo
a 2013. A receita gerada com esses
embarques chegou a US$ 6,576 bi-
Ihes, e representa um aumento de
26% sobre o resultado do ano anteri-

FabioRubenich - fabio@safras.com.br

Preco para hica corrida do Sul de Minas

(Bebida Boa - Tipo 6 — R$/saca de 60 kg)

julho 398,91
agosto 447,43
setembro 446,36
outubro 495,70
novembro 490,25
dezembro 480,68
janeiro 490,91

or (US$ 5,219 bilhdes).

A comercializacdo da safra de café
do Brasil 2014/15 (julho/junho) esté
em 72% da producdo total estimada,
relativa ao inicio de janeiro. O dado
faz parte de levantamento de Safras
& Mercado. Com isso, ja foram co-
mercializados pelos produtores brasi-
leiros 35,1 milhdes de sacas, toman-
do-se por base a projecdo de Safras
& Mercado, de uma safra 2014/15 de

café brasileira de 48,9 milhdes de sa-
cas. Na média dos ultimos cinco anos,
a comercializacdo da safra neste peri-
odo esta em 69%. Em 2013, o més de
dezembro terminou com 63% da sa-
fra comercializada. Portanto, as ven-
das estdo adiantadas neste ano. Hou-
ve, ainda, avanco de sete pontos per-
centuais na comercializacdo da safra
2014/15 em relacdo ao final do més
de novembro.
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Arno Baasch - arno@safras.com.br

COLHEITA DE VERAO E INICIO DA SAFRINHA PRESSIONAM MERCADO

O mercado brasileiro de milho in-
gressou na segunda quinzena de ja-
neiro acompanhando as primeiras in-
formagdes sobre colheita da safra
verdo e plantio da safrinha no Cen-
tro-Sul. De acordo como o analista
de Safras & Mercado Paulo Molina-
ri, a oferta que comeca a surgir in-
ternamente gera um quadro de pres-
sdo regional, que tende a se acentuar
nos proximos dias. O analista salien-
ta que a colheita iniciou no Rio Gran-
de do Sul, com produtividades acima
do esperado, e logo deve ganhar for-
ma em Santa Catarina e no Sudoeste
do Parana. “Apesar das temperaturas
mais elevadas em janeiro, o clima vém
se mostrando favoréavel as lavouras,
0 que pode garantir bons resultados
para a safra de verdo. Além disso, no
Oeste paranaense o plantio da segun-
da safra de milho ja teve inicio, ocu-
pando areas recém colhidas com
soja”, detalha.

Molinari afirma que o mercado in-
terno também sente os efeitos da des-
valorizagdo das commodities agrico-

Média dos precos do milho

(R$/saca de 60 kg - Centro-Sul)

julho 21,33
agosto 21,12
setembro 20,86
outubro 22,16
novembro 21,52
dezembro 25,87
janeiro 25,97

las no cenério internacional, uma vez
que a forte valorizacéo do dolar fren-
te a outras moedas correntes vem
pressionando as cotacdes da soja, do
trigo e do préprio milho nos Estados
Unidos. “Outro fator que tem impac-
tado o cereal estadunidense ¢é a forte
queda nas cotacGes do petroleo, re-
fletindo diretamente nos precos da ga-
solina, o que pode acabar determinan-
do uma queda na demanda para a pro-
ducdo de etanol”, informa.
Conforme Molinari, esse cenario

pode acabar afetando tanto a produ-
cdo de etanol quanto de biodiesel de
soja norte-americano nas préximas
semanas, uma vez que a margem das
industrias comecou a ficar negativa
com a queda nos precos do cereal e
da oleaginosa. “No caso do etanol,
com o crescimento acentuado dos
estoques nos ultimos meses, é pos-
sivel que a producdo tenha de ser
contida pelas inddstrias para que haja
um equilibrio com a demanda”, sina-
liza.
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YARA APRESENTA |
NOVO SITE |
CORPORATIVO |

AYara leva ao ar a nova verséo de I
seu site corporatlvo Desenvolvido I
para ser mais informativo e com ar-
quitetura de informacéo voltada para |
tornar o site mais &gil, o portal ofere- |
ce um amplo conteddo, com infor- |
macdes de mercado e recomendagdes
técnicas sobre as trés areas de atua- I
¢do da empresa: nutricdo de plantas,
solucdes industriais e reducdo de NOX. I
O conteldo é voltado a clientes e pro-
fissionais desses segmentos. “Mais |
moderno e dinamico, a proposta do |
novo site € compartilhar com o usua- |
rio o conhecimento centenario da Yara |
e mostrar como a empresa esté cri-
ando impacto no mundo, seja com |
fertilizantes ou com solugdes indus-
triais e ambientais”, explica Paulo I
Yvan, gerente de Marketing e Produ-
tos da Yara. O endereco do portal é |
www.yarabrasil.com.br. |

b e e e e e —

——— i — — — — — — —

EMBRAER: 92 JATOS COMERCIAIS E 116 EXECUTIVOS ENTREGUES

NEW HOLLAND NOMEIA NOVO DIRETOR COMERCIAL

A New Holland Agriculture anuncia Alexandre Blasi como o novo diretor co-
mercial da marca no Brasil. H& 11 anos no grupo CNH Industrial, o executivo

atuava no Banco CNH Industrial para o
Brasil como diretor Comercial e de Ma-
rketing. Ainda no grupo, contribuiu tam-
bém para as areas de tesouraria e trade
finance paraa América Latina. Blasi tem
39 anos e é engenheiro civil, com pos-
graduacdo em finangas. “E um grande
desafio assumir o cargo, mas estou con-
fiante e com grande entusiasmo para
contribuir com o crescimento da New
Holland em todos os cantos do Brasil,
dirigindo a equipe que esta cada vez
mais perto do nosso cliente, junto com
a rede de concessionarios”, comenta.

" FALKER COMPLETA DEZ ANOS EM 2015

2015 sera um ano especial para a Falker, que quer compartilhar com seus clientes
e amigos um pouco da sua histéria, conquistas e, principalmente, a vontade de estar
a0 lado dos clientes para tornar a agricultura brasileira cada vez maior. “Sera também
um ano de novidades, aguarde! Para marcar este ano, estamos lan¢ando o selo “Falker
10 anos Inovando a Agricultura”, anuncia a empresa. E nos proximos meses, a em-
presa estara presente nos mais importantes eventos agricolas, a comegar pelo Show
Rural Coopavel. “Durante as feiras, estaremos com condi¢des especiais para negoci-
\a¢do. Visite-nos para conhecer nossa linha de produtos”, destaca a empresa.

~

J

A Embraer entregou 30 jatos para o mercado de aviacdo comercial e 52 para o de aviacdo executiva, sendo 38 jatos leves
e 14 jatos grandes, ao longo do quarto trimestre de 2014. Assim, a empresa encerrou 0 ano com 92 aeronaves entregues para
0 mercado de aviacdo comercial e 116 entregues para 0 mercado de aviacdo executiva, sendo 92 jatos leves e 24 jatos

grandes. Ja a carteira de pedidos firmes a entregar (backlog) totalizava US$ 20,9 bilhdes em 31 de dezembro.

BANCO CNH INDUSTRIAL | !
SE EXPANDE I

O Banco CNH Industrial acaba de con- 1
cluir sua reestruturago, iniciada ao incor-
porar a carteira Iveco Capital. Com isso, a ||
instituicdo unificou o financiamento de
magquinas e equipamentos de todas as mar- I
cas CNH Industrial, incluindo as marcas
Case e New Holland, nos setores agricola !
e de construcdo, e Iveco, nos veiculos co-
merciais. Jucivaldo Feitosa, executivo com [l
25 anos de experiéncia no setor financeiro, |
assumiu a direcdo Comercial, de Marke-
ting e de Seguros do Banco CNHI, que I
também passa a contar com novos geren-
tes de segmentos: Marcio Contreras para I
0 setor Agricola, Carlos De Angelis para |
Maquinas de Construgéo, e Rubens Aqui- |
no para Veiculos Comerciais. I

KEPLER WEBER APRESENTA
PORTFOLIO NO
SHOW RURAL

A empresa lider em armazenagem de gréos na
Ameérica Latina, Kepler Weber, apresenta na 272

I edicdo do Show Rural Coopavel seu portfolio ex-

clusivo com solugdes inovadoras para o setor.
“As apostas neste evento sdo a nova linha de silos
e 0 Secador Khronos (foto). Os silos desenvol-
vidos pela Kepler Weber contam com diferenci-
ais em sua concepgdo estrutural, que permitem
ganhos de qualidade no gréo, e nos padrdes cons-
trutivos, atendendo a legislagdo vigente e garan-
tindo a seguranca operacional. J& 0 Secador Khro-
nos, garante a melhoria na qualidade final do pro-
duto, a reducdo do consumo de energia, é versa-
til e possui design diferenciado que minimiza a
geracdo de ruidos”, destaca o gerente comercial
da companhia, Carlos Henrique Schmitt.
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Vinicius Ferreira
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DAF REALIZA MAIOR OPERACAO NO BRASIL

A DAF, uma das marcas lideres no mercado europeu de caminhdes e subsidiaria da
Paccar Inc, efetua a maior operacdo da companhia desde a sua chegada ao Brasil. A
aquisicao envolve 37 unidades do XF105 pela Transliquidos, empresa de transporte e
logistica de produtos quimicos e outros granéis liquidos. Comercializados pela conces-
sionaria Eldorado Caminhdes, a entrega do lote de 37 unidades ja foi concluida. Os
modelos adquiridos pela transportadora sdo nas versdes 6x2 e 6x4, ambas de 460cv. “A
DAF disponibilizou unidades do XF105 para teste por cerca de 20 dias. A operagéo foi
feita com caminhdo tanque bitrem. Nesse periodo, identificamos alguns itens que foram
decisivos para a compra: o torque, a poténcia e a economia”, afirma Giovani Pasini,
diretor Operacional da Transliquidos.

ALLTECH PROMOVE DEBATES NO SHOW RURAL

A Alltech Crop Science, especialista em solugdes para nutricdo vegetal, participa do
Show Rural Coopavel, e neste ano, além de apresentar suas linhas de fertilizantes, com
resultado comprovado no campo
demonstrativo, a empresa promo-
ve em seu estande um Ciclo de Pa-
lestras sobre alguns dos principais
temas que impactam a produtivi-
dade agricola. Entre os palestran-
tes esta 0 maior especialistaem ne-
matologia do Brasil, o professor-
doutor Jaime Maia dos Santos,
pesquisador da Unesp Jaboticabal/
SP. Também serdo abordados 0s
temas mofo branco, doenca im-
portante da soja, o fornecimento
de cobre para as plantas e a rela-
¢do do elemento manganés e o
herbicida glifosato.

FORD RANGER REGISTRA RECORDE DE VENDAS

A Ford Ranger foi o destaque do segmento de picapes médias em 2014, com o maior
crescimento em volume da categoria. As vendas da picape avancaram 9,3% no ano,
fazendo um movimento inverso ao do segmento, que registrou queda de 6%. As 24.134
unidades emplacadas representam um novo recorde do modelo, que com isso ganhou
dois pontos percentuais de participagdo, para 14,2%. “A Ranger é um produto global que
nasceu dos conceitos mais avangados de engenharia e que conquista pela qualidade. Por
isso, tem uma aceitagdo muito forte em todo 0 mundo e no Brasil ndo é diferente”, diz

Fernando Pfeiffer, gerente de
produto da Ford. “Para 2015
esperamos um desempenho ain-
da melhor, com o aumento da
disponibilidade em todas as ver-
sOes e varias acoes planejadas
para fortalecer o posicionamen-
to do produto no segmento”.

I merv: aze .

TONELADAS DE
EMBALAGENS VAZIAS
EM 2014

No ano passado, foram destinadas
de formaambientalmente correta 42.645
toneladas de embalagens vazias de de-
fensivos em todo o Pais. Comparado a
2013, a logistica do material alcangou
um crescimento de 6%. O desempenho
é resultado do entrosamento e cumpri-
mento das responsabilidades comparti-
Ihadas entre os elos do Sistema Campo
Limpo (logistica reversa de embalagens
vazias de agrotoxicos). A analise, reali-
zada pelo inpEV (Instituto Nacional de
Processamento de Embalagens Vazias),
mostra que o0s estados que obtiveram
maior crescimento percentual na quan-
tidade destinada foram Rondonia, Piaui
e Rio de Janeiro. J& as cargas mais vo-
lumosas sairam do Mato Grosso, Para-
na, S&o Paulo, Rio Grande do Sul, Bahia
e Mato Grosso do Sul — juntos, corres-
ponderam a 72% do total destinado.

'MWM INTERNATIONAL)

VAI FAZER 33
LANCAMENTOS EM
2015

A MWM International, fabricante
independente de motores diesel lider
no Mercosul, iniciou 2015 com boas
perspectivas e prevé 33 lancamentos
para este ano. Uma evolugdo de 50%
frente a 2014, quando a companhia de-
senvolveu 22 novas aplicacGes. Os
motores sdo desenvolvidos no centro
tecnolégico da companhia, em Santo
Amaro/SP, testados e validados de
acordo com as especificacdes de cada
aplicacdo e, por isso, proporciona aos
parceiros alto indice de contetdo local
e completa customizagdo dos produtos.
“Com o0 aumento da demanda por con-
teddo local, entrada crescente de
newcommers no mercado brasileiro e a
necessidade dos clientes por solucGes
completas, essa flexibilidade que temos
em todas as linhas de produtos da
MWM certamente ¢ um grande dife-
rencial”, destaca o diretor de Vendas e
Marketing da empresa, Thomas Pls-

chel.

\& J
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CASE IH: TRATORES DE MEDIA
POTENCIA E PULVERIZADOR
NA COOPAVEL

A Case IH apresenta no Show Rural Coopavel
0s novos pulverizadores Patriot Extreme 250, além
de exibir a linha de tratores Farmall série A de 110,
120 e 130 cavalos. Todas as maquinas estdo ali-
nhadas com o conceito de solugdes tecnoldgicas
da marca, o Efficient Power ou Poténcia Eficiente,
desenvolvido para o produtor obter o melhor aproveitamento energético e produtivo dos equipamentos. Segundo Mirco Romagnoli,
vice-presidente da Case IH paraa América Latina, reduzir os custos de produgéo é fundamental dentro do planejamento e desenvol-
vimento da agricultura moderna. “Os tratores da linha Farmall série A e os pulverizadores Patriot 250 Extreme atendem uma
demanda crescente de mercado, de equipamentos de média poténcia com alta tecnologia embarcada, gerando resultados e econo-
mia, seja no consumo de combustivel, diferenciais de produtividade ou longevidade dos sistemas e manutengdo”, afirma.

__________________-l.ooo.ooooo.oooooo.ooooooo..oooooo.

| COOPERADOS PRESTIGIAM | COM DANFOSS, PILOTOS AUTOMATICOS
: INAUGURACOES DA COMIGO : REDUZEM INSUMOS
I

Mais de mil pessoas entre cooperados, familiares, au- | Fornecedora de solucdes de tecnologia para fabricas de mé-
| toridades e colaboradores prestigiaram a solenidade de inau- |  quinas agricolas do Brasil, a Agres recorreu & Danfoss para ga-
| guracéo de quatro empreendimentos industriais da Comi- | rantir um sistema de direcdo confiavel, seguro e econémico. A
90 Cooperativa Agroindustrial dos Produtores Rurais do | empresa adotou a unidade de direcdo eletro-hidraulica OSPE, da

Sudoeste Goiano, em Rio Verde/GO, que elevaram a capa- , Danfoss, nos pilotos automaticos Agronave 32 (piloto automati-
I cidade produtiva nos segmentos de 6leo e farelo de soja, I co para pulverizadores), Agronave 33 (piloto automatico elétri-

racoes, laticinios e fertilizantes. Além disso, a cooperativa !  co/hidraulico) e Agronave 35 (piloto automatico hidraulico e con-
| inaugurou também uma caldeira para dar apoio a todo o |  trolador de taxa variavel). “A proposta da Danfoss de utilizar um
| complexo industrial. Esses investimentos alcancaram R$ | elemento hidraulico com interface eletrnica foi muito importan-
| 213,5 milhGes, porém, somando outras unidades ja inau- | te para reduzir o nimero de componentes do sistema e entregar

guradas, o total investido nos ultimos anos ultrapassou R$ | uma solugdo simples, porém, muito eficiente”, destaca Marcel
| 400 milhdes. “Este dia é muito importante para nds daI Martinez, diretor de Neg6cios da Agres. Com a utilizacéo da tec-

Comigo. Ha 40 anos comegamos esse projeto”, disse o ; nologia da Danfoss, a economia dos custos com insumos agri-
I preS|dente da cooperativa, Antonio Chavaglia. I colas é em torno de 15%.

FUNDACAO MT EM CAMPO APRESENTA JACTO SERVICE E NOVIDADE
NO SHOW RURAL COOPAVEL

RESULTADOS DE PESQUISA
A Jacto langa no Show Rural Coopavel mais uma

A Fundacdo MT mais uma vez abriu as portas das suas estacdes de pesqui-
sa em Nova Mutum/MT e Rondondpolis/MT, onde desenvolve diversos en- || novidade para orientagéo e atendimento as dividas
saios. Foram dois dias de campo em janeiro, em que a classe produtora teve || do produtor: o Jacto Service. Trata-se de um espa-
acesso aos experimentos montados, as informagdes coletadas em safras ante- || €0 com o objetivo de promover um ambiente ade-
riores e ainda puderam sugerir novos protocolos. A chance de ter informagdes || quado para oferecer ao agricultor informacdes que
em tempo real, in loco, de maneira pratica e didatica, vendo no campo a rea- || possam auxilia-lo na otimizacéo de recursos, redu-
¢o da planta a cada manejo diferente. O objetivo principal da iniciativa Funda- || ¢d0 de custos e consequentemente aumento da ren-
&0 MT em Campo é aproximar pesquisadores, resultados de pesquisas, infor- || tabilidade. “O Jacto Service sera um ambiente inte-

mac0es e dados com a
classe  produtora.
“Desta forma, a Fun-
dagdo MT atende as ne-
cessidades especificas
de cada regido, privile-
gia a discussdo e inte-
racdo entre produtores
e pesquisadores”, afir-
ma Francisco Neto, di-
retor da instituigao.

grado com o proposito de levar informag@es, tecno-
logias, servicos e produtos para o agricultor. Sera
um espago, sobretudo, para 0 encontro entre a teo-
ria, com a exposicao de palestras e conceitos que a
empresa domina em sua area de atuacdo, e a pratica
efetiva, ampliando o que temos de melhor em nos-
sas feiras e eventos, que sdo justamente as impor-
tantes acdes como o pés-venda, Clinica do Pulveri-
zador, bicos e demonstracdes da Linha Otmis para
agricultura de precisdo”, explica Wanderson Tosta,
gerente de Marketing da Jacto.
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MBA EM AGRONEGOCIO BRASIL/FRANCA DA ESPM

O Ndcleo de Estudos do Agronegocio da pos-graduacdo da ESPM abriu inscrigdes
para 0 MBA em Agronegdcio com dupla diplomacédo, Brasil/Franca, ao lado da Universi-
dade Audencia. Trata-se de um programa inovador, conjugando visdes de um dos mai-
ores fornecedores do agronegdcio mundial, em escala, o Brasil, com a sofisticacdo de
especialidades e elevada exigéncia do mercado produtor e consumidor europeu e global.
O programa ira cobrir a gestdo do agribusiness ao longo de toda a cadeia produtiva,
desde o0 antes, o dentro, 0 pos-porteira das fazendas e sua evolugdo para o conceito de
agrosociety. O programa objetiva formar gestores, administradores e lideres do agrone-
gocio, com énfase em Marketing. Alunos, pelo lado europeu, ja iniciaram na Franca os
estudos no primeiro semestre de 2014. Estardo no Brasil, durante 0os meses de marco,
abril e maio de 2015, para aulas com professores brasileiros e visitas a campo. As aulas
no Brasil iniciam em julho. Mais informacdes em www.espm.br/pos.

MASSEY FERGUSON LANCA NOVA SERIE DE TRATORES
NA COOPAVEL

A Massey Ferguson lanca no Show Rural Coopavel sua nova série de tratores, a MF
6700R Dyna-4. Composta por trés modelos, a nova familia
chega ao mercado brasileiro para oferecer a solugéo ideal aos
produtores rurais brasileiros que buscam desempenho, efi-
ciéncia, produtividade e economia de combustivel. A
nova série, composta pelos modelos MF 6711R, MF
6712R e MF 6713R, é equipada com motores
AGCO POWER Turbo de quatro cilindros com
112 cv, 122 cv e 132 cv, respectivamente.
Os tratores, projetados para oferecer a
poténcia certa e desempenho incompara-
vel, sdo o resultado da combinacdo da
inédita transmissdo Dyna-4 com os re-
conhecidos motores da marca. O propo-
sito é apresentar a solucdo ideal para qual-
quer demanda, tornando os trabalhos comple-
X0s em atividades extremamente simples.

DATAGRO LANCA TERMINAL COM ANALISES DO
AGRONEGOCIO

A consultoria agricola Datagro langou de um terminal que redine, em um Unico ambiente, noticias

e analises em profundidade sobre 0 agronegdcio brasileiro e mundial, principalmente do setor sucro-
energético. O Datagro Markets oferece informag@es e contribui para a tomada de decisOes estraté-
gicas. A plataforma da acesso a relatérios diarios e dados on demand. Também é possivel acompa-
nhar, em tempo real, indices de mercado, precos, painel de noticias e estatisticas. O Datagro Ma-
rkets é assistido por um banco de dados sobre acUcar, etanol e derivados de cana do mundo e chega
ao mercado para competir com outros sistemas, como Bloomberg e Reuters. “Com poucos cliques,
0 Usu&rio tem acesso ha mais

de 130 relatérios mensais e 47

mil séries historicas, além de da-

dos primérios e opinido em pro-

fundidade. Acreditamos que ge-

rar conhecimento na educacdo

do setor agricola beneficia a to-

dos na cadeia produtiva”, co-

menta 0 CEO do Datagro Ma-

rkets, Thiago Terzi.

ANOTE Al

Com o tema “Negoécios que
inspiram o amanhd”, a 162 edi-
¢do da Expodireto Cotrijal, fei-
ra a ser realizada de 9 a 13 de
marco em N&o-Me-Toque/RS,
consolida-se como palco dos
grandes lancamentos do ano no
setor agricola e também confir-
ma a sua posicdo como a feira
mais internacionalizada do Bra-
sil. Para 2015, a expectativa da
organizacgdo da Area Internaci-
onal é atrair representantes, in-
cluindo importadores, traders,
embaixadas, consulados, camaras
de comércio, jornalistas e for-
madores de opinido. Mais infor-
macdes sobre o evento em
www.expodireto.cotrijal.com.br.

Nos dias 9, 10 e 11 de marco,
Salvador sediaré a 16% edigdo do
Simposio Nacional do Agronego-
cio Café (Agrocafé), tradicional-
mente, 0 acontecimento de aber-
tura do calendario oficial da cafei-
cultura no Brasil, que mais uma
vez serd realizado no Hotel Bahia
Othon Palace. Em 2015, para co-
memorar os 20 anos de fundacédo
da Associacdo dos Produtores de
Café da Bahia (Assocafé), o Agro-
café traz novidades em sua pro-
gramacdo, como o 1° Concurso
Agrocafé de Baristas, que esta sen-
do elaborado em parceria com a
Associacao Brasileira de Café e
Barista (ACBB). Mais informa-
¢Bes em www.agrocafe.com.br.

Idealizado pela Associagdo
Brasileira das Industrias de Tec-
nologia em Nutricdo Vegetal
(Abisolo), a 62 edicdo do Férum
e Exposicao Abisolo traz como
tema principal “O Novo Pata-
mar de Produtividade que os Fer-
tilizantes Especiais Oferecem a
Agricultura”. Com a participacéo
e envolvimento dos mais diver-
sos elos da cadeia de producdo
desse setor, o evento reunird im-
portantes autoridades, executi-
vos e pesquisadores para a dis-
cussao de temas relacionados as
formas de tecnologia com vistas
ao aumento da produtividade,
gestdo de negécios e a expressdo
do potencial genético das plan-
tas. O evento realiza-se em Ri-
beirdo Preto/SP, dias 15 e 16 de
abril, e informagbes em
www.forumabisolo.com.br/2015/
index.ph.

Mais informagdes sobre
eventos em www.agranja.com
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De 02 a 06 de Fevereiro
Venha nos visitar no Show Rural COOPAVEL 2015

Cascavel - PR
Qualidade e Confiabilidade

+ 15 Toneladas
*12 a 15 metros
« Quatro pistoes para levante
« Suspensao por feixe de molas nas quatro rodas
« Quatro rodas com pneus 500/60x 22,5
+Pistao hidraulico direcional no eixo traseiro
« Parachoque com sinaleiras

Sodertecno Industria e Comércio de Maquinas e Implementos Agricolas Ltda. Fone /fax:(54) 3331-5633 - sodertecno@sodertecno.com.br - www.sodertecno.com.br

ncamento arreta robust,a

ALFAFA SECA, PRE-SECADA E FENO TIFTON

BR 290 km 132 Eldorado do Sul/RS
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IMOVEIS

Venda de Imoéveis Urbanos e Ru-
rais em Minas Gerais Goias e Séo
Paulo. Areas para Loteamento em
todo o Brasil. Agenor Rezende
CRECI 2018. Uberaba/MG. abre-
zendeimoveis@ hotmail.com - (34)
3331-0826 (34) 9196-5853

SEMENTES

Sementes Falcéo - Gerando Quali-
dade Sempre. Sementes de soja
Intacta RR2 Pro, Trigo e Aveia
Branca. RST 153 Km 0 - Passo
Fundo/RS. www.sementesfalcao.
agr.br - (54) 3316.4999

SERVICOS

AGROMETA - Projetos e Consul-
toria Ltda. Georreferenciamento,
Regularizagdo fundiéria. Licencia-
mento Ambiental, Pericias Judiciais.
Imagem de Satélite — Fones: (65)
3642.4260 / (65) 3052.5593. Site:
www.agrometa.com.br

RAAB & TEIXEIRA LTDA. Chuva
e sol - a real tecnologia do agro
- Consultoria Agricola e Elabora-
¢ao de Projetos. Fone: (55) 9613-
3590/9933-4942 - Tupanciretéd/RS

PLANEJAR CONSULT. AGRO-
PECUARIA LTDA. Projetos téc-
nicos de custeio e investimentos
- Avaliacdes Rurais - Consulto-

ria em Agronegocios. (55) 3272-
3360 email: projetos@plane-
jarrs.com.br Tupancireta/RS.

R C Projetos Agropecuérios - Pro-
jetos de custeio e investimentos
agropecuarios, Turvo/SC e Me-
leiro/SC. Eng. Agr. Rogério Casa-
grande - SC (48) 8822.8460.

Alamo Monitores de Plantio. Leve
sua producéo as alturas.

Monitor A10 Wireless - SEM FIO
entre monitor e plantadeira. Saiba
mais: www.alamo-rs.com.br

OUTROS

Plantiflora Reflorestamento, plan-
tios florestais, eucalipto, pinus,
arvores nativas, nogueira peca e
oliveiras, manejo e tratos culturais.
(51) 9643.3186 e-mail: plantiflo-
ra@gmail.com Site: www.plantiflo-
ra.com.br

Anuncie no

AGROGUIA

Fone:(51) 3233-1822

www.agranja.com
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FACA JORRAR OS RESULTADOS!

AG

-

ANUNCIE: (51) 3233.1822 - agroguia@agranja.com

A GRANJA | 81



pequeno, a telespectadora perguntou

se podia fazer compostagem em do-
micilio. O reporter do Globo Rural foi en-
trevistar rapaz alto, magro e cabeludo, es-
pecialista no conjunto de técnicas para es-
timular a decomposicao de materiais orga-
nicos por organismos heteréfobos aerdbi-
os com a finalidade de obter, no menor
tempo possivel, um material estavel, rico
em substancias himicas e nutrientes mi-
nerais.

Palmas para o reporter que chamou
0 jovem cabeludo de doutor. E o trata-
mento devido no Brasil, pouco impor-
tando o doutorado do entrevistado ou 0
fato de ser médico. Na crise de falta de
agua, diversas mocinhas entrevistaram
meteorologistas barrigudos, de cabelos
brancos, chamando-os de vocé. O mi-
nimo que se pede é o tratamento senhor.

Morando na roga a vida inteira, sem-
pre me interessei pelo assunto compos-
tagem. Fiquei curioso de ver a explica-
¢do do especialista e acabei me divertin-
do a bega. Em linhas gerais, o rapaz ex-
plicou que o processo € muito simples.
A vitima deve comprar dois grandes bal-
des plasticos iguais, fazer muitos furi-
nhos no fundo e nas laterais daquele que
vai ficar por cima, buraquinhos que per-
mitem o escorrimento dos liquidos da
compostagem para o balde de baixo.

No fundo do balde de cima vocé
comega botando um pouco de serragem,
grama seca em camadas, lixo organico
produzido no apartamento pequeno, es-
terco ou terra preta de mata, e vai su-
bindo com as camadas em um proces-
S0 que é muito mais complicado, muito
mais dificil do que estudar mecénica
quéntica, nanotecnologia, neurociénci-
as e a quédrupla raiz do principio da
razdo suficiente.

Para dar certo, um balde de compos-
to organico de boa qualidade, feito pela
senhora que reside no apartamento pe-
queno, é tdo provavel quanto um meteo-
rito que perfure a cabeca da excelente
brasileira ao sair do cinema com 0 na-
morado. E ainda falta explicar o que deve
ser feito com os 30 ou 40 quilos de com-

I nformando que mora em apartamento

posto em um apartamento pequeno.

Trabalhei em imensaempresarural, que
produzia toneladas de compostos organi-
cos em patios gigantescos: tudo 14 era plu-
ral. NUmero de empregados, de tratores,
de caminhdes, area plantada em cana para
producdo de aclcar. Como estavamos no
Brasil, pais sujeito a originalidades, todo o
processo de produgéo do composto orga-
nico era coordenado por um dentista.

Ele mesmo, excelente odont6logo
especializado em dentaduras instantane-
as. Se o leitor ndo conhece a especiali-
dade, explico: é processo adotado pelos
politicos mineiros, em que o homem
publico chega a pequena cidade em uma
tarde de sexta-feira com os dentes em
pandarecos, hospeda-se em hotel dis-
creto e volta a Camara, ao Senado, a
Assembleia, na manha de segunda-feira
com uma dentadura de fazer inveja as
melhores atrizes do cinema americano.

Apaixonado pelaagricultura, o dentis-
ta trabalhava em suas dentaduras nos fi-
nais de semana e dedicava os dias Uteis &
supervisdo do composto, rocamboles de
metro e meio de altura e 50 ou 100 me-
tros de comprimento em um pétio a per-
der de vista. Pormenor curioso, que sem-
pre me intrigou: em vez de usar termo-
metros, 0 odont6logo enfiava seu brago
no rocambole de compostagem para sen-
tir a temperatura. Sem luvas, valha a in-
formagcdo.

Muitos anos mais tarde conheci um
sobrinho dele, agente de turismo de luxo
que conduz mineiros ricos em viagens
tdo fantasticas quanto produzir e insta-
lar dentaduras completas em 48 horas
ou milhares de toneladas de compostos
organicos controlando as temperaturas
com o brago enfiado até ao sovaco.

Conheci, também, uma infinidade de
produtos a venda, ensacados, para subs-
tituir o composto complicadissimo que
a boa senhora queria produzir com dois
baldes plasticos superpostos em seu
pequeno apartamento. De qualquer ma-
neira, o assunto é fascinante. Procuran-
do no Google o nome da terra preta,
ensacada, vendida em Belo Horizonte,
descobri estudo feito pela Universidade

TERRAS PRETAS

Federal de Minas Gerais, instituicdo sé-
ria, que vai utilizar a nanotecnologia na
pesquisa da fun¢do do carbono para
manter a fertilidade de um tipo especial
de solo: a terra preta de indio.

Sempre ouvi dizer que os indios der-
rubavam a mata, aproveitavam a terra e
se mudavam quando a fertilidade aca-
bava. Agora, os cientistas descobriram
na Amazonia a “terra preta de indio, de
grande resisténcia & degradacéo e pro-
dutividade incomum”. Se é assim, por
que os indios se mudavam? Pode ser
tema para novos e demorados estudos
cientificos. Ainda outro dia, a ciéncia
descobriu um peixe que viveu ha 385

A ciéncia descobriv
um peixe que viveu
ha 385 milhoes de
anos tinha o pénis em
forma de L e teria
sido o precursor do

sexo neste planeta.
Transava de lado pelo
formato de seu pinto,
operagdo quase fdao
dificil como compostar
em dois baldes em
um aparfamenfo

milhdes de anos tinha o pénis em forma
de L e teria sido o precursor do sexo
neste planeta. Transava de lado pelo
formato de seu pinto, operacdo quase
tdo dificil como compostar em dois bal-
des em um apartamento.&
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