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O SEGREDO DE QUEM FAZ

0 rei do GRAO-DE-BICO

Leandro Mariani Mittmann
leandro@agranja.com

Ao seleto grupo dos “reis” da agricultura brasileira — a exemplo, Rei da Soja,
Rei do Gado - pode ser agregado um novo monarca: o Rei do Gréo-de-
Bico. O engenheiro agronomo Osmar Artiaga, 55 anos, filho de agricultor,
ndo s6 é o maior produtor de grdo-de-bico do Brasil, como é o unico. E,
além disso, foi ele quem desenvolveu as variedades da sua lavoura, toda
irrigada, e que serd de 700 hectares neste ano, em Cristalina/GO. Artiaga
divide a producdo em suas terras e nas de um amigo, JoGo Batista do

Amaral, da Fazenda Alvorada, mas é ele quem pensa (e muito!) e realiza o
cultivo. No ano passado, exportou 44 toneladas para Dubai e Colémbia.
“Eu acho que em breve o Brasil vai se tornar o maior exportador de gréo-
de-bico no mundo. Porque o mundo consome alguma coisa em torno de
15 milhées de toneladas por ano, e produz alguma coisa ao redor de 10,5
milhées’, prevé. A sequir, a histdria peculiar deste produtor.

Divulgacao
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A Granja — Como vocé entrou
no segmento do gréo-de-bico?

Osmar Artiaga — Eu sou enge-
nheiro agrénomo e resolvi a fazer um
mestrado na area de melhoramento
vegetal, na Universidade de Brasilia
(UnB). E eu queria trabalhar com uma
cultura inédita, e escolhi o grdo-de-
bico. Defendi a minha tese de mestra-
do com o grao-de-bico, em 2008.
Quando trabalhei com o melhoramen-
to de soja, de 1985 a 1988, eu jatinha
trabalhado com gréo-de-bico, quando
montei um experimento. S6 que as
plantas cresciam pouco. Agora conse-
guimos materiais com um porte um
pouco mais elevado, e foi ai que co-
megou a despertar o interesse. Defen-
di a tese e, como sou produtor, eu
mesmo resolvi utilizar o conhecimen-
to que adquiri no mestrado cultivando
a cultura. Comegamos com a colecéo
para trabalhar na tese com 20 semen-
tes por cultivar. Era em torno de 150
materiais, e desses, conseguimos se-
lecionar seis variedades adaptadas ao
Planalto Central. Comecei com as 20
sementes no primeiro ensaio e fui se-
lecionando, selecionando, selecionan-
do, até chegar nas seis variedades.

A Granja — E como foi a evolu-
¢do do cultivo?

Artiaga — Em 2012, foi um hec-
tare com as seis linhas promissoras.
Em 2013, um hectare para cada uma
das seis cultivares. Mas ndo teve ven-
dacomercial. A partir do primeiro hec-
tare, normalmente a relacdo de multi-
plicacdo é de um para 20, 25. Em 2014,
a areafoi de 60 hectares nos meus pi-
vOs. Em 2015, foram 240 hectares, a
primeira producdo comercial, e, em
2016, mais 400 hectares. Em 2014, foi
comercializada muita pouca coisa, mas
se comercializou. A primeira exporta-
¢ao aconteceu no ano passado, dois
contéineres de 22 toneladas de cada
um. Um para Dubai e outro para a Co-
|6mbia.

A Granja — Qual a procedéncia
das variedades que o senhor come-
¢ou o plantio?

Artiaga — Quando fui desenvol-
ver atese, meu orientador era da Em-
brapa Hortali¢as. Ent&o, as linhagens
vieram do Icarda (The International
Center for Agricultural Researchinthe

Dry Areas), da ONU, que ficava em
Allepo (Siria), e que agora esta no Li-
bano (em Beirute) por causa da guer-
ra, através de um convénio que a Em-
brapa Hortalicas tinha com o instituto
de fomento que esta no mundo todo,
gue fomenta ndo s gréo-de-hico, mas
ervilha e outras.

A Granja— Qual asua éreahoje
e quaisas per spectivas de expansao?

Artiaga— Neste ano pretendemos,
0 meu parceiro (Jodo Batista do Ama-
ral, que participa com uma area) e eu,
plantar 700 hectares, 200 naminhaarea
e 500 na dele. Com uma producéo es-
perada de 2 mil toneladas. No ano pas-
sado foram 400 hectares. Neste ano,
estamos pensando em uma expansdo
para 0 Mato Grosso no sistema de se-
gunda safra. Mas de forma experimen-
tal, juntamente com aAgricola Ferrari,
do Rio Grande do Sul. Vamos fazer um
experimento, area-piloto. Alguma coi-
sa de 30, 40 hectares. Mas com deli-
neamento estatistico e com aleatoriza-
¢ao (diferentes tratamentos em unida-
des experimentais). Com as seis culti-
vares e em trés épocas diferentes, ten-
tando compreender um pouco melhor
como a cultura vai funcionar no culti-
VO sem irrigag8o. Se vocé pensar em
volume, em quantidade, em qualquer
produto agricola, tem que pensar no
estado do Mato Grosso.

A Granja— E hoje, como seda o
cultivo, o manejo?

Artiaga— Quando fiz aselecdo ja
fiz objetivando o cultivo em areairri-
gada do Planalto Central, e que pudes-
se ser feito tudo mecanicamente, do
plantio acolheita. Hoje usamos as mes-
mas maquinas que se usam em soja e
feijao. Nao fazemos adaptacéo nenhu-
ma, mas aguilo que eu tenho como agri-
cultor. Nao tem que comprar nenhu-
ma maguina a mais para cultivar gréo-
de-bico.

A Granja— E quanto ainsumos?

Artiaga — Praticamente a mesma
coisa. A Unica particularidade do gréo-
de-bico é que, em um cultivo irrigado,
em uma comparacao, por exemplo, com
feijdo da terceira safra, que € irrigado,
ele gasta alguma coisa como 40% da
aguaparacultivar ofeijao, porque éuma
plantade origem no climaarido. O plan-

tio € em abril e o ciclo é de 120 dias.

A Granja— E solos?

Artiaga — Praticamente a mesma
coisa. Vou falar de forma comparativa:
uma area que € boa para se plantar fei-
jao, pode-se plantar o gréo-de-bico da
mesma forma. Sem presenca de alu-
minio, aqueles mesmos niveis de fos-
foro, potassio e micronutrientes. E nor-
mal mente também sensivel afungos de
solo. SO que essas cultivares que sele-
cionamos sdo mais tolerantes.

A Granja — As cultivares atuais
s80 as mesmas seis da sua tese?

Artiaga — S&o seis. A recomenda-
da é aBRS Aleppo, da qual faco parte
como criador. Foi recomendada pela
Embrapa Hortalicas. E tem mais algu-
mas que devem sair até o final do ano.
E as outras continuam em codigo, mas
devem se transformar em cultivares.

A Granja— E quanto a incidén-
cia de pragas e doencas? No merca-
do, ha defensivos registrados para a
planta?

Artiaga— O fator maislimitante &
com relacédo as lagartas desfolhadoras.
S&o as mesmas que atacam soja, mi-
Iho e feijéo. A particularidade com re-
lac&o ao grao-de-bico é que €ele repele
a mosca-branca, uma praga limitante
aqui naregido Centro-Oeste. E devido
aum &cido que soltapelafolhado gréo-
de-bico, e nas folhas tém uns pelinhos
que repelem amosca-branca. Paracon-
trolar a lagarta, o que temos feito, ja
gue ndo se encontra nenhum defensi-
vo recomendado porque o volume é
muito pequeno, procuramos usar inse-
ticidas fisiol6gicos e os mesmos reco-
mendados para a cultura do feijao.

A Granja— E comer cializagéo, a
formacao de pregos?

Artiaga— O principa mercado que
comprou neste ano foi o dos atacadis-
tas daregido de S&o Paulo. Alguma coi-
sa, em peguena quantidade, por duasin-
dustrias aqui vizinhas que fazem con-
servas. O grao-de-bico é classificado
por tamanho, de sete a dez milimetros.
Quanto maior o gréo, mais valorizado.
O preco oscilaentre US$ 1 o quilo, pre-
GO pago ao produtor. Isso daria uma
margem de lucro de 20%, 25%, com a
producdo médiade 2,5 a 3,5 toneladas.
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Quando fiza
selecao, jd fiz
objetivando o
cultivo em drea
irrigada do
Planalto Central,

e que pudesse ser
feito tudo
mecanicamente,
do plantio a
colheita

A Granja— O que pesa mais no
custo de producao?

Artiaga — O que pesa mais com-
parado com outras culturas, como fei-
j&o etrigo, por exemplo? E o que pesa
menos, costumo dizer. Gasta menos
agua, ndo se usafungicida, basicamen-
te s inseticida, que tem um custo mais
baixo. De tudo o que se cultiva no in-
verno aqui naregido do Planalto Cen-
tral, o gréo-de-bico € o que pesa me-
nos. E me garante uma rentabilidade
bruta de R$ 8 mil por hectare.

A Granja— E como se deram as
expor tacoes?

Artiaga — Eu fiz junto a Agricola
Ferrari. Vendi para a empresa, que ex-
portou. Existe uma burocracia para ex-
portar. Para mim, como produtor, fi-
caria muito complicado preencher to-
dos os requisitos. Entéo, preferi ven-
der as 44 toneladas para a Agricola
Ferrari, beneficiando naquele padréo
que a empresa pediu. E foi feita a ex-
portacéo. Provavelmente neste ano te-
remos uma produc&o um pouco maior,
e a Agricola Ferrari vai entrar junto
com a gente.

A Granja — Vocé seria o maior

produtor de gréo-de-bico do Brasil?
Ou conhece alguém que produza
mais?

Artiaga— N6s somos o Unico! De-
safio vocé a encontrar outra area, al-
guém que cultiva outra area no Brasil.

A Granja — Mas por que nin-
guém mais produz gréao-de-bico?
Qual a sua explicagdo? )

Artiaga — E uma boa pergunta. E
uma boa pergunta. Eu ndo sei te res-
ponder. Eu sei que a primeira tentativa
com gréo-de-bico foi com o Instituto
Agronémico (IAC), de Campinas/SP,
gue recomendou a primeira variedade,
em 1976, alAC Marrocos. A segunda
variedade, a BRS Cicero, surgiu pela
Embrapa Hortalicas, em 1988. A ter-
ceira, aL eopoldina, selecionadapor um
pesquisador (Rogério Vieira) da Epa-
mig (empresa de assisténcia técnica de
Minas Gerais), em 1999. Ele estava
desenvolvendo uma tese de mestrado
em Vicosa/MG e do trabalho tirou um
material que posteriormente foi reco-
mendado como cultivar. Mas ninguém
planta. E nunca se cultivou! Estaai um
objeto de estudo. Por qué? Eu néo sei.

A Granja— Que per spectiva vocé
Vé para a expansdo dessa cultura no
Brasil? Enxerga algum futuro?

Artiaga — Eu acho que em breve
0 Brasil vai setornar o maior exporta-
dor de gréo-de-bico no mundo. Por-
que o mundo consome alguma coisa
em torno de 15 milhGes de toneladas
por ano. E produz alguma coisa ao re-
dor de 10,5 milh&es. Entdo, tem uma
demanda retraida de aproximadamen-
te 4 milhdes de toneladas. E o Brasil €
um pais basicamente agricola. Ent&o,
tem tudo. Tem mercado, € uma com-
modity importante, ndo se come s6 no
Brasil, se come no mundo inteiro. En-
tdo, acredito que o Brasil vai ser, em
curto espaco de tempo, 0 maior expor-
tador de gréo-de-bico.

A Granja — Que dicas vocé da-
ria a outros produtores que pensam
em investir nessa cultura?

Artiaga — Acho que esse ndo € o
meu papel. E um papel das empresas
publicas, que recebem verba do Esta-
do para fomentar a produgdo agricola.
N&o sou eu que tenho que dar solucéo
para isso. Na verdade, estou cuidando

O SEGREDO DE QUEM FAz

na minha vida. Estou procurando uma
alternativa de negoécios. Praticamente
ndo tenho conselho algum a dar. Essa
€ uma pergunta que vocé tem que fa-
zer, por exemplo, na Embrapa Hortali-
¢as. Perguntar o que est&o fazendo para
fomentar a cultura, uma vez que tem
mais de 30 anos que recomendaram
uma variedade. Eles recebem dotacdo
orcamentaria para esse tipo de coisa.
Essa pesquisa que eu fiz, fiz com o
meu dinheiro. A Unica coisa que eles
me deram foi uma possi bilidade de pe-
gar uma colegdo e trabalhar ela. Faz
uma pesguisa. Vocé vai ver que é um
assunto apaixonante. Eu, por exemplo,
sou um apaixonado pelo grao-de-bico.
Como todo dia, é saudavel. Eu acho
gue o Brasil poderiacomer muito mais,
mas come muito pouco. Sabe por que
come muito pouco? Porque € muito
caro. N&o tem necessidade de ser t&o
caro. No mercadinho meio quilo de
gréo-de-bico custa R$ 8, R$ 10. Néo
devia passar de R$ 3, R$ 4. Se algo
como R$ 3 ao quilo remunera bem o
produtor, por que tem que custar, meio
quilo, ao consumidor R$ 8, R$ 10. O
gréo-de-bico consumido é 100% impor-
tado. Agora eu pergunto: se consome
pouco porque custa caro, ou custa caro
porque Sse consome pouco?&

O preco oscila
entre USS 1 ao
quilo, preco pago
ao produtor. Isso
daria uma

margem de lucro
de 20%, 25%,
com a producao
média de 2,5 a 3,5
toneladas
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VITRINE

ARROZ, DESTA VEZ, A CAMINHO
DA RECUPERACAO

m ano atrés, neste mesmo es-

paco, o titulo do texto era “No

meio do caminho tinha um El
Nifio”. E era ilustrado por uma lavoura
galcha de arroz completamente inun-
dada, uma verdadeira lagoa — ndo um
cultivo com a irrigacdo controlada. O
fenémeno climético tinha causado da-
nos historicos para producdo, produti-
vidade e, sobretudo, rentabilidade do ori-
zicultor. Pois bem, o clima desta safra
colaborou, e coube ao produtor gatcho,
responsavel por sete em dez toneladas
de arroz produzido no Brasil, empreen-
der uma safra maior em area e produ-
¢do, mas, sobretudo, em produtividade
—incremento de 12,6%. A rentabilidade
ainda ndo é uma certeza, pois 0s custos
estdo altos e porque tem produtor com
0s numeros sequelados da safra ante-
rior, mas é certo que a gestdo — da la-
voura e do negécio — tem sido uma pa-
lavra de ordem nos belos arrozais, como
0s que ilustram a nossa reportagem de
capa desta edicdo sobre o arroz na sa-
fra 2016/17.

O que também esta no caminho cer-
to — e préspero — é o agronegdcio bra-
sileiro. Pelo menos foi o que depreen-
demos ao participar do Show Rural
Coopavel, em Cascavel/PR, a primeira

das megafeiras do ano. Tecnologia de
ponta? N&o faltou. Lancamentos? ldem.
Produtores interessados em novidades?
Da mesma forma. Negécios? R$ 2 bi-
Ihdes (fora os que foram encaminhados).
Tudo sobre a feira paranaense em uma
ampla reportagem, além de contetdo
das empresas expositoras nas secoes
Novidades no Mercado e Gente em
Acdo. E aproveite e veja (e ndo deixe de
curtir) videos do evento no Facebook
d’A Granja.

Também estivemos no Fundacgdo
MT Em Campo, um (super) dia de cam-
po promovido pela instituicdo de pes-
quisa mato-grossense, evento que reu-
niu centenas de produtores em Itiquira/
MT.

A edi¢do ainda veicula a experiéncia
do Unico, sim, do Unico produtor brasi-
leiro (pelo menos em escala) de gréo-
de-bico, na secdo Segredo de Quem Faz.
Ele conta tudo, sem medo de ter con-
corrente, sobre o cultivo sob pivo da
leguminosa em Cristalina/GO.

E tem mais, muito mais. Assuntos
que sempre sdo atuais, como o controle
de nematoides, ou um tanto, digamos,
modernos, como as startups do agrone-
gacio.

Boa leitura!
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PRrIMEIRA MAoO

Megabanco genético compartilhado

Acordo entre a Embrapa e o Crop Diversity vai viabilizar a migracdo automatica de dados publicos
sobre recursos genéticos de plantas geradas na instituico brasileira para o sistema de informacdes Genesys,
um portal mundial de informagdes sobre recursos genéticos vegetais para alimentacéo e agricultura que retne

dados de bancos genéticos de mais de 250 paises (11 milhdes de registros). Os dados serao
migrados do AleloVegetal (www.embrapa.br/pt/alelo), responsavel pela documentagéo
e informatizacdo de registros gerados pelas pesquisas de recursos genéticos. Uma
das finalidades da cedéncia ¢ cumprir as exigéncias do Tratado Internacional
sobre Recursos Fitogenéticos para a Alimentacdo e a Agricultura, ratificado
pelo Brasil em 2006, que estimula o compartilhamento de dados para facilitar
0 acesso aos acervos genéticos vegetais mantidos em diferentes instituicdes.

PODE CONTAR COM 0 CAMPO, BRASIL!

A New Holland langou, no Show Rural Coopavel, o
movimento Conta Comigo Brasil (#contacomigobrasil), iniciativa
com o objetivo de reunir exemplos de a¢des bem-sucedidas do
campo para estimular a retomada da economia do Pais. Afinal, o
agronegdcio seque a margem da crise que atinge os demais seg-
mentos da economia e, entao, caberia ao campo ser uma espécie
de protagonista da virada. “Tudo converge para 0 agronegdcio ser
o carro-chefe dessa transformacdo. Estamos falando de clima,
cambio, recorde de produgao e tecnologia para acompanhar essa
forca. Nos acreditamos no Brasil, temos certeza de que o agrone-
gocio serd o lider dessa virada e que a economia do Pais vai voltar
a crescer’, destaca Rafael Miotto (foto), vice-presidente da New
Holland para a América Latina. Para fazer parte do movimento,
assine 0 manifesto em www.contacomigobrasil.com.br.

Show das cooperativas

As cooperativas agropecudrias associadas a Federacao das Cooperativas Agropecudrias do Rio Grande do Sul (FecoAgro/RS) cresceram o faturamento em 11,3% no ano
passado, para R$ 20,45 bilhdes, ante RS 18,38 bilhdes. “Tivemos um crescimento no recebimento de trigo e soja e uma elevacdo fantdstica na originacdo da soja. Isso se deve ao
trabalho que as dreas técnicas das cooperativas vém desenvolvendo com os produtores e dd essa credibilidade ao trabalho do sistema’, avaliou Paulo Pires, presidente da FecoAgro.

Marcos Campos

E a Coamo, sediada em Campo Mourao/PR, sucessivamente vencedora do prémio
Destaques A Granja do Ano na categoria Cooperativas, ampliou suas receitas globais
no ano passado em 7,3%, para o recorde de R$ 11,45 bilhdes, e promoveu a distribuicdo
de sobras aos associados da ordem de RS 338,26 milhdes — distribuidos conforme a mo-
vimentacdo deles. Sequndo o presidente da instituicdo, José Aroldo Gallassini, 0 estoque
de passagem dos produtos agricolas foi de 29,30 milhdes de sacas, e se esse montante
fosse comercializado no ano a um prego médio, resultaria em mais R$ 1,83 bilho. E os
bens de fornecimento contratados em 2016 nao retirados equivaleriam a R$ 895,26
milhdes. “A somatoria desses valores elevaria a receita global para RS 14,18 bilhdes, o
que proporcionaria um crescimento de 33%”, contabilizou.

Ja a C.Vale (foto), sediada em Palotina/PR, costumeiramente campea do prémio
Destaques A Granja do Ano na categoria Trigo, aumentou em 24% o faturamento em
2016 ante o ano anterior. Foram R$ 6,8 bilhdes. A instituicao recebeu a maior safra de
soja em sua histdria, de 2,148 milhdes de toneladas, incremento de 30%. E os associados
também receberam sobras de R$ 36 milhdes.
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E o clima? Veja em TempoCampo

A Esalq/USP langou o Sistema TempoCampo,
aplicativo para celular que armazena boletins ja
divulgados e langa novos materiais sobre
como anda a relagdo entre as lavouras
e o clima. Por enquanto, esta
disponivel sobre a cana, soja e
milho. As informacdes expoem
um indicativo para avaliar
se o clima estd auxiliando
ou penalizando a produgao, e o
desenvolvimento foi baseado em
diversos projetos de pesquisa na
drea de modelagem agricola e de
agrometeorologia da Esalg, e tem
como principal objetivo apoiar a
tomada de decisdo e oferecer projecdes
sobre a produtividade das culturas.
Mais em http://sites.usp.br/
tempocampo/

PLANO félGRI’COLA
E PECUARIO 2017/18

Tecnologias para
aléem-mar

Algumas das pesquisas da Embrapa desper-
taram o interesse de paises que participaram da
| Conferéncia Internacional de Desenvolvimento

Econdmico e Erradicacao da Pobreza por meio
da Agricultura (CPLP), em Uberaba/MG, no més
passado. O ministro da Agricultura, Blairo Maggi,
explicou em reunido com ministros da Agri-
cultura de lingua portuguesa que tecnologias
desenvolvidas pela empresa estao a disposicao e
podem ser negociadas. A conferéncia foi reali-
zada pela Cdmara de Comércio e Industria Brasil
Mocambique, e teve a participacao de Angola,
(abo Verde, Guiné Bissau, Guiné Equatorial,
Mogambique, Portugal e Sao Tomé e Principe.

EM PROL DAS
INDUSTRIAS FAMILIARES

Uma instru¢do normativa assinada pelo ministro
da Agricultura, Blairo Maggi, tem por meta estimular
a criacdo e a formalizacdo de agroindustrias
familiares de laticinios, ovos e mel comuns. As
regras valem para estabelecimentos de até 250 metros
quadrados, e se referem a exigéncias de equipamentos
e de instalagdes para essas pequenas agroindustrias,
porém, sem prejudicar os parametros higiénicos
e sanitarios. “A medida € para a industria quase
artesanal, formada por milhares de produtores, que s6
precisavam de oportunidade para crescer”, esclareceu
0 ministro.
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AQuUI ESTA A SOLUCAO

CAFE DE MINAS

Qual é a representatividade atual do estado de Mi-
nas Gerais na producéo de café? Agradeco a informa-
cdo.

Anelise Costa e Silva
Belo Horizonte/MG

R' Prezada Anelise, a safra mineira de café em
2016 registrou volume recorde de 30,7 milhdes de
sacas. O aumento é de 37,8% em relacdo a safra an-
terior e corresponde a quase 60% da produgdo nacio-
nal, que ficou em 51,3 milhdes de sacas. Os nimeros
sdo da Companhia Nacional de Abastecimento (Co-
nab). Em Minas, a area total de café em producéo
ultrapassou um milh&o de hectares, com aumento de
4,2% em relacéo & safra anterior, e a produtividade
média ficou em 30,4 sacas por hectare, indice 32,2% acima do resultado obtido na safra 2015. Segundo o analista especial
de Cafeicultura da Secretaria de Agricultura, Pecuaria e Abastecimento de Minas Gerais, Niwton Castro Moraes, a safra
mineira atinge um volume expressivo apés dois danos de baixa. “A cultura do café é caracterizada pela bienalidade, que é a
alternancia entre safras altas e baixas. Nos dois anos anteriores (2014 e 2015), esse ciclo foi rompido e tivemos dois anos de
baixa producéo devido a seca prolongada. O volume expressivo da producdo no ano passado recupera o ciclo de bienalidade
da cultura”, explica.

SEAPA/MG

COINOCULACAO NO FEIJOEIRO

Quais os beneficios que a coinoculacdo pode proporcionar ao feijoeiro? Desde ja, obrigado.

Arthur Piovesan
Correntina/BA

R' Caro leitor, a coinoculagdo de bactérias promotoras  trogénio (N), conhecidas como rizébios, com o uso
de crescimento do feijoeiro € uma tecnologia que combina  do Azospirillum, uma bactéria que auxilia na producdo de
uma pratica ja bem conhecida dos produtores: re(ine a inocu-  horménio que atua no desenvolvimento das raizes da planta.
lacdo das sementes de feijao com bactérias fixadoras de ni-  Segundo os pesquisadores da Embrapa, a importancia desse
microrganismo se da pela pos-
sibilidade de reducéo dos cus-
tos da lavoura, visto que a
bactéria fixadora de nitrogé-
nio permite a substituicdo do
fertilizante nitrogenado, o que
resulta em um incremento de
producdo. Exemplo: se um
produtor usar duas doses por
hectare dessas bactérias, in-
vestiraem torno de R$ 40. Ao
pensar em um aumento de
produtividade de 20% sobre
2 mil quilos de graos, teremos
400 quilos a mais de feijao,
ou 6,7 sacas. Além de o mi-
crorganismo atuar como pro-
motor de crescimento radicu-
lar, proporciona uma melhor
absorcdo de nutrientes do
solo e auxilia, ainda, em si-
tuacOes de estresse hidrico,
com melhor eficiéncia de ab-
sorcdo de agua pela planta.

Edno da Silva/lapar
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CARTAS FAX E-MAILS

SOJA: 0 BRASIL DEVE MUITO A ESSE GRAO

Legal e merecida a abordagem
sobre a soja (edicao especial de
aniversario d’A Granja, janeiro).
Esse grédo realmente mudou nédo
sO a agricultura brasileira, mas a
economia nacional e o Pais como
um todo. Fico imaginando o que
seria deste nosso Brasil em tem-
pos de crise econémica como
agora, nao fosse esse grao mara-
vilhoso e tudo o que ele repre-
senta em empregos, dolares ar-
recadados la fora que irrigam a
nossa economia e assim por dian-
te. Realmente, devemos muito a
esse gréo salvador da Patria!

Pedro Parisotto
Séo Desidério/BA

SOJA: O BRASIL
DEVE MUITO A ESSE
GRAO Il

Eu sempre soube que a soja

¢ algo superdimensionado na

agricultura brasileira, mas me apavorei com os nimeros apresentados pela re-
portagem (Um meganegdcio de mais de US$ 92 bilhdes, edicdo de janeiro).
Que absurdo aqueles numeros. Pincei alguns como 10% das exportagdes brasi-
leiras totais e 22% do agronegécio; o complexo soja exporta US$ 29 bilhdes, e
o faturamento da cadeia é de R$ 133 hilhdes, que representam 35% da agricul-
tura e 24% da agropecudria. A soja, definitivamente, € muito grande neste Pais.
Paula Gongalves

Nova Mutum/MT

UM NOVO ANO PROMISSOR PARA A SOJA

Gostei da maneira otimista e a0 mesmo tempo realista que o senhor Carlo Lova-
telli (na foto, presidente da
Associacdo Brasileira das
Indtstrias de Oleos Vegetais,
a Abiove, em O Segredo de
Quem Faz da edi¢do de ja-
neiro) abordou as perspecti-
vas da commodity para 2017.
Em meio a tantas noticias ne-
gativas sobre economia, re-
cessao, politica, desemprego,
greves e por ai vai, que bom
ler alguém apresentando um
cenario positivo sobre algo.

Fabricio de Angelis
Lages/SC

Abiove

mail@agranja.com ou acesse www.agranja.com

twitter.com/revista_agranja
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NAHORAH ALYSSON PAOLINELLI

O CONFLITO ENTRE A POLITICA
MONETARIA DO GOVERNO E 0S

JUROS PARA O PRODUTOR

produtor estd sendo penali-

zado com esse conflito entre

a politica monetaria de juros
altos e a equalizacdo que o Governo
faz para baixar os juros dos emprés-
timos rurais. Se as contas forem bem
feitas, ele mais paga do que recebe.
Entendo esse fato como jogar dinhei-
ro pela janela. Sera que isso esta de
fato ajudando a producéo nacional?
Néao acredito, especialmente agora,
que a inflagdo j& caiu a
niveis abaixo das prépri-
as metas do Governo. E
se observarmos clara-
mente, vamos ver que a
inflagdo que mais caiu
neste ultimo periodo foi
exatamente a dos alimen-
tos. O ICPA dos alimen-
tos esta sendo o mais bai-
x0. Com isso, aquele au-
mento dos juros no crédi-
to rural esta hoje colocan-
do os juros de crédito ru-
ral como os mais caros do
mundo. Reparem que,
com os atuais dados da
economia do nosso Pais,
hoje j& estariamos pagando um juro
positivo de mais de 6% ao ano no
crédito rural. Isso ndo existe em lu-
gar nenhum do mundo.

Nao é assim que se ajuda e esti-
mular a producéo nacional. E urgen-
te que se corrijam esses erros para
evitar o tremendo desperdicio de re-
cursos que o Governo pensa colocar
a disposicdo dos produtores rurais,
e, no entanto, os quais se transfor-
mam em mais um peso no custo dos
nossos produtos e um tremendo es-
trago em nossa capacidade compe-
titiva. Este assunto tem de ser ur-
gentemente discutido e principalmen-
te acertado, pois ndo interessa a nin-

guém que o dinheiro voe pela janela.
O Brasil esta em crise e tem de ser
racional, especialmente em seus gas-
tos, e quando se gastar tem de ser
com parciménia e se obter os me-
Ihores resultados.

Outro ponto que nos preocupa sao
0s custos sempre crescentes dos
produtos e servigos que o produtor
usa para produzir. Nao é sé o do cré-
dito. A falta do seguro rural de for-

Outro ponto que nos preocupa

sa0 0s custos sempre crescentes dos
produtos e servicos que o produtor

usa para produzir. Nao é sé o do

crédito. A falta do sequro rural de
forma racional e eficiente é outro
ponto que mais encarece a producao

do Brasil de hoje

ma racional e eficiente é outro ponto
gue mais encarece a producgéo do
Brasil de hoje. O produtor esta pa-
gando via custos de insumos e servi-
cos valores muito acima do real. A
falta do seguro para reduzir os ris-
cos faz com que cada um dos pres-
tadores de servicos ou fornecedores
de material acresga nos precos cor-
rentes valores que permitam neutra-
lizar os sinistros dos seus clientes,
onde houver. Com isso, as empresas
fornecedoras de produtos ou servi-
¢os se garantem do risco, que é pago
antecipadamente pelo produtor em
um custo a mais do mercado.
\ejam que nesse caso quem paga

exclusivamente o custo do risco é o
produtor, embora ele ndo tenha ne-
nhuma garantia para cobrir os preju-
izos dos sinistros que possam acon-
tecer em sua lavoura. Isso também
tem de ser analisado e resolvido ur-
gentemente. S6 um programa de se-
guro rural eficiente e moderno pode
resolver esse angustiante problema.

A outra andlise que tem de ser fei-
ta € de como o Governo efetivamen-
te poderd ajudar o produ-
tor a pagar a sua taxa de
risco quando se tiver um
seguro sério para atender
a producgdo. Muitos podem
pensar que o Governo ndo
tenha recursos suficientes
para subsidiar as taxas de
risco dos 30 milhdes a 40
milhGes de hectares que
formam a nossa grande
produgéo.

Posso apostar que, se
houver racionalidade nos
recursos que o Governo
esta gastando para subsi-
diar a nossa producéo,
além dos outros recursos
que estdo no mercado amortecendo
0s riscos da atividade, se dirigidos a
um programa sério de seguro rural,
vao dar de sobra para realizar o téo
sonhado seguro de renda ao produ-
tor brasileiro. Temos é que ter cora-
gem e capacidade para fazer uma
analise real do que esta acontecen-
do. O produtor brasileiro ndo é bobo
e, se ele participar dessa anélise, as
coisas vao mudar. &

Engenheiro agrénomo, produtor,
presidente-executivo da Abramilho e
ex-ministro da Agricultura
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GLAUBER EM CAMPO GLAUBER SILVEIRA

FRENTE PARLAMENTAR DA
AGROPECUARIA: 0 CAMPO

COMECA

ma nova diretoria da Frente
Parlamentar da Agropecuaria
(FPA) tomou posse, tendo o de-
putado federal Nilson Leitdo (PSDB/MT)
como presidente. A posse ocorreu em
evento que contou com a presenca de
111 deputados, 16 senadores, cinco mi-
nistros, governadores e o Presidente
da Republica, Michel Temer, o que
mostra a forga conquistada pelo agro-
negocio. O Presidente, em seu dis-
curso, ressaltou o seguinte: “Quando
nos, no Governo, dizemos que o Bra-
sil tem rumo, a primeira direcdo para
a qual olho é, exatamente, a agricul-
tura, 0 agroneg6cio”. Disse ainda que
a FPA é tdo forte que consegue reunir
ministros da Agricultura e do Meio
Ambiente em uma mesma cerimonia.
As demandas do setor produtivo
sempre tiveram uma voz isolada den-
tro do Congresso Nacional, tanto que,
por décadas, tivemos icones que
eram idolatrados pelos produtores.
Raro seria se encontrar um produtor
que ndo soubesse dizer o nome de
um deputado que ele em particular
admirava. Assim foi através dos tem-
pos, esse ou aquele grande defensor
isolado das causas do setor produti-
VO, causas essas que ndo sdo poucas.
Os grandes movimentos da agricul-
tura sempre foram encabecados e lide-
rados pelas entidades do setor, entida-
des que tinham funcdo de liderar todo
processo de reivindicacdo, buscando
apoio parlamentar que sempre veio iso-
lado por deputados ou senadores que
se identificavam mais com a causa ou
sentiam na propria pele. Em todos os
féruns de discussdo do setor produtivo
escutamos sempre sobre a falta de re-
presentatividade politica, justamente um
setor que tem tamanha importancia no
Brasil ter tdo pouca forca politica. E a
nossa falta de representacdo nao é s

A TER VOZ

no Congresso Nacional. Comeca nas
camaras de vereadores, nas prefeituras,
nas assembleias legislativas e assim por
diante. A falta de articulagdo politica
pelos produtores, mesmo nos munici-
pios, faz com que venhamos a colher
frutos amargos. O produtor acha que

'-----------.

A FPA passa a
ocupar espaco em
todas as comissoes

importantes ao setor
produtivo e, a partir
dai, temos uma
atuacao propositiva
dentro do Congresso
Nacional

‘.-----------'

apenas produzindo muito bem e se de-
dicando a sua producdo a sociedade tem
por obrigacdo reconhecer sua importan-
cia para o desenvolvimento. Ledo en-
gano. Se vocé ndo se faz representar,
alguém tomara decisdes por vocé.

Felizmente o grande diferencial
aconteceu no momento em que a Fren-
te Parlamentar da Agropecuéria se or-
ganizou e passou a liderar o processo
de representagdo junto ao Congresso
Nacional. De forma organizada, com
método e gestdo participativa, ampara-
da em técnicos competentes, a Frente
da um exemplo de lideranca e organiza-
cao.

--------'

A FPA passa a ocupar espago em
todas as comissGes importantes ao se-
tor produtivo, e a partir dai temos uma
atuacdo propositiva dentro do Congres-
so, onde se passa a discutir todos 0s
temas relevantes e a gerenciar todos 0s
projetos em tramite na casa. O mais

importante feito da Frente Parlamen-
tar da Agropecuaria foi conseguir con-
gregar os mais diversos partidos em
uma causa, onde todos os parlamen-
tares puderam capitalizar e colocar
sua opinido, onde todos foram res-
peitados e valorizados, onde as diver-
géncias eram tratadas a fundo e eram
adotadas as opinides que tinham apoio
da maioria. Com isso, os parlamen-
tares sentiram sua forca e gostaram
disto.

Na cerimdnia, as entidades que
compdem o Instituto Pensar Agro
(IPA) que da apoio técnico e de co-
municacdo a FPA foram homenagea-
das. Afinal, o fortalecimento da fren-
te é fruto da organizacao das entida-
des de classe, lembrando que tudo
comegou com 0 apoio da Aprosoja e
da Ampa, entidades que tomaram a
frente de buscar melhorar nossa re-
presentatividade, e isso hoje mostra

frutos. Mas os produtores precisam fa-
zer mais, comec¢ando nos municipios.
O momento é oportuno quando o agro-
negdcio ocupa seu espaco e tem forca
para buscar avangos em setores que tém
engessado o crescimento do Brasil. E
preciso desburocratizar, aprovar a re-
forma trabalhista, a terceirizagdo, a lei
de cultivares, resolver de uma vez a ques-
tdo da demarcacdo das terras indigenas.
A FPA mostrou seu prestigio e forca, e
precisa agora fazer acontecer. @

Presidente da Camara Setorial da
Soja, diretor da Aprosoja, vice-presi-
dente da Abramilho e produtor em
Campos de Julio/MT
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Henrique
Dornelles,
presidente da

s produtores
brasileiros cul-
tivaram me-

nos arroz na safra
2016/2017. O plantio
recuou 3,3%, para
1,94 milh&o de hecta-
res. A variacdo nega-
tiva se deve a reducéo
em areas de sequeiro,
gue somou 19,8%,
segundo levantamento divulgado em
fevereiro pela Companhia Nacional
de Abastecimento (Conab). Por outro
lado, as areas irrigadas tém incre-
mento estimado em 4%. A produti-
vidade média nacional é calculada
em 6.108 quilos por hectare, volume
15,7% acima dos 5.280 quilos do
ciclo passado, quando o excesso de
chuva fez estrago principalmente no
Rio Grande do Sul, que responde por
cerca de 70% do cereal produzido
no Pais.

Nesta safra, os galchos estdo
apostando na recuperacao da lavoura.
Segundo a Conab, a area cultivada no
estado cresceu 2,3%, chegandoa 1,1
milhdo de hectares, muito préxima
da projecdo do Instituto Rio Gran-
dense do Arroz (Irga), que fala em
1,099 milh&o de hectares. A colheita
nos campos gauchos devera
alcangar os 8,4 milhGes
de toneladas, com um
rendimento médio
esperado de 7,7
mil quilos por
hectare, 12,6%
acima do que
foi registrado
em 2015/2016.

O crescimento no
principal estado
produtor vai elevar

a safra brasileira em
11,9%, para 11,8 milhdes
de toneladas.

A retomada depois das perdas
da safra passada, no entanto, ndo é
motivo para entusiasmo. “Hé produ-

tores faturando R$ 3 mil lig wdosgor _

da recuperacao
da safra, situacao
financeira de
muitos produtores
é preocupante

Federarroz: apesar

hectare, mas também h& aqueles que

estdo no prejuizo, obrigados a vender

100% da colheita abaixo dos custos”,

relata o presidente da Federagéo das

AssociacOes de Arrozeiros do Rio

Grande do Sul (Federarroz), Henri-

que Dornelles. O dirigente acredita

que em torno de 30% dos produtores

do estado estdo em situacdo finan-

ceira complicada e que foi agravada
com 0s prejuizos no ciclo anterior.

Para tentar minimizar os proble-

mas enfrentados por parte dos orizi-

cultores, a Federarroz esta propondo

que algumas medidas sejam

incorporadas ao proximo

Plano Agricola e Pe-

cuario. Uma delas

sugere uma linha

de crédito espe-

cifica que con-

temple inddstrias

que financiam a

lavoura, ja que

muitos produto-

res ndo tém acesso

as linhas oficiais e

buscam financiamen-

to em processadoras ou

fornecedores. “Nossa proposta

inclui taxas de juros adequadas e

vencimento dos prazos de pagamento

de forma escalonada, para reduzir a

pressao de venda na época da colhel-

ta”, argumenta Dornelles.

As outras reivindicagdes incluem
0 aumento do Valor Basico de Cus-
teio (VBC) paraa cultura e melhorias
no seguro rural. “Precisamos de um
mecanismo que realmente nos ofere-
ca seguranca. Hoje o produtor precisa
perder mais de 50% da safra para ter
direito ao prémio”, reclama.

Gestdo para enfrentar custo
mais alto — Ainda que parte da
rentabilidade da atividade dependa
de fatores externos, o presidente
da Federarroz ressalva que muitos
precisam aprimorar a gestdo das
suas propriedades para conquistar
melhores resultados. “Existem arro-
zeiros pagando um valor muito alto
pelo arrendamento da terra, assim
como existem aqueles que ainda tém
baixas produtividades”, constata.
Segundo Dornelles, em torno de
20% dos produtores que acessaram o
crédito oficial precisaram renegociar
suas dividas na ultima safra. “Se ndo
repensarmos nossos modelos e ndo
conseguirmos remuneracao adequa-
da, a area cultivada podera sofrer
reducdo no proximo ciclo”, alega.

Para 2017/2018, a boa noticia é
que 0s arrozeiros ja podem acessar
recursos de pré-custeio que foram
anunciados em janeiro pelo Governo
Federal. O volume disponivel, de R$

Divulgagdo AgroEffective



Considerando o comportamento
de pregos esperado ao longo do
ano, o ideal é que as vendas sejam
prorrogadas para depois do pico da
colheita. “Entretanto, essa € uma

Daiana Braga

Lucilio Alves, do Cepea: o
ideal é que as vendas sejam

prorrogadas para depois do
pico da colheita, mas decisao

12 bilhdes, é R$ 2 bilhdes superior ao
montante liberado para o pré-custeio
da safra passada.

O comportamento dos precos
na atual temporada € outro fator de
preocupacao entre os produtores.
Ao longo de 2016, como reflexo da
queda da safra nacional, as cotagdes
da saca de 50 quilos chegaram a
ultrapassar os R$ 50 em alguns mo-
mentos. Em meados do més passa-
do, a saca valia R$ 48,95, segundo
o Centro de Estudos Avancados
em Economia Aplicada (Cepea),
da Esalg/USP. No levantamento
da Emater/RS da semana de 13 a
17 de fevereiro, a saca apresentou
cotacdo de R$ 48,43, acima dos
R$ 44,79 registrados no mesmo
periodo do ano passado. A média
de 2016 foi de R$ 45,89.

Agora, a tendéncia é que a entra-
da de um maior volume do cereal
no mercado possa provocar recuo
nos pre¢os especialmente no segun-
do trimestre do
ano. “Também &
a época em que
muitos produ-
tores precisam
vender devido ao
vencimento das
dividas”, obser-

palestras e vitrines

depende do fluxo de caixa de

cada produtor

va 0 pesquisador do Cepea Lucilio
Rogerio Alves.

A analise do mercado, no entanto,
indica que o cenario podera se modi-
ficar no segundo semestre, ja que 0
quadro de oferta e demanda é bastante
ajustado. A producéo, projetada em
11,8 milhGes de toneladas, € muito pro-
xima do consumo domeéstico, de 11,5
milhdes de toneladas. Soma-se a isso
0 estoque de passagem estimado pela
Conab para o periodo-safra encerrado
em fevereiro e que € 0 mais baixo desde
1999/2000, de 365 mil toneladas.

Evento que contou com

tecnoldgicas foi realizado
no més passado em
Cachoeirinha/RS e marcou a
abertura oficial da colheita

decisdo que depende muito do fluxo
de caixa de cada produtor”, conclui
Alves.

Aincerteza sobre as cotagdes vem
acompanhada do aumento de custos
na atual safra. O Irga calcula gastos
de R$ 7.007 por hectare, contra R$
6.715 no ciclo anterior. Itens como
combustivel, sementes, defensivos,
arrendamento e médo de obra apre-
sentaram elevacéo. O valor gasto por
saco é estimado em R$ 47,86.

Abertura da colheita enaltece
tecnologia — Organizada pela Fede-
rarroz, com o apoio do Irga, a Aber-
tura Oficial da Colheita do Arroz foi
realizada em evento com duragéo de
trés dias—entre 16 e 18 de fevereiro —
na Estacdo Experimental do instituto
em Cachoeirinha/RS.

Durante reunido da Camara Se-
torial Nacional do Arroz, no dia 16,
a cadeia produtiva aprovou o pedido
que serd feito ao Ministério da Agri-
cultura para a inclusdo do cereal na
Portaria n°® 82/2016, que estabelece
pragas, doengas e invasoras de maior
risco fitossanitario para as principais

Fagner Almeida/Federarroz







culturas com o intuito de priorizar
processos de registro de produtos e
tecnologias de controle.

Entre os principais desafios en-
frentados pelos orizicultores
nas lavouras estao a bru-
sone, 0 capim-arroz,

o arroz-vermelho

e o caramujo. O

diretor técnico do

Irga, Mauricio

Fischer, salienta

que é necessa-

ria a autorizagéo

de uso de um de-

fensivo importado

para o combate ao

caramujo, que pode

causar perdas superiores a

90% na lavoura. Segundo ele,
produtores que vinham adotando o
cultivo pré-germinado vém desistin-
do do sistema porque nao conseguem
controlar a praga.

A resisténcia de invasoras como
0 capim-arroz e o arroz-vermelho
também vem afetando o bolso dos
produtores. “O gasto com herbicidas
era de R$ 278,70 por hectare antes
da resisténcia, mas agora fica em
torno de R$ 630 por hectare”, alerta
Fischer.

O trabalho de pesquisa realizado
pelo Irga, continua o dirigente, vem
sendo fundamental para o combate
aos principais problemas fitossani-
tarios. Na atual safra, as cultivares
desenvolvidas pelo instituto estéo
presentes em quase 60% das lavouras

gauchas. Uma delas é a variedade

424 RI/CL, com genética resistente
ao arroz-vermelho.

Na programagao da abertura

oficial da colheita, os produ-

tores tiveram acesso as

principais inovacoes

voltadas ao arroz.

Além das pales-

tras, quem passou

pelo evento teve

a oportunidade

de visitar as vi-

trines tecnolo-

gicas montadas

por instituicOes de

pesquisa e empresas

que trabalham com

solugdes para a cultura.

A sustentabilidade da la-

voura também mereceu destaque. O

manejo conservacionista foi aborda-

do pelo pesquisador do Irga Filipe

Selau, que enfatizou praticas como a

cobertura do solo, a rotagéo de cultu-

ras e a integragdo lavoura-pecuaria,

que proporcionam beneficios como

alto aporte de residuos, reducdo

de pragas, diversificacdo de renda

e melhoria da fertilidade do solo.

Segundo ele, a soja vem oferecendo

uma contribuicdo muito importante

para a cultura do arroz em areas onde

é adotada a rotagdo, com incrementos

de produtividade entre 10% e 28%.

Em 2018, a abertura oficial da

colheita devera ocorrer novamente

na estacdo experimental de Cachoei-

rinha, onde o Irga, que é uma autar-

PRECO ARROZ EM CASCA NO RS (SACA50 KG, TIPO 1)

02/2016 R$ 41,87
04/2016 R$ 39,80
07/2016 R$ 50,48
10/2016 R$ 49,47
02/2017 R$ 49,62

Fonte: Cepea
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Sequeiro p

A drea cultivada de arroz de terras altas
mostrou queda de 19,8% na atual safra, fican-
do em 491,5 mil hectares, de acordo com a
Conab. A producéo devera ficar pouco acima
de 1 milhao de toneladas, queda de 13% em
relacdo ao ciclo anterior. Esse processo de
recuo, no entanto, nao é recente. Iniciou na
década de 1970, recorda o pesquisador Car-
los Magri Ferreira (foto), da Embrapa Arroz e
Feijdo. Segundo ele, até entéo, o brasileiro con-
sumia um grao mais arredondado, produzido
em sistema de sequeiro. “Mas a importacdo
de um tipo longo e fino dos Estados Unidos
agradou o consumidor e, aos poucos, o Suldo
Brasil passou adominar a tecnologia de cultivo
desse grao em areas irrigadas’, cita.

A opcao econdmica pela soja e pelo milho
também tirou espaco do arroz de sequeiro,
que foi bastante utilizado para a abertura
de novas dreas de cultivo em regiées como

Sebastido Aratijo

quia do Governo galcho, desenvolve
pesquisas com arroz desde 1939.
Inovagdo que resulta em com-
petitividade — A pesquisa do Irga
que envolve o desenvolvimento de
cultivares vem acompanhada de outras
ac0es que sdo essenciais para alavancar
a rentabilidade nas lavouras. Uma das
iniciativas mais recentes € o Projeto
10+, iniciado no ano passado como
uma sequéncia do Projeto 10, lancado
na safra 2001/2002. “Agora estamos
agregando elementos de planejamento
da lavoura que visem a reducdo de
custos e ao aumento de produtividade.
Queremos, por exemplo, expandir o

i
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erde terreno

o Cerrado. No entanto, algumas localidades
que ainda produzem o cereal nesse sistema
vém se destacando pela eficiéncia. E o caso
do Mato Grosso, que tem area plantada de
134 mil hectares e producao estimada em
420 mil toneladas. Uma pesquisa realizada
em 2013 apontou que 87% das marcas de
arroz disponiveis no varejo eram beneficiadas
no préprio estado. “E uma situacdo em que a
cultura também desempenha func¢ao social,
ja que sdo abastecidos pequenos estabeleci-
mentos comerciais’, analisa Ferreira.

O perfil dos produtores que trabalham
com o arroz de sequeiro em Mato Grosso é
variado, mas o pesquisador diz que ha re-
sultados bastante interessantes em grandes
dreas onde o cereal é cultivado em rotacdo
com a soja. “Ha produtores que conseguem
colher em torno de 4 mil quilos por hectare,
mas acredito em um potencial para até 6 mil

quilos’; complementa.

Apesar da caréncia de assistén-
cia técnica percebida em algumas
regides onde o arroz de terras altas
perdeu espago para outras culturas,
a pesquisa vem se dedicando ao
lancamento de cultivares que aten-
dam as demandas dos produtores
e dos consumidores. “Investimos
em materiais do tipo longo-fino,
com alto potencial produtivo e
qualidade competitiva para pa-
nela. Também trabalhamos com o
estimulo a insercdo do cereal em
sistemas de producéo voltados a
soja ou ao milho', diz Ferreira, lem-
brando que Maranhao, Piaui, Para,
Rondénia e Tocantins sao alguns
dos estados que ainda mantém o
cultivo de sequeiro.

uso de sementes certificadas dos atuais
50% para entre 80% e 90% do total da
area”, destaca Fischer.

Nos Ultimos anos — com excec¢ao
da safra 15/16 em raz&o do El Nifio -,
as 7.891 lavouras irrigadas de arroz
do Rio Grande do Sul registraram
média de produtividade em torno de
7,5 mil quilos por hectare, ou seja,
em algumas areas, as médias ficam
abaixo dos 7 mil quilos por hectare.
“Nosso objetivo é chegar a uma mé-
dia de 9 mil quilos nos proximos trés
ou quatro anos. Existe tecnologia e
material genético para isso, mas tam-
bém precisamos que 0s produtores

LR RN

facam uso do que est& disponivel,
investindo em organizacao, tomando
a atitude correta no momento certo”,
completa o dirigente. O 10+ inclui a
instalacdo de unidades demonstrati-
vas e realizacdo de roteiros técnicos
nas diferentes regides produtoras.
Outro programa do instituto é o
Soja 6000, desenvolvido em parce-
ria com empresas de insumos para
difundir tecnologias aos produtores
que vém trabalhando com a oleagi-
nosa em rotacdo com o arroz. Hoje
o plantio da soja em &reas de varzea
é estimado em cerca de 300 mil hec-
tares, mas existe potencial para que o
sistema seja implantado em 50% ou
60% da area cultivada com o cereal.
“As produtividades nessas lavouras
sdo muito varidveis, desde 1,9 mil
quilos até 5,4 mil quilos por hectare.
Por isso, estipulamos a meta de 6 mil
quilos”, ressalta Fisher, lembrando
que a oleaginosa vem ajudando a
controlar o aparecimento de plantas
invasoras no arroz. Para auxiliar os
produtores que pretendem iniciar o
cultivo da soja ou ainda obter me-
Ihores rendimentos com a cultura, 0s

técnicos do Irga prestam informagdes
sobre a escolha correta da cultivar,
época adequada de semeadura, fer-
tilidade do solo e drenagem da area.

Diversificacdo — Na lavoura em
Santo Antonio da Patrulha/RS, o pro-
dutor Luiz Carlos Machado procura
seguir arisca as recomendacdes para
conquistar um bom resultado com
a soja na varzea. Ele recorda que,
ha cinco anos, quando deu inicio
ao cultivo em rotagdo com o arroz,
a lavoura mal cobriu os custos. No
segundo ano, j& conseguiu algum
resultado e, na safra passada, colheu
48 sacas por hectare.

Normalmente, o plantio da olea-
ginosa ¢ realizado em uma area
entre 60 e 70 hectares do total de
190 hectares cultivados com arroz.
Nos Ultimos trés anos, Machado, que
junto com os dois filhos administra
a empresa Sementes L.C., também
resolveu investir no plantio da soja
em areas de sequeiro, que sdo ma-
nejadas em integracdo com o gado
no inverno.

Assim como indica a média do
estado, o produtor devera recuperar

Mauricio Fischer, diretor
técnico do Irga: projetos

10+ e Soja 6000 estdo entre
as iniciativas mais recentes
para incentivar o aumento da
produtividade
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REPORTAGEM DE CAPA

Divulgagao

a produtividade no arroz na atual
safra. A expectativa é de que o ren-
dimento da lavoura passe dos 7,8
mil quilos por hectare obtidos em
2015/2016, para 8,5 mil quilos por
hectare agora. “Colhemos menos
no ano passado, mas 0s precos che-
garam a até R$ 54 a saca”, lembra
Machado, que procura escalonar a
venda da colheita para conseguir
melhor remuneracdo. “Faco a
comercializacdo durante
nove meses do ano”,
conta.

Trabalhando
com arroz hé
mais de 30 anos
e representante
da terceira ge-
racdo da fami-
lia na atividade,
Machado entende
que fatores exter-
nos também podem
ajudar ou atrapalhar a
rentabilidade do produtor
nacional. “Ao mesmo tempo em
que devemos continuar exportando
nosso cereal, precisamos rever as
importacgdes de paises do Mercosul,
onde os impostos sdo mais baixos
e 0s custos, em torno de 30% infe-
riores aos nossos”, frisa.

Alta produtividade com manejo
eficiente — Embora tenham assustado

A

Produtora Fatima Marchezan:
preparo antecipado do solo e

entrada da agua no periodo
recomendado ajudam a
garantir altos rendimentos na
lavoura

em alguns momentos, os efeitos do

El Nifio na safra passada ndo foram

suficientes para derrubar a produti-

vidade das lavouras na Agropecudria

Santo Antonio, em Alegrete, na fron-

teira Oeste do Rio Grande do Sul. O

menor rendimento nos 470 hectares

cultivados foi superior a 8 mil quilos

por hectare, enquanto o maior volu-

me ficou em torno de 10 mil quilos
por hectare.

Segundo a produtora

Fatima Marchezan, que

trabalha na proprie-

dade junto com o

pai, Afonso Mar-

chezan, parte des-

se resultado se

deve as areas cul-

tivadas em coxi-

Ihas e a eficiéncia

da assisténcia ado-

tada nas lavouras.

Porém, 0 manejo e as

técnicas incorporados ao

longo dos anos certamente

tém a maior influéncia e devem

resultar em médias superiores a 8

mil quilos por hectare na atual safra.

“Conseguimos semear na época certa

e fizemos o preparo antecipado do

solo com o rolo-faca, que nos per-

mite uma série de beneficios, como

incorporacdo da palha e economia

nos gastos com combustivel pela
i L ¥

reducdo no numero de operacdes
na lavoura”, sustenta
a produtora, que ainda
credita a alta produtivi-
dade ao solo com alto
teor de matéria organica
e as plantas sadias, sem
ocorréncia de problemas
fitossanitarios.

Desde 0 ano passado, Fatima é
presidente da Associagdo dos Arro-
zeiros de Alegrete, que retne 180
produtores do municipio. Formada
em Biologia, ela finaliza este ano seu
doutorado em manejo e conservagao
do solo e da agua na Universidade
Federal de Pelotas (UFPel). Conhe-
cimento adquirido na academia e que
é colocado em prética na propriedade
da familia, onde a produtora defende
a sustentabilidade do sistema irriga-
do. “A utilizacdo da agua na lavoura
do arroz é extremamente eficiente,
ja que o recurso é gradualmente
resposto ao ecossistema”, assinala.
Para uma maior eficiéncia no uso da
agua, a produtora também salienta a
importancia da irrigacdo no periodo
recomendado, medida que auxilia
muito no controle das invasoras.

Diferencial para um mercado
crescente — A familia do produtor
José Osmar Bauer tem na producdo
de arroz organico o carro-chefe da
propriedade em Séo Jodo do Sul/SC.
Ha 17 anos ele, o pai e os dois ir-
méos trabalham com o cereal em um
sistema sem uso de quimicos e que
ainda envolve frutas, hortigranjeiros
e criacdo de gado em integragdo
lavoura-pecuéria.

Dos cerca de 90 hectares de
arroz, 50 hectares sdo cultivados
com arroz preto e vermelho. Os
tipos especiais tém produtividade
mais baixa em relacdo ao cereal
convencional. O vermelho rende
em torno de 100 sacas por hectare,
enquanto o preto fica em 55 sacas
por hectare. No entanto, 0s custos
também sdo mais baixos. “Acre-

dito que o valor fique em menos
7 VL7 &




da metade quando
comparamos com
0 gasto da lavoura
tradicional”, declara
Bauer.

O preco de venda
é outro diferencial.
O valor é definido anteriormente
com as cooperativas e industrias
que adquirem a producdo. “Antes
do plantio, ja acertamos o preco,
que nesta safra ficara entre R$ 75 e
R$ 80 a saca do vermelho, e R$ 100
e R$ 120 a saca do preto”, informa
0 produtor.

O fator econdémico, diz ele, é ape-
nas uma das motivagdes para investir
no arroz diferenciado. “Eu me divir-
to com a lavoura orgénica e, além
disso, sdo alimentos mais saudaveis
e que tém procura crescente pelos
consumidores. Também estamos
comecando um trabalho com turismo
rural e esse tipo de produgdo chama

Produtor José Osmar Bauer:
custos mais baixos e precos

mais altos com a producao de
tipos de arroz diferenciados em
sistema organico

a atencdo das pessoas”, acrescenta.
O produtor José Osmar Bauer
conta com o apoio da Empresa de
Pesquisa Agropecuaria e Extensdo
Rural de Santa Catarina (Epagri), que

langou dois tipos especiais de arroz: o
SCS119 Rubi (vermelho) e 0 SCS120
Onix (preto). “Além de Santa Cata-
rina, as sementes dessas cultivares
tém sido utilizadas em outros esta-

Aires Mariga/Epagri
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dos, como Rio Grande do Sul e Sdo
Paulo”, afirma o pesquisador José
Alberto Noldin, gerente da Estacdo
Experimental da Epagri em Itajai.
“Também temos resultados bastan-

José Alberto Noldin,
da Epagri: programa de

producao de sementes
resulta em alto indice de uso
de material certificado em

Santa Catarina

te promissores com
outros tipos, entre
eles um italiano, ade-
quado para 0 preparo
de risotos. No Brasil,
existe um mercado
crescente para esse
arroz, e parte do que
é comercializado é
importado”, continua.

Qualidade na se-
mente — Em 40 anos
de trabalho da estacdo
de Itajai, a Epagri lan-
cou 30 cultivares de
arroz com caracteris-
ticas como resisténcia
as principais doencas,
alta qualidade para
industrializacéo, re-
sisténcia ao acama-
mento e bom desem-
penho no sistema
pré-germinado e na
semeadura em solo
seco, que vem au-
mentando em Santa
Catarina.

As linhas de pesquisa ainda
incluem manejo integrado de
plantas daninhas, pragas e doen-
¢as, monitoramento ambiental de
agroquimicos, uso racional de

CUSTO MEDIO ARROZ RS - SAFRA 16/17*

Custos variaveis — R$ 5.747,71

Custos fixos — R$ 1.259,51

Custo total - R$ 7.007,22

Custo saco — R$ 47,86

Preco no levantamento — R$ 48,55

Produtividade média — 146,40 sacos/ha

Cotacdo do dolar comercial — R$ 3,34

¥y

*Levantamento em Nov/?OlG

defensivos e fomento ao uso
de sementes de qualidade. De
acordo com Noldin, em mais
de 90% da &rea cultivada
com arroz irrigado no estado
sao utilizadas cultivares de-
senvolvidas pela instituicéo.
“Ainda contamos com um ex-
celente programa de producéo
de sementes certificadas, resulta-
do da parceria entre a Epagri e a
Acapsa (Associagdo Catarinense
de Produtores de Arroz Irrigado).
A disponibilidade de material de
qualidade tem resultado em uma
alta taxa de uso de sementes cer-
tificadas, cerca de 80%”, frisa o
pesquisador.

Apesar de bastante atras do Rio
Grande do Sul em area plantada,
com 148 mil hectares, Santa Ca-
tarina é o segundo maior produtor
de arroz irrigado do Brasil. A pro-
dutividade média da atual safra
é estimada em 7.455 quilos por
hectare, e a producdo, em 1,103
milhdo de toneladas. A economis-
ta Glaucia Padrédo, do Centro de
Socioeconomia e Planejamento
Agricola da Epagri, explica que,
nos ultimos anos, a area no estado
vem se mantendo estavel, enquan-
to o numero de produtores vem
diminuindo. “Isso ocorre devido
ao percentual de arrendamento que
vem aumentando e chegou a 47%
das areas nesta safra”, detalha.

Assim como 0s vizinhos gau-
chos, os arrozeiros catarinenses
enfrentaram aumento nos gastos
para o plantio do ciclo 2016/2017.
O custo total da saca avaliado pela
Epagri é de R$ 50,93, enquanto na
temporada passada ficou em R$
43,66. J& o custo variavel subiu de
R$ 37,41 para R$ 43,16. “Além do
incremento percebido em defen-
sivos, sementes, energia e méo de
obra, pesou no bolso o fato de que
boa parte do trabalho da colheita
é terceirizado pelos produtores”,
c}egcreve Glaucia.
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QUALIDADE RUMO AOQ EXTERIOR

Abiarroz

Juntoaoincremento da colheita, o Brasil tam-
bém devera retomar as exportacdes de arroz no
atual ano-safra.Em 2015/2016, as vendas externas
cairam muito. Em 2014/2015, o Pais havia expor-
tado 1,36 milhdo de toneladas de arroz em casca.
No ciclo passado, foram apenas 800 mil toneladas.
A projecdo da Conab é de que o volume passe a
1,1 milhdo de toneladas natemporada 2016/2017,
mesmaquantidade estimada paraasimportagoes.

Asvendas externas de arroz beneficiado tam-

bém tiveram diminuicdo

nos ultimos meses. Entre

janeiro e dezembro de

2016, foram 697,9 mil

toneladas, 27,4% a me-

nos do que em 2015. O

numero, divulgado pela

Associacdo Brasileira da

Industria do Arroz (Abiar-

roz), consideraolevanta-

mento do Ministério da

Industria, Comércio Ex-

terior e Servigos (MDIC).

Do total desssas ex-

portacoes, 58% foram

realizados pelo Projeto

Brazilian Rice, desenvol-

vido em parceria entre

a Abiarroz e a Agéncia Brasileira de Promogao

de Exportagoes e Investimentos (Apex-Brasil). A

iniciativa teve inicio em 2012 com a participacao

de 20 empresas e hoje conta com 32 industrias. O

numero de paises atendidos também cresceu: de
21 para 56 nestes cinco anos.

Cuba, Peru, Ardbia Saudita, Estados
Unidos, Angola e Venezuela estdo entre os
principais mercados do arroz beneficiado
produzido no Brasil. O México é um dos paises

que deverd integrar a lista de destinos este
ano, ja que o cereal foi incluido na pauta de
negociagdes que ocorreu entre 0s governos
dos dois paises no més passado.“O potencial
do México é muito interessante, com chance
de se tornar o maior comprador do Brasil nos
préximos anos’; revela o gerente do Brazilian
Rice, Gustavo Ludwig.

No ano passado, apesar da queda no volume
total dos embarques, alguns resultados merecem
destaque. E o caso dos Estados Unidos, queimpor-
taram 20 mil toneladas das empresas participantes
do projeto.Em 2015, os norte-americanos haviam
comprado 18,3 mil toneladas. As vendas para a
Venezuela também chamaram atencéo. Diante
da crise de desabastecimento enfrentada por |3,
0 pais, que ndo havia comprado nada em 2015,
importou 15,8 mil toneladas do cereal brasileiro
em 2016.

Para este ano, a expectativa é conquistar
novos clientes e, principalmente, consolidar os
mercados ja atingidos.“Para isso, vamos trabalhar
fortemente em agdes de divulgacdo do nosso pro-
duto em uma série de eventos internacionais que
serao realizados ao longo do ano’ relata Ludwig.
A expectativa, segundo ele, é que a participacdo
do projeto nas vendas externas possa crescer para
cerca de 65% nos préximos dois anos. &
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Negocios a mercé da
CONJUNTURA economica

Apesar de o segmento agropecudrio estar aquecido e dos seus sucessivos
numeros recordes, 0 negdcio de terras estd travado.
Hd regibes especificas com o hectare supervalorizado, como exemplo
os RS 70 mil na regido de Campinas/SP

s propriedades rurais, além de

serem 0 meio de producdo agri-

cola, séo ativos imobilizados de
longo prazo. Assim, um hectare de terra
é, em primeira anlise, um investimento.
E, 0 que mais se tem visto nos dois Ulti-
mos anos no Brasil foi a debandada de
investidores, falta de estimulo e de se-
guranca financeira. O Risco Brasil est&
alto. As principais agéncias de risco ha
dois anos rebaixaram a classificacdo do

Alex Lopes, analista e consultor da Scot Consultoria

Pais para niveis especulativos, lugar de
onde ndo saiu mais. A inflacdo era recor-
de até pouco tempo. O “remédio” amar-
go veio na forma de elevadas taxas basi-
cas de juros, o que contaminou os Ulti-
mos Planos Agricolas e Pecuarios. E
como falta dinheiro ao Governo, as ta-
xas de custeio e financiamento estdo
menos subsidiadas.

Ou seja, além de encarar uma econo-
mia em recessdo, o investidor no Brasil

precisa lidar com um custo de capital
maior do que em outros paises, entre
desenvolvidos e em desenvolvimento.
Nos Estados Unidos, os juros sdo de
0,75% ao ano. Na China e na India, pai-
ses que integram com o Brasil o bloco
econdmico denominado Brics, fica ao
redor de 5% ou 6%. O resultado disso
foi uma paradeira no mercado de terras
agricolas nos ultimos anos. Porém, ape-
sar disso, mudancas de precos pratica-

TERRAS

Fotos: Leandro Mariani Mittmann
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mente ndo ocorreram. Ao mesmo tempo
em que investir fica mais dificil em pe-
riodos de arrocho e incertezas econdmi-
cas, liquidar o ativo terras também sai
da prioridade. Dinheiro investido em ter-
ras é garantia de solidez, de blindagem
de patriménio. Isso travou 0 mercado.

Os estados de Sao Paulo e Santa Ca-
tarina rivalizam com as terras mais ca-
ras do Pais, e cada uma dessas areas pos-
sui motivos particulares e distintos que
justificam esse cenario e exemplificam a
heterogeneidade que existe entre as are-
as agricolas brasileiras.

O hectare paulista teve o sprint final
de valorizagdo nas duas Ultimas décadas
com a explosdo da producdo de cana-
de-acucar. As melhores estradas do Pais,
a concentracdo de agroindustrias, por-
tos, importantes centros consumidores,
além de um relevo e caracteristicas de
solo que, salvo rarissimas excec¢des, nada
limitam a producéo agricola em grande
escala, explicam o hectare de R$ 60 mil
cultivado com cana-de-aglicar nos arre-
dores de Ribeirdo Preto ou 0s R$ 70 mil
pedidos por areas exploradas com horti-

fruti proximos a Campinas. Uma con-
textualizagdo com o0 momento econdmi-
co. A recente crise no setor sucroalcoo-
leiro abriu possibilidades de liquidacdes
forgadas em Sé&o Paulo, além disso, as
usinas, que foram o grande motor dos
negdcios, sairam das compras, mas isso
ndo alterou as referéncias de precos.

Ja Santa Catarina é um estado que
possui importante limitacdo em grande
parte de suas areas a mecanizagdo. O
relevo de transicdo rapida, com elevadas
altitudes combinadas a regides de vales,
reduzem as areas possiveis de serem

exploradas. A pequena disponibilidade de
terras, associada a uma constante espe-
culacdo imobiliaria nos arredores dos
grandes centros metropolitanos, encare-
ce 0 hectare catarinense. No Sul do Pais,
alias, o preco médio em todos os estados
fica acima de R$ 20 mil. O Oeste para-
naense possui as terras de grdos com 0s
maiores niveis de produtividade. A pro-
ducéo de uva no Rio Grande do Sul, em
Bento Gongalves, prédximo a Caxias do
Sul, faz as pequenas propriedades dessa
regido chegarem a R$ 40 mil/hectare.
Arrendamentos no Centro-Oeste
— Subindo pelo Pais, na “antiga frontei-
ra” agricola, no Centro-Oeste, 0s arren-
damentos tém sido mais comuns do que
a compra-venda de terras. O apelo pro-
dutivo nessas regides é grande, mas o0
receio em imobilizar capital aumenta a
procura de areas para serem alugadas.
No Mato Grosso e em Goids, 0 arrenda-
mento de areas de producdo de soja va-
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ria de oito a dez sacas por hectare/ano,
podendo chegar a 16 sacas, 0 equivalen-
te a R$ 640,50, considerando os precos
do grdo em Rio Verde/GO. Os valores
menores S0 para areas novas. A partir
de trés anos de exploracdo, 0s precos
aumentam. Um hectare em Rio Verde, o
mais caro da regido, por exemplo, chega
a R$ 35 mil.

Regido Nordeste: seca prejudica
— Aseca tem sido um fator de dificul-
dade para o avango dos negdcios des-
de 2015, em especial no Nordeste. A
estiagem em algumas areas na regiao
dura mais de trés anos. Os projetos de
irrigacdo a partir do Rio Sdo Francis-
€0, que permitiu que municipios como
Petrolina/PE se tornassem grandes pro-
dutores de frutas irrigadas destinadas
a exportacao, foram bastante afetados.

A utilizagdo da agua ficou limitada em
algumas areas. Segundo a Agéncia Per-
nambucana de Aguas e Clima (Apac),

em 2016, todos os reservatorios nos
municipios em que se produzia frutas
irrigadas estavam em situacdo de co-
lapso, que é quando o nivel de agua
fica entre 10% e 30% do normal.
Mais uma vez, neg6cios pontuais a
precos menores ocorreram, mas nao

TERRAS

mudaram a referéncia. Aqui vale um
comentério sobre o Norte de Minas Ge-
rais, que apesar de estar na regido Su-
deste, possui um perfil de producédo
agricola proxima do que ocorre no Nor-
deste, baseado em projeto de irrigacao.
O hectare nessa porcdo de Minas Ge-
rais, que ha seis ou sete anos valia de
R$ 1 mil a R$ 3 mil, hoje chega aos R$
6 mil.

A fronteira agricola conhecida por

Matopiba (Maranh&o, Tocantins, Piaui
e Bahia), além do Paré e de Rondonia,
sdo regides que tém despertado a aten-
¢do de investidores nacionais e inter-
nacionais, além de fazendeiros do Cen-
tro-Sul. Com um preco por hectare
menor do que nas demais regides, sur-
ge como oportunidade para ampliar a
area de producdo. O Pard, por exem-
plo, na safra 2006/07, possuia 47 mil
hectares cultivados com soja, segun-
do a Conab. Na temporada 2015/16,
eram 430 mil hectares, crescimento de
quase 820%. A produgéo nacional cres-
ceu 60% em média no periodo. A pos-
sibilidade de liberacdo da compra de
terras por estrangeiros que o Governo
sinaliza favoravelmente deverd ser um
grande salto para os neg6cios dessa re-
gido e deve valorizar o hectare no Norte
e no Nordeste.

Por fim, o mercado de terras pos-
sui particularidades regionais. Apesar
do crescimento do agronegécio, a eco-
nomia em colapso, sem grau de inves-
timento, sem seguranga institucional,
contaminou 0s negocios com terras
agricolas imobilizando-os. E devem
continuar assim, parados, mesmo que
0 agronegocio continue a apresentar
bons resultados e impedindo que cri-
ses sejam ainda mais traumaticas para
a populacdo.&

No Mato Grosso, o preco médio do hectare

esta em R$ 4.625 para areas de pastagens
ede RS 11.500 para de agricultura
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FRONTEIRA AGRICOLA

A expansao da agricultura no Matopiba, a
exemplo o Oeste da Bahia (foto), levou a
um aumento de 37% no PIB agricola per

capita e, como consequéncia,aum
aumento de 10% no PIB per capita do
setor de servicos no Matopiba

DESENVOLVIMENTO

Estudo sobre a agricultura de Maranhdéo, Tocantins, Piaui e Oeste da Bahia
mostra que a expansdo agricola beneficiou mais os municipios localizados
dentro do Cerrado do que fora do bioma.

O trabalho destaca que a agricultura voltada para exporta¢éo gera
beneficios econémicos considerdveis

Economista Arthur Braganca, do Climate Policy Initiative, arthurbraganca@gmail.com

Matopiba é considerado a gran-

de fronteira agricola nacional da

atualidade. A regido compreende
parte dos estados do Maranhéo, Tocan-
tins, Piaui e Bahia e é caracterizada pela
combinacdo de condicOes geograficas ide-
ais para o cultivo de gréos e terras relativa-
mente baratas. Hoje é responsavel por 10%
do cultivo de graos do Pais, principalmente
milho, algoddo e soja. Apesar da impor-
tancia da regido para a economia brasilei-
ra, pouco se sabe sobre a dimensédo e 0
impacto socioecondémico dessa intensifi-
cacdo da agricultura. Para permitir que 0s
formuladores de politicas e atores envol-

vidos com o tema compreendam melhor
suas consequéncias, uma pesquisa reali-
zada para o Climate Policy Initiative (CPI)
investigou os impactos dessa expansao
nos municipios locais.

O principal desafio de pesquisas desse
tipo é separar os impactos da intensifica-
¢ao agricola dos impactos de politicas pu-
blicas e de outros determinantes do desem-
penho econdmico. Para obter estimativas
confiaveis desses impactos da expansdo
agricola em Matopiba, o estudo compara
a evolucdo de indicadores agropecuarios e
socioecondmicos nos municipios dos es-
tados do Maranhdo, Tocantins, Piaui e Bahia

localizados dentro e fora do Cerrado. Es-
ses grupos de municipios sdo historicamente
muito parecidos, contudo, s6 0s municipi-
os localizados dentro do Cerrado se bene-
ficiaram da expans@o da agricultura meca-
nizada a partir do final dos anos 1990, de-
vido as suas condi¢fes agrondmicas mais
favoraveis para o plantio de culturas me-
canizadas, como soja e milho.

As estimativas mostram que, até o fi-
nal dos anos 1990, a evolugdo dos indica-
dores agricolas era muito parecida nesses
dois grupos de municipios. Entretanto, a
partir do final dos anos 1990, a proporgao
de terras cultivadas e o valor da producéo
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agricola comegaram a aumentar mais ra-
pidamente nos municipios localizados den-
tro do Cerrado do que fora do bioma. En-
tre 1999 e 2012, a area plantada dos muni-
cipios nos limites do Cerrado cresceu 3,6
pontos percentuais a mais do que em mu-
nicipios dos outros biomas da regido. Ja o
valor da producdo agricola subiu 140%
nesses municipios. Esse aumento de pro-
dutividade se deveu ndo somente a expan-
sdo de terras agricolas, mas também a
mudanga na composi¢do da matriz de cul-
tivo do arroz para a soja. Os resultados
também mostram que a intensificacéo pro-
vocou reducdo na criacdo de gado nesses
municipios, a medida que os agricultores
substituiram pastagens por lavouras.

O tamanho da regido — A area agri-
cola do Matopiba retine 337 municipios e
representa cerca de 73 milhdes de hecta-
res dentro do Cerrado. Existem na regiéo
aproximadamente 324 mil estabelecimen-
tos agricolas, 46 Unidades de Conserva-
¢do, 35 Terras Indigenas e 781 assenta-
mentos de reforma agraria, de acordo com
levantamento feito pela Embrapa. Tam-
bém abriga o ultimo trecho do Cerrado
preservado integralmente, expondo assim
a tensdo entre producdo agricola e prote-
¢ao ambiental.

A ocupacao agropecuaria do Matopiba
teve inicio durante o regime militar. Apds
as inovagdes tecnoldgicas ocorridas entre
0s anos 1960 e 1980, por meio do desen-
volvimento de diversas variedades de graos
adaptadas para as condi¢Bes agroclimati-
cas da regido, tornou-se possivel intensifi-
car o cultivo da soja, assim como a im-
plantacdo de novas técnicas de gestdo do
uso do solo no bioma. Entretanto, como
mostram os resultados do estudo, a pro-
ducéo de graos em Matopiba se dissemi-
nou apenas a partir no final dos anos 1990,
quando antes tradicionalmente havia cria-
¢ao de gado. Pastos foram fertilizados e 0s
produtores rurais comecaram a adquirir
maquinario para a plantagdo intensiva.

Desenvolvimento econdmico — Se-
gundo o estudo do CPI, até a década de
1990, o desenvolvimento econémico de
todos os municipios do Matopiba era mui-
to parecido. Entretanto, apds o inicio da
expansao da soja e do milho, que ficou
concentrada nas localidades dentro do Cer-
rado, houve um desequilibrio. Os pesqui-
sadores avaliaram as mudangas decorren-
tes dessas atividades no periodo de 1999 a
2012. Observa-se que a expansao da agri-
cultura levou a um aumento de 37% no

PIB agricola per capita e, ligado a isso, a
um aumento de 10% no PIB per capita do
setor de servicos devido a maior demanda
local nas cidades beneficiadas pela lavoura
extensiva. Outro resultado significativo re-
velado na pesquisa é que, mesmo com 0
aumento do PIB local, a indUstria instalada
na regido se manteve estagnada.

O estudo também analisa como a
expansao da agricultura influenciou a qua-
lidade de vida da populagdo. Foram anali-
sados 0 acesso a bens duraveis e a infraes-
trutura domiciliar. Aaquisicao de aparelhos
de televisdo e refrigeradores teve aumento
aproximado de 10% nos municipios que
foram beneficiados pela expanséo agrico-
la. N&o foi verificado nenhum aumento na
aquisicao de automaveis.

Politicas publicas — Pesquisas mos-
tram que uma das consequéncias da ex-
pansdo agricola é o aumento da migra-
cdo, porém, a analise do CPI aponta que
a expansao da agricultura ndo afetou a
migracdo para 0s municipios da regido,
provavelmente devido ao alto grau de me-
canizacdo da agricultura intensiva, o que
contrasta com a expansdo ocorrida no
Centro-Oeste brasileiro na década de
1960. Outro fator relevante é o investi-
mento em capital humano. O incremen-
to na agropecuaria demanda conheci-
mentos técnicos e incentivo & educacgéo,
pois quanto maior a expansao, mais tec-
nologias ela demanda. No entanto, mes-
mo com 0 aumento na arrecadacdo de
impostos, ndo foram detectados aumen-
tos significativos do acesso a educacdo

nos municipios localizados no Cerrado.

Na &rea de infraestrutura, foi verifica-
do um aumento expressivo do acesso a
eletricidade. Entretanto, os investimentos
em saneamento bésico ndo foram afeta-
dos pela expansdo da agricultura nos mu-
nicipios localizados no Cerrado, e 0 aces-
S0 a agua encanada e a rede geral de esgo-
to permaneceu inalterado.

Os resultados do estudo do CPI su-
gerem que a agricultura voltada para ex-
portacéo gera beneficios econdmicos con-
siderdveis. O aumento do cultivo de cul-
turas modernas mais do que compensa a
diminuigdo do cultivo de culturas tradi-
cionais e leva a uma expansao global do
PIB agricola. Essa expansao nao diminui
a expansdo em outras industrias, como
algumas teorias econdmicas preveem,
nem gera beneficios apenas para peque-
nos grupos de agricultores, como alguns
grupos temem.

Ela ndo é, entretanto, suficiente para
estimular investimentos massivos na pro-
visdo de bens publicos, como mostram 0s
resultados sobre acesso a educacéo e ao
saneamento basico. Compreender os fa-
tores tecnologicos, institucionais e cultu-
rais que moldam o impacto da expansao
agricola no desenvolvimento econdémico é
um importante caminho para pesquisas
futuras. No entanto, os resultados dessa
pesquisa mostram que a expansao da agri-
cultura mecanizada e em larga escala tem
0 potencial de aumentar o desenvolvimen-
to econdmico em contextos como o do
Matopiba. &
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GESTAO

COMERCIALIZACAO exige
enxergar anfecipadamente

As modificacbes no ambiente de vendas e a formacdo de precos das
commodities agricolas foram intensas nos ultimos 30 anos. Para se ter
uma ideia, o volume didrio de negociacées na Bolsa de Chicago, que define
cotacdes globais, saltou de 2 mil para 1,7 milhdo

o longo do tempo, alguns seg-

mentos, metodologias, sistemas,

mecanismos e parametros vao
sendo modificados, ajustados ou até sdo
substituidos. 1sso ocorre em todos os
setores da economia de forma natural e
progressiva. No ambiente das commo-
dities agricolas ha sempre o sentimento
de que, por se tratar de produtos ali-
menticios, os parametros ndo mudam,

Paulo Molinari, consultor Safras & Mercado

que ha pouca interferéncia de fatos no-
VOS e que 0 processo de evolugdo no
aprendizado tem menor participagéo.
Esse conceito, rapidamente, perde
consisténcia a cada ano em que a tec-
nologia da informacdo permite que os
mercados trabalhem de forma mais réa-
pida e, com isso, investidores interna-
cionais possam participar da formacao
dos precos agricolas de forma mais ho-

mogénea e consistente. Nesse ambien-
te, a ampliacdo do processo de aprendi-
zado na comercializagcdo de commodi-
ties agricolas parece inevitavel para as
atuais e as novas geracbes de forma a
acompanhar a evolucdo dos mercados.

Nos ultimos 30 anos, as modifica-
¢Bes no ambiente da comercializagdo e
formacdo de pregos das commodities
agricolas foram intensas. Poucos devem

Na Bolsa de Chicago sao
definidas as cotacoes

globais das commodities
agricolas milho, sojae
trigo

Divulgacédo
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lembrar, ou até ndo ter conhecimento
das maquinas gigantes que transmitiam
as cotagOes de abertura e fechamento
das bolsas internacionais, mais conhe-
cidas como telex. Os sistemas de trans-
missdo de dados em real-time eram ca-
rissimos e a velocidade de toda essa in-
formagdo como ferramenta de Geren-
ciamento de Risco era extremamente
lenta. Nesse periodo, a Bolsa de Chica-
go (Chot), a qual opera e forma os pre-
¢os das principais commaodities agrico-
las como milho, soja e trigo, negociava
perto de 2 mil a 5 mil contratos por dia.
Ou seja, a velocidade da informacéo esta
intrinsicamente ligada a capacidade de
os investidores ampliarem as suas a¢fes
nas operacdes de commodities. Em ou-
tras palavras, a velocidade das negocia-
¢Oes estava no ritmo do telex.

No ano passado, o volume de nego-
ciagbes na Bolsa de Chicago chegou a
1,7 milh&o de contratos por dia nesse
segmento de commodities. Ora, devemos
lembrar que até 2015 ainda havia pregao
viva-voz, o qual deu lugar ao pregdo ele-
trénico em funcdo da ampliagcdo do nu-
mero de investidores nos pregdes. Na-
turalmente os sistemas eletrénicos de
operacdo substituiram a operagdo manual
pelo volume de negociacéo diaria. Deve-
mos refletir que esse ainda é um proces-
so inicial, no qual os sistemas de opera-
cao eletrénicos foram recém-implanta-
dos e isso somente tende a se expandir
na velocidade da tecnologia.

Bem, o que isso muda para o cotidia-
no da comercializagdo agricola em nivel
mundial e para o Brasil, que é o grande
fornecedor mundial de alimentos? A mu-
danga € radical e importante. A necessi-
dade de informacg®es para gerenciar o ris-
co, ha 30 anos, era muito menor do que
se tem hoje. A velocidade da informagao
hoje nos permite dizer que o ritmo das
operagBes em bolsas de futuros aumen-
tou substancialmente, o que € represen-
tado pelo volume diario de contratos ne-
gociados. Isso quer dizer que, a cada dia,
mais investidores precisam de mais in-
formacdes para estar a frente das nego-
ciagOes e gerenciar riscos.

Os precos de milho, farelo de soja e
trigo no Brasil, e em boa parte do mun-
do, sdo gerados a partir de uma bolsa
de futuros, a qual ndo esté localizada no
Brasil. Dessa forma, para nos adequar-
mos a essa velocidade do ritmo de ope-

racdes e das informaces, ha a necessi-
dade de reaprendizado continuo a res-
peito dos mecanismos utilizados em
operacOes de futuros, nas equacGes de
formacdo de precos e nos devidos pa-
rametros que influenciam os precos dia-
riamente. N&o basta apenas conhecer-
mos muito bem as condic¢des de lavou-
ras, as condigdes de fretes internos e
do funcionamento dos agentes do mer-
cado nacional se a formacéo de precos
tem origem em indicadores sobre os
quais ndo temos controle, como cam-
bio, prémio e Bolsa de Chicago.

No passado, apenas a Analise Fun-
damental (quadro de oferta & demanda
puro) era suficiente para compreender-
mos o quadro de uma commodity agri-
cola e gerenciarmos o seu risco de pre-
¢o. Hoje em dia, a agregacdo da Anélise
Técnica é inadidvel, tendo em vista a
elevacdo da velocidade dos negdcios, do
volume e até a insercdao de mecanismos
como os chamados “rob6s”. Ignorar
essa nova geracao tecnoldgica dos mer-
cados implica em ndo se atualizar e ndo
acompanhar a ampliacéo da volatilidade
dos precos, ou seja, abrir mdo de me-
canismos de gerenciamento de riscos
necessarios para o padrao atual dos mer-
cados. Podemos dizer que nos proxi-
mos 15 anos essa necessidade de se
manter atualizado e no ritmo dos mer-
cados somente ird exigir mais dos pro-
dutores, operadores de mercado inter-
no, comerciantes e compradores, em ter-
mos de aprendizado.

Os desafios dos mercados de milho,
soja e outras commodities, exigem do
participante de mercado uma permanen-
te atualizagdo sobre os parametros fun-
damentais e técnicos para que se possa
praticar um adequado gerenciamento do
risco de preco no ambiente interno de
comercializacdo. A visdo global dos pa-
rametros fundamentais para observacéao
de tendéncias e tomadas de decisdo no
gerenciamento de risco sdo ferramen-
tas indispensaveis para 0 sucesso das
operagdes diarias.

Além disso, saber interpretar con-
juntamente a avaliagdo técnica, os indi-
cadores fundamentais e os instrumen-
tos de operagdo em mercados futuros e
de opcOes é requisito prévio para en-
xergar antecipadamente 0s movimentos
dos precos nas bolsas e as melhores al-
ternativas de operagdes, sem depender
exclusivamente do preco fisico das
mercadorias e da geracdo de oportuni-
dades especulativas e/ou de hedge ba-
seada na andlise grafica.

Os gestores que operam nas bolsas de
futuros estdo cada vez mais técnicos e
ampliando a velocidade de seus negécios.
Se 0 Brasil deseja diminuir progressivamen-
te as suas perdas no segmento de comer-
cializacdo, devera avancar no processo edu-
cacional de gestdo de risco de precos e 0s
mecanismos de comercializa¢do. Safras &
Mercado ministra cursos intensivos de co-
mercializacdo de soja e milho que reduzem
riscos de comercializagdo com base em fer-
ramentas globais. &
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Jd pensou em fransformar
seu negocio em HOLDING?

Holding é uma controladora de patriménio, ou uma pessoa juridica que
tem como objeto social a participacdo em outras empresas. No caso do
agronegocio, em que é comum a presenca de grupos com vinculos
familiares, é possivel evitar futuros conflitos e a dispersdo das posses

Advogado Marcelo Guaritd Borges Bento, mestre em Direito pela PUC/SP e professor convidado do Pecege Esalg/USP, marcelo@psg.adv.br

ste artigo aborda a utilizacdo de

holdings constituidas por grupos

familiares que atuam no agrone-
gocio. Ndo se pretende, nem de longe,
esgotar o assunto, nem mesmo seria
possivel devido a complexidade e ex-
tensdo do tema. A intencéo é apenas tra-
zer algumas consideracdes centrais elei-
tas para o debate com o leitor. Impor-
tante € a ressalva de que aqui ndo existe
receita pronta. A estruturagdo e a solu-

¢Ao de um ndo servem para outros. E a
tipica formatacdo que exige cuidado e
estudo individualizado ou o tiro pode
sair pela culatra.

Feitas as devidas ponderagdes ini-
ciais, vamos ao tema proposto. Cada
vez mais comum, o instrumento tem
suas vantagens (e também desvanta-
gens e pontos de atencdo a serem ava-
liados em cada caso concreto), espe-
cialmente para fins de organizacdo e

sucessdao do patrimonio. A estrutura-
¢do adequada do patriménio em uma
holding patrimonial pode ajudar no al-
cance exitoso desses objetivos. A hol-
ding nada mais é que uma pessoa juri-
dica que tem como objeto social a par-
ticipagcdo em outras empresas, geral-
mente operacionais. A empresa opera-
cional, por sua vez, é aquela que exer-
ce atividades empresariais propriamen-
te ditas, seja no setor agro, comercial,
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industrial ou de prestacdo de servicos.

Em palavras simplistas: é uma con-
troladora de patrimonio. Pode ser pura,
quando apenas detém participacdo no
capital de empresas operacionais, ou
mista, quando também exerce atividade
empresarial. Existem aquelas com fun-
¢ao imobiliaria, sendo elas detentoras do
patrimdnio imobiliario da familia, com-
posto por imdveis urbanos e/ou rurais.
As regras aplicaveis as holdings séo as
mesmas das demais empresas. Pode-se
dizer que a base legal inicial para a hol-
ding é a Lei das Sociedades Andnimas
(Lei n° 6.404/76, art. 2°, 83°, art. 116 e
art. 243, 82°), sendo que sua constitui-
¢do e seu regramento encontram fun-
damento no Cddigo Civil.

Os produtores rurais tém considera-
do a utilizagio das holdings. E nesse con-
texto, na tentativa de se evitar futuros
conflitos familiares e a disperséo do pa-
triménio, que essa forma de organiza-
¢ao patrimonial tem se tornado mais fre-
guente. E senso comum, apoiado em
inimeros estudos académicos, que a Ssu-
cessdo em negdcios familiares representa

grande risco a sua continuidade. Tal
constatacdo, por certo, ocorre ndo s6 no
setor agro, mas pelas peculiaridades da
atividade, com forte presenca de grupos
com vinculos familiares, o risco aqui as-
sume contornos ainda mais relevantes.
E natural que conflitos ocorram com a
partilha do patrimdnio entre mais pesso-
as, 0 que é consequéncia da transmis-
sdo por geragdes. Um exemplo préatico é
0 condominio de herdeiros nas proprie-
dades rurais, o que acaba criando a ne-
cessidade de decisdes unanimes, o que
nem sempre € possivel. Ou ainda diver-
géncias e perdas econdmicas na divisao
das fazendas, seja ela consensual ou néo.

Patrimonio pessoal separado do
operacional — Se ndo criado um am-
biente de governanga, com regras para
a administracdo, tomada de decisdes, di-
visdo de resultados, acordo de sdcios e
demais mecanismos societarios, a chan-
ce de dissenso e até de brigas irreme-
diaveis na gestdo do patriménio comum
é consideravel. Um aspecto a ser abor-
dado € a segregacdo do patrimdnio pes-
soal dos socios, ja auferido e acumula-

do, do patriménio tido como operacio-
nal. Trata-se de medida recomendavel,
especialmente quando ha diversidade de
negdcios ou quando 0s mesmos ganham
escala. Nessa hipdtese, os sdcios pas-
sam a ter cotas ou a¢Bes de uma em-
presa patrimonial, a holding, enquanto
0s bens propriamente ditos, moveis,
imoveis, cotas ou acdes de empresas
operacionais, passam a ser de proprie-
dade da pessoa juridica estruturada para
funcionar como controladora.
Questdes individuais dos sécios
como, por exemplo, separacdo litigiosa
e penhoras decorrentes de outras ativi-
dades empresariais, em geral, ttm me-
nor influéncia sobre o negécio quando
0 patriménio esta separado da operacao.
Esse ambiente dificulta a ingeréncia in-
dividual do minoritario diretamente na
operagdo, como aquele que se recusa a
assinar documentos. Ou quando 0 ma-
rido ou a esposa nega a outorga uxoria
sem justo motivo. O patriménio, quan-
do gerido na pessoa juridica, também
contribui para aumento da discricdo e
da confidencialidade, ja que o proprie-
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tario passa a ser a empresa fami-
liar e ndo mais a pessoa fisica.

N&o se pode desprezar tam-
bém que a centralizacdo das va-
riadas atividades do grupo em
empresa controladora colabora
para a disseminagdo das informa-
coes entre os membros da fami-
lia, bem como permite a melhor
preparacdo dos sucessores e a
acomodagcéo de interesses diver-
s0s. A estruturagdo possibilita ain-
da o aproveitamento de siner-
gias, quando vantajoso, como na
eliminacgéo de cargos com a mes-
ma funcdo. Além das questdes
administrativas com consequén-
cias na sucessdo, medidas suces-
sOrias propriamente ditas podem
ser antecipadas. Uma delas é a
doagdo com reserva de usufruto
que, a depender do formato, con-
cede seguranca ao doador na
fruicdo dos frutos e rendimentos
de seus bens, mas ja transfere
direitos e obrigacdes antes do fa-
lecimento.

Tal condicdo tem a enorme
vantagem de ter o patriarca ou a ma-
triarca como mediadores e condutores
no processo de passagem do bastdo.
Pode ainda acarretar vantagens fiscais,
como o recolhimento antecipado do
ITCMD (imposto estadual devido na
doacdo ou sucessdo), que vem sendo
substancialmente aumentado nos ulti-
mOos anos, seja por incremento nas ali-
quotas, na majoracdo da base de cal-
culo ou pela valorizagdo do patriménio
no decorrer do tempo. Com a bancar-
rota dos Estados da Federacdo, é pre-
sente a busca por arrecadacdo, o que
certamente impacta no referido tribu-
to.

Tributagdo — Alias, nesse tema de
holding, obrigatéria é a abordagem de
questdes tributarias. Aqui vao algumas.
Inicialmente, é importante registrar que
holding néo se confunde com planeja-
mento tributario. Em algumas situa-
¢oes, pode-se colher economias fiscais,
mas ndo obrigatoriamente. Existe uma
falsa premissa de que a entrega do pa-
trimoénio em subscricdo de participa-
¢do societaria de uma empresa gera in-
cidéncia tributaria. Em geral, isso ndo
se confirma. O aporte de bens em pes-
soa juridica é imune (ou isento para al-
guns) de tributacdo na maior parte das

Divulgagéo

“Questoes individuais dos socios
como, por exemplo, separacao litigiosa
e penhoras decorrentes de outras
atividades empresariais, em geral, tém

menor influéncia sobre o negécio
quando o patrimonio esta separado da
operacao’;lembra Bento umadas
vantagens da holding

vezes. Dois tributos devem ser anali-
sados sob a perspectiva dessa integra-
lizacdo, o imposto de renda na modali-
dade de ganho de capital (federal) e o
imposto sobre a transmissdo de bens
imobiliarios (municipal), no caso de
imdveis (urbanos ou rurais).

Sob o ponto de vista do Imposto de
Renda (IR), somente haverd ganho de
capital se o valor atribuido aos bens
for maior que o custo de aquisicao.
Deve-se registrar que o contribuinte
pode eleger se o faz a preco contabil
(historico) ou a mercado. Se a merca-
do, incidira IR na diferenca, o que even-
tualmente até pode ser vantagem devi-
do a fatores de reducdo, mas ndo é
necessario pela legislacdo fiscal que
aconteca. E facultativo.

Ja o Imposto de Transmissdo de
Bens Imdveis (ITBI) incidente no apor-
te de patriménio imobiliario, somente

GOVERNANCA

tem cabimento se a pessoa juridi-
ca apresentar receita preponde-
rantemente imobiliaria, ou seja, 0
maior pedaco proveniente de ati-
vidades imobiliarias como com-
pra e venda de imoveis, aluguel
ou arrendamento. Cabe lembrar
que parceria agricola caracteriza
receita rural, ao contrério do ar-
rendamento, que é tributado como
receita decorrente de atividade
imobiliaria.

Outra decorréncia muito inte-
ressante dessa operagdo é a cor-
recdo do custo da terra nua na
Declaracdo do Imposto sobre a
Propriedade Territorial Rural
(DITR). Isso porgue a alienacgdo
de fazendas adquiridas apds o ano
de 1997 ndo apresenta o ganho de
capital calculado da mesma for-
ma que os imoveis urbanos. A tri-
butacdo da terra nua se da pelo
Valor da Terra Nua (VTN) infor-
mado no Documento de Informa-
cdo e Apuragdo do ITR (Diat), que
¢ parte do Imposto Territorial
Rural (ITR). Isso pode represen-

tar uma significativa redugdo no mo-
mento de se pagar o IR. Outro aspecto
é a tributacdo do aluguel ou arrenda-
mento de imdveis. A operacdo em em-
presa imobiliaria costuma ser mais ba-
rata do que na pessoa fisica.

Mais uma questdo nessa seara é
a alegacdo de que exercer atividade ru-
ral na pessoa juridica é mais oneroso
do que fazé-lo na pessoa fisica. A ma-
xima, na maior parte das vezes, € ver-
dadeira, mas nem sempre. Por exem-
plo, é mais vantajosa a tributacdo da
venda de bovinos para abate no regime
presumido do produtor rural da pes-
soa juridica, quando comparado ao re-
gime simplificado do produtor rural
pessoa fisica. Contudo, propriedade
ndo se confunde necessariamente com
exploragdo. E possivel que a proprie-
dade da fazenda seja de uma pessoa
juridica enquanto que atividade rural
seja exercida, mediante contratos agra-
rios, pela pessoa fisica. Como visto,
sdo muitas as particularidades que per-
meiam o assunto. O importante é que
0 produtor considere que a estrutura-
¢do do patriménio, mediante holding ou
mesmo agropecuarias, é opgdo para o
setor que mais contribui para a econo-
mia do Pais.&
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Fundacdo MT jd trabalha
para 2030

Evento Fundacdo MT Em Campo reuniu em lItiquira/MT centenas de
produtores para apresentar conclusées sobre manejo de lavouras. A
equipe técnica da instituicdo também jd se articula para propor solucées
técnicas a mais 5,5 milhdes de hectares a serem incorporados a agricultura
mato-grossense nos proximos 13 anos

Fundacdo de Apoio a Pesquisa

Agropecuaria de Mato Grosso,

mais conhecida por Fundacéo
MT, tem um papel fundamental no de-
senvolvimento da agricultura no estado
h& 24 anos. Desde a fundag&o, em 1993,
a instituicdo validou para o estado tec-
nologias e técnicas de soja, milho e al-
goddo em relacdo a manejo de solo e
adubacdo e a ameacas fitossanitarias ja
usufruidas pelos produtores de outras
regides da agricultura brasileira. Além

Leandro Mariani Mittmann*
leandro@agranja.com

disso, desenvolveu inovagOes para a rea-
lidade do estado do Centro-Oeste. In-
clusive criou novas cultivares, 0 que era
uma caréncia da regido na época. Ago-
ra, a Fundagcdo MT, que retine um time
de pesquisadores de ponta, mira os pro-
ximos 13 anos. Afinal, em 2030, segun-
do projecdo da Secretaria de Estado e
Desenvolvimento Econémico do Mato
Grosso (Sedec), serdo 15 milhdes de
hectares de soja, 5,5 milhdes a mais que
a atual safra— e muito mais que o0s qua-

se 2 milhdes da safra 1993/94.

E uma parte consideravel dessa area
agregada, algo como metade, sera de
cultivos em desafiantes solos arenosos,
0 mesmo perfil de 2 milhGes de hecta-
res atuais. “Merecem atencgdo especial”,
definiu o pesquisador da fundacéo Lean-
dro Zancanaro, no evento Fundagdo MT
Em Campo, Itiquira/MT, em um dos
Centros de Aprendizagem e Difusdo da
instituicdo, que reuniu, no inicio de fe-
vereiro, a imprensa especializada e tam-
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bém centenas de produtores. O tradi-
cional Fundacdo MT Em Campo é um
dos muitos eventos de difusdo de tec-
nologia que a instituicdo promove du-
rante 0 ano em que 0s pesquisadores
exibem as mais recentes conclusdes de
suas pesquisas. E no bate-papo com os
jornalistas, o cultivo em solos arenosos
foi um dos temas que recebeu mais aten-
¢do. Inclusive no contexto da integra-
cdo lavoura-pecudria, objeto de uma
nova experiéncia da fundagéo a partir
de 2018, em uma parceria com a Asso-
ciagdo dos Produtores de Soja do Mato
Grosso (Aprosoja).

Zancanaro lembra que a pecuaria
sera um elemento importante para a
agricultura em solos arenosos (nos atu-
ais em exploracdo e nos futuros), pois a
atividade “se adapta melhor que a cul-
turaanual”. “Para cada ambiente, hd uma
aptidao”, lembra, ao esclarecer que as
espécies de pastagens podem melhorar
as condicdes fisicas e bioldgicas dos ter-
renos. “A pecuaria é op¢do para rota-
¢ao”, acrescenta Francisco Soares Neto,
presidente da Fundacdo MT. A pesqui-
sadora responsavel pela area de nema-
tologia da fundacdo, Rosangela Silva
lembra que em solos com alta incidén-
cia de nematoides, por vezes apenas as
braquiarias ddo respostas produtivas,
pois as culturas anuais ndo mais se de-
senvolvem satisfatoriamente. E a ideia
é aproveitar para implantar agricultura
em areas ja “abertas”, incrementando as
produtividades de agricultura e também
pecuaéria.

Agricultura como um cubo magi-
co — Independentemente da cultura, da
atividade, da forma como essas sdo con-
duzidas, os pesquisadores ressaltaram
que, absolutamente, sempre uma agao na
lavoura tem efeitos em outras. Por isso,
um cubo mégico, daqueles que quebram
a cabeca para ajustar as mesmas cores
em cada uma das suas faces, foi o sim-
bolo do evento Fundagdo MT Em Cam-
po. Soares Neto lembrou que, em um
cubo, sempre se enxerga um lado, mas
ndo os demais, e que cada movimento
de peca altera a posi¢do de outra. E essa
é aanalogia com a “complexidade da agri-
cultura” atual, pois em 23 anos de exis-
téncia da fundacéo, os desafios da agri-
cultura foram mudando. E, acrescentou
Zancanaro, assim como no cubo magi-
€O, € preciso haver sincronia entre os mo-
vimentos. Mencionou que, por exemplo,

Presidente da Fundacao
MT, Soares Neto: nos 23
anos de existénciada
fundacao, os desafios da
agricultura foram
mudando

a distribuicdo de plantas interfere na inci-
déncia de doencas. E que uma cultura é
influenciada pelas antecessoras da se-
quéncia de dez anos. “O que eu fiz [ atras
interfere hoje”, advertiu o pesquisador.
Um exemplo simbolico da interferén-
cia de um ciclo nos seguintes foi apre-
sentado por Zancanaro. O caso se deu
em nove anos de uma experiéncia que
envolveu varias combinacdes de cultivos
com a soja como a cultura principal, além
de milho, milheto, braquiéria, crotalaria,
COM manejos em sucessao, rotacionados,
consorciados e até pousio, comparados
a uma experiéncia com gradeacdo, sem
revolvimento do solo, cujo objetivo foi
ressaltar a fundamental relevancia da co-
bertura de solo e da rotacdo de culturas.
A semeadura de todas as diferentes par-
celas se deu no mesmo dia, em solos com
condicBes semelhantes, adubaces idén-
ticas e com a mesma variedade, igual tra-
tamento fitossanitario e assim por diante.
Conforme o pesquisador, nos diferentes
sistemas, o elemento quimico ndo se al-
terou, mas 0s aspectos bioldgico e fisico
se mostraram distintos em razéo do ma-
nejo — o que causou efeitos considera-

O pesquisador Leandro
Zancanaro descreveu
experimento de nove anos

com diferentes sistemas de
cultivo em que ficou

comprovada aimportancia
da cobertura do solo

veis na produtividade.

Entre as multiplas e detalhadas con-
clusBes, um resultado convincente: a
producdo da parcela sem cobertura de
solo para as demais, independentemen-
te da combinagéo, foi o0 acumulado de
55 sacas por hectare em sete safras (no
primeiro ano, ndo foi possivel avaliar di-
ferencas, ja que todos os sistemas par-
tiram do zero, e a atual safra ainda néo
tinha sido colhida até o dia do evento).
“Adiferenca vai ‘abrir’ ainda mais”, ava-
lia Zancanaro sobre os proximos anos.
E observaram-se, por exemplo, vanta-
gens como 0 acumulo de nitrogénio e
supressdao a nematoides em sistemas
com a insercdo de crotalaria, aumento
da palhada no caso do uso de uma bra-
quiaria, cinco culturas em trés anos (soja
e milheto; soja e crotalaria; e milho e
braquiaria em consorcio), além da pos-
sibilidade de uma “safra” de bois alimen-
tados pela braquiaria apds soja e crota-
laria (sequéncia); soja, depois milho e
braquiaria em seguida. &

O jornalista esteve no evento a convite
da Fundagdo MT
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A feira das primeiras

BOAS NOTICIAS do ano

A Show Rural Coopavel, realizada no més passado, em Cascavel/PR,
refletiu a realidade atual da agricultura brasileira, que se encaminha a
safra recorde. Muita tecnologia, produtores dvidos
por inovacgées e negdcios aquecidos. Foram mais de RS 2 bilhées em
vendas, além de negocios encaminhados

'ea”d{fx?’oagﬂi?gf“’m leira na temporada 2016/17 foi
sintetizado em cinco dias. Assim

é possivel definir o que ocorreu em Cas-
cavel/PR, no inicio de fevereiro, na 292
edicdo da Show Rural Coopavel, a pri-
meira das megafeiras agricolas do ano.
Tecnologia de ponta em maquinas, insu-
mos e servigos das principais compa-
nhias brasileiras e globais, plots expon-
do vistosos cultivos com manejos de
ponta, empresas publicas de pesquisa
apresentando suas inovagoes, produto-
res bem interessados em novidades e, so-
bretudo, negdcios em profusdo. O even-
to atraiu mais de 253 mil visitantes e mo-
vimentou R$ 2 bilhdes em negociacdes —
sem contar as que ficaram encaminha-
das. Tudo isso na semana em que a Com-
panhia Nacional de Abastecimento (Co-
nab) anunciou estimativa de safra recor-
de para o Brasil de 219 milhdes de tonela-
das para a temporada 2016/17, 17,4% ou
32,5 milhGes de toneladas a mais que a
anterior (entdo comprometida pelo clima).
“O produtor esta colhendo a maior
safra da historia na propriedade”, justifi-
cou Dilvo Grolli, presidente da Coopavel
Cooperativa Agroindustrial, que promo-
ve a feira. “As perspectivas sdo grandes
para aumentar as produtividades”, des-
creveu a realidade dos associados. Se-
gundo ele, enquanto a média paranaense
de produtividade de soja é de 65 a 70
sacas por hectare, ha cooperados da
Coopavel conseguindo 90 sacas. Grolli
justifica na tecnologia os altos desempe-
nhos, e menciona o “choque” que mui-
tos produtores levam ao conhecer no-
vas variedades de semente lancadas na
feira. A partir das novas tecnologias, 0

L Mariani Mi . .
eandro Mariani Mittmann o momento da agricultura brasi-

Mychael Allan e Caca Cruz
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“0O produtor esta colhendo a

maior safra da histériana
propriedade’;destacou Dilvo
Grolli, presidente da Coopavel
Cooperativa Agroindustrial

dirigente entende ser vidvel aumentar
entre 20% e 30% a produtividade. “Em
dois ou trés anos, (0 incremento) vai
acontecer”, avalia. “A rentabilidade esta
otima”, revela, ao lembrar que os produ-
tores tém custo médio por saca de soja
de R$ 34 a R$ 36, e a comercializam a
R$ 65, R$ 70.

Foram esse ritmo e a necessida-
de de buscar produtos mais eficien-
tes que levaram produtores a bus-
car no evento a renovagéo de suas
maquinas. Valdecir Lava, produtor de
109 hectares de soja, 60 de trigo e
seis de fumo em Guamiranga/PR,
trocou a colheitadeira ano 2004 de
175cv por uma de 220cv. “Queria
uma mais moderna e com mais qua-
lidade”, justificou. “Com mais qua-
lidade de grdo e mais agilidade”. Ele
pagou R$ 550 mil pela méquina fi-
nanciada pelo banco da montadora,
em oito anos, e ainda entregou a an-
tiga pelo valor de R$ 155 mil. Lava
comecaria a colheita nos dias seguin-
tes a feira, com produtividade de 61
sacas por hectare. O pre¢o no dia
da compra estava em R$ 72/saca,
sendo que ele tinha feito a comer-
cializacdo antecipada de cerca de um
sétimo da safra (mil sacas) a R$ 90.

J& o produtor Idair Giacomin, de
Vitorino/PR, adquiriu um pulveriza-
dor autopropelido para substituir a
maquina na ativa ha 16 anos. “Estava
na hora de trocar”, argumentou o
produtor que cultiva 880 hectares,

somando soja, milho, feijdo
e trigo. “O meu estava fi-
cando pequeno”, revelou, ao
comparar 0s 36 metros de
barra de pulverizagdo ante 0s
21 metros do anterior.
“Sempre fui agricultor. Es-
tou melhorando cada vez
mais. Tem que acompanhar,
sendo fica para tras, nao
acompanha a evolugéo”,
prosseguiu. Giacomin inves-
tiu R$ 798 mil, 10% a vista
e o restante financiado via
Finame, e se disse surpre-
endido pela agilidade para a
liberacdo dos recursos, pois
solicitou o financiamento na
segunda-feira e fechou a
aquisicdo na quinta-feira.
“Fora da feira, iria ser mais
dificil”, avaliou a vantagem da compra
ter ocorrido no Show Rural. O produtor
contou que trabalha com trés filhos, e a
compra se deu ja pensando no futuro de-
les na propriedade.
J& outros véo a feira para tomar co-
nhecimento das técnicas e tecnologias,
ja que, em um ambiente como o Show

Idair Giacomin, com a esposa,
Marilaine, de Vitorino/PR,
adquiriu pulverizador para
substituir o antigode 16
anos, ja pensando nos trés
filhos que trabalham com ele

Rural, tém a oportunidade de vé-las bem
de perto — e com explicacdes dos seus
idealizadores. Osmar Colossi, brasileiro
que tem propriedade em San Alberto, no
Paraguai, 120 quilémetros a partir de Foz
do lguagu/PR, esteve na feira para co-
nhecer novas variedades de soja. Colos-
si, que esta ha 22 anos no pais vizinho,
cultiva soja, milho e trigo, um
total de 700 hectares, e esteve
na Embrapa para se informar
sobre os langcamentos de soja,
onde se encantou com as culti-
vares BRS 413RR e BRS0388.
Segundo ele, as condigdes de
cultivo de onde ele cultiva séo
as mesmas da regido de Casca-
vel. “Aregido aqui & muito pare-
cida com a nossa”, contou. “E
uma extensao daqui”. Conforme
0 produtor, onde ele tem proprie-
dade, a predominéncia dos pro-
dutores brasileiros é total. “Na
verdade a agricultura paraguaia
é brasileira”. E todas as nego-
ciacOes de insumos e comercia-

lizacdo se ddo em dolar.
Tecnologias que fazem
render mais — Em seu amplo
e diversificado Espaco do Co-

Produtor Valdecir Lava (com
ofilho), de Guamiranga/PR,
aproveitou o Show Rural

para compraruma
colheitadeira“mais moderna
e com mais qualidade”
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Osmar Colossi, brasileiro
que cultiva soja, milho e
trigo em San Alberto, no

Paraguai, gostou dos
lancamentos de
cultivares da Embrapa

nhecimento, a Embrapa, com profissio-
nais de suas unidades, exp6s lancamen-
tos e disseminou informagdes. Como a
importancia da inoculagdo de bactérias
para a Fixacdo Bioldgica de Nitrogénio
(FBN), uma possibilidade para incremen-
tar a produtividade de culturas como soja,

milho e feijao e que
muitos produtores
desconhecem ou até
lancam méo, porém,
metade dos que
usam a tecnologia
realiza o procedi-
mento de uma ma-
neira incorreta. “O
inoculante é facil-
mente encontrado na
agropecuaria. O pro-
blema é o produtor
ndo receber a infor-
magao”, explicou o
pesquisador da Em-
brapa Soja André
Mateus Prando, que
palestrou na feira
sobre o tema. “Os
produtores acham
que da trabalho por (buscarem) pratici-
dade. Mas eles desconsideram o que es-
tdo ganhando”, advertiu. “O produtor
esta deixando de ganhar por ndo adotar
corretamente a tecnologia”.

Outro assunto divulgado pela Embrapa
foi a producdo de brotos de soja para a
alimentacdo humana, mais
especificamente o lanca-
mento de um equipamen-
to automatizado e de bai-
X0 custo chamado Tecno-
broto — apropriado para
associagdes e agricultores
familiares. Para montar,
S40 necessarios compo-
nentes como caixa d’agua
de 100 litros, bombas de
drenagem de &gua entre
outros, a um custo de
aproximadamente de R$ 3
mil. Conforme o pesqui-
sador da Embrapa Soja
Marcelo Alvares de Olivei-
ra, cada quilo de semente
de soja (especifica para
essa producdo) gera cer-
ca de 2,5 quilos de bro-
tos. No tanque, de cinco
a sete dias, ja é possivel
realizar a colheita dos bro-
tos, que sdo consumidos

Pesquisador André
Prando, da Embrapa Soja,
mostra a diferencado

desenvolvimento de
plantas de sojainoculada
eseminoculacao

como salada (depois de
fervidos) ou em conser-
va. Entre seus atributos,
esta o baixo valor calri-
co, alto teor de proteina e
ainda é um alimento fun-

SHOW RURAL COOPAVEL

cional (possui isoflavona). O perfil do pu-
blico consumidor é aquele que prefere
alimentos naturais.

Diagnostico é com o Doutor Milho
— Outra das tecnologias apresentadas
pela Embrapa é a que permite acompa-
nhar o desenvolvimento da lavoura de
milho por meio de um aplicativo, 0 Dou-
tor Milho. “Ferramenta tecnoldgica que
acompanha o ciclo da planta do milho em

Paulo César Magalhaes, da
Embrapa Milho e Sorgo, ajudou
adesenvolver o aplicativo

Doutor Milho, que permite
acompanhar como esta o
desenvolvimento da cultura

todos os estadios. Visa orientar medidas
inteligentes e sustentaveis para a agricul-
tura”, descreveu o pesquisador da Em-
brapa Milho e Sorgo Paulo César Maga-
Ihdes, que trabalhou no desenvolvimento
do App. Basta cadastrar o talhdo e a data
de emergéncia, que o aplicativo oferece
indicativos de como esté o desenvolvimen-
to da lavoura, as eventuais incidéncias,
como as ameacas fitossanitarias, além de
indicativos sobre as intervencfes e 0s
manejos para que a plantacdo se desen-
volva conforme seu potencial. “E simples,
e o principal foco é a usabilidade e a sim-
plicidade”, esclareceu. O aplicativo é gra-
tuito e esta disponivel nos sistemas An-
droid e iOS, além de ser encontrado em
www.embrapa.br/milho-e-sorgo.
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SUA MAQUINA E ADEQUADA AO TAMANHO DA SUA AREA?

Certamente, uma das maiores duvidas do produtor, ao adquirir uma maquina, é se aquele colosso tecnoldgico — e caro —
¢ adequado ao tamanho e ao trabalho que ela executara na propriedade. Pois o Instituto Agrondémico do Parana (lapar), em
parceria com a empresa Agropixel, desenvolveu uma plataforma online que permite saber “se o investimento que fez em
maquina tem viabilidade econémica em relacéo a area de producdo”, sintetizou o pesquisador Anderson de Toledo, que
participou do desenvolvimento da ferramenta chamada Sistema para Gestéo de Maquinas (Sigma). “O Sigma permite regis-
trar e saber em detalhes e online se as maquinas estdo se pagando. Com o tempo, o produtor terd um histérico das atividades
e podera fazer simulacfes para novas operacoes”, afirmou. “A gente via que ndo tinha essa ferramenta para o produtor”. A
plataforma, gratuita, pode ser acessada em www.sigma.agropixel.com.br.

O lapar também apresentou no Show Rural outra solu¢éo para um velho problema envolvendo maquinas, nesse caso, para
quem produz feijdo mecanizado. A instituigao criou uma maneira de ampliar a quantidade de “dedos” no molinete da plataforma
da colheitadeira, trabalho em parceria com a empresa Incomak, que fabrica as pecas. A adaptacéo, que é simples e barata (algo

entre R$ 1 mil e R$ 2 mil por maquina), permite que
0 produtor insira mais “dedos” para colher o feijdo,
e depois os retire para a vez da soja. “Alteracdo sim-
ples e de baixo custo”, definiu o pesquisador que
coordenou o projeto, Hevandro Delalibera. O nime-
ro de “dedos” é dobrado, e tal alteracdo permite que
se colha a planta que é mais baixa que a da soja e
ainda tem o perfil de ser mais prostrada. Conforme
ele, as perdas na colheita com esse recurso caem
30% “pelo menos”. E ainda é possivel usar a inova-
cdo para colher a soja que, por alguma razdo, esteja
mal desenvolvida.

Anderson de Toledo (de chapéu), pesquisador do
lapar, junto a Aurélio Garcia, diretor da empresa

Agropixel: ferramenta para avaliar se a maquina
esta de acordo com a area explorada

A feira de Cascavel é um verdadei-
ro parai-so para o lancamento de no-
vas cultivares. A Embrapa e a Funda-
¢do Meridional apresentaram nove cul-
tivares de soja, entre convencionais,
RR e Intacta. A instituicdo ainda apre-
sentou como novidade a cultivar de
feijo carioca BRS FC402, com resis-
téncia as doencas antracnose e mur-
cha do fusario. Ja o Instituto Agrond-
mico do Parané (lapar) lancou a varie-
dade de feijéo carioca IPR Celeiro, com
resisténcia a mais danosa doenca do fei-
joeiro, a mosaico dourado, tecnologia
resultante de 41 anos de pesquisa. “Tem
resisténcia horizontal ou parcial. Pode
ser (o feijoeiro) infectado, mas os da-
nos sdo insignificativos”, descreveu o
pesquisador Anésio Bianchini, que tra-
balhou no desenvolvimento do IPR
Celeiro. “N&o tem outra forma de con-
trole da doenca se ndo tiver material
resistente”, lembrou o pesquisador, que
assim preveé a volta de plantios de fei-
jdo em re-giGes em que o cultivo ndo
era mais viavel em razdo da doenca.

AGROINDUSTRIALIZACAO: 0
INDIVIDUALISMO NAO TEM FUTURO

A Emater/PR estimou que pelo menos metade do publico do Show Rural
tenha visitado o amplo espaco da instituicdo de assisténcia técnica. E atracGes,
sobretudo para empreendedores da agricultura familiar e para quem tem por
objetivo melhorar sua atividade e seu negécio, nao faltaram. Nesta edicdo da
feira, a agroindustria foi um dos temas abordados, mas mais do que isso, a
importancia do associativismo entre agricultores que investem nesse segmen-
to. Dez associacBes ou pequenas cooperativas integradas por 40 familias ex-
puseram, ndo apenas 0s saborosos produtos fabricados nas propriedades, mas
as vantagens da unido entre as familias para obterem eficiéncia na comerciali-
zacdo. “Eles conversam e trocam ideias”, explicou Renato Jasper gerente re-
gional da Emater/PR.

Segundo definicdo de Jasper, o corriqueiro € que o pequeno agricultor que
produz na propriedade, normalmente ndo consiga ser um eficiente comercian-
te. Assim como o contrario. “A comercializacdo coletiva tem funcionado”,
avalia. “O maior problema é o individualismo”. E a Emater/PR trabalhou na
feira justamente a conscientizacdo sobre as vendas em grupo. “O técnico esta
junto tentando aproximar”, descreveu a acdo da instituicdo. Além do incentivo
sobre a comercializagdo coletiva, a Emater prestou esclarecimentos sobre di-
VErsos outros temas entre agricultura e pecuaria, inclusive piscicultura e cul-
tivo de ervas medicinais. &

Muito mais sobre o Show Rural nas secGes Gente em A¢do e Novidades no Mercado, e
também no Facebook d’A Granja
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Dentre as muitas solucoes existentes
e que nasceram em startups, ha, por
exmplo, ferramentas de

geolocalizacao e analise de dados,
gerenciamento, calculo deinsumos,
defensivos eirrigacao

INOVACAO

John Deere

STARTUPS prometem
revolucionar a agricultura

Desenvolvimento de aplicativos de gerenciamento, sistemas de gestdo de
agricultura digital e de precisdo, equipamentos e sensores, sites e
mercados online sdo algumas das tendéncias desse perfil de empresa

Maikon Schiessl, diretor do comité de Agtech da Associacdo Brasileira de Startups (ABStartup), fundador do blog Agribase

agronegocio estd mudando a

passos rapidos e as startups do

setor tém se tornado cada vez
mais relevantes. Porém, quais sdo os
impactos desses novos empreendi-
mentos no agronegocio e por que a
agricultura ndo serd mais a mesma?
A pergunta que inicia essa discusséo
é, sem davida, uma das mais comuns
e que passa pela cabeca de todos os
agricultores. Afinal, a cada dia o mer-

cado agro tem dado mais visibilidade
as startups, consideradas como um
dos mecanismos de evolucdo desse
mercado. Apesar do conceito de start-
up néo ser recente (afinal, elas ja exis-
tem nos padrdes atuais ha muitos
anos), no agronegocio, essa ndo é
uma realidade tdo conhecida. No en-
tanto, com o crescimento exponen-
cial dos resultados da agricultura, é
cada vez mais frequente ouvirmos

sobre essas solucGes inovadoras.
Mas, afinal, o que sdo startups e para
que elas servem?

O que sao startups — Antes de
falarmos das particularidades da area
do agronegocio, vale relembrar o
conceito de startup, ja que ainda exis-
te muita confusdo mesmo entre aque-
les que ja atuam nesse mercado. Se-
gundo o entendimento mais recente
sobre o tema, startup consiste em um
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grupo de pessoas que trabalham so-
bre uma ideia ou ideias em comum,
em um cenério de extrema incerteza,
buscando um modelo de negdcio que
seja repetivel, ou seja, que possa ser
entregue a um nimero potencialmente
ilimitado de clientes, sem que isso
afete os objetivos do produto ou ser-
vico, e escalavel, que possa crescer
cada vez mais, sem que isso impacte
no modelo de negdcio.

Analisando o conceito e seus dois
fatores-chave, uma startup néo é sim-
plesmente uma pequena empresa ou
um negécio de custos muito baixos.
Ela é, na verdade, uma empresa vol-
tada ao desenvolvimento de uma ideia
ou inovacdo, visando torna-la renta-
vel e permitindo que gere ndo somente
riquezas, mas solucdes Uteis para o
mercado em que atua.

O que as startups tém a ofere-
cer — Considerado um dos setores
de maior crescimento dos ultimos
anos e também um dos mercados de
maior potencial para o futuro, o agro-

negdécio é fundamental para o desen-
volvimento econdmico e social. De-
vido a importéncia desse mercado, as
startups tém ganhado mais espaco na
area, com maiores investimentos,
inovacdo e visibilidade. Por meio de-
las, estdo sendo oferecidas ferramen-
tas e tecnologias voltadas tanto para
as grandes empresas do setor, quan-
to para auxiliar o desenvolvimento do
pequeno produtor. Desenvolvendo
ferramentas, processos e tecnolo-
gias para solucionar dificuldades,
abrir novas possibilidades e mesmo
potencializar os resultados obtidos na
agricultura, as startups tém grande
importancia no desenvolvimento do
mercado de agronegécio.

Dentre as solugOes existentes e
que nasceram em startups, é possi-
vel citar ferramentas de geolocaliza-
cdo e analise de dados, desenvolvi-
mento de politicas de gerenciamento
agricola, sensores voltados ao mer-
cado agricola, calculo de insumos,
defensivos agricolas e irrigacdo, pro-

gramas de analise de resultados la-
boratoriais do solo, das plantas e da
agua, entre outras.

Cenario internacional — Quan-
do analisamos em um panorama glo-
bal, é possivel perceber que o mer-
cado voltado as solucdes e aos proje-
tos dentro do agro é um dos que mais
crescem e que prometem fomentar o
crescimento econdmico mundial nos
proximos anos. Recentemente, a
Monsanto, uma das maiores empre-
sas de agricultura e biotecnologia do
mundo, realizou a compra da Clima-
te Corporation, empresa que come-
¢ou no mercado de agronegécio
como uma startup voltada ao setor,
por um valor préximo a US$ 1 bilhdo
(mais de R$ 3 bilhdes cotagdo atual),
uma das maiores negociacdes da his-
tdéria no setor. Além da compra reali-
zada visando obter o conhecimento e
o0 potencial desenvolvido pela startup,
a Monsanto também vem investindo
valores consideraveis em startups do
setor, por meio de processos de ace-
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leracdo, com aportes financeiros que
chegam a R$ 1,5 milh&o por startup.

Considerado pelos especialistas
como um dos mercados mais interes-
santes para este ano, é esperado que
0s numeros das startups de agrone-
gécio no mundo continuem crescen-
do, trazendo ainda mais inovacao, tec-
nologia e rentabilidade para a agricul-
tura e a pecuaria. Segundo dados de
pesquisas realizadas no ano de 2015,
0 mercado de startups voltadas ao
agronegocio (alimentos, agricultura e
pecuéria) alcangaram a incrivel mar-
ca de US$ 4,6 bilhdes, o que equiva-
le a mais de R$ 15 bilhdes.

O valor notado ultrapassou as pre-
visOes dos analistas (US$ 4,1 bilhdes)
e praticamente dobrou o investimen-
to realizado em 2014 (US$ 2,36 mi-
Ihdes). Os dados concretos dos in-
vestimentos em 2016 ainda ndo fo-
ram anunciados, mas espera-se que
os valores tenham ultrapassado a
marca atingida em 2015. Tal cresci-
mento se deve, em grande parte, aos
setores de comércio online de ali-
mentos e insumos agricolas, da agri-
cultura de precisdo (com robdtica,
automacdo e drones), a agricultura di-
gital, com suas ferramentas e senso-
res, e também as tecnologias de cui-
dados com a agua, como irrigacdo
automatizada.

Panorama no Brasil — Conside-
rado um dos paises com maior po-
tencial no agronegdcio e, consequen-

temente, um dos mais relevantes em
startups do setor, o Brasil conta com
um grande numero de empresas fo-
cadas especificamente na area. Se-
gundo dados obtidos pela Associa-
cdo Brasileira de Startups (ABStar-
tup), durante o ano de 2016, exis-
tem mais de 75 empresas e startups
com seu modelo de negoécios fo-
cado especificamente no agro, sen-
do que muitas outras empresas
também contam com solugGes na
area ou em areas correlatas.

A mudanca de perfil do pro-
dutor agricola e também na
visdo de negdcios dos agri-
cultores também tém contri-
buido para que essa evolu-
¢cdo seja notada de forma
mais direta, ja que é cada
vez maior o nimero de
agricultores conectados
a Internet, com aces-
so as informacGes e
tendéncias do mercado.
Além disso, a possibilida-
de de transformagdo da in-
teracdo do homem com o cam-
po, promovida pela solu¢Bes desen-
volvidas pelas startups, tem feito com
que novos conhecimentos, equipa-
mentos e tecnologias cheguem a um
ndmero maior de pessoas, aumentan-
do a produtividade e os resultados.

Tendéncias — A perspectiva de
crescimento e expansdo das startups
de agronegodcio é muito animadora,

EXEMPLOS DE STARTUPS DO AGRO

Algumas startups do campo tém ganhado espaco no mercado e sendo
adotadas por um grande nimero de agricultores, recebendo apoio de impor-
tantes nomes do setor e aportes de empresas nacionais e internacionais. Den-
tre elas, a Aegro e a Organomix.

Aegro: startup criada no Rio Grande do Sul que tem como objetivo oferecer
ao agricultor uma plataforma mais eficiente para a gestao agricola, onde infor-
magcdes sobre controle de estoque, preparo do solo e areas cultivadas podem
ser inseridas e analisadas de forma pratica e eficiente. Fundada em 2015, a
startup desenvolveu um software que auxilia o agricultor em todos os processos
de gestéo de sua lavoura, da semeadura a colheita, por meio da analise de dados
e visando aumentar a produtividade do campo e diminuir desperdicios.

Organomix: Desenvolvido pela i5 Empresas, é um e-commerce (Comeércio
ou mercado virtual) voltado & comercializagdo online de produtos organicos.
Esse tipo de produto tem ganhado espaco no mercado nacional com o cresci-
mento da busca por uma alimentacéo mais saudavel, sendo que o site s6 co-
mercializa itens organicos, naturais e integrais, sem a adicdo de corantes,
gorduras trans ou adocgantes.

TECNOLOGIA

Schiessl:“Startup é um grupo de
pessoas que trabalham sobre uma
ideia ouideias em comum, em um

cenario de extrema incerteza,
buscando um modelo de negécio
que seja repetivel”

sendo que grandes e pequenas empre-
sas estdo buscando e oferecendo so-
lucBes interessantes para 0 mercado
agricola e pecuério, visando torna-lo
ainda mais rentéavel e produtivo. E pos-
sivel afirmar que, entre as tendéncias
com maior potencial para o setor, es-
tdo o desenvolvimento de aplicativos
de gerenciamento agricola, sistemas
de gestdo de agricultura digital e de
precisédo, equipamentos e sensores vol-
tados ao agro, sites e mercados onli-
ne de produtos e servicos com enfo-
gue no agronegdcio e outras ferramen-
tas que transformardo o agronegécio
brasileiro e mundial.

Porém, esse é apenas 0 comeco da
revolucdo das startups no agronego-
cio. Muitas mudancas e inovacgdes
ainda estdo por vir porque se trata de
um mercado extremamente dindmico.
Assim, sO resta uma certeza ao pro-
dutor rural: sua lavoura nunca mais
serd a mesma. &
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Problemas no

sistema
SOJA-MILHO-SOJA

A sucessdo de culturas, ainda que de familias diferentes, implica na
dindmica populacional dos nematoides, que podem
provocar danos de 15% a 20% — mas também pode causar perda total.
Séo muitas as formas para inibir a acéo, mas tudo comeca a partir de um
eficiente diagnostico do problema

Prof. Dr. Carlos Eduardo de Mendonca Otoboni, Fatec Shunji Nishimura

Nilvo Altmann
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ma pratica bastante usual dos

agricultores brasileiros é o culti-

VO da soja na primeira safra e,
em seguida, o cultivo do milho na mes-
ma area, como segunda safra, também
chamada de “safrinha”. Essa sucessao
de culturas, mesmo com a utilizacdo de
culturas de familias boténicas diferen-
tes, tem algumas implicagdes na dina-
mica populacional dos nematoides que
as afetam e, consequentemente, os da-
nos que podem ocasionar nessas cultu-
ras, que em média variam de 15% a 20%
da producéo, mas que podem chegar a
100% de perdas.

Como principais nematoides que
afetam a sojicultura atualmente no
Brasil, estdo principalmente os se-
guintes: Heterodera glycines (Nema-
toide de Cisto da Soja — NCS); Me-
loidogyne javanica e M. incognita
(Nematoides das Galhas); Pratylen-
chus brachyurus (Nematoide das Le-
sdes Radiculares) e Rotylenchulus
reniformes (Nematoides Reniforme).
Além desses, os agricultores devem
ficar atentos as infestacdes de outras
espéecies de Meloidogyne ou Praty-
lenchus, Scutellonema sp. e Helico-
tylenchus dihystera. Ja para o milho,
0 nematoide mais problematico atual-
mente é o Pratylenchus brachyurus,
bem como outras espécies de Praty-
lenchus. Também o milho pode favo-
recer a multiplicacdo e até sofrer al-
gum tipo de dano para 0s nematoides
das galhas (Meloidogyne spp.), H.
dihystera, Xiphinema sp., entre ou-
tros, como o problema emergente de
Tubixaba tuxaua.

Por essa relacdo de nematoides
apresentada nesse sistema, 0 nematoi-
de mais favorecido é Pratylenchus
brachyurus e isso tem se comprovado
pelos levantamentos feitos
nas areas produtoras de soja
e milho do Brasil, onde a
ocorréncia desse nematoide é
superior a 80% e, na maioria
dos casos, em altas infesta-
cOes, pois € potencializado
pela sucessdo dessas culturas.
Também o milho, dependen-
do do gen6tipo, pode ser um
bom multiplicador do nema-
toide das galhas e néo apre-
sentar um dano aparente,
mas, na safra de soja seguin-
te, 0s prejuizos serdo certos.

Como é visto também, o milho ndo
€ hospedeiro do NCS (Heterodera
glycines) e do Nematoide Reniforme
(Rotylenchulus reniformis), ou seja,
ndo aumenta esses nematoides na
area, que sdo muito problematicos
para a cultura da soja vindoura. Con-
tudo, nesse esquema de sucessdo nao
se deve esperar um controle efetivo
desses nematoides, visto que eles de-
senvolveram mecanismos de resistén-
cia/sobrevivéncia no campo quando
em condi¢Ges adversas, como a falta
do hospedeiro (soja).

No caso do NCS, ele forma um
cisto, que é o corpo da fémea morta
cheio de ovos do nematoide dentro.
Estudos indicam que esse cisto pode
manter a viabilidade do nematoide na
area para mais de oito anos. Ja o ne-
matoide reniforme desenvolveu estra-
tégias de sobrevivéncia como diapau-
sa (diminuicdo do metabolismo) e mi-
gracao para as camadas mais profun-
das no perfil do solo, se perpetuando
também na area. Ainda, nesse caso,
muitas plantas daninhas de folha lar-
ga podem servir de hospedeiros al-
ternativos, ou seja, alimentar e mul-
tiplicar o nematoide.

Assim, o controle e/ou manejo dos
nematoides em soja ou milho se tor-
na bastante complexo, sendo que na
maioria dos casos varias medidas de-
vem ser adotadas para que se possa
minimizar os danos provocados por
esses vermes. Como medida bésica
de manejo dos nematoides, deve-se
primeiro responder trés questdes ba-
sicas sobre eles, nas areas de produ-
céo:

Onde estdo?
Quem sao?
Quantos sao?

NEMATOIDES

Amostragem nematolégica —
Para isso, o agricultor deve realizar
uma amostragem nematoldgica na
area, de modo a representar a area
de investigada. Recomenda-se que
essa amostra seja enviada a um labo-
ratério de confianca e que tenha
como responsavel um membro da
Sociedade Brasileira de Nematologia,
que congrega os pesquisadores na-
cionais da area. A amostragem para
nematoides difere em alguns aspec-
tos da amostragem de fertilidade do
solo e, por isso, 0 agricultor também
deve procurar orientacdo. Ainda, em
grandes areas, o0 agricultor pode uti-
lizar tecnologias mais avancadas de
investigacdo, como imagens de saté-
lite, avido ou drones, para um melhor
planejamento dos pontos de amostra-
gem, com ganhos logisticos e de pre-
cisdo significativos. Empresas de
agricultura de precisdo podem auxi-
liar nessa técnica.

Uma vez se conhecendo bem o
problema nematoldgico na area, agri-
cultores e técnicos podem decidir qual
a melhor estratégia para o manejo dos
nematoides, levando em consideracgédo
0(s) nematoide(s) na area, a disponi-
bilidade de tecnologias, os produtos,
a assisténcia técnica e as questdes
econémicas. Como técnicas de ma-
nejo integrado de nematoides pode-
se citar o seguinte: evitar a dissemi-
nagdo, a resisténcia genética, a rota-
cdo de culturas, o pousio, o controle
quimico, o controle bioldgico, o al-
queive e as culturas armadilhas.

A primeira coisa a se fazer é evi-
tar a disseminacdo dos nematoides de
uma area infestada para outra nao in-
festada, pois uma vez introduzido em
uma area, é praticamente impossivel
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Divulgacéo

a sua erradicacdo. Sdo disseminados
por tudo aquilo que leva solo e raizes
contaminadas. A principal forma de
isso acontecer em culturas como a
soja e 0 milho é através das maqui-
nas e dos implementos. As infesta-
cdes do nematoide acompanham as
linhas de semeadura da area. Assim,
os agricultores, na medida do possi-
vel, devem realizar a semeadura, 0s
tratos culturais e a colheita, com as
maquinas e implementos, primeiro
nas areas isentas de nematoides para
depois ir para as areas infestadas,
promovendo a limpeza das maquinas
e implementos a cada mudanga de
area ou talhao.

Cultivares resistentes ou tole-
rantes — A resisténcia genética é a
forma de controle mais fécil de ser
usada pelo agricultor. No caso da
soja, existem cultivares resistentes ou
mais tolerantes aos nematoides das
galhas e ao NCS. No milho, o agricul-
tor deve observar aquele genétipo que
possua maior tolerdncia a Pratylen-
chus spp. e que multipliqgue menos 0s
nematoides das galhas. Contudo, a re-
sisténcia genética nem sempre é sufi-
ciente, pois normalmente ocorrem
populacdes mistas de géneros e espé-
cies de nematoides no campo, de
modo que ha um controle com a re-
sisténcia a um determinado nematoi-
de e outro passa a ser o mais proble-
matico. Essa resisténcia também deve
ser usada com parciménia para ndo
induzir a quebra dessa resisténcia e,
consequentemente, a perda da culti-
var melhorada. Desse modo, 0 agri-
cultor deve langar mdo de outras me-
todologias de controle integradas a
resisténcia genética, o que torna as
recomendacbes mais complexas,
como dito anteriormente.

A esquerda, imagem de satélite de
talhdo de soja altamente

comprometido pelo ataque de
nematoides; a direita, talhao damesma
fazenda sem nenhuma incidéncia

Muitos agricultores tém consegui-
do sucesso com o uso de rotacdo de
culturas com adubos verdes. Nesse
caso, é muito importante posicionar
bem a espécie da cultura de cobertu-
ra em virtude do nematoide presente
na area, bem como monitorar os ne-
matoides periodicamente para a veri-
ficagdo do controle ou do aumento de
nematoides até entdo considerados se-
cundarios ou ndo detectados na area.

De modo geral, em areas com pro-
blemas de NCS, rotacdes com milho,
algoddo e soja resistente podem ser
suficientes para se minimizar os da-
nos provocados e, essas culturas tra-
zem rentabilidade ao produtor. No
caso de Rotylenchulus reniformis, a
rotacdo com milho e outras gramine-
as reduzem o nematoide. Ja quando
o problema for o nematoide das ga-
lhas, essa rotacdo pode incluir mate-
riais de soja resistentes, amendoim,
gendtipos de milho que multipliqguem
menos esses nematoides, algodao
para infestacdo de M. javanica e adu-
bos verdes como crotalarias, mucu-
nas, braquiaria e alguns gendtipos de
milheto, por exemplo. Quando o pro-
blema for Pratylenchus brachyurus,
as coisas complicam um pouco mais.
Nesse caso, a rotacdo fica restrita a
alguns gendtipos de milho e milheto,
que multiplicam menos esse nematoi-
de, algumas crotalarias, como Crota-
laria spectabilis, e gendétipos de soja
mais tolerantes ao ataque do nema-
toide.

Ainda, aliado a tudo isso e de for-
ma mais imediata, os produtores po-
dem utilizar produtos quimicos e bio-
I6gicos para o controle dos nematoi-
des (nematicidas). Nesse caso, exis-
tem opgOes para o tratamento de se-
mentes e para a aplicagcdo no sulco
de plantio, via jato dirigido. E impor-
tante destacar que os produtos, como
sdo aplicados de forma localizada (na
semente ou no sulco) oferecem um
controle dos nematoides por um cer-
to periodo de tempo e, apds passar
esse efeito, os nematoides podem vol-
tar e, até mesmo, em maiores infes-
tacOes, devido a maior disponibilida-
de de raizes (alimento) preservadas
pelo controle. Esse efeito de contro-
le também varia muito em fungédo das
condicBes de solo e ambientais, da
tecnologia de aplicacdo, das dosagens,
do nematoide-alvo e da populacgéo ini-
cial do nematoide (Pi).

Portanto, o uso de produtos quimi-
cos e bioldgicos no controle de nema-
toides torna-se muito técnico e deve
ser bem avaliado na area. Vale destacar
que hoje dispomos de tecnologias que
permitem a aplicagdo dos nematicidas
em areas especificas do talhdo, onde o
agricultor pode controlar melhor a ope-
racéo e fazer uma melhor avaliacdo do
resultado, com ganhos econémicos e
ambientais significativos. Por fim, ndo
existe uma Unica medida para o com-
bate dos nematoides. Existe, sim, um
bom diagnostico do problema para a
adocdo das melhoras estratégias de
manejo em cada situacdo. &

A Granja

Caso ainda nao receba a newsletter,
cadastre-se no site www.agranja.com
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Os modelos de
pulverizadores variam,
sobretudo, em relacéo

a tecnologia
embarcada, tamanho
da barra de
pulverizacdo, poténcia
do motor e consumo
de combustivel, tipo de
transmissdo,
resisténcia do chassi e

volume do reservatorio
da calda

Alfran Tellechea Martini, Marcelo Silveira de

Farias, Juan Paulo Barbieri, Luis Fernando

Vargas de Oliveira e Giacomo Miller Negri,

do Nucleo de Ensaios de Maquinas Agricolas

(Nema), da Universidade Federal de Santa
Maria/RS

desenvolvimento e o aperfei¢oa-

mento dos pulverizadores auto-

propelidos se deram com o cres-
cimento do uso das tecnologias na agri-
cultura, com vistas a atender a necessi-
dade de realizar as pulverizacGes no mo-
mento ideal e, assim, obter como resul-
tado o eficiente controle do alvo biologi-
co, bem como a redugdo do impacto ao
meio ambiente.

Além da velocidade de trabalho, do
tamanho da barra de pulverizacdo, da
capacidade do reservatorio de calda e dos
tempos de manobra e reabastecimento,
0 sistema de transmissao de poténcia dos
pulverizadores autopropelidos também é
responsavel pelo desempenho e pela efi-
ciéncia da maquina em campo. Esse sis-
tema pode ser de dois tipos: mecanico e
hidrostatico. As maquinas com transmis-
sdo hidrostatica geralmente sdo dotadas
de tracdo 4x4 e, em alguns casos, cru-
zada, isto é, um sistema que traciona a
roda dianteira esquerda em conjunto com
a roda traseira direita e vice-versa.

Ao fazer uma analise geral das ma-
quinas disponiveis no mercado brasilei-
ro, observa-se que, quanto maior a po-
téncia nominal do motor, maior o ndme-
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ro de modelos equipados com transmis-
sdo hidrostatica. Essa transmissao pro-
porciona melhor adequagéo da velocida-
de de trabalho e independéncia entre eixo
e chassi e, por consequéncia, maior es-
tabilidade da maquina e conforto e segu-
ranca do operador.

O sistema de suspensao de um pulve-
rizador agricola é de suma importancia,
pois é responsavel pela absorcdo de im-
pactos gerados durante os deslocamen-
tos. Em pulverizadores autopropelidos,
um sistema de suspensao bem projetado
ird proporcionar maior estabilidade das bar-
ras e maior conforto durante a operacéo.
O sistema de suspensdo das maquinas
comercializadas no mercado brasileiro é
dividido em dois tipos: pneumatico e me-
canico e, ainda quanto a sua localizacéo.
No sistema pneumatico, 0 amortecimen-
to do impacto é realizado por molas pneu-
maticas posicionadas sobre o eixo dos
rodados, fazendo com que o chassi per-
maneca nivelado ao solo. J4 o sistema me-
canico utiliza molas independentes posi-
cionadas rodado a rodado que realizam o
amortecimento dos impactos.

No Brasil, sdo utilizadas, basicamen-
te, duas estruturas de chassi nos pulve-
rizadores autopropelidos, e que se dife-
rem entre si pela sua estrutura e a ade-

sdo de componentes sobre 0 mesmo. Um
dos pontos que os distingue é a utiliza-
c¢ao de solda ou de parafusos para a unidao
dos componentes. O chassi, cuja unido
dos componentes se da por parafusos,
torna-se mais flexivel, pois possibilita que
0 mesmo seja maleavel no caso de a ma-
quina transpor algum obstaculo. Ja o
chassi que utiliza a unido de seus com-
ponentes por meio de soldas € conside-
rado mais rigido, necessitando de um
bom sistema de suspensdo, para que, ao
passar por obstaculos, ndo ocorra ex-
cesso de esforco na maquina, que pos-
sam causar falhas estruturais.

Barra de pulverizagdo — A barra
de pulverizagdo € um dos principais com-
ponentes dos pulverizadores agricolas,
pois é responsavel pela sustentagao e pelo
posicionamento das pontas de pulveri-
zagdo, sendo que o seu tamanho (largu-
ra de trabalho) tem relacéo direta com a
capacidade operacional do equipamento
(hectares/hora). A conformidade entre o
espacamento e a altura entre bicos € um
parametro importante para proporcionar
uniformidade da aplicacdo, visto que es-
tas dimensdes sdo fundamentais para o
desenvolvimento das pontas de pulveri-
zacdo. Para que essas variaveis sejam
mantidas ao longo da operacdo, alguns

modelos de pulverizadores podem ser
equipados com sensores de altura nas
barras, para manter a estabilidade da bar-
ra e a distancia correta entre a ponta de
pulverizacéo e o alvo.

A maioria das barras de pulverizacao
encontradas no mercado brasileiro é
construida com materiais metalicos,
€omo 0 ago carbono, aco inox e alumi-
nio, montadas em um sistema de trelica,
para aumentar sua rigidez. No entanto,
barras fabricadas em fibra de carbono
sdo montadas em pulverizadores com
largura de trabalho superior a 30 metros,
por se tratar de um material leve e com
alta resisténcia mecanica.

O posicionamento da barra de pulve-
rizacdo na estrutura do pulverizador de-
pendera da marca e do modelo da ma-
quina, podendo ser disposta em trés po-
sicOes distintas: frontal, central e trasei-
ra, apresentando vantagens e desvanta-
gens em relacdo ao local de sua fixag&o.
A vantagem de utilizac&o da barra na parte
traseira do pulverizador esté relacionada
a menor deposi¢cdo do produto em par-
tes estruturais da méquina, o que ira re-
sultar em maior deposicéo das gotas no
alvo. No entanto, a barra podera sofrer
maiores impactos gerados pelo eixo tra-
seiro do pulverizador, necessitando, des-

No mercado, sao diversos os modelos
de autopropelidos para atender os
principais cultivos, em médias e

grandes areas, devido a sua elevada
capacidade operacional erelacao
custo/beneficio
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sa forma, atencdo para a manutencgdo do
sistema de estabilidade da barra para que
a variacdo da topografia do terreno ndo
interfira na qualidade da pulverizagdo.

O posicionamento da barra na parte
frontal do pulverizador facilitara sua vi-
sualizacdo total, porém, ocorrera maior
deposi¢do dos produtos na estrutura do
pulverizador, o que, além de reduzir a
deposicéo na cultura, podera afetar a efi-
cacia da aplicacdo, bem como reduzir a
vida Util das partes estruturais da maqui-
na pelo efeito corrosivo que alguns agro-
toxicos apresentam. Outro ponto impor-
tante, adotado por alguns fabricantes, é
a utilizacdo de uma ponta de pulveriza-
cdo atrés de cada uma das rodas trasei-
ras do pulverizador para compensar a
perda dos agrotdxicos que ficam aderi-
dos aos rodados pelo deslocamento da
maquina. No entanto, na maioria dos
casos, essas pontas ndo possuem regu-
lagem de altura, o que podera afetar a
qualidade da aplicacgdo, principalmente
quando as culturas se encontram no es-
tadio reprodutivo.

Ao considerar os pulverizadores au-
topropelidos que utilizam barras centrais,
esses podem apresentar maior estabilida-
de das barras, visto que as oscilacdes dos
eixos poderdo afeta-las de forma amena.
Outro ponto favoravel é a melhor distri-
buicdo de peso entre 0s eixos dessas
maquinas. Contudo, de forma muito se-
melhante aos pulverizadores que utilizam
barras frontais, a desvantagem desse sis-
tema é a deposicao do produto nas partes
estruturais da maquina. Além disso, utili-
zam uma pequena barra na parte traseira
do pulverizador, para que ocorra a apli-
cacdo de produto quimico na area que
compreende a bitola da maquina.

Agricultura de precisdo na pulve-
rizacdo — A agricultura de precisdo esta
ganhando cada vez mais espago no setor
agricola. Sistemas como DGPS (Diffe-
rential Global Positioning System), RTK
(Real Time Kinematic), piloto automati-
co, fluxémetro de calda, desligamento
automatico de secdo, bem como o desli-
gamento bico a bico, se tornaram muito
importantes para a utilizacdo correta dos
defensivos agricolas por permitirem a
realizacdo da atividade de forma mais
segura e eficiente.

O DGPS utilizado em grande parte
dos pulverizadores autopropelidos € um
sistema acurado semelhante ao RTK, o
qual possui erro de até 0,05 metro entre

Alfran Tellechea Martini

passadas paralelas, diferentemente da
utilizacdo do GPS (Global Positioning
System), que possui erro de até 0,30
metro. Essa diferenca existe visto que o
DGPS utiliza a correcéo diferencial por
sinal pago. Os sistemas DGPS ou RTK,
na maioria dos casos, estdo acoplados
ao piloto automatico, buscando melho-
rar o paralelismo das linhas de trafego
dos pulverizadores, admitindo trabalhar
com faixas previamente definidas, em um
software especifico.

O fluxémetro é um dispositivo res-
ponsavel por adequar o fluxo de calda
em funcdo da velocidade de trabalho da
maquina, permitindo aumentar ou dimi-
nuir o volume de aplicagéo para atender
0s parametros pré-estabelecidos no sis-
tema eletrénico do pulverizador. Com
iSso, permite evitar super ou subdosa-
gens de produtos nos alvos desejados.

Os pulverizadores autopropelidos
fazem uso de outros dispositivos ele-
tronicos, que permitem o desligamento
de secOes da barra de pulverizacdo e o

Um ponto importante,
adotado poralguns
fabricantes, é a utilizacao de

uma ponta de pulverizacao
atras de cada umadas rodas
traseiras do pulverizador

controle da aplicacéo bico a bico, cujo
objetivo é reduzir o desperdicio de pro-
dutos em areas ja tratadas, bem como
diminuir a contaminacao ambiental por
evitar sobreposicdo nas aplica¢fes. Esse
desligamento é possivel pela utilizacéo
de sensores eletrénicos em conjunto
com solenoides acoplados a barra de pul-
verizacao.

No mercado brasileiro séo ofertados
aos agricultores diversos modelos de pul-
verizadores autopropelidos, cujo objeti-
vo é atender as principais commodities
agricolas, em médias e grandes areas
de cultivo, devido a sua elevada capaci-
dade operacional e relagdo custo/bene-
ficio. Os pulverizadores variam, princi-
palmente, quanto a tecnologia embar-
cada, ao tamanho da barra de pulveri-
zacdo, a poténcia desenvolvida pelo
motor € ao consumo de combustivel,
ao tipo de transmissdo, a resisténcia do
chassi, ao volume do reservatério de
calda, a forma de ajuste de bitola e quan-
to ao véo livre. &
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ALTA APRESENTA
PORTFOLIO A0 MERCADO

Na segunda participacdo da Alta —
América Latina Tecnologia Agricola no
Show Rural Coopavel, ho més passado,
em Cascavel/PR, a empresa, que esta ha
trés anos no mercado, priorizou apresen-
tar-se ao publico visitante, assim como
destacar suas tecnologias. “O objetivo
principal é apresentar a empresa e 0 port-
folio, que esta crescendo ano a ano”, ex-
plicou Ernesto Eugenio Belotto, gerente
de Marketing da empresa. Entre os desta-
ques, o fungicida Evos, para soja, milho,
feijdo e trigo, e os herbicidas Zafera e \en-
ture, para folhas estreitas da soja, que séo
lancamentos de 2017.

Ernesto Eugenio Belotto

Fotos: Divulgacéo

Eduardo Gobbo

BASF PROMOVE 0
LANCAMENTO DO
FUNGICIDA ATIVUM

A Basf apresentou em Cascavel solu-
¢Oes para os problemas fitossanitarios da
soja. Conforme Eduardo Gobbo, gerente
sénior de Vendas, foram destaques na feira
o0 langcamento do Ativum, para o controle
da ferrugem asiética, alternativa ao proble-
ma da resisténcia da doenca a produtos
quimicos, e o Standak Top, para o tratamen-
to de sementes contra pragas e doencas. O
Ativum é composto por estrobilurina, tria-
zol e carboxamida. “E a mistura mais com-
pleta do mercado”, descreveu Gobbo. “Se
diferencia no mercado pela mistura tripla”.

ARYSTA FAZ O LANCAMENTO DO RANCONA T

A Arysta LifeScience levou ao Show Rural seus destaques
em fitossanitarios e nutricdo — inclusive um langamento. Como o
Select One Pack, herbicida para folhas estreitas e ervas resisten-
tes (como o amargoso) da soja que ndo precisa da adicdo de
adjuvante, destaca Ricardo Dias, gerente de Marketing da em-

GENTE EM ACAO - ESPECIAL SHOW RURAL COOPAVEL

UPL DIVULGA 0S
DIFERENCIAIS DO UNIZEB
GOLD

A UPL do Brasil mostrou aos vi-
sitantes do Show Rural Coopavel as
vantagens do Unizeb Gold no con-
trole das doencas da soja. Segundo
Andreas Schultz, gerente regional
de Vendas, o produto, que integra a
familia Unizeb, é recomendado para
situacOes de resisténcia da ferrugem
da soja aos demais fungicidas. “E
um fungicida multissitio”, definiu ele
0 produto que tem como principio
ativo o mancozebe, e que possibili-
ta a mistura do Unizeb Gold a outros
produtos. “Até hoje ndo ha registro
de nenhum caso de resisténcia no
mundo”.

Andreas Schultz

OUROFINO DESTACA

OS PRODUTOS TERRA FORTE E RACIO

A Ourofino Agrociéncia enfocou dois produtos no Show
Rural. Um foi o Terra Forte, inseticida para o tratamento de
sementes de soja e milho, “uma tecnologia inovadora que

presa. Para o tratamento de sementes, o fungicida Vitavax e o
bioestimulante Biozyme, para soja, milho, trigo e outros grdos. A
empresa também fez o lancamento do Rancona T, fungicida para

o tratamento
de sementes

ndo deixa residuos na
maquina”, explica Fla-
vio Falcdo, gerente
Comercial Parana. O
outro foi 0 Racio para

de soja e ar- pcontrole de perceve-
roz. Na fo- | Jos € lagartas da soja,
to, Ricardo “com excelente dilui-
Dias, Edimar cdo, e a embalagem
Goncalves nao solta odor no ar-
(CTC da re- mazenamento”, res-
gio) e Ota- salta’. Confo[me ele, as
vio Mamede | Pparticulas s& meno-
(Biosolu- | res 0quepropiciame-
cGes). Ihor cobertura e alcan-

Ricardo Dias, Edimar Gongalves e Otavio Mamede

camelhor o alvo.

Flavio Falcédo
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SYNGENTA: TECNOLOGIAS E

FMC: SOLUCOES PARA
MELHORAR A
RENTABILIDADE DO
PRODUTOR

A FMC levou aos visitantes do
Show Rural Coopavel tecnologias e ser-
vicos paramelhorar o trabalho e arenda
do produtor. “Apresentamos todas as
soluc@es tecnoldgicas para auxiliar o
produtor na rentabilidade”, sintetizou
Fabio de Bortoli, Desenvolvimento de
Mercado da empresa. O foco da empresa foi 0 Programa Percevejo, para 0 manejo da
praga, e as doencas de final de ciclo. Entre os produtos destacados, Mustang, Hero e

Fabio de Bortoli

SERVICOS A ELEVACAO DA
PRODUTIVIDADE

A Syngenta apresentou suas solucdes e
servicos para o publico do Show Rural. Entre
as atracdes, os visitantes conheceram, por
meio de um video, os principais desafios en-
frentados pelo agricultor brasileiro e, na se-
quéncia, foram conduzidos para 0s campos
demonstrativos, onde puderam entender mais
sobre as tecnologias Syngenta focadas na
produtividade. Segundo Daniela Pontes, co-
ordenadora de Comunicacdo da empresa, tam-
bém foram apresentadas experiéncias de su-
cesso de produtores que atingiram altos te-
tos produtivos a partir da utilizacéo das solu-

Talisman, para as principais pragas de soja e milho, e Authority, para 0 complexo de
doencas de soja e milho, e Rocks, para o tratamento de sementes de soja e milho.

DOW: TECNOLOGIAS PARA
MAIS PRODUTIVIDADE DE
FORMA SUSTENTAVEL

A Dow Agrosciences apresentou no
Show Rural Coopavel solu¢oes completas e
integradas de sementes, defensivos e bio-
tecnologias, para melhorar a rentabilidade
do produtor. Segundo Axel Labourt, diretor
de Vendas Brasil, no estande da empresa
foram apresentados os problemas do pro-
dutor e as solugdes possibilitadas pela Dow.
“A Coopavel € uma parceira de extrema im-
portancia para nds”, definiu. “Uma vitrine
para apresentar ao produtor”, acrescentou
o dirigente, que apresentou as tecnologias
da empresa para pragas, doencas, sementes

Axel Labourt e hoas praticas agricolas.

BAYER COM FOCO NAS NECESSIDADES DO
PRODUTOR

A Bayer Crop Science mostrou solug¢des inovadoras ao manejo da
lavoura aos produtores do Show Rural Coopavel. Entre os destaques,
o lancamento do APP do Programa de Pontos, pelo qual o produtor fiel
pode trocéa-los por produtos ou servigos, como a Patrulha Percevejo,
uma maneira eficaz de monitorar as pragas. E também exp6s a Credenz,
marca de soja da Bayer com 20 variedades, oito das quais com a tecno-
logia LibertyLink.

“Esta é a primeira
Vez que a empresa
apresenta seu port-
félio integrado de
defensivos e semen-
tes em uma feira”,
destacou o gerente
regional do Oeste do
Parana, Everton
Queiroz (ao lado do
mostro que repre-
senta a resisténcia

aos defensivos). Everton Queiroz

¢Bes integradas da empresa.

Daniela Pontes

MONSANTO APRESENTA PLATAFORMA
CLIMATE FIELDVIEWTM

A Monsanto aproveitou 0 Show Rural Coopavel para divulgar
suamais recente tecnologia, a plataforma digital Climate FieldView TIM,

em fase de pré-lancamento
no Brasil e que pertence a
The Climate Corporation,
subsidiaria da Monsanto. A
plataforma é composta por
um dispositivo de coleta de
dados, além de aplicativos
web e mobile, que proces-
sam automaticamente as in-
formagBes das maquinas em
mapas e relatorios, informa-
¢Oes acessadas de qualquer
lugar. O Climate FieldVi-
ewTM j& esta em teste em
200 mil hectares no Brasil.
“Os produtores perceberam
0s beneficios do sistema
operacional”, ressaltou Pao-
la Siviero, gerente de Marke-
ting da Climate.

Paola Siviero
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Experiéncias e negocios
brasileiros na BIOFACH

agricultura familiar brasileira fe-
chou mais de R$ 10,5 milhdes
(US$ 3,406 milhdes) em negocios
na Biofach, maior feira de organicos do
mundo, realizada no més passado em Nu-
remberg, Alemanha, e ainda prospectou
outros para 0s proximos 12 meses. Mais
do que isso, os produtores voltaram para
casa com experiéncia, informacédo e no-
vos clientes. Por meio da Secretaria Espe-
cial de Agricultura Familiar e do Desenvol-
vimento Agrario (Sead), agricultores fami-
liares tiveram a oportunidade de expor seus
produtos e fazer negdcios com profissio-
nais de diversos paises. Foram mais de 220
contatos comerciais com consumidores de
paises como Estados Unidos, Franca, Ale-
manha, China, Austria, Portugal, Holanda,
Avrgentina, Poldnia e Hungria.
No evento do ano passado, as sete co-

Ministério do Desenvolvimento Agrario

operativas participantes contabilizaram cer-
ca de R$ 2 milhdes (US$ 555 mil) em ne-
gocios fechados na prépria feira e R$ 4
milhdes para futuras vendas. Um total de
cerca de R$ 6 milhdes em negdcios reali-
zados e pré-negociados. Ja neste ano, 0s
contatos e negdcios fechados, juntos, so-
mam mais de R$ 10,5 milhdes. “Os bene-
ficios e as vantagens gerados com a parti-
cipagéo na Biofach véao além dos negdcios
fechados. Estamos falando da maior feira
de orgéanicos do mundo, com mais de
1.200 estandes de diversos paises. E uma
oportunidade para conhecer boas préaticas
e experiéncias que podem ser aplicadas para
fortalecer a agricultura familiar brasileira”,
destaca o secretario especial da Sead, José
Ricardo Roseno. “Voltamos para o Brasil
com indmeras oportunidades e acordos
internacionais direcionados e, agora, € 0

momento de colher os frutos plantados
durante todo evento”.

A Biofach é a maior feira de organicos
do mundo e serviu como uma vitrine para
0s produtos da agricultura familiar brasi-
leira. “SG de estarem na feira, eles foram
visitados por mais de 50 mil pessoas. Es-
tar junto com milhares de expositores abre
uma oportunidade importante para esse
setor do Brasil (agricultura familiar), que
tem vocagdo para a agricultura organica e
para a agroecologia”, ressalta o coordena-
dor geral de Assuntos da Agricultura Fa-
miliar e Cooperagdo Internacional da Sead,
Hur Ben Corréa da Silva. Nesta edigdo, a
Biofach reuniu cerca de 2.700 expositores
de mais de 80 paises. A feira atraiu um pU-
blico de mais 134 nagdes. No estande Bra-
sil - Family Farming, a agricultura familiar
levou produtos como castanha-do-brasil,

A Biofach, em Nuremberg,
Alemanha, reuniu cerca de
2.700 expositores de mais
de 80 paises, e ainda atraiu
um publico de 134 nacées
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cachaga, mel, café, arroz, manteiga e gréo
de cacau.

No dltimo dia de feira, a equipe da Sead
se reuniu com o0s agricultores e parceiros
para analisarem os resultados dos agricul-
tores. Na ocasido, os produtores falaram
sobre as impress@es que tiveram do even-
to, 0s pontos positivos e 0 que precisa ser
melhorado. Eles ainda relataram os cases
de sucesso e 0s negocios fechados duran-
te a feira. A reunido também contou com
representantes do Servico Brasileiro de
Apoio a Micro e Pequenas Empresas (Se-
brae) e Reunido Especializada da Agricul-
tura Familiar do Mercosul (Reaf), que res-
saltaram 0s pontos importantes para boas
negociacBes, como 0s contatos para agen-
damento antes da feira e a importancia de
observar produtos e servi¢os que agregam
valor a producao da agricultura familiar.

Exemplos dos bavaros — Com uma
agricultura familiar muito parecida com a
do Brasil, 0 estado aleméo da Baviera esta
mostrando grandes experiéncias que ser-
virdo para aprimorar as iniciativas da Sead.
Durante a Biofach, o secretrio Roseno fez
visitas e reunides em diversas instituicdes
de interesse da agricultura familiar, em bus-
ca de mais conhecimento que possa ser
aplicado em favor dos agricultores brasi-
leiros. Em Munique, capital da Baviera, 0
secretario se encontrou com o ministro da
Alimentagdo, Agricultura e Silvicultura da
Baviera, Helmut Brunner. Na instituigdo, a
comitiva da Sead conversou sobre o mer-
cado de organicos daquele pais. A Baviera
adotou uma politica de promocéo de pro-
dutos da agricultura familiar orgénica e o
resultado € o crescimento do mercado de
organicos em toda a Alemanha.

Assim como a Sead, 0 governo da
Baviera também tem se dedicado a regula-
rizagdo fundidria e aos servigos de Assis-
téncia Técnica e Extensdo Rural (Ater). A
comitiva da Sead teve a oportunidade de
conhecer o sistema de assisténcia técnica
a agricultores familiares dos alemdes, que
conta com parcerias com empresas, Or-
ganizacOes e associagBes. Outro assunto
foi o desenvolvimento rural, e o secretario
visitou o departamento responsavel por
esse tema no ministério. “Eles desenvol-
vem toda uma acao de reordenamento agra-
rio, apoiando as comunidades, trabalhan-
do para baixar o custo da producéo e au-
mentar a capacidade de produc&o dos agri-
cultores. S&o objetivos muito semelhantes
a0s nossos e essa troca de informagdes
pode ajudar a aprimorar as nossas politi-

Por meio da Secretaria Especial

cas”, afirmou Rose-

Tecnologia tam-
bém foi objeto de dis-
cussdo. Acomitivada
Sead visitou o Centro
Espacial de Cadastro e Digitalizagdo na
Baviera. A Alemanha possui um sistema
Unico que registra as propriedades rurais
de todo o pais. Ele integra o sistema fundi-
ario com a infraestrutura e as questdes fis-
cais. Para 0 secretario Roseno, esse tipo
de troca é de extrema importancia para apri-
morar o que ja vem sendo feito no Brasil e
pensar em novas agdes. “Esse intercam-
bio é uma 6tima oportunidade para a gente
ver o que tem dado certo aqui e o que pode
dar certo no Brasil. A agricultura familiar
da Baviera tem caracteristicas muito pare-
cidas com a nossa. \Ver esses sistemas e

de Agricultura Familiar e do
no. Desenvolvimento Agrario (Sead),
agricultores familiares brasileiros
tiveram a oportunidade de expor
seus produtos e fazer negdcios

essas politicas na pra-
tica nos ajuda a me-
Ihorar o que estamos
fazendo no nosso
Pais. E mais conheci-
mento para ser aplica-
do diretamente no fortalecimento da agri-
cultura familiar brasileira”, ressalta.

Visitas ainda foram realizadas em par-
ceria com a Cooperacdo Alemd para 0 De-
senvolvimento Sustentavel (GIZ) para se
conhecer a experiéncia em acdes de de-
senvolvimento rural, como cadastro e con-
trole fundiério, acdes de assisténcia técni-
ca e extensdo rural, apoio a comercializa-
¢do, entre outros. A Sead ainda discutiu um
acordo de cooperagao internacional com o
governo alem@&o para fortalecer o intercam-
bio de boas praticas para a agricultura fa-
miliar. &
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FORTALECIMENTO
NA CADEIA DO
TRIGO

As exportages de trigo da Argentina
em janeiro aumentaram 167% em com-
paragdo com 0 mesmo més do ano pas-
sado. Foram embarcados 2,3 milhdes de
toneladas. O fato representa o retorno ao
cenério internacional do produto depois de
muitos anos em que a cadeia sofreu com
0 peso das retencdes (23% de direitos de

NorTiciAs DA ARGENTINA

TR’ Go Segundo a Bolsa de

Cereais de Buenos Aires, a colheita de
trigo este ano apresentou incremento
de 39% em comparagdo com o ciclo
2015/2016 e alcancou 15 milhGes de
toneladas. Para o Ministério da Agro-
indUstria, a producdo foi ainda maior,
e chegou a 17 milhGes de toneladas.
Os produtores aumentaram em 45%
0 uso de fertilizantes nesta safra, o que
ajudou a amplié-la, dizem os especia-
listas.

exportacdo) e restricdes severas oriundas

das licengas estatais. “Parabenizo e agra-

deco a vocés em nome do Governo Na-

cional pela disposicéo que demonstraram

e porgque comprovamos que ndo estava-

mos equivocados sobre o que significava

eliminar as retengdes”, afirmou o minis-

tro da Agroindustria, Ricardo Buryaile, aos produtores presentes na Festa Nacional do
Trigo. Dados da Bolsa de Comércio de Rosario projetam que as exportacdes de feve-
reiro devem fechar em 1,6 milhes de toneladas, o que representaria 3,9 milhGes de Comércio de Rosario projeta uma co-
toneladas embarcadas no primeiro bimestre. O volume é 2,1 milhdes de toneladas  |heita de 54.5 milhdes de toneladas para
superior em comparagdo com 2016. A estimativa € de que o pais possa exportar 8,7 oleaginos,a. O rendimento médio de-
milhdes de toneladas de uma colheita total de 17 milhGes de toneladas. Segundo 0 \/ar4 ficar proximo de 2,9 mil quilos
ministro da AgroindUstria de Buenos Aires, Leonardo Sarquis, a cadeia trabalha para por hectare. ’

melhorar a qualidade do trigo e buscar nichos de mercado especificos.
lE’ TE A Argentina vende ao

Brasil a metade do leite em pé expor-
tado pelo Uruguai. O fato tem gerado
reclamac@es por parte dos represen-
tantes da industria argentina, ja que o
Brasil estipula cotas para a compra do
produto da Argentina. Em 2016, o Bra-
sil importou 48.941 toneladas de leite
em pd da Argentina e 101.693 tonela-
das do produto do Uruguai.

CARNE A boa noticia para a

Os impostos ao produtor agropecuario seguem altos na Argentina. O pais vem  cadeia veio do Servico Nacional de Sa-
passando por mudancas importantes com a troca de Governo, mas a pressio  nidade e Qualidade Agroalimentar (Se-
sobre as contas ainda é grande. De acordo com pesquisa sobre as seis principais ~ Nasa). Os campos de cria ndo preci-
taxas aplicadas sobre a atividade, realizada pelo Instituto de Estudos Econdmicos ~ Sardo mais de registro para produzir
sobre a Realidade Argentina e Latinoamericana (leral), a carga tributaria represen-  terneiros cujo destino final seja a ex-
tou 84% dos lucros de um estabelecimento rural de referéncia no ciclo agricola ~ POrtacéo, assim como a venda para
2014/2015. Esses custos sio ainda maiores em zonas distantes dos portos. A~ €ampos de engorda registrados para a
situacio também é preocupante em propriedades que enfrentam problemas como ~ Unido Europeia nao precisara ser
quebra de safra. Os impostos podem acabar com todo o excedente do produtor e, ~ @companhada pelo cartao de registro
o pior, com parte do capital do empreendimento. Ha alguns anos, mais da metade  Individual. Amedida amplia a oferta de
dessa transferéncia de recursos ao Estado se dava por meio dos direitos de expor- ~ 9ad0 apto para exportacdo e da um
tacdo, 0 imposto mais questionado pelo setor. O principal produto do campo, a ~ Passo @ mais para a desburocratizagéo
soja, paga um direito de exportacéo de 30%. interna do setor.

SOIA As chuvas de fevereiro

fizeram muito bem as lavouras de soja,
e 0s representantes da cadeia produti-
va estdo bastante otimistas em relagédo
a produtividade das areas. A Bolsa de

Divulgacéo

IMPOSTOS AINDA AFETAM 0 CAMPO

Denise Saueressig
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PLANTIO DIRETO

Plantio
direto
aprendido

na
ACADEMIA

Marie Bartz, Universidade Positivo, Ricardo Ralisch,
Universidade Estadual de Londrina, e Rafael Fuentes
Llanillo, Instituto Agronémico do Parana (lapar), todos
da Federacédo Brasileira do Plantio Direto e Irrigacéo
(FEBRAPDP)

Fotos: Marie Bartz

Brasil tem na producdo agropecuaria seu
carro-chefe e sua galinha dos ovos de ouro,
principalmente considerando os efeitos des-
sa atividade na balanga comercial do Pais. Siste-
maticamente, o saldo tem sido positivo gragas a
eficiéncia desse setor, e é isso que permitiu a ra-
zodvel estabilidade da economia recentemente. E é
0 que tem sustentado a economia, apesar do caos

Falta de cobertura, monoculturas,
compactacao e especialmente a volta do
monstro da erosao corroendo os solos e

deixando severas cicatrizes, cenario que tem
sido visto nas mais diversas regioes do Pais
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enfrentado nos Gltimos anos. Interna-
cionalmente, o Brasil é frequentemente
citado como modelo de sistema de pro-
ducdo agropecudria, a ser adotado ge-
nericamente.

Se existe um fato determinante para
essa posicdo de lideranca que o Pais
ocupa atualmente, com certeza é a ver-
dadeira revolugdo que aconteceu nos
campos a partir no inicio dos anos 1970,
quando os agricultores aprimoraram um
sistema que transformou toda a produ-
¢do e tornou o Pais uma referéncia
mundial: o sistema plantio direto. O plan-
tio direto surgiu inicialmente como uma
técnica para conter 0 processo erosivo
severo que ocorria nos solos tropicais
pela sua preparagdo intensiva, no inicio
dos anos 1970. Com o passar dos anos
e com muito trabalho e pesquisa, o con-
ceito evoluiu para uma visdo integral e
holistica, chamada de Sistema Plantio
Direto (SPD), que possui trés pilares
como base: minimo revolvimento do
solo, manutengéo da cobertura perma-
nente do solo e rotacdo de culturas in-
cluindo adubacéo verde.

O SPD bem executado promove ind-
meros beneficios individuais e coletivos.
Para os produtores, estabiliza a produ-
tividade e reduz os custos de producéo,
aumentando a rentabilidade. Para a so-
ciedade, gera receitas financeiras e em-
pregos, especialmente protegendo 0s
recursos naturais, mantendo e/ou me-
lhorando a qualidade dos recursos hi-
dricos, do solo e da biodiversidade. Se
tivesse sido mantido o sistema que vi-
gorava em 1970, com preparo intensi-
vo do solo, estima-se que a produtivi-
dade hoje seria de apenas 30% da atual,
devido a degradacédo do solo. Portanto,
para a atual producdo, seria preciso o
triplo de areas em exploracdo, e ja teria
sido desmatada a Amazonia quase em
sua totalidade. O reconhecimento inter-
nacional disso se evidencia quando se
constata que a FAO, organizacéo volta-
da a agricultura da ONU, considera
como base conceitual da agricultura
conservacionista o SPD desenvolvido no
Brasil.

Porém, para que tais beneficios se-
jam preservados e ampliados, € indis-
pensavel que o SPD seja realizado de
forma adequada, considerando todas as
caracteristicas naturais da area agrico-
la, para que a exploracdo agropecuéria
rume para a sustentabilidade, ou seja,

PLANTIO DIRETO

seja economicamente
viavel, socialmente jus-
to e ambientalmente
correta.

O SPD teve adogéo
em massa e expressiva
expansdo a partir dos
anos 1990, se espalhan-
do do Sul do Brasil para
as fronteiras agricolas do Cerrado, além
dos paises vizinhos (Paraguai, Argenti-
na e Uruguai), tendo apoio e suporte da
pesquisa e do meio académico. No en-
tanto, ap0s a virada do milénio e a con-
solidacdo do SPD, houve uma acomo-
dacdo, tanto por parte dos agricultores,
como de técnicos e cientistas. Além do
mais, a pressdo econdmica imposta ao
setor e a ganancia de alguns elos da ca-
deia produtiva, visando lucro em curto
prazo, induziram os agropecuaristas a
negligenciarem alguns conceitos funda-
mentais do SPD e da atividade, como o
respeito as caracteristicas fundiarias, da
topografia e do solo.

Reflexo disso foi um retrocesso vi-
sivel nos campos, com perdas inevita-
veis, inestimaveis e irrecuperaveis. A
falta de cobertura, monoculturas, com-
pactacdo e especialmente a volta do

A FAO, organizacao
voltada a agricultura
da ONU, considera como
base conceitual da
agricultura
conservacionista o SPD
desenvolvido no Brasil

monstro da erosdo cor-
roendo os solos e dei-
xando severas cicatri-
zes, cenario que tem
sido visto nas mais di-
versas regides do Pais.
E desse respeito as ca-
racteristicas do local
que surge a necessida-
de, ou ndo, de se adotarem praticas com-
plementares de controle da eroséo, como
o0 terraceamento, por exemplo, do ade-
quado dimensionamento das maquinas
e gestdo das operagdes e da eficiente
avaliacdo das condicdes do solo para se
empregar as melhores estratégias de
correcdo ou manutencdo de sua fertili-
dade. Para citar os mais importantes, é
preciso competéncia e capacidade ge-
rencial das pessoas envolvidas.
Capacitagdo — Para buscar um re-
alinhamento virtuoso nesse quadro, va-
rias iniciativas tém sido tomadas pela
Federacéo Brasileira de Plantio Direto e
Irrigacdo (FEBRAPDP) nos ultimos dez
anos, visando resgatar a qualidade do
SPD e da atividade agropecuaria. Um
dos eixos principais disso € a continua
capacitacdo de profissionais, técnicos e
agricultores para a adequada adogdo do
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SPD. E, para tanto, apoia institucional-
mente cursos de especializacdo e de ca-
pacitacao.

O primeiro é o curso a distancia
Programa Nacional de Plantio Direto,
realizado pela empresa Agropro
(agropro.com.br), voltado para aten-
der os mais variados interesses do
Brasil, da América do Sul e, em bre-
ve, de outros paises, com algumas
turmas ja formadas e em plena ativi-
dade. Esse programa € direcionado a
engenheiros agrénomos, técnicos agri-
colas, produtores rurais e académicos
das Ciéncias Agrarias e areas afins, que
buscam se aperfeicoar tecnicamente
para o desenvolvimento de uma agricul-
tura altamente produtiva e sustentavel.
Por ser a distancia, permite grande fle-
xibilidade aos alunos. Dividido em mo-
dulos, facilita a interagdo com especia-
listas em diferentes assuntos, de forma
dindmica e personalizada. Atualiza-se
permanentemente, para informar os alu-
nos sobre as mais recentes inovagoes e
constatacdes cien-tificas.

Outra estratégia é promover a ca-
pacitacdo de recursos humanos para
determinadas realidades, como as das
regides Sul e Sudeste e seus paises vi-
zinhos com caracteristicas semelhan-
tes. Nessa acdo, a iniciativa pioneira é
da Universidade Positivo de Curitiba
(up.edu.br), que a partir de 2017 ofe-
rece um curso de especializacdo em
SPD presencial, com aulas em um fi-
nal de semana ao més. A primeira tur-
ma inicia em abril. Esse curso aborda-
ra problematicas que tém atingido o
manejo do solo, destacando como re-

verter o processo e garantindo uma
producdo agricola com uso sustenta-
vel do solo a longo prazo, por meio do
compartilhamento de conhecimento e
experiéncia de profissionais de exce-
Iéncia na area, considerados referén-
cia devido as suas pesquisas e ao tra-
balho conjunto com os agricultores. Os
temas abordados estardo divididos em
16 disciplinas:

Evolugéo da atividade agricola

® Enfoque em sistemas de produ-
¢do e visdo holistica
Agricultura conservacionista
Aspectos econémicos do SPD
Génese e classificacdo de solos
Perfil do solo e estruturagdo
Microbiologia do solo
Fauna do solo
Culturas de cobertura e aduba-
cdo verde

® Matéria organica e carbono do
solo

@ Fertilidade quimica do solo

@ Atributos fisicos do solo

® Maquinas e equipamentos para
SPD

® O SPD na perspectiva das plan-
tas e da natureza

® Aspectos legais da agricultura
conservacionista

® Plano ABC e a agricultura con-
servacionista

Além de visitas técnicas e discipli-
nas que orientardo a composic¢ao do tra-
balho de conclusdo de curso do discen-
te. O pUblico-meta sdo agricultores e
técnicos, portadores de nivel superior,
ligados ao setor agropecuério e as areas
afins. O primeiro final de semana do

_ O SPD teve ado¢ao em massa e -

expressiva expansao a partir dos
anos 1990, se espalhando do Sul
do Brasil para as fronteiras
agricolas do Cerrado, além dos
paises vizinhos

curso contara com uma aula inaugural
ministrada pelo Dr. Honoris causa Her-
bert Bartz, o primeiro agricultor a prati-
car o plantio direto em escala comercial
naAmérica Latina, em 1972. Bartz é um
dos icones da agricultura nacional, um
exemplo de teimosia e perseveranca que
mudou 0s rumos da agricultura mun-
dial. Os dois cursos mencionados sdo
chancelados pela FEBRAPDP. &
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CAFE

AGRIBUSINESS

Lessandro Carvalho - lessandro@safras.com.br

COMERCIALIZACAO 2016/17 DO BRASIL EM 81%, SEGUNDO SAFRAS

A comercializacédo da safra de café do
Brasil 2016/17 (julho/junho) chegou a 81%
até 13 de fevereiro. O dado faz parte de
levantamento de Safras & Mercado. O
avanco em relagdo ao més imediatamente
anterior foi de trés pontos percentuais. As
vendas estdo levemente atrasadas em re-
lacdo ao ano passado, quando 83% da
safra 2015/16 estava comercializada até
entdo. Ha avanco em relagdo a média dos
Gltimos cinco anos, que aponta que 76%
da producdo normalmente ja estd nego-
ciada no periodo. Com isso, ja foram co-
mercializados 44,75 milhGes de sacas de
60 quilos, tomando-se por base a estima-
tiva de Safras, de uma safra 2016/17 de
55,1 milhdes de sacas.

Segundo o analista de Safras Gil Ba-
rabach, a comercializacdo no Brasil an-
dou de forma mais lenta ao longo de ja-
neiro, mas dentro da cadéncia normal para
uma entressafra. “O produtor aparece um
pouco mais nas altas e se afasta quando o
mercado recua, 0 que reduz a fluidez do

Preco para hica corrida do Sul de Minas

(Bebida Boa - Tipo 6 - R$/saca de 60 kg)

agosto 490,87
setembro 514,76
outubro 521,60
novembro 560,62
dezembro 517,75
janeiro 520,00
fevereiro 512,69

mercado e abre espaco para indicacOes
erraticas de precos, uma vez que a baixa
liquidez favorece distor¢Bes nas cotagdes”,
afirma. De acordo com o analista, ficou
mais comum o comprador mais necessi-
tado forgar preco acima do mercado para
tentar sensibilizar o vendedor.

O Governo brasileiro autorizou uma
reducdo de 10% para 2% no imposto
de importacdo de café robusta (conilon)
para uma cota de 1 milhdo de sacas, ou

mensal de 250 mil sacas até maio. A
decisdo foi tomada em fungédo da es-
cassez no Brasil ap6s a quebra na pro-
ducéo este ano, sobretudo no ES. A de-
cisdo foi polémica e cercada de indig-
nacéo do setor produtivo. Liderangas do
ES apontaram que o estado tem esto-
ques, que chegariam a cerca de 4 mi-
Ihdes de sacas, enquanto a Conab indi-
cou que o café conilon armazenado es-
taria em torno da metade disso.

ARROZ

PRECOS DA SACA GAUCHA ABAIXO DE R$ 49

O mercado brasileiro ingressou na
Gltima semana de fevereiro, que encer-
rou as operagdes com arroz na tempora-
da 2016/17, com precos abaixo do pata-
mar de R$ 49 pela saca de 50 quilos do
grao em casca na média do Rio Grande
do Sul. “Esse é um comportamento es-
perado diante do avanco da colheita nas
principais regides de produgdo do Pais”,
prevé o analista de Safras & Mercado
Elcio Bento. Os produtores gatichos co-
Iheram quase 10% da &rea plantada. “O
volume ainda nao é suficiente para gerar
sobreoferta no mercado, mas esse in-
gresso deixa os compradores ainda mais
na retranca, enquanto aguardam pregos
mais atrativos para a comercializacéo”,
explica Bento. Apesar da retracdo acu-
mulada de cerca de 1,5% em relacéo ao
mesmo periodo do més anterior, € inte-
ressante destacar que 0s precos atuais
ainda superam os de igual momento da
temporada anterior em 16,5%.

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

Preco do arroz irrigado em Alegrete/RS

(R$/saca de 50 kg)

agosto 50,31
setembro 49,93
outubro 49,24
novembro 48,95
dezembro 48,98
janeiro 49,42
fevereiro 49,43

Isso ainda é reflexo do reduzido vo-
lume de estoques de passagem, que ao
final do ciclo comercial ndo devem su-
perar 400 mil toneladas (menor da histd-
ria). “Quando a oferta for recomposta, é
normal que 0s precos recuem”, ponde-
ra. Em tese, 0 piso para esse recuo seria
a paridade de exportacdo, que hoje esta
proxima a R$ 35 a saca. A partir dai, o
produto nacional passaria a ser competi-

tivo no mercado externo, escoando 0s
excedentes que achatam as cotacdes no
periodo de concentracdo de oferta entre
marco e abril. Porém, com uma safra que
deve atender sem excedentes o consu-
mo, o Pais terd que continuar sendo im-
portador liquido para recompor estoques.
“Entdo, a tendéncia é que os precos do-
mésticos sigam acima dessa paridade”,
frisa o analista.
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Dylan Della Pasqua - dylan@safras.com.br

SAFRAS INDICA PRODUCAO DE 107,095 MILHOES DE TONELADAS

A producdo brasileira de soja em
2016/17 devera ficar em 107,095 mi-
Ihdes de toneladas, aumento de 10,2%
sobre a safra da temporada anterior, que
ficou em 97,150 milhGes de toneladas.
A previsdo faz parte do novo levanta-
mento de Safras & Mercado. Na com-
paragdo com o relatério anterior, houve
elevacdo de 0,95%. Em dezembro, a
estimativa era de 106,085 milhdes de
toneladas. “A alta se da principalmente
pela melhora nas produtividades espe-
radas para os estados do Centro-Oeste
e Sudeste”, aponta o analista de Safras
& Mercado Luiz Fernando Roque. Sa-
fras indica uma area plantada de 33,574
milhdes de hectares, crescendo 1,2%
sobre o total cultivado em 2015/16, de
33,181 milhdes de hectares. A produti-
vidade devera passar de 2.943 quilos
para 3.206 quilos por hectare.

A producéo do Mato Grosso devera
passar de 27,558 milhdes para 30,062
milhGes de toneladas, com aumento de
9%. No Parand, o aumento sera de 7%,
passando de 16,595 milhdes para 17,831
milhGes de toneladas. A safra galcha
deverd totalizar 16,479 milhdes de to-
neladas, com aumento de 1% sobre o
ano anterior. “O clima positivo na faixa

Soja em Cascavel/PR

(R$/saca de 60 kg)

agosto 77,00
setembro 77,45
outubro 74,75
novembro 73,05
dezembro 73,29
janeiro 70,22
fevereiro 67,75

central do Pais ao longo de praticamen-
te todo o desenvolvimento da safra trou-
xe Otimas condicBes para as lavouras.
Tal expectativa de produtividades ape-
nas reflete essas condicdes”, avalia.
Apos a chegada de chuvas em um mo-
mento-chave, o temor com a safra do
Norte/Nordeste do Pais da espago ago-
ra a uma perspectiva de produtividades
regulares. Segundo Roque, o retorno da
umidade, principalmente ao Oeste baia-
no, deve garantir um desenvolvimento
razoavel das lavouras de soja que esta-
vam comegcando a sofrer com o estres-
se hidrico, recuperando as plantas e
impedindo grandes perdas.

O relatério de fevereiro do Departa-

mento de Agricultura dos Estados Uni-
dos (Usda) ndo trouxe alteragbes no qua-
dro de oferta e demanda de soja norte-
americano, repetindo as estimativas de
janeiro. O mercado apostava em corte
nos estoques finais. Para 2016/17, os
estoques foram mantidos em 420 mi-
Ihdes de bushels ou 11,43 milhGes de
toneladas. O mercado apostava em 409
milhdes de bushels, equivalente a 11,131
milhdes de toneladas. A safra foi manti-
da em 4,307 bilhdes bushels ou 117,21
milhdes de toneladas. As exportagdes
foram mantidas em 2,050 bilhGes de bu-
shels. O esmagamento esta projetado em
1,930 bilh&o, também inalterado na com-
paragdo com o relatério anterior.
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ALGODAO

MERCADO DOMESTICO DESAQUECIDO EM FEVEREIRO

O mercado brasileiro de algodao es-
teve desaquecido até a terceira semana
de fevereiro. As grandes industrias per-
maneceram supridas e com pouco inte-
resse de compra. “Essas deverdo estar
mais ativas somente em marco”, aposta
0 analista de Safras & Mercado Cezar
Marques da Rocha Neto. Ja as peque-
nas e médias inddstrias continuam de-
mandando sob necessidade, para re-
composicdo de estoque. “As téxteis, de
modo geral, estdo optando por consu-
mir estoques ao inveés de garimpar opor-
tunidades no mercado”, explica. O mer-
cado futuro também sofre com a vola-
tilidade na Bolsa de Mercadorias de
Nova York e com a desvalorizacdo do
real frente ao délar. “No quesito dispo-
nibilidade da pluma, os produtores do
Mato Grosso sdos 0s que possuem a
maior quantidade de oferta”, lembra
Rocha Neto.

O Brasil exportou na segunda sema-
na do més de fevereiro 7.100 tonela-

AGRIBUSINESS

Rodrigo Ramos - rodrigo@safras.com.br

Média dos precos tdo algodao em pluma

(R$/@ CIF Sao Paulo pgto. 8 dias)

agosto 85,23
setembro 82,30
outubro 82,61
novembro 83,72
dezembro 88,88
janeiro 90,15
fevereiro 90,13

das, o que representa 7,93% do total
exportado em fevereiro de 2016. Até o
dia 13, o total registrado no més era de
10.200 toneladas. Para igualar ao mes-
mo valor de 2016, seria necessario, em
média, para as préximas duas semanas,
0 valor de 39.650 toneladas. “Contudo,
dificilmente isso ird ocorrer, pois o rit-
mo de exportagdes ja diminuiu fortemen-
te e sO deverd voltar com a entrada da
préxima safra”, pondera o analista.

A média dos precos do mercado in-
terno em 2016 registrou o maior valor
desde os anos 2000. A média, no Cif Sao
Paulo, em 2016, ficou em R$ 2,55 centa-
vos/libra-peso. Janeiro registrou a segunda
maior média de pregos desde janeiro de
2011, atingindo o patamar de R$ 2,73
centavos/libra-peso contra R$ 3,37 cen-
tavos/libra-peso em 2011. No Cif de S&o
Paulo, a pluma era cotada a R$ 2,72 por
libra-peso em 17 de fevereiro.

MILHO

Arno Baasch - arno@safras.com.br

E PRECISO RETOMAR EMBARQUES NO ANO, MESMO COM ESTOQUE MUNDIAL ALTO

Com a expectativa de colher uma gran-
de safra de milho em 2017, superior a 94,8
milhdes de toneladas, o Brasil necessitara
retomar um maior movimento de embar-
ques do cereal ao longo do ano para evitar
uma forte retracdo das cotacdes. O cenario
atual, contudo, parece desafiador, de acor-
do com o analista de Safras & Mercado
Paulo Molinari. Fatores importantes vém
surgindo no mercado neste momento. “De
um lado temos o cAmbio, com a moeda bra-
sileiraapresentando valorizacéo frente ao do-
lar, fator que acaba tirando a competitivida-
de do cereal no mercado externo. De outro,
0s estoques mundiais de milho estdo bas-
tante elevados, a Argentina encaminha uma
grande safra e 0s pregos na Bolsa de Mer-
cadorias de Chicago seguem muito baixos”,
comenta.

Diante deste cenario complexo, a pers-
pectiva de bons volumes embarcados na
primeira metade deste ano, a exemplo do
que ocorreu em 2016, dependera novamente
da intervencdo do Governo Federal na co-

Média dos precos do milho

(R$/saca de 60 kg - Centro-Sul)maio 52,97

agosto 46,13
setembro 42,73
outubro 41,97
novembro 38,65
dezembro 36,92
janeiro 34,70
fevereiro 33,78

mercializacdo. Molinari afirma que a preten-
sdo inicial do Governo é lancar Contratos de
Opcao, possivelmente voltados ao Centro-
Oeste, para a recomposicdo dos estoques
publicos, atualmente em niveis baixos, da
ordem de 850 mil toneladas. Molinari ressal-
ta, porém, que o Pais ndo escapara da reali-
zacdo de leildes de Prémio Equalizador Pago
ao Produtor Rural (Pepro), caso o cenario
atual ndo mude até o segundo semestre.
“Esses leildes, também direcionados ao Cen-

tro-Oeste, com volumes entre 8 milhdes e
10 milhdes de toneladas, tentariam dar liqui-
dez & exportacdo”, afirma. Conforme o ana-
lista, somando o volume negociado até ago-
raao que seria envolvido na acéo do Gover-
no, 0s embarques seriam de 20 milhdes de
toneladas. ““O Brasil ainda precisaria vender
outros 10 milhdes de toneladas na exporta-
¢do para suprir a meta esperada do ano, de
30 milhdes de toneladas, 0 que parece, até 0
momento, bastante desafiador”, conclui.
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TRIGO

LEILOES DA CONAB CENTRAM ATEN(OES

O mercado brasileiro de trigo se-
guiu com a comercializagdo monito-
rada pelos leiles do Governo. Mes-
mo com o0 escoamento do produto na-
cional, o mercado brasileiro segue for-
temente pressionado pelo trigo que in-
gressa do exterior, j& que 0S pregos,
pelas paridades de importacdo, estdo
mais atrativos, favorecidos ainda pelo
cambio, potencializando a atrativida-
de do cereal estrangeiro, e mantendo
a oferta no &mbito doméstico eleva-
da, minimizando qualquer possibilida-
de de recuperacgédo de precos.

Este cenario de baixa liquidez se
deve, no estado do Parand, a uma mu-
danga no Imposto sobre Circulagédo
de Mercadorias (ICMS), que entrara
em vigor a partir deste més, e redu-
zird o desconto do mesmo de 10%
para 4%, passando o valor do imposto
de 2% para 8%. Essa elevacdo signi-
ficativa impactara nas compras do ce-
real paranaense para entregas fora do
estado, que resultara em uma menor
demanda, ja que os custos serdo ele-
vados, forcando os produtores a re-
duzir ainda mais 0s precos.

Achatadas pela pressao sazonal de
ingresso de safra, as cotaces ja atin-

Dylan Della Pasqua - dylan@safras.com.br

Média mensal do preco do trigo em Maringa/PR

(R$/tonelada)

agosto 864,78
setembro 732,28
outubro 656,00
novembro 632,50
dezembro 623,18
janeiro 622,27
fevereiro 630,00

giram o fundo do pogo para a atual
temporada. Com o Governo no mer-
cado, essa pressao € aliviada, mas ndo
h& motivos que sustentem uma recu-
peracdo mais consistente. Além da
boa safra nacional, o mercado conta
com ingresso de produto do Paraguai,
do Uruguai e, principalmente, da Ar-
gentina. O ddlar volatil segue sendo
uma variavel chave. As paridades de
importacéo serdo a principal referén-
cia para os precos domésticos durante
a entressafra.

No mercado internacional, os pre-
¢cos seguem em baixa e, com esto-
ques de passagem recordes, ndo ha
espacgo para grandes elevagdes, mes-

mo com os reajustes do Usda no ulti-
mo relatério divulgado. A safra na-
cional de 6,2 milhdes de toneladas e
o0 saldo exportavel de 8,65 milhdes
de toneladas nos parceiros do Mer-
cosul garantem o abastecimento na-
cional sem grandes solavancos. O
ddélar continuara sendo uma variavel-
chave, determinando a que prego o
cereal importado chegara ao Brasil.
No mercado internacional, a safra
2016/17 esta consolidada e as aten-
cdes se voltam para o desempenho
da nova safra de inverno no Hemis-
fério Norte. A fragueza das cotacgdes
do cereal deve reduzir a area planta-
da na préxima safra global.
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LS TRACTOR LANCA AS PLANTADEIRAS LS PLANTER

A fabricante de tratores sul-coreanos LS Tractor entrou no mercado
de plantadeiras ao lancar, no Show Rural Coopavel, no més passado, em
Cascavel/PR, modelos da LS Planter. Os equipamentos da empresa, que
tem fabrica de tratores em Garuva/SC, séo fabricados em Passo Fundo/RS
via joint venture com a Eixoplant. Conforme o diretor comercial da LS,
André Rorato (foto), a ideia € complementar o portfélio da empresa, e
outros produtos da marca serdo apresentados nos proximos anos. Entre
as especificacdes, a plantadeira tem sistema de transmissao mecanica,
elétrica e hidraulica, com 36 versdes de trés a 18 linhas. E possui distribui-
¢ao geomeétrica regular de sementes, que ndo permite falhas e duplicida-
de, e 0 mecanismo de distribuicdo ndo danifica a semente e mantém a
profundidade uniforme. “O sistema geométrico é exclusivo e permite 18%
de ganhos em milho”, explica. “E 0 menor consumo de poténcia por linha
no mercado”. A LS Planter também permite o plantio adensado, segundo
Rorato, uma tendéncia em regides como em Ponta Grossa/PR.

Fotos:Leandro Mariani Mittmann

JOHN DEERE DESTACA SOLUCAO REVOLUCIONARIA PARA A COLHEITA

A John Deere antecipou para 0 Show Rural Coopavel seu principal
lancamento de 2017, a Série S400 de colheitadeiras. O principal destaque
das maquinas da Série S400 é a substituicdo da tecnologia saca-palha pelo
rotor, uma revolugao tecnologica principalmente para 0s pequenos e mé-
dios produtores, avidos por inovagdes que tragam simplicidade operacio-
nal, menor indice de perdas, melhor limpeza e qualidade do grdo, com
resultados efetivos no final da colheita. “A Série S400 é um projeto 100%
nacional, pensado nas necessidades dos produtores do nosso Pais. Por
iss0, entrega 25% mais performance, com 50% a mais de qualidade dos
gréos e 75% menos perdas. S&o produtos que nasceram no Brasil e foram
pensados nas necessidades dos produtores do nosso Pais”, ressalta Ro-
drigo Bonato, diretor de Vendas da John Deere Brasil. A empresa ainda
reforcou a aposta nos recursos avancados de agricultura de precisdo e traz
0 JD Link, solucdo de gerenciamento agricola que tem como objetivo me-
Ihorar a gestdo da propriedade de forma remota e em qualquer momento.

GSI REFORCA
PORTFOLIO E
LANCAMENTOS

A participagdo da GSI no Show Rural

John Deere

TEEJET USA RAIO LASER PARA EXPLICAR
SOBRE GOTAS NA PULVERIZACAO

A empresa Teelet Technologies levou ao Show Rural uma dindmica ao vivo para

conscientizacdo e aprendizado do manejo de tamanho de gotas em pontas de pulveri- y foi marcada pela consolidago de seu port-

zacdo. A proposta foi propor-
cionar aos visitantes uma vi-
sualizacéo inédita do compor-
tamento das diferentes clas-
ses de gotas em condigOes
ambientais variaveis. Para
isso, a equipe da TeeJet utili-
zou uma ferramenta com feixe
de luz laser com a qual abor-
daram o correto manejo da de-
riva, selecdo de pontas de
pulverizagdo e aumento da
eficiéncia nas aplicacdes de
defensivos. Essa dindmica
também estara presente no
estande de empresa na Expo-
direto, neste més.

: félio, especialmente, dos lancamentos mais
1 recentes, realizados ainda em 2016 e que
1 agora estdo iniciando a aplicacdo em cam-
: po, ja mostrando sua eficiéncia. A GSI apre-
1 Sentou um pacote de novas tecnologias
1 que reafirmam seu posicionamento de bus-
: ca de inovacdo para oferecer solu¢des com-
1 pletas, integradas e eficientes ao produtor.
1 A empresa reforcou a grande inovacao
1 apresentada em 2016, a fornalha Block-Ve-
1 lox, que foi reconhecida com o prémio Ger-
: dau Melhores da Terra no ano passado. O
; €quipamento é resultado de um projeto ge-
1 nuinamente brasileiro, tendo comprovada
: sua resisténcia e durabilidade, com baixa
; manutencéo e alta eficiéncia energética.
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MARISPAN DESTACA
LINHA DE PA
CARREGADEIRA DE

ALTO DESEMPENHO | CASE IH DA
A Marispan levou para o Show Rural ATENCAOA

Coopavel sua linha de Pa Carregadeira Fron- Pl A " TADE’R A

tal Série M, equipamento langado recente-

mente no mercado e que vem se destacando EAS Y R’SER

pelo alto desempenho e conforto em tarefas 3200
mais pesadas. Com uma série de diferenciais
que visam melhorar a performance e a segu- Entre as principais novi-

ranca dos pequenos produtores, a Série M || gades apresentadas pela Case IH no Show Rural Coopavel esta a nova plantadeira Easy
permite a utilizacao de diversos implemen- || Rjser 3200, Com menos pontos de lubrificagio (apenas dois em toda a maquina), o agricultor
tos, como concha dianteira, plaina nivelado- | yeqyz em até oito horas por més o tempo parado para lubrificagio. Com a maior capacidade
ra, guincho, paleteira, pegador de madeirae | ge armazenamento de adubo (+25%) e de semente (+30%), a nova plantadeira consegue
garfo enleirador. “O design inovador torna | pjantar 3,8 hectares a mais. Somado a isso, oferece o melhor corte de palha, com discos de
mais facil, eficiente e rapido o acoplamento || 50 ¢ suporte em garfo duplo, desencontro entre as linhas de 400 mm e flexibilidade para
da pa ao trator e os agricultores estdo tendo | trahalhar nas mais variadas condicdes de plantio. “Tem 25% a mais de performance compa-
resultados bem interessantes com 0 USO Na || rado ao nosso principal concorrente”, explicou Giovan Polastro (foto). “Mais tempo de

agricultura, pecuaria e floresta™, ressalta 0 | {rahalho e menos paradas para abastecimento e lubrificagio”.
diretor Administrativo e Industrial da empre-

sa, Paulo Nascimento.

\\ /

KEPLER WEBER EXIBE SECADOR
REFERENCIA

A Kepler Weber aproveitou o Show Rural Coopavel para exibir ao pu-
blico as tendéncias do setor e, ainda, estreitar o relacionamento entre seus
clientes e prospects. “A perspectiva para o setor em 2017 se mantém posi-
tiva, pois se espera uma melhora no PIB brasileiro, com alta prevista de até
2% em agronegdcio. O sentimento € reforcado por ndmeros divulgados
recentemente como a previsdo de safra 2016/17 superior em 15% ao periodo
anterior”, comentou Tadeu Vino, superintendente Comercial da Kepler We-
ber. A companhia expds na feira 0 modelo de secador KW Dryer Linha
Arroz, produto ja referéncia no mercado. O novo equipamento apresenta a
mais avancada tecnologia de secagem para arroz, reunindo qualidade, per-
formance e economia, oferecendo maior percentual de graos inteiros, maior
rendimento de secagem e menor consumo de energia térmica.

Fmeno esegeme menoroorsumo g, <) JACTO COM SOLUCOES PARA

I
I
NEW HOLLAND APRESENTA | OTIMIZAR RECURSOS
PLANTADEIRA PL 6000 | A Jacto apresentou seus produtos e também solugdes

| para produzir com mais performance. Como os pulverizadores
Além de maquinas e equipamentos, alguns como langamentos, a New Ho- | € colhedoras adequados ao Proconve Mar-1, que estabelece
lland levou a0 Show Rural 0 novo vice-presidente para a América Latina, o j limites de emissGes de gases poluentes. Segundo Paulo Gui-
paranaense Ratfael Miotto (foto), que assumiu em 1° de janeiro. O dirigente | a0 (adir), gerente de Produtos, mais do que atender a legis-
destacou o que considerou a “melhor plantadeira do mercado”, a PL 6000, que ; lacdo, “as maguinas sdo mais inteligentes e mais conectadas”.
geraum aumento na média de 30% no rendimento operacional devido a econo- I Além disso, mostrou a tecnologia Otmis que equipa os pulve-
mia de tempo na manutencdo didria, pois possui somente dois pontos de lubri- | rizadores automotrizes Uniport, que permite, por exemplo, por
ficagéo, e também pela autonomia da caixa de sementes e qualidade de distri- | meio do Sistema Otmisnet Mobile, acompanhar em tempo real
buicao. “Queremos nos tornar lideres em plantadeiras de alta tecnologia™, reve- | Em qualquer lugar o trabalr|]10 do p]chlverizadorIes. Achto tam-
lou. Miotto também desta- ; bém apresentou a campanha com foco em pulverizadores tra-
cou a adogdo de motores I torizados em agricultura de precisdo que reduzem custo e in-
das maguinas com a certifi- | crementama produtividade em condicOes especiais de aquisi-
cacio Tier 111, eanunciou que | ¢&o para pequenos e médios produtores. Paulo Henrigue Bue-
ametadaempresaé ser lider | no (centro), gerente de Produtos, revelou que equipamentos
em colheitadeiras em 2017, | menores também tém sido incrementados com tecnologias de
além de investir na area de y agricultura de preciséo, como barras de luz. Uma das ferra-
servigos das concessiona- I mentas da agricultura de precisdo, explica Cristiano Pontelli (&
rias. “A estratégia é ser uma | esq.), gerente de Negacios Otmis, € a telemetria, que permite a
marca mais proxima do pro- | cada cinco segundos fazer a leitura da qualidade da aplicagéo

dutor rural”, resumiu. | eevitar, por exemplo, a sobreposicao.
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TRIMBLE: USO DE GEOTECNOLOGIAS NA
PRODUCAO DE ARROZ

AEmbrapa Clima Temperado e aempresa Trimble celebraram em meados do ano passado
um contrato de cooperagao técnica com o objetivo de desenvolver e adaptar geotecnologias
(conjunto de tecnologias utilizadas para coleta, processamento, analise e disponibilizagdo de
informacGes associadas a uma referéncia geogréafica), bem como difundi-las, focando princi-
palmente o gerenciamento da agua na regiao de terras baixas ou varzeas. O WM-Survey,
ferramenta de pesquisa topogréfica da Trimble, possibilita a realizacdo do levantamento topo-
gréfico da area. Esse levantamento se da a partir da elaboragao do Modelo Digital de Elevacao
do terreno (MDE, fig xx) utilizando o sistema GNSS de posicionamento com base de correcao
RTK (Sistema de posicionamento cinematico em tempo real de navegacéo por satélite).

VALTRA COM INOVACOES E LANCAMENTOS

A Valtra apresentou em Cascavel/PR
um portfélio de solugdes entre 50cv e 375¢v,
resume Luiz Cambuhy (foto), gerente de
Vendas da empresa. Foram plantadeiras,
pulverizadores, tratores e colheitadeiras. O
executivo destacou o lancamento da quar-
ta geracdo de tratores da Série BH, com
motores que atendem a legislacdo de emis-
séo de poluentes Tier Il1. “Aproveitamos
para trazer evolugBes e melhorias técnicas”,
ressaltou. “Os produtores locais sdo bas-
tante especializados e capacitados e, por

| iss0, a Valtra traz langamentos com tecno-

e logia de ponta e um portfélio completo para

proporcionar as melhores opgoes”, enfati-

zou. Os tratores da linha BH possuem po-

ten0|a entre 145cve 2200v BH144 (1450v) BH154 (159cv), BH174 (179¢cv), BH194 (195¢v),
BH214 (210cv) e BH224 (220cv). “E uma linha completa”, definiu ele.

SANTANDER OFERECE CREDITO PRE-APROVADO

em crédito pré-aprovado — sem necessi-

dade de que o cliente apresente todos 0s
1 documentos — no Show Rural Coopavel.
' Da mesma forma, nos dias de evento, todo
bem protocolado como garantia esteve
isento da taxa flat (percentual que incide
sobre o valor total da compra). “Temos
3 Uma visdo otimista para o agronegécio em

1
1
[ |
[ O Santander ofereceu R$ 114 milhoes
1
1
1

2017. O setor ndo deixou de crescer du-
rante a crise e tende a manter o desempe-
nho superior ao das outras atividades”
avaliou Carlos Aguiar, superintendente
executivo de Agronegocios do Santander.
Neste ano, o Santander também trabalha a
linha de pré-custeio da safra 2017/18, que
pode ser acessada através de recursos
subsidiados ou a taxas livres.

NoOVIDADES NO MERCADO - ESPECIAL SHOW RURAL COOPAVEL

MAHINDRA DO BRASIL
ESTREIA NO SHOW
RURAL

A Mahindra do Brasil fez sua estreia no
Show Rural Coopavel. O Grupo Mahindra &
Mahindra, de origem indiana e com presenca
em 100 paises, que assumiu a operagao no
Brasil em outubro, apresentou em Cascavel
0s modelos nacionais, fabricados em Dois Ir-
maos/RS, e ainda fez o langamento da garan-
tia de trés anos. Na linha de produtos nacio-
nais, os modelos 8000 4WD Mais Alimentos
e 9200 4WD foram os destaques da marca
lider em venda de tratores no mundo. O trator
4530 4WD importado e com poténcia de 42cv,
é versétil e atua com grande performance na
agricultura familiar. Segundo Jak Torreta
(foto), diretor geral de Operacdes da Mahin-
dra Brasil, sdo dois anos de garantia comple-
ta e mais um adicional para transmiss&o e sis-
tema hidraulico. “Principalmente, € uma ga-
rantia da qualidade e durabilidade de nossos
produtos”, argumenta Torreta. “Um diferen-
cial, um respaldo ao produto”.

EIXOPLANT ESTREIA EM FEIRAS AGRICOLAS

O Show Rural Coopavel foi a primeira feira da Eixoplant, empresa montadora de
plantadeiras de Passo Fundo/RS que esta no mercado ha quatro anos. “Somos uma
empresa 100% horizontal. Uma montadora de equipamentos agricolas. Trabalhamos
na montagem de plantadeiras. Somos cercados por sistemistas”, descreve Evandro
Marques, do Departamento de Engenharia. A empresa, que também fabrica planta-
deiras em joint venture para a LS Tractor, oferece 12 modelos (de trés a 45 linhas),
dotados de caracteristicas como chassi robusto e de alta resisténcia, baseado no
sistema Flex frame, que possibilita que se deforme, sem danificar a forma original.
Também possui sistema volumétrico de dosagem de adubo, que utiliza inovador
sistema “pulso zero fertidoser (CBK)” na dosagem do adubo. “E uma empresa com
proposta tecnoldgica”, resume Marques a empresa. Na foto, Evandro Marques
(esq.), Amilton Loss (Produc&o) e Déberton Fracaro (gerente Comercial).
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BRADES(CO

o
ATUACAO NO

AGRO

O Bradesco esteve presente
no Show Rural Coopavel, para
reforcar sua atuacdo junto a ca-
deia produtiva e ao setor. O ban-
o é a maior instituicdo privada
em ativos de crédito voltados
para o agronegécio. Contratou
até dezembro de 2016 —referente ~4
a safra 2016/17 — o valor de R$ MASSE Y FERG"SON H " OVA GERACAO
6,3 bilhdes nas linhas de RO, RL
o BnDES Agicols e aorgo | DO PULVERIZADOR MF9130 PLUS
com Rui Pereira Rosa, superin- A Massey Ferguson apresentou em Cascavel/PR a nova gera-
tendente de Agronegocios do | co do Pulverizador MF9130 Plus com motor eletronico IEGR, mé-
Bradesco, obancotambémjaesta | quina que atende a regulamentagéo Mar-1, que controla a emissdo
operando com suas linhas paraa | de poluentes. A nova versdo mantém as principais caractersticas,
contratagéo de operagdes de pré- | como poténcia de 200cv, chassi flexivel, tracdo 4x4, piloto automati-
custeio paraoanosafra2017/18. | co, telemetria, sistema End Cap na pulverizagao, tubulagéo de pul-
“Temos otimas expectativaspara | verizac&o em ago inoxidéavel e vao livre de 1,65 metro. Como principal
0 setor nesse ano. Estamos tra- | diferencial, o novo motor eletronico IEGR, que facilita o controle de
balhando para ampliar ainda | operagéo e manutengéo, permitindo mais disponibilidade de méaqui-
mals nossa participagao e, Na | naparao trabalho em campo. “E uma méaquina de alta produtividade
C(_)opaye!, ndo teremos um li- | diaria, alta performance em qualquer solo e topografia”, descreve
mite maximo para financiamen- | \jitor Kaminski (foto), supervisor de Marketing Produto Pulveriza-
to, vamos atender todas as | doresda AGCO. “Tem chassi flexivel mais suspenséo pneumatica e

demandas”, afirmou Rosa an- | ejxo mével (12 graus), com os quatro rodados sempre em contato
tes do evento. com o solo, com menos patinagem e menos atolamento”.

INCOMAGRI COM MAIS VERSOES DE BARRAMENTOS

A Incomagri marcou presenca em mais uma edicéo do Show Rural Coopavel com as tradicionais linhas
de equipamentos para agricultura e pecuaria.
A empresa agregou ao seu portfélio versdes
de barramentos de 16 e 18 metros divididos em
trés partes para a linha de pulverizadores hi-
dréulicos Attack 600 e 800 I. A novidade traz
maior rendimento operacional e menor consu-
mo de combustivel, pois reduz o nimero de
passadas do trator na &rea, e consequente-
mente obtém-se menor compactacéo do solo e
menor amassamento da lavoura. Na foto, Car-
los Nogueira Filho, gerente Comercial, Caio
Lopez de Barros, representante Comercial do
Parand, e Francisco de Assis Oliveira, area
técnica.

SPRAYTEC FERTILIZANTES APRESENTA NOVOS PRODUTOS

A Spraytec Fertilizantes participou de mais uma vez do Show Rural Coopavel. Aempresa é referéncia
em tecnologia de aplicacdo e para esta edi¢do da feira apresentou os novos produtos desenvolvidos
visando aprimorar a produtividade, baixar custos e oferecer solucdes que realmente apresentem grandes
resultados para o produtor. Neste ano, as novi-
dades foram Ultrazem Premium, Pack Seed e Pack
Seed Corn, Tractus Kit e Absortec Full, que mos-
tram resultados comprovados por pesquisa e tes-
tados em campo. A empresa ainda apresentou
todo o portfdlio disponivel somado as novida-
des ja citadas, 0 que mostra que a Spraytec con-
tinua inovando e buscando cada vez mais trazer
praticidade e melhores resultados.

ANOTE Al

A Associacdo dos Fumi-
cultores do Brasil (Afubra)
promove, de 21 a 23 de mar-
¢o, no distrito de Rincéo Del
Rey, em Rio Pardo/RS, a Ex-
poagro Afubra. O evento é
um dos mais importantes di-
recionados a agricultura fami-
liar no Brasil. Grandes empre-
sas expBem seus produtos,
assim como séo apresentadas
técnicas e tecnologias sobre
diferentes segmentos da agro-
pecuaria. O evento recebe
centenas de grupos de visi-
tantes de varias regides. No
ano passado foram 80 mil vi-
sitantes. Mais informacdes
em www.afubra.com.br/expo-
agro

Primavera do Leste/MT
sedia, de 28 a 31 de margo, a
terceira edicdo da Farm
Show, a maior feira agrope-
cuéria do Sul do Mato Gros-
S0, e que ja se consolida no
calendario do agronegdcio
nacional. Havera vitrine tec-
nolégica com um campo de
pesquisa de 60 canteiros ex-
perimentais. Também estardo
presentes empresas de de-
fensivos e fertilizantes, além
das dos segmentos de maqui-
nas, veiculos e caminhdes, e
equipamentos de irrigacéo.
Mais informagBes em
www.farmshow.com.br

O Simposio de Defensi-
vos Agricolas: Topicos Re-
levantes e Principais Desafi-
os, promovido pela Escola
Superior de Agricultura Luiz
de Queiroz, da Universidade
Sao Paulo (USP), vai discutir
e esclarecer os principais to-
picos relevantes sobre os de-
fensivos agricolas, pois o
manejo quimico é um dos
mais utilizados na agricultu-
ra. O publico-alvo s&o alunos
de graduacéo e pos, e profis-
sionais que trabalham na area
de defensivos. O evento
ocorre em Piracicaba/SP, no
anfiteatro da Engenharia da
universidade, dias 26 e 27 de
abril. Inscricoes até 19 de abril

Mais informacdes sobre
eventos em www.agranja.com
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FACA AUMENTAR
OS RESULTADOS!

ANUNCIE: (51) 3233.1822

agroguia@agranja.com www.agranja.com.br

IMOVEIS

Venda de Imoveis Urbanos e Ru-
rais em Minas Gerais Goias e Sao
Paulo. Areas para Loteamento em
todo o Brasil. Agenor Rezende
CRECI 2018. Uberaba/MG. abre-
zendeimoveis@ hotmail.com - (34)
3331-0826 (34) 9196-5853

SEMENTES

Sementes Falcéo - Gerando Quali-
dade Sempre. Sementes de soja
Intacta RR2 Pro, Trigo e Aveia
Branca. RST 153 Km 0 - Passo
Fundo/RS. www.sementesfalcao.
agr.br - (54) 3316.4999

SERVICOS

AGROMETA - Projetos e Consul-
toria Ltda. Georreferenciamento,
Regularizagdo fundidria. Licencia-
mento Ambiental, Pericias Judiciais.
Imagem de Satélite — Fones: (65)
3642.4260 / (65) 3052.5593. Site:
www.agrometa.com.br

RAAB & TEIXEIRA LTDA. Chuva
e sol - a real tecnologia do agro
- Consultoria Agricola e Elabora-
¢ao de Projetos. Fone: (55) 9613-
3590/9933-4942 - Tupanciretd/RS

R C Projetos Agropecuarios - Pro-
jetos de custeio e investimentos
agropecuarios, Turvo/SC e Me-

leiro/SC. Eng. Agr. Rogério Casa-
grande - SC (48) 8822.8460.

Alamo Monitores de Plantio. Leve
sua producgdo as alturas.

Monitor A10 Wireless - SEM FIO
entre monitor e plantadeira. Saiba
mais: www.alamo-rs.com.br

Crematec Equipamentos Elétricos
Cachoeira do Sul/RS — Rua An-
ténio Pereira Fortes, 325 — (51)
3722.1128

Rondondpolis /MT — Rua Rio Gran-
de do Sul, 2999 — (66) 3421.0202

OUTROS

TRR Kaninha. Combustivel de qua-
lidade entregue na lavoura ou em-
presa no Rio Grande do Sul. Ligue
(54)3344-1538 e consulte preco e
condi¢éo de entrega.

Plantiflora Reflorestamento, plan-
tios florestais, eucalipto, pinus,
arvores nativas, nogueira peca e
oliveiras, manejo e tratos culturais.
(51) 9643.3186 e-mail: plantiflo-
ra@gmail.com Site: www.plantiflo-
ra.com.br

Venha estudar no curso de Agro-
nomia ofertado pelo IFCatarinen-
se em Rio do Sul no Alto Vale.
Entrada pelo ENEM/SISU. Infor-
macdes no site http://www.ifc-rio-
dosul.edu.br/site/
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azenda no Triangulo Mineiro, 12

mil litros de leite por dia, trés or-

denhas, gado holandés e girolando,
tecnologia modernissima. As vacas tém
tornozeleiras eletrénicas que informam
seus movimentos a central de computa-
¢do no escritorio da fazenda. E tém cola-
res eletrbnicos, invencéo holandesa recen-
te, informando a mesma central quando
estdo se alimentando, ruminando ou se
estdo entrando no cio, permitindo a inse-
minagdo artificial na hora certa. Tudo, evi-
dentemente, no conforto de galpdes cli-
matizados, pisos com serragem de ma-
deira e outras conveniéncias. Assisténcia
veterindria e informatica 24 horas por dia.

No mesmo Triangulo Mineiro, masem
outra fazenda, uma colheitadeira de milho
anota o peso do produto colhido e rela-
ciona-0 com a area percorrida pela ma-
quina naquele trecho. Assim, a geréncia
tem condic0es de localizar os trechos que
produziram menos e estudar a adubacéao
que deve ser feita.

S&o algumas das novidades que vi nos
programas de tevé, constatando que ja ndo
entendo mais nada. Perdi tudo que estu-
dei. Tive biblioteca agropecuéria tdo gran-
de, que impressionou duas jovens estu-
dantes de Zootecnia quando passaram um
final de semana na fazenda fluminense.

Li e reli a maioria dos livros, mas fui
ultrapassado pelas modernidades. Muitos
anos atras ja fiquei impressionado com
os tratores trabalhando sozinhos, sem tra-
toristas, nos Estados Unidos e no Cana-
da. Agora, com o colar das vacas leiteiras
e os podémetros eletronicos, fiquei de
queixo caido. Escrevi tornozeleiras ai atras
e me pergunto se vaca tem tornozelos?
Estudei o exterior dos animais domesti-
cos, tenho livro sobre o assunto, mas dei-
X0 0 nome do tal aparelho a critério do
leitor d’A Granja, considerando que per-
di 0 bonde da historia agropecuéria.

Cuidemos de outros aspectos como a
lucratividade, também importante em uma
fazenda leiteira. Sei que a receita ndo vem
exclusivamente do leite, que continua sen-
do o principal objetivo do negdcio.

No verdo de 2017, quanto recebera
por litro vendido a fazenda triangulina? Se

recebesse dois reais, seriam 720 mil reais
de leite vendido por més, mas deve rece-
ber menos segundo me dizem os produ-
tores que acabo de consultar.

Combustivel, eletricidade, salarios,
nimero de trabalhadores nas trés orde-
nhas, geréncia geral, técnicos em infor-
matica, assisténcia de pelo menos dois
médicos-veterinarios, manutencao das ins-
talagOes — tudo isso custa muito dinheiro.

Lucro, empate ou prejuizo sdo pro-
blemas da empresa que explora a proprie-
dade, enquanto 0 meu é mais sério: desa-
prendi, perdi o bonde. A sensacdo deve
ser parecida com a de um cantor de Gpe-
ra que perde a voz, de um jogador de fu-
tebol que estoure irremediavelmente os
meniscos.

O aparelho na perna da vaca ndo é uma
boleteira, ja que o boleto é articulacdo vo-
lumosa e arredondada nas pernas dos ca-
valos. Seria quartela, sobreunha ou coroa
do casco? Nao sei, pois o livro continua
sumido. O fato é que as tais vacas trans-
portam um colar eletrénico além do tal
aparelho em uma perna. E as pessoas
acham caro o leite & venda nos supermer-
cados.

A partir do que se vé em algumas
fazendas triangulinas da para imaginar
0 que vem sendo feito no agronegécio
brasileiro. Também pela tevé aprendi
que ha vitivinicultores galichos empe-
nhados na producdo vinicola pela ener-
gizacdo do parreiral. Processo comple-
xo e ininteligivel por simples mortais,
que envolve a manipulagdo de um com-
posto a base de esterco bovino, du-
rante uma hora, por um grupo de pes-
soas em siléncio e sem luvas.

A partir dai, 0 composto passa um ano
enterrado em um tubo de tbuas, acho
que organicas, sob supervisdo de enge-
nheiro agrénomo e endlogos. Energizado
no buraco, 0 composto pode ser metido
entre 0s 0ssos do cranio de uma vaca, ou
em uma cumbuca de barro (as energiza-
¢Oes sdo diferentes conforme feitas no
cranio ou na cumbuca). Alfim e ao cabo,
energizam as parreiras para produzir vi-
nho de muito sucesso comercial, tanto
assim que ja existe em S&o Paulo, capital,

um restaurante que so trabalha com vi-
nhos energizados no RS ou na Europa.
Restaurante que, para deleite dos que su-
portam musica de sanfona, conta com um
sanfoneiro tocando sem descanso.

Em concomitancia com as vacas de
coleiras eletrdnicas, ha gente produzindo
cacau em sistema supostamente a prova
de chupanga, tripés, lagartas, vaquinhas,
pulgdes e formigas que déo cabo de 25%
da producdo mundial do produto amado
pelos chocdlatras.

Sistema que teria inspirado, em S&o
Paulo, o agronegécio da fazenda de um
dos filhos do bilionario Abilio Diniz. Ora,

Escrevi tornozeleiras
ai atrds e me
pergunto se vaca tem
tornozelos? Estudei o
exterior dos animais

domésticos, tenho
livro sobre o assunto,
mas deixo o nome do
tal aparelho a
critério do leitor
d'A Granja

0 s6 fato de um dos filhos do Abilio ado-
tar o moderno sistema indica o caminho
que deve ser trilhado pelos produtores
rurais brasileiros para transformar este
Pais grande e bobo no celeiro do mundo,
se a corrupgao permitir.&
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