























Caracteristicas gerais da

cafeicultura e a posicao do
Estado do Rio face

ao problema

Dificilmente se encontrard no mun-
do Pais que possua tantas dreas clima-
ticamente aptas ao cultivo do cafeeiro,

tanto da espécie ardbica quanto do café.

robusta, como no Brasil.

O clima do Brasil é tdo favordvel ao
cafeeiro, que de Belém, onde fora intro-
duzido em 1727, passou rapidamente pa-
ra os Estados vizinhos, e, em 1774 atin-
gia o Rio de Janeiro. Dai alcangou Minas
Gerais, Espirito Santo, Sdo Paulo, Parana.
Do Rio de Janeiro, as plantagGes foram
aumentando, tomando cardter de explo-
ragdes comerciais. A partir de 1830, nos-
so pal’s j& se projetava como o maior pro-
dutor mundial, posicdo que ostenta até
_ hoje.

Digno de nota é o papel colonizador
desempenhado pela cultura cafeeira. Des-
de o inicio, o café revelou-se uma cultura
migratéria: lavouras eram instaladas em
terras de recentes derrubadas e explora-
das enquanto durava a fertilidade natural
do solo. Ao menor indicio de declinio, es-
sas lavouras eram abandonadas, e ia-se pa-
ra a frente, derrubando-se matas e plan-
tando-se novas lavouras. Criou-se a lenda
de que, na formacdo de um cafesal era
imprescindivel o ‘’bafo do sertdo’”. Nessa
marcha ininterrupta @ procura de terras
virgens, o café foi adentrado nos ‘sertGes,
criando cidades deixando atrds de si a ci-
vilizagdo com toda uma infra-estrutura a
exigida pela cultura. Um exemplo tipico
sdo as estradas de ferro, construidas para
darem escoamento as safras cafeeiras. Es-
sa fase da cafeicultura caracterizou-se

r ser calcada na fertilidade natural do
solo desprovida de técnica, sendo uma
perfeita atividade agn‘.oola extrativa e pre-
datoria. Nessas sucessivas derrubadas sem
freio, as matas iam diminuindo, até que
um dia elas praticamente acabaram den-
tro das regides ecologicamente favoraveis
ao cultivo do café ardbica. Com elas, fo-
ram-se também as terras virgens até entéo
tidas como indispenséveis ao cafeeiro.

Surgiu a pergunta: O que fazer? a
Gnica solugdo seria a adogdo de técno-
logia capaz de produzir café em solos ja
cultivados por dezenas ou centenas de
anos. Veio entdo, a Renovagdo Cafeeira,
que partindo de Campinas, no infcio da
década de 50 atingiu todo o Estado de
Sdo Paulo e posteriormente o Brasil.

Francelino Bastos Franca *

FATORES SOCIO-
ECONOMICOS-DEMOGRAFICOS

Gerando recursos para a instalacdo
do parque industrial em 1930, as plan-
tacOes de café possibilitaram a industria-
lizagdo crescente desde aquela época. Des-
de entdo, embora em proporg¢des cada vez
menores, o café é um item de importan-
cia na pauta de exportagOes brasileiras,
tendo gerado em 1978 cerca de 18% da
nossa receita cambial.

Embora sendo introduzido em outros
estados, o café encontrou no Rio de Ja-
neiro, mais precisamente no Vale do Pa-
rarba, as melhores condi¢Ges de sua ex-
pansio. Desde fatores climdtico-geogra-
ficos, influiu também o fato de estar per-
to de exportagdo do Pais.

Nas duas Gltimas décadas do século
passado, o café do Rio de Janeiro signifi-
cava um alto percentual da plantagdo Bra-
sileira (66,1% na década de 1881/90 e
43,0% na década de 1891/1900. Dados
fornecidos pelo MIC-IBC. — Ver tabela).

Jé no inf'cio do século, a descoberta de
melhores terras no interior de Sdo Paulo,
o funcionamento do Porto de Santos vol-
tado para o mercado externo, fizeram cor-

rer uma bruta queda da participacdo do

café fluminense na producdo de café bra-

sileira.

Assim sendo, enquanto que a produ-
c¢do mundial de café aumentava constan-
temente, passando de 36,8 milhGes de sa-
cas por ano, em média, nos anos 1900-
1902 para 59,4 milhGes por ano, em mé-
dia, nos anos 1931-34, e chegando a 73,1
milhdes por ano, em média, nos anos
1931-34, e chegando a 73,1 milhGes por
ano nos 3 ultimos anos da década de
1960, a producdo do Estado do Rio de
Janeiro entrava em descenso, tendo sido
produzidas 3,1 milhSes de sacos por ano,
em média, na Gltima década do século
passado, cerca de 1,1 milhdo por ano na
primeira década deste século a 152 mil
sacas por ano na década de 1960.

Esta situacdo é agravada pelo fato de
que o consumo do Estado sofre uma ten-
déncia ao crescimento, sendo que nos seis
Gltimos anos da década passada (1964-
1970) passou de 1.112 mil sacas de 60 kg
para 1.170 mil sacas e que a producao
neste mesmo periodo sofreu uma diminui-
cdo de 166 mil sacas para 31 mil, reduzin-
do a sua participacdo no consumo de
14,9% para 2,7 %.

Levando-se em consideracdo tais fatos,
que o solo do Estado do Rio de Janeiro
ainda se revela benéfico para o plantio do
café, verificamos que existe uma real pos-
sibilidade de vir a plantacdo de café do
Estado a aumentar a sua participacdo no
consumo local, podendo mesmo ser um
dos itens de exportacdo através do Porto
do Rio de Janeiro.

A estrutura fundisria da regido cafeei-
ra do Estado configurava que 0,9% dos
seus estabelecimentos possuiam 11,1%
da &rea total, e que os estabelecimen-
tos com mais de 100 ha, cerca de 14,5%
possuram 66,7% da drea total. Esta con-
centracdo de terra na propriedade de

PARTICIPACAO MEDIA DO ESTADO DO RIO DE JANEIRO

NA PRODUCAO DE CAFE DO BRASIL

1881/90 a 1961/70

(1.000 sacas beneficiadas — 60 kg)

Safra A— Est.do B — Total A/B %
Rio de Janeiro Brasil

Média das

Décadas
1881/90 3.626 5.479 66,1
1891/1900 3.114 7.230 43,0
1901/10 1.094 13.831 79
1911/20 812 13.391 6,0
1921/30 945 17.254 5,6
1931/40 921 22.771 4,0
1941/50 469 14.062 3,3
1951/60 242 20.438 1.2
1961/70 152 24.633° 0,6

FONTE: MIC-IBC
Departamento de Assisténcia a8 Cafeicultura

Grupo Executivo de Racionalizagdo da Cafeicultura.



















tenha sido a maior exploragdo e adapta-
¢do das oportunidades comerciais exis-
tentes.

Além das perspectivas comerciais mais
amadurecidas, os paises em vias de desen-
volvimento também se tornaram grandes
compradores de produtos agricolas.

De particular importancia sdo os pai'ses
em desenvolvimento exportadores de
petréleo do Oriente Médio, a Nigéria, a
Venezuela e outros. Além de negociarem
seu petréleo, obtendo novas divisas que
lhes possibilitam comprar tanto bens de
consumo quanto de capital, um dos prin-
cipais resultados tem sido uma rdpida
expansio de suas importacdes de produ-
tos agricolas — tanto sob a forma de ali-
mentos para melhorar o volume de calo-
rias ingeridas e a saude de suas popula-
¢bes, quanto sob a forma de racdo para
suas industrias pecudrias. O total das
importacdes agricolas dos paises da
OPEP, por exemplo, cresceu de 3,5 bi-
Ihdes de délares em 1973 para 16 bilhdes
em 1979, um aumento de quase quatro
vezes. Até agora, a CEE e os Estados Uni-
dos tem sido os principais fornecedores
desses produtos ao grupo da OPEP, mas
esses paises estdo cada vez mais diversifi-
cando suas fontes de suprimento através
de outros paises, inclusive a Austrdlia e
o Brasil.

Prevé-se ainda um aumento da deman-
da de produtos agricolas em outros paises
em desenvolvimento — embora em menor
extensdo que nos parses exportadores de
petréleo. Em vdrias regides da Asia, Afri-
ca e América Latina, enormes taxas de
crescimento demogrédfico, mudancas para
dietas de maior valor protéico e lacunas
cada vez maiores em termos de auto-
suficiéncia provocam a necessidade de
maior produgdo de alimentos. Em minhas
viagens, € um prazer verificar o grau de
desenvolvimento agricola em andamento.
Até agora, entretanto, os mais prementes
e decididos esforcos no sentido de aumen-
tar a producdo de alimentos ainda n8o
permitirém que muitos pafses alcancas-
sem a auto-suficiéncia. Esses paises
precisam, portanto, voltar-se para forne-
cedores externos de alimentos. Isto ob-
viamente significa que necessitam de uma
receita que possibilite tais importagGes.
Esse fator, por sua vez, depende de seu
grau de desenvolvimento econdmico e/ou
de sua capacidade de adquirir os alimen-
tos necessirios através de programas de
ajuda. Como ndo parece, porém, grovével
que os programas de ajuda em alimentos
venham a se expandir de maneira expres-
siva nos préximos anos, o verdadeiro
impacto sobre o comércio de produtos
agricolas terd que resultar do desenvolvi-
mento econémico.

Agricultores, agroindustriais e autori-
dades governamentais no Brasil e em
outros paises de todo o mundo tem gran-
de interesse no desenvolvimento externo.
No meu entender, o desenvolvimento
externo ndo deve ser considerado um

perigo pelo fato de gerar concorréncia.
O maior ““handicap’’ nos mercados de
exportacdo ndo é tanto a concorréncia
em si e sim a escassez de dinheiro entre
os compradores em potencial. Sabemos
que muitos dos paises menos desenvolvi-
dos tem sido incapazes ‘de gerar divisas
em volume suficiente para cobrir seus
déficits alimentares através de importa-
¢cOes. Isto poderd criar excedentes nos
paises de maior produgdo. A solucdo
para esse problema é o desenvolvimento,
pois serd apenas entre populacOes pros-
peras que ‘encontraremos nNOssOs princi-
pais mercados exportadores no futuro.
Talvez as mais interessantes possibili-
dades de expansdo das exportagOes agri-
colas para o futuro préximo estejam nos

_paises de planejamento centralizado.

Em 1978, por exemplo, os parses do
COMECON compraram cerca de 20 bi-
lhGes de ddlares em produtos agricolas
importados, um acréscimo de 106% em
relacdio a 1974. O comércio com esses
paises vem aumentando apesar de inG-
meros problemas com divisas estrangeiras
e da dificuldade em se elaborar acordos
de barganha. Estes sdo, também, dos
mais errdticos mercados no mundo. Tal
caracteristica de grande oscilagdo comer-
cial reflete-se nas atividades comerciais
entre os Estados Unidos e a Unido Sovié-
tica. Até a ocasido do recente boicote
imposto pelos Estados Unidos ao embar-
que de cereais para a Unido Soviética,
esta nagdo fora encarada como um merca-
do de grande potencial de crescimento
para os Estados Unidos, embora o volume
de negbcios tenha oscilado muito desde
o ini'cio dos anos 70. Em 1971, os sovié-
ticos compraram 12 milhdes de délares
em produtos agrfcolas dos Estados Uni-
dos. Em 1973, a cifra subia para 954 mi-
lhGes. Em 1975, baixava novamente para
14 milhGes e no ano passado chegava a
2 bilhGes. Essas dramdticas oscilagdes
provocaram grandes variagGes nos precos
de cereais e estimularam ainda um acordo
bilateral assinado h4 alguns anos atrds,
cujo objetivo era reduzir o impacto cicli-
co provocado pela Russia no mercado
internacional de cereais.

Agora, as autoridades encarregadas do
planejamento agricola em todo o mundo
estdo procurando avaliar o impacto dos
Gltimos acontecimentos nas relagSes
comerciais Americano-Soviéticas. A curto
prazo, o embargo provavelmente signifi-
card um aumento de embarques de cereais
dos Estados Unidos para os pafses em
desenvolvimento, o que j4 comecou a
ocorrer, uma vez que os silos de cereais
americanos estdo cheios e nfo hd possibi-
lidade imediata de se utilizar tais volumes
para a producdo industrial de 4lcool
devido a auséncia de capacidade de pro-
cessamento. Outro resultado do embargo
ser§ um movimento em direcdo 3 auto-
suficiéncia na producdo de alimentos por
parte de pafses preocupados com a futura
seguranca de fornecimento de alimentos

de fontes externas. Finalmente, e talvez
o ponto mais importante para o Brasil, os
maiores compradores dos mercados inter-
nacionais procurardo diversificar tanto
quanto possivel suas fontes alternativas
de suprimento. Os Srs. devem lembrar
que isso ocorreu em 1973, quando o
embargo da soja dos Estados Unidos para
o Japdo serviu de incentivo para que o
Brasil expandisse sua producdo de semen-
tes desse cereal.

A Republica Popular da China é outro
mercado emergente que oferece algumas
possibilidades em potencial para a impor-
tacdo de produtos agricolas. O desenvolvi-
mento econdmico adquiriu maior priorida-
de na China. Grande parte das restricSes
ideol6gicas ao comércio foram eliminadas.
Em 1978, a China importou cerca de 10,6
bilhGes de délares em produtos agricolas,
0 que representou um substancial aumen-
to em relacdo aos 2,3 bilhdes comprados
no mercado internacional em 1971. A én-
fase maior tem sido dada & compra de
cereais que possibilitem posicionar a
pecudria daquele pai's em bases mais estd-
veis e produtivas. Espera-se que, no futu-
ro, as importagOes chinesas de produtos
agricolas venham a aumentar progressiva-
mente embora esse crescimento depois
seja mais lento, de acordo com ritmo de
desenvolvimento do pafs e as limitacOes
de divisas para compras externas.

Ao considerarmos as oportunidades
existentes no mundo para o comércio
agricola, é importante reconhecer que a
situacdo econémica mundial é das mais
incertas em comparacdo as Gltimas déca-
das. H& conturbagdo no Ird, no Afeganis-
tdo, na Libéria, na Nicardgua e em outros
paises. A rdpida expansio dos excedentes
da OPEP, chegando a quase 65 bilhGes
de délares em 1979, com a possibilidade
de que essa cifra duplique no corrente
ano, aumenta ainda mais essa instabilida-
de. A fim de superar essa dificil conjun-
tura, o exportador agricola, brasileiro ou
de qualquer outro pais, precisa estar
muito consciente dos riscos, assim como
das oportunidades.

N&o h4 lugar para a complacéncia no
comércio internacional. Velhas idéias e
métodos obsoletos nio podem imperar
na comercializagdo agricola. Para serem
bem sucedidos, os exportadores precisam
fornecer os produtos bdsicos e outros
como o desejam seus compradores estran-
geiros. Embarques de mercadoria de baixa
qualidade ou danificada nio serdo aceitos
e, quando houver reclamagSes quanto &
qualidade do produto, o exportador deve
tomar medidas imediatas para sua cor-
recdo,

Os pafses importadores deverio tam-
bém demonstrar certa flexibilidade no
que tange ao tipo de produtos agricolas
que estdo dispostos a aceitar, Em muitos
casos, haverd maior proveito para ambos
0s parceiros se os bens fornecidos forem
manufaturados ao invés de produtos bdsi-
cos a granel. Sei que, nesse sentido, o Bra-

15




e

sil tem feito considerdvel progresso,
conseguindo alcangar beneficios do valor
adicional provenientes da integracdo da
agroindustria.

Para captar cada vez maiores mercados
estrangeiros, os exportadores brasileiros
poderdo necessitar de pesquisas desses
mercados ou terdo que usar e desenvolver
novas campanhas publicitirias e de pro-
mocdo de vendas. Os produtos brasileiros
talvez tenham que ser adaptados para
atender aos gostos locais e as exigéncias
dos diferentes mercados estrangeiros. E os
precos deverdo se manter em linha com os
da concorréncia.

Deve também o exportador elaborar
uma politica crediticia para suas vendas
no exterior. Para ser bem sucedida, a
politica crediticia exige familiaridade

com informacgdes confidveis sobre os com-
pradores estrangeiros e conhecimento dos
métodos de financiamento aplicados 3as
vendas de exportagdo. Fico satisfeito com
o interesse e a ativa participacdo da comu-
nidade agricola brasileira no desenvolvi-
mento de certos procedimentos especiais
— como o “hedging’”’ e os contratos com
garantia de taxa de cdmbio — destinados
a melhor proteger suas transacGes comer-
ciais. Tais técnicas comerciais sdo um
bom exemplo de como o exportador
pode trabalhar juntamente com institui-
¢Oes financeiras e organizacGes comerciais

-qualificadas no sentido de atingir seus

objetivos para o éxito do mercado agri-
cola internacional.

Apesar da complexa natureza da atu::!
economia mundial, em minha opinido,

existem cada vez mais possibilidades para
os produtos agricolas brasileiros penetra-
rem em mercados internacionais. A po-
pulagdo mundial cresce a uma taxa de
cerca de seis milhGes de pessoas por més.
Algumas estimativas indicam que essa
populagdo atingird a casa de mais de seis
bilhdes no ano 2000 — um aumento de
aproximadamente 50% em relagdo ao que
é hoje. Como conseqliéncia, existe uma
demanda em todo o mundo pelos vérios
produtos agricolas e industrializados pro-
duzidos pelos Srs.. As vendas externas de
produtos agricolas poderdo trazer um
mais alto padrdo de vida tanto para o
Brasil quanto para os paises importado-
res. Eu, pessoalmente, acredito que o
Brasil estd pronto e capacitado a enfren-
tar esse desafio. :
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Organizacao e estrategica pava
cooperativas de producdo

Nilo Peganha Aradjo de Siqueira (:)

Qualquer coisa que se pretenda fazer
com sucesso, de forma consistente e dura-
doura, hd que considerar em primeiro
lugar e claramente as suas finalidades. De-
pois, os elementos reais de que se poderd
dispor durante o processo, incluindo pes-
soas, dinheiro, materiais, organizagdo, am-
biente, tempo, etc. A adequac¢ido das dis-
ponibilidade as finalidades consistird na
estratégia executiva a ser montada e se-
guida.

A observacdo parece 6bvia e desneces-
saria, mas a verdade é que estamos todos
os dias fazendo ou tentando fazer coisas,
mais ou menos importantes, sem té-la na
devida conta. No cooperativismo, por
exemplo, esse descuido me parece muito
comum, a ponto de comprometer em
varios aspectos e circunstancias a propria
validez e credibilidade do sistema. Parti-
cularmente no campo da producdo agrf-
cola.. .

O erro inicial estd na timidez com que
se coloca a fungdo econdmica da coopera-
tiva, como se isso fosse um pecado pré-
prio dos poderosos, contra o qual, afinal,
se estariam organizando os mais fracos.
Em conseqléncia dessa timidez, se tem
sistematicamente substimado o fator
capital nas cooperativas, tanto na sua
formacdo quanto_nos seus beneficios.

O conceito de que uma cooperativa é
uma sociedade de pessoas, ndo de capital,
tem servido a muitas distor¢des utdpicas,
base de frustagGes e fracassos retumban-
tes. Afinal para que se associam essas
pessoas? Parq simplesmente se mostrarem
unidas e amigas, em suas conversas, dis-
torgdes e reclamagSes? Como sdo pobres,
ndo se lhes deve exigir dinheiro: Comio
sdo fracos, ndo se lhes deve exigir esforco.
Embora forga e riqueza se lhes prometem
no aviamento de uma receita doutrindria
impregnada dos mais belos principios de
I6gicas, nobreza e honradez, traduzida em
estatutos e regulamentos que por si sos
teriam o dom milagroso das transforma-
¢Bes. Em alguns casos, o misticismo chega
a dar ao grupo uma feicdo religiosa, geral-
mente francuscjana em outros, a~predomi-
nancia reivindlca§oria é mais a de uma
associagdo_de bairro; noutros, impera o
Gompanheirismo e a acdo comunitdria dos
clubes de servico. Em todos esses casos,
o trabalho amador, o sacrificio de mino-
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rias mais participativas, a lideranga caris-
mdtica e paternalista sdo ingredientes
naturais e predominantes de um quixotis-
mo do qual o nosso movimento coopera-
tivista precisa se livrar com decisdo e
urgéncia, para se afirmar pragmaticamen-
te vidvel e desejavel.

Entenda-se assim, desde o inicio, que
a cooperativa é uma empresa econdémica,
formada por pessoas com um objetivo
econdmico comum, que resolvem somar
os seus esforcos para melhor atingir esses
objetivos, sob principios e normas de par-
ticipacdo, respeito e reciprocidade que li-
vremente aceitam e prometem respeitar.

Para que esses objetivos sejam alcan-
cados e as pessoas associadas se sintam
satisfeitas, é necessdrio que o instrumento
que elegeram tenha condices de funcio-
nar no ambiente em que se insere, isto é:
a cooperativa tem que ter capacidade de
competir no mercado. Como este é extre-
mamente dindmico e agressivo, estd a
exigir dos competidores modelos estrutu-
rais e operativos modernos e flexiveis,
munidos de adequada escala de capital e
capacidade administrativa.

Embora tenha caracteristicas proprias,
que a difere intrinsicamente como tal,
numa economia de mercado. A palavra
lucro, t§o abominada por muitos doutri-
nadores puristas, tem de ser cultivada em
sua expressdo mais clara, real e objetiva.
N&o como remuneracdo direta do capital
social integralizado, mas como justa re-
compensa do esforco dispendido e do
capital aplicado nesse esforco, quer na
producdo dos bens, quer nos servi¢os para
fazé-los chegar satisfatoriamente ao con-
sumidor. Ora, a negacdo do lucro é o
prejurzo e nenhuma sociedade se faz para
prejudicar os seus sécios. Como na coo-
perativa quem produz os bens sdo os pré-
prios associados, os resultados operacio-
nais, bons ou maus, sdo por eles direta-
mente apropriados. A cooperativa como
pessoas juridica é, na realidade, um inter-
medidrio entre eles e o ambiente externo,
Simplesmente presta-lhes servigos, dando
ao conjunto a escala e a eficdcia que indi-
vidualmente nenhum poderia ter. Assim,
os seus usudrios, os seus fregueses, sdo os
préprios donos, o que ndo ocorre na
eémpresa capitalista. Nesta, o socio subs-
creve o capital pensando no lucro puro e

manter a sua existéncia e exercer as suas
atividades independentemente dos seus
associados. Sdo as necessidades destes que
determinam a sua operacdo e é da partici-
pacdo de todos que dependem os seus
resultados. Assim, o associado que no se
interessa pela administracdo da entidade,
simples da aplicacdo, sem precisar nela
trabalhar, ou comprar sua mercadoria seja
bpns ou servicos; o que obtém é propor-
cional ao capital realizado. Na cooperati-
va, a integralizacdo do capital d4 ao sécio
direito a servicos, os quais Ihes propor-
cionardo lucros (no caso de producio)
ou economias (no caso de consumo) in-
dividuais; e melhor funcionard a socieda-
de guanto mais forte for o seu mercado
de servicos, isto é, quanto mais for solici-
tada por seus fregueses-proprietdrios. Por-
tanto, diferentemente da empresa co-
mum, a empresa cooperativa ndo pode
pela preservacdo dos seus bens, peliyaqui-
sicdo dos insumos e servicos que oferece
e ainda lhe deixa de entregar a producdo
para a comercializacdo em comum, estd
negando contribuicdo aos seus compa-
nheiros e prejudicando todo o esforco
coletivo. Mais que um direito, é uma obri-
gacdo do cooperado fazer o uso mdximo
dos servicos da cooperativa e participar
dos seus problemas.

A empresa capitalista produz direta-
mente, através de mio-de-obra assalaria-
da. A cooperativa, ndo. Por isso é mais
certo falar em cooperativa de produtores
do que em cooperativa de produc¢do. Na
realidade, sdo micro-empresas, basicamen-
te familiares, formando uma organizacdo
maior. E também, portanto, mais que um
direito, uma obrigacdio de cada famrlia
associada fazer o melhor uso possivel dos
recursos do seu lote, mas tera de fazé-lo
dentro do plano global da cooperativa, o
qual, por sua vez, devera refletir as melho-
res perspectivas de mercado para 0s pro-
dutos 3 época das colheitas. A auséncia
desse plano e daquele compromisso deso-
brigam um e outro e é o caminho da de-
sintegracdo e do fracasso para ambos,
Nunca é demais ressaltar que cooperativis-
mo pressupde solidariedade e reciproci-
dade total entre sociedade e s6cios e entre
cada um destes. O principio da livre ade-
sdo ndo tem nada a ver com livre partici-
pagdo. Aquela é um direito, esta é uma
obrigacdo. Se chamam a isso restrigdo de
liberdade individual, que assim o seja. De
fato, toda pessoa que se compromete, seja
com uma idéia ou com um fato, estd au-
tomaticamente delegando aos demais
comprometidos uma parte do seu livre
arbitrio.

Se o objetivo da cooperativa, dentro
da sua funcdo econdmica, é prestar bons
servigcos aos associados, é claro que ela
precisa ser concebida, organizada, instala-
da e suprida para tal. Dentre outras
coisas, com capital que é, afinal, o que ird
permitir a obtengdo e a manutencdo de
muitas dessas coisas. E de quem hd de ser
o capital, senfo das pessoas que se as-
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sociam? O seu dimensionamento adequa-
do, para inversGes fixas e correntes, na
quantidade e no tempo, é imprescindivel.
N&o serd a capacidade de realizacdo do as-
sociado, mas a necessidade quem ditard a
capitalizagdio. Nem de menos nem de
mais. Do contrdrio, é preferivel ndo ten-
tar nada. Ou se estard fazendo poesia; ou_
pior, preparando as cenas do drama que
sempre resulta das ilusGes perdidas.

Se o associado ndo dispSe do capital,
hd que busca-lo de terceiros, sob a forma
de adiantamento. E hd que pagd-lo sem o
dnus decorrente, do seu proprio esforco.
E mais facilmente quanto melhor capita-
lizada estiver a cooperativa para ajudé-lo.
Sem esta ajuda, ele pode subscrever o
minimo que a lei permite — ndo o que a
cooperativa precisa — mas dificilmente o
integralizard. Os exemplos estdo ar aos
montes, alimentando circulos viciosos
que desmoralizam o cooperativismo.

Sociedade de pessoas, sim. Mas com
capital para funcionar.

As linhas de crédito especifico arf
estdo, para facilitar a subscricdo e a inte-
gralizacio. Mas para utilizi-las é necessa-
rio um plano de aplicagdo, contemplando
investimentos e giro. Bom que assim seja,
porque toda cooperativa, como qualquer
empreendimento econdmico, deve ser
precedida de um projeto de viabilidade,
inclusive de organizagdo. Se as receitas
operacionais previstas ndo conseguem
manter satisfatoriamente a cooperativa e
ainda oferecer ao associado excedentes
para integralizar ou amortizar o capital
subscrito, o melhor € ndo tentar o que
seria uma perigoso aventura. Infelismente,
é o que mais temos feito, cegamente,
guiados mais pelo idealismo, alienado e
paternal, que por estudos e ac3es prévias
confidveis. ‘

Esse estudo, essa pré-organizacdo &
missdo que em paises em desenvolvimen-
to como o Brasil cabe principalmente ao
Governo, como agente promotor. E ndo
pode ser muito demorada porque a lenti-
dio, o excesso de conversa, desanima e
desgosta. Tédo logo esteja convicto da via-
bilidade, a a¢do do agente hd de ser ra-
pida, segura e confiante. A sua internali-
zacdo No Processo subscrevendo ele pro-
prio capital em bens e/ou espécie, pode
queimar etapas e injetar seguranca. Se ndo
4 legalmente possivel ou_conjuntamente
aconselhavel a participacao societdria do
agente na cooperativa, que se constituia
sociedade civil qualquer, a se transformar
em cooperativa apos a aquisicdo das quo-
tas do agente pelos produtores. Em qual-
quer hipotese, estes deverdo possuir, no
conjunte; pelo menos igual numero de

. quotas que 0.agente o integralizar o md-
ximo possivel, de recursos proprios ou de
terceiros. Deverdo estar suficientemente
conscientizados de suas obrigacdes finan-
ceiras (além das demais, naturalmente),
que deverdo estar desde o inicio acima da
distribuicdo das sobras operacionais "da
cooperativa e mesmo da apropriacdo de
lucros individuais exeessivos.

Além de insistentes no convencimento
de uma atitude geral a respeito, os diri-
gentes da entidade devem ser vigilantes e
rigorosos a respeito. O costume a conte-
porizagdo leva fatalmente a sonegacdo,
3 baixa produtividade, & agitacdo e ao
paternalismo — plano inclinado do fracas-
so.

A presenca interna do agente ndo deve
substituir nem afastar o associado. Antes,
deve aproximé-lo, fazendo-o participar
das principais decisSes; as mais rotineiras,
através dos seus representantes no Conse-
lho de Administracdo, outras através de
grupos formais ou informais mais direta-
mente interessados, algumas por contatos
individuais e, finalmente, as mais impor-
tantes e abrangentes, em assembléias ge-
rais.

Além de participar societariamente, o
agente poderd colaborar administrativa-
mente, quer cedendo elementos capacita-
dos dos seus quadros, quer financiando a
cooperativa a contrata¢do direta. Esta
Gltima hip6tese é a mais desejdvel, mas no
infcio inspira pouca seguranca ao contra-
tado, que muitas vezes tem que deixar um
outro emprego.

Mas o afastamento do agente, tanto
societdria como administrativamente,
deve ser programado no proprio estudo
de viabilidade. O ideal pode ser o ponto
de nivelamento econémico da cooperati-
va, ou logo apés. O importante é a sua
previsdo com base em eventos concretos,
mais que no tempo propriamente, e de
forma progressiva, para que ocorra uma
adaptacdo segura. :

Repensando tudo o que foi dito até
agora, verifica-se que a gestdo do processo
é o ponto fundamental, desde a fase
inicial de pré-organizacdo até a dindmica
operacional. Salta a vista pois que ela ndo
poderd estar confiada executivamente a
pessoas sem tempo e/ ou despreparadas,
como os produtores associados. Além de
ineficiente, seria injusto confiar-lhes
tarefas e responsabilidades acima de sua
capacidade, desviando-os ademais dos
seus labores cotidianos no campo, que sdo
a sua atividade fim e o que bem sabem
fazer. O seu lugar diretivo é no Ccnselho
de Administragdo, que |he requer menos
tempo e menos relacionamento externo,
mas |he assegura participacdo importante
da discussdo dos problemas gerais, na to-
mada de decisGes politicas, no controle e
na avaliagdo do desempenho executivo da
sociedade e comportamental dos asso-
ciados.

A acdo executiva direta, sob forma de
diretoria ou geréncia, hd de ser profissio-
nal, contratada ou cedida, de qualquer
forma com remuneragdo ajustada ao mer-
cado, para que ndo trabalhe ‘‘de favor”,
mas com capacidade, interesse e honesti-
dade. Depois, quando ndo di certo &
sempre mais facil despedir e até proces'sar
um empregado bem pago, que um *‘dedi-
cado” colaborador.

Além dos dirigentes executivos tam-
bém os seus auxiliares, principalmente

nos setores contdbeis e comerciais, devem
ser da mesma forma requisitados e remu-
nerados. E um esforco. financeiro que a
Cooperativa tem de enfrentar logo de
inicio, para evitar solucGes paliativas de
dificil reversdo. Esse esforco comega com
a subscricdo do capital social e deve pros-
seguir com a constituicdo de fundos espe-
ciais e a manutencdo de reservas razod-
veis, antes de qualquer distribuicdo de
sobras. Do contrdrio, seriam necessdrios
sucessivas chamadas para aumento de ca-
pital (o que é sempre mais dificil), ja que
as cooperativas ndo podem, como as so-
ciedades anOnimas, captar recursos no
mercado aberto e o endividamento ban-
cirio ndo deve ameacar a solvéncia cor-
rente da organizacdo. Por outro lado, a
estabilizacdo nominal do valor do ativo,
imobilizado e demifixo das cooperativas,
em regime de crescente inflagdo, com re-
flexo no valor das quotas-partes, tem de-
terminado a expressio monetdria do seu
patriménio real, prejudicando-lhe o cré-
dito e tem desestimulado a integralizagdo
de capital pelos associados. A cooregdo
anual do ativo e, proporcionalmente, do
valor da quota-parte, é medida corretiva
salutar e oportuna, que inclusive traz as
cooperativas bejeficios ja estendidos até
obrigatoriamente as demais empresas,
assegurando-lhes condigGes competitivas
mais justas no particular. Ao associado, o
estimulo 3 poupanca pela integralizagdo
corrigida, acrescida dos juros legais que
as sobras permitirem, afastando o concei-
to de despesas que mantém hoje em rela-
¢do a capitalizagdo.

Hdo hd que temer a queda do rendi-
mento do capital resultante da sua cor-
recdo, porque o que se deve enfatizar
numa cooperativa é a eficiéncia e o custo
dos servigos que presta, o que deve preva-
lescer como consciéncia motora de diri-
gentes, empregados, e associados. Para
tanto, o doutrinamento prético e o trei-
namento atualizado devem estar sempre
presentes na vida da cooperativa, para que
nem as dificuldades nem os sucessos a
peguem desvinculada dos seus princfpios e
objetivos, esteios da sua consolidagdo
moral e material.

Concluindo, eu repetiria, insistindo: os
principios doutrindrios do cooperativismo
permanecem validos e apliciveis, mas com
0 necessdrio ajustamento as condi¢des
pessoais e ambientais. Sem o que, ficam
vazios de contelido prético, de dificil en-
tendimento e precdria aceitagdo, tanto
pelo associado como pela comunidade
envolvente. Tanto um como outro dese-
jam e esperam resultados econdmicos,
que lhes assegurem credibilidade e moti-
vagdo para participagOes cada vez mais
efetivas, das quais resultarfo afinal os
beneficios sociais esperados.

(*) Diretor da ABID-RJ
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ficativas quando comparadas com a teste-
munha.

As dosagens do 2,4-D ndo apresen-
taram diferencas significativas entre si
e nem quando comparadas com a teste-
munha.

5 — CARACTERISTICAS
DOS HERBICIDAS SIMAZIN
E ATRAZIN

5.1 - SIMAZIN — (2-cloro-4, 6-die-
tilamina, 1, 3, 5-triazin). Co-
mercialmente é conhecido como GESA-
TOP 80, p6 molhdvel contendo 80%
do principio ativo. Atua através das raf-
zes das ervas anuais e deve ser aplicado
em pré-emergéncia, sob condigSes adequa-
das de preparo e umidade do solo. Sua
acdo é favorecida em solos leves.

5.2 - ATRAZIN — (2-cloro-4-etila-
mina-6-isotropicalina-1, 3, 5-
triazina). E conhecido comercialmente
por GESAPRIN 80, p6 molhivel conten-
do 80% da substancia ativa Atrazin. Age
através do sistema radicular, e também
pelas folhas das ervas, devendo ser apli-
cado ao solo, de preferéncia em pré-
emergécia, em condicSes favordveis de
umidade e preparo.

Simazin e Atrazin s3o herbicidas sele-
tivos para milho. Eliminam as ervas dani-
nas e estimulam, a0 mesmo tempo, o cres-
cimento da cultura, ao evitar a concorrén-
cia, no primeiro estdgio de desenvolvi-
mento das plantas, quando passam a se
alimentar pelas rarzes, sendo este o seu
periodo mais crrtico.

6 — FATORES IMPORTANTES
PARA O SUCESSO
DA APLICACAO
DOS HERBICIDAS SIMAZIN
E ATRAZIN

6.1 - Relacionados com o Solo
6.1.1 - Tipo de Solo

A textura do solo influencia
bas.tante na eficiéncia dos herbicidas
aplgcados em pré-emergéncia. Quanto
maior for a superficie da partrcula, maior
também sers a adsorcio do herbicida.
Solos argilosos requerem dosagens maio-
res que Os arenosos.

6.1.2 - Quantidade de Matéria
Orgénica

De modo geral, quantidades
crescentes .de matéria organica prejudi-
cam a eficiéncia dos herbicidas. Solos ri-

cos em matéria orgénica requerem maio- .

res dosagens do produto, quando sio apli-
cados em pré-emergéncia.

6.1.3 - Topografia

Em terrenos com declividade
acentuada, quando ndo protegidos contra
erosdo, o arrastamento laminar do solo,
provocado por chuvas, pode carregar tam-
bém o herbicida, anulando seu efeito.

SOLO MAL.
PREPARADO;
A

P eer .

B LA R R PSP ¢

ZONA DE GERMINAGAO
DAS SEMENTES CULTI-
DAS.

SUPERFICIE DO

ZONA DE GERMINAGAO
DA MAIORIA DAS ERVAS
DANINHAS.

Fig. 2 — Zona de germinag3o das sementes das ervas daninhas e das sementes cultivadas: verificque

o mal preparado do solo.

6.1.4 - Grau de Umidade

A umidade adequada para a
aplicacdo dos herbicidas deve ficar em tor-
no de 75%. As condigGes de umidade do
solo para uso do Atrazin sdo mais impor-
tantes que sua época de aplica¢do.

Geralmente, nas aplicagGes em pré-
emergéncia, devera estar ligeiramente
Gmido para uma melhor eficiéncia dos
herbicidas.

6.1.5 - Preparo do Solo

Um bom preparo é indispen-
savel para se ter a maxima eficiéncia nos
tratamentos com herbicidas. O solo deve
ser destorroado da melhor maneira pos-
sivel, pois qualquer obsticulo serve de
abrigo para o desenvolvimento das ervas
daninhas, além de ndo permitir aplicacdo
uniforme.

O sucesso dos herbicidas aplicados ao
solo depende da dose usada nos primeiros
1,6 cm de profundidade, zona onde a maio-
ria das sementes das ervas daninhas germi-
na. Embora sejam herbicidas seletivos, de-
ve existir menor concentrac¢do dos produ-
tos no local onde germinardo as sementes
cultivadas (Figura 2).

6.2 - Relacionados com os
Equipamentos de Aplicagdo

6.2.1 - Os Pulverizadores

Podem ser dos tipos: costal
manual ou motorizado. Nos primeiros
podem ser adaptados barras de até qua-

tro bicos, aumentando o rendimento da
operacdo.

A adaptacdo desses equipamentos g
tratores forma o sistema mais racional
para aplicagdo de herbicidas.

Para se iniciar o trabalho, é necessg-
rio que o conjunto esteja em perfeitas
condi¢cGes de funcionamento. .

Verificar a pressdo da bomba, vaza-
mento das conexdes e tubulag¢Ses, desen-
tupimento dos bicos, altura da barra de
pulverizacdo etc. O comprimento da barra
deverd ser escolhido de acordo com as
condi¢gdes do solo, principalmente topo-
grafia e preparo. Nas extremidades, se pos-
si'vel, usar rodas guias, para manter uni-
forme a aitura dos bicos.

Caracteristicas dos Bicos — Para apli-
cacdo dos herbicidas sdo empregados bi.
cos de jato em leque, do tipo Jeejet 8003
ou Sprajet 80.3. As designacSes 8003 oy
80.3 significam que o liquido pulveriza-
do forma um jato angular de 80 graus,
com uma vazdo de 0,3 galGes por minu-
to. Um galdo corresponde a 3,79 litros.

Os bicos de jato em leque produzem
faixas contfnuas, ou descontrnuas, depen-
dendo da uniformidade da deposicso do
Ifquido, da periferia para o centro da fai-
xa. Os de faixa contfnua depositam igual
quantidade de Ifquido desde as bordas até
o centro da faixa. Os de faixa desconti-
nua, depositam maior quantidade de If-
quido na regido central, diminuindo para
as laterais. Neste caso, para compensar,
as dreas que margeiam a faixa devem rece-
ber aplicagSes duplas.



Quando o método de aplicagdo for
tratorizado com barras, certificar-se de
que na barra pulverizadora nfo ha mistura
de bicos de caracteristicas diferentes. To-
dos devem ter o mesmo numero, isto é, a
mesma abertura angular e vazdo.

Espacamento dos Bicos — O espaca-
mento adequado entre os bicos estd em
torno de 50 cm.

Pressdo de Trabalho — A pressdo de
trabalho varia de acordo com o nimero
de bicos e a mais conveniente se situa en-
tre 40 e 60 libras por polegada quadrada.
PressGes muito elevadas podem atomizar
o Ifquido, aumentando a possibilidade de
arrastamento pelo vento. Quando muito
baixas, produzem gotas maiores que ndo
cobrem perfeitamente a superficie do so-
lo, prejudicando a uniformidade do trata-
mento. A pressdo deverd ser mantida cons-
tante durante todo o desenvolvimento da
aplicagdo.

Velocidade de Aplicagdo — A veloci-
dade do trator deverd ser adequada em
torno de 4 a 6 km/h. Velocidade alta
provoca um balanco excessivo da barra de
pulverizagdo, acarretando md distribuicdo
do produto sobre o solo. Se a velocidade
for muito baixa, o consumo de dgua torna-
se maior, pela demora do tratamento.

Se a aplicagdo for feita usando pul-
verizador costal (manual ou motorizado),
a velocidade vai depender das condigGes
fisicas e da capacidade de trabalho do
operdrio. A proporg¢do que a tarefa for se
desenvolvendo, aumenta o cansago e di-
minui a velocidade de aplicagio, gastan-
do consegiientemente maior quantidade
por érea tratada.

Uniformidade de Aplicagdo — A apli-
cacdo do herbicida serd uniforme quando
se obtiver distribuicdo igual na superficie
a ser tratada.

E necessdrio manter constantes a va-
250 dos bicos e a velocidade do trator ou
marcha normal de trabalho do opersrio.
A altura da barra deverd permanecer a
uma distdricia da superficie do solo, de
maneira a possibilitar um pequeno cruza-
mento das extremidades das faixas de
pulverizaq:é‘o de cada bico.

Dosagem Adequada — Varia com o
tipo de solo. Os mais pesados exigem do-
ses mais fortes, ocorrendo o contrdrio
com os mais leves. O teor de 4gua no solo
também influi, notando-se que a maioria
dos produtos existentes requer relativa
unidade para um perfeito funcionamento.

Mesmo utilizando dosagem adequa-
da, uma Unica aplicacdo imediatamente
ap6és o plantio pode ndo ser suficiente
para controlar todas as ervas daninhas,
durante o ciclo vegetativo da cultura do
mitho.

Preparo da Calda — Misturar o herbi-
cida com 4gua, de acordo com a dosagem
adequada ao tipo de solo, vazdo do pulve-
rizador e capacidade do depdsito. Agitar
a mistura antes de iniciar a pulveriza¢do
para se obter uma perfeita homogenei-
zacdo,

Torna-se conveniente determinar lu-
gares estratégicos para a preparagdo do
Iiquido a ser aplicado, com objetivo de
evitar viagens supérfluas com os pulveri-
zadores vazios através da drea de cultura.

Cuidados Durante a Aplicagdio — A
velocidade do trator deve ser mantida
constante, bem como a pressdo de traba-
lho e a altura dos bicos. Quando se usam
pulverizadores portdteis, o operador deve
manter o passo normal, estabelecendo re-
gularidade no movimento.

Tanto o tratorista como o operador
devem organizar um programa de cami-
nhamento na 4rea a ser tratada, para evi-
tar falha ou duplicidade na aplicagdo.

Verificar com freqliéncia se todos os
bicos estdo vazando normalmente.

Pulveriza¢gdes em horas de vento for-
te devem ser evitadas porque arrastam as
partfculas causando ma distribuicdo e re-
duzindo a eficiéncia dos herbicidas , além
de prejudicar culturas vizinhas.

Célculo da Vazdo — A vazdo varia
de acordo com o tipo de bico e a pressdo
usada, constituindo fator muito impor-
tante para o sucesso do tratamento.

Considerando os equipamentos em
perfeitas condigGes de funcionamento pa-
ra se iniciar o trabalho, e calibragem dos
pulverizadores para se obter a vazdo de-
sejada, deve ser efetuada da seguinte for-
ma:

a) Determinar a aceleracdo do trator

para a velocidade considerada;

b) Medir no terreno 100 metros de
comprimento;

c) Medir a largura da faixa tratada
pela barra pulverizadora;

d) Calcular a superficie pulverizada
(comprimento x largura);

e) Em cada bico amarrar um saco
pldstico para coletar o liquido;

f) Regular a pressfo — que varia de
40 a 60 libras por polegada qua-
drada — dependendo do numero
de bicos;

g) Percorrer os 100 metros com os
equipamentos em funcionamento
verificar se os sacos pldsticos tém
mais ou menos a mesma quantida-
de de dgua e medi-la.

h) Com as medidas tomadas calcula-
se a vazdo hectare.

Exemplificando:

Uma barra pulverizadora com 12 bi-
cos cobre uma faixa de 6 metros de largu-
ra. Na distdncia de 100 m, trata-se uma
4rea de 600 metros quadrados.

A &gua coletada em todos os sacos
pldsticos foi de 21 litros. Temos entdo:

10.000 X 21

600

litros de dgua.

Adicionar a esta quantidade de dgua
a dosagem do herbicida recomendado pa-
ra um hectare.

Em se tratando de pulverizadores
costais, devem ser obedecidos os mesmos
principios utilizados para a calibragem e
célculo de vazdo.

A calibragem, para ambos os casos,
deve ser na lavoura e nunca em dreas pla-
nas de terra batida.

7 — CONCLUSAO

Existem varios herbicidas recomenda-
dos para o controle de ervas daninhas na
cultura do milho; entretanto, nem todos
satisfazem os requisitos necessirios ao
controle ideal.

Os herbicidas sletivos Atrazin e Sima-
zin podem ser recomendados porque pre-
enchem satisfatoriamente estes requisitos
evitando a concorréncia das ervas no pe-
rfodo mais critico e estimulando - conse-
qlientemente — maior desenvolvimento
da cultura.

Vale salientar que um dos aspectos
mais destacados na utilizagdo de herbici-
das é a maneira como se processa O seu
desaparecimento no solo, pois é impor-
tante que permanegam o tempo neces-
sério para controlar com eficdcia as ervas
daninhas, sem causar prejurzos as culturas
subsequentes e ao meio-ambiente.
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Avaliacao do efeito da
aplicacdo de misturase
combinacoes de herbicidas
na cultura da soja

Borgo A.
Rosito C.
Trevisan P.

A concorréncia das plantas invasoras
com a cultura da soja determina, entre ou-
tros efeitos negativos, a reducdo na produ-
¢do, depreciagdo da qualidade das semen-
tes e aumento dos custos de produgdo.

A presenga simultdnea de espécies in-
vasoras gram(neas e de folhas largas nas
lavouras de soja, requer a utilizagdo de
misturas ou combinagdes de herbicidas
para o seu controle. Tal procedimento
ocorre porque, atualmente no mercado,
nfo sdo encontrados herbicidas que se-
jam comprovadamente eficientes no con-
trole de folhas estreitas e largas, simulta-
neamente.

O presente trabalho foi conduzido vi-
sando testar a eficiéncia e seletividade de
misturas e combina¢Ges de herbicidas no
controle de plantas daninhas da soja.

MATERIAL E METODOS

O experimento foi instalado no Centro
de Experimenta¢do e Pesquisa da FECO-

TRIGO em Cruz Alta, no ano agrfcolas
1977/78. O delineamento experimental
utilizado foi de blocos ao acaso com 4
repeticGes e 15 tratamentos. A &rea da
parcela totalizava 16,8 m?, tendo-se con-
siderado como 4rea Gtil 9,0 m2.

A andlise laboratorial das amostras de
solo coletadas na drea do experimento
apresentou os seguintes dados: argila
57,2%, silte 13,3%, areia 26,5%, matéria
organica 4,5% e pH 5,3.

Foi usada como variedade reagente
IAS 4, na densidade 25 sementes aptas
por metro linear. A semeadura foi reali-
zada mecanicamente no dia 17 de novem-
bro, tendo-se utilizado uma adubagdo b4-
sica de 250 kg/ha da férmula 5-30-15. No
dia 4 de abril de 1978, o experimento
foi colhido manualmente.

Os registros meteorolégicos obtidos
durante o perfodo de desenvolvimento da
cultura e os valores médios de 30 anos en-

contram-se no quadro intitulado “Regis-
tro de observagGes meteoroldgicos’’, loca-
lizado na parte inicial da presente publi-

cagdo.

Os tratamentos quimicos constaram da
aplicacdo de misturas e combinagGes, dis-
tribuidas em trés diferentes épocas de
aplicagdo. Os dados referentes 3 concen-
tragdo e dosagens de Ingrediente Ativo,
bem como as dosagens de produto comer-
cial e as épocas de aplicagdo dos trata-
mentos, estdo registrados no Quadro I. Os
tratamentos de pré-plantio, pré-emergén-
cia e pos-emergéncia foram realizados em

16/11, 18/11 e 16/12/77, respectiva-
mente.

As espécies invasoras predominantes,
consideradas para o estudo de controle
constavam de: Digitaria sanguinalis (L.)
Scop; Sida rhombifolia L.; Echinochloa
crusgalli L. Beauv e Brachiari plantaginea
(Linck) Hicth.

A aplicagdo dos tratamentos foi reali-
zada com um pulverizador costal de pre-
cisfo, bicos Teejet 11004 a pressdo de 40
libs/pol® e vasdo de 240 | de &gua por
hectare.

Aproximadamente 3 semanas apds a
emergiéncia da cultura, realizou-se a ava-
liacdo do stand e dos graus de fitotoxida-
de dos tratamentos. Os respectivos dados
encontram-se no quadro |l. A primeira
avaliagdo de controle foi realizada aproxi-
madamente 34 dias ap6s a emergéncia da
_cultura, seguindo-se as normas determina-
das pelo método de contagem de ervas.
Posteriormente, no 609 dia foi realizada
nova avaliagdo, tendo-se utilizado o mé-
-todo das observa¢des visuais para a ava-
liacdo dos tratamentos.

QUADRO | — Concentracio de ingrediente ativo, dosagens de ingrediente ativo e produto comercial/ha
e épocas de aplicacio — 1977/78

Dosagens aplicadas por hectare

Concentragio Epoca de
TRATAMENTOS I.LA.% Ingrediente Ativo o . o . Aplicagdo
kg
1. Dinitramina + Metribuzin 25,0 + 70,00 0,50 + 0,42 20 + 06 PPI
2. Trifluralin + Metribuzin 445 + 70,00 0,96 + 0,42 20 + 0,6 PPI
3. Oryzalin + Metribuzin 75,0 + 70,0 1,12 + 0,35 15+05 P. E.
4. Oryzalin + Metribuzin 75,0 + 70,0 150 + 0,42 20 + 0,6 P. E.
5. Pendimethalin + Metribuzin 50,0 + 70,0 0,75 + 0,42 15+ 06 P. E.
6. Pendimethalin + Metribuzin 50,0 + 70,0 10 + 0,42 20 + 0,6 P. E.
7. Metetilachlor + Metrizuzin 50,0 + 70,0 25 + 0,35 35 +05 P. E.
8. Metetilachlor + Metribuzin 50,0 + 70,0 288 + 0,42 40 + 0,6 P. E.
9. Alachlor + Metribuzin 43,0 + 70,0 21 + 0,28 50 + 0,4 P. E.
10. Alachlor + Metribuzin 43,0 + 70,0 258 + 0,42 6,0 + 0,6 P. E.
11. Trifluralin e Bentazon 445 e 480 096 + 0,72 20 15 PPl e Pés
12. Cloramben + Metribuzin 23,0 + 70,0 230 + 0,35 10,0 + 05 P. E.
13. Metribuzin e HOE 23408 70,0 e 33,0 042 e 126 06 e 35 P. E. e Pés

14. Test, capinada
15. _Test. s, capina
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QUADRO IV — Produciio em kg/ha, teste de Tukey a 1% e épocas de aplica¢do dos tratamentos do ensaio de misturas
e combinagdes de herbicidas, CEP - FECOTRIGO — 1977/78
Dosagens Producdo Tukey Epoca de
TRATAMENTOS Prod. Com. kg/ha a1% a Aplicacio
1
14, Test. capinada - 1786 a -

6. Pendimethalin + Metribuzin 20 + 0,6 1712 a PPI

3. Oryzalin + Metribuzin 15+ 05 1571 ab P. E.

4, Oryzalin + Metribuzin 20 + 0,6 1550 ab P. -E.
10. Alachlor + Metribuzin 6,0 + 0,6 1544 ab P. E.

5. Pendimethalin + Metribuzin 16 + 0,6 1499 ab P. E.
13. Metribuzin e HOE 23408 06 e 35 1476 ab P. E. e Pés
11. Trifluralin e Bentazon 20 e 15 1446 abb PPl e Pés

8. Metetilachlor + Metribuzin 40 + 0,6 1443 ab P. E.

7. Metetilachlor + Metribuzin 35 + 05 1418 ab P. E.

2. Trifluralin + Metribuzin 20 + 0,6 1381 ab PPI

1. Dinitramina + Metribuzin 20 + 0,6 1342 ab PPI|
12. Cloramben + Metribuzin 10,0 + 0,5 1194 abc P. E.

9. Alachlor + Metribuzin 50 + 04 765 c P. E.
15. Testemunha s. capina - 213 d -

Brachiari plantaginea. O tratamento de
menor eficiéncia para esta espécie foi Ala-
chlor (5,0 1) + Metribuzin (0,4 kg) P. E.
A combina¢do Metribuzin — HOE 23.408
e a mistura Dinitramina + Metribuzin evi-
denciaram eficiéncia apenas satisfatéria
para a mesma espécie.

A auséncia de correlagdo entre o con-
trole médio de invasores e a producdo em
alguns tratamentos, pode ser atribuida

as condigGes climdticas desfavordveis ao
bom desenvolvimento da cultura (Quadro
.

Os graus de fitotoxicidade atribuidos
aos tratamentos Dinitramina (2,01) + Me-

‘tribuzin (0,6 kg) PPl e Oryzalin (2,0 kg)

+ Metribuzin (0,6 kg) P. E., foram consi-
derados como aceitdveis na pratica . A
mistura Oryzalin + Metribuzin, no entan-
to, influiu negativamente sobre o trigo,

cultivado em sucessdo, ocasionando seve-
ro grau de fitotoxicidade. Os demais tra-
tamentos apresentaram graus de fitotoxi-
dade muito leves ou ndo evidenciaram in-
jaria alguma a cultura.

ANALISE ECONOMICA

O agricultor mais do que nunca estd
sentindo de forma direta a reducdo de

QUADRO V — Percentagens de controle das invasoras e produ¢io dos tratamentos do ensaio de misturas e combinag¢des
de herbicidas na cultura da soja, CEP - FECOTRIGO — 1977/78.
Dosagens de Percentagens de Controle
TRATAMENTOS Prod, Com,/  EPocade Produgdo
ha Apicagdo A B c D kg/ha

1. Dinitramina + Metribuzin 20 + 0,6 PPI ‘98 88 - 98 81 134‘2
2. Trifluralin + Metribuzin 20 + 0,6 PPI 99 94 100 99 1381
3. Oryzalin + Metribuzin 1.5+ 05 P. E. ‘ 99 98 86 98 1571
4. Oryzalin + Metribuzin 20 + 0,6 P. E. 100 98 89 100 1550
5. Pendimethalin + Metribuzin 156 + 0,6 P. E. 97 99 84 94 1499
6. Pendimethalin + Metribuzin 20 + 0,6 PPI 98 94 100 94 1712
7. Metetilachlor + Metribuzin 35 + 0,56 P. E. 100 98 100 99 1418
8. Metetilachlor + Metribuzin 40 + 0,6 P. E. 100 99 100 99 1443
9. Alachlor + Metribuzin 50 + 04 P. E. 94 95 98 20 765
10. Alachlor + Metribuzin 6,0 + 0,6 P. E. 96 100 94 100 1544
11. Trifluralin e Bentazon 20 e 16 PPlePés 99 98 99 99 1446
12. Cloramben + Metribuzin 100 + 06 P. E. 78 95 71 92 1194
13. Metribuzin e HOE 23408 06 e 35 P.E.ePé6s 79 100 97 77 1476
14. Test. capinada - - - - - - 1786
15. Test. sem capina - - 61* 270* 30* 49* 213

* Namero médio de plantas invasoras por m*,
A - Digitaria sanguinalis

B - Sida rhombifolia

C - Echinochloa crusgalli

D - Brachiaria plantaginea
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sua margem de lucro e o risco que corre
ao adotar uma tecnologia cada vez mais
cara. '

Na lavoura de soja, se por um lado
os precos de comercializacdo oscilam
constantemente em fun¢do do mercado
internaciona!l os componentes do custo
de producdo se elevam vertiginosamente.
A alta tecnologia que estd sendo empre-
gada, estimula o agricultor a investir ca-
da vez mais, adqurindo produtos a pre-
¢os exorbitantes.

QUADRO VI -

Considerando-se a elevagdo vertigi-
nosa dos precos dos defensivos agricolas,
em especial os herbicidas, procedeu-se
uma breve avaliagdo econémica do expe-
rimento, objetivando fornecer aos técni-
cos e produtores, subsfdios que possam
auxiliar na escolha do que seja mais eco-
némico no controle de invasoras da soja.

Considerando o grande namero de fa-
tores que interferem na eficiéncia de um
herbicida na lavoura e o risco a que o agri-
cultor estd sujeito, usando produtos a cus-

tos tdo elevados (Quadro VI), acaba por
desestimuld-lo da adogdo total da pratica
do uso de herbicidas no controle de plan-
tas invasoras da soja.

Pela andlise dos dados do Quadro VI,
considerando-se as condicdes em que o
experimento foi conduzido, conclui-se
que economicamente o tratamento de
herbicidas mais vantajoso é Oryzalin
(1,6 kg) + Metribuzin (0,5 kg) P. E.

Os resultados mostram ainda que nem
sempre, na prética, a eficiéncia técnica de

Avaliagdo econdomica do rendimento do ensaio de misturas e combinag¢ées de herbicidas
na soja. CEP - FECOTRIGO — 1977/78.
Relagdo Custo/Rendimento no Ensaio .

Colocagao
Custo Cr$/ha Rendi- Relagdo segc;l ndo do
mento Cr$/kg (soja) rau ce
kg/ha 'Ec.:ono-
Nome Comercial Dosagens Herbicidas Geral* (a) (b) micidade
1. Trifluralin + Metribuzin 201 + 06kg 727,72 886,55 1.381 0,527 0,642 49
2. Oryzalin + Metribuzin 1,5 kg. + 0,5 kg 873,00 934,96 1.671 0,556 0,595 19
3. Oryzalin + Metribuzin 20 kg + 0,6 kg 1.108,26 1.170,22 1.550 0,715 0,755 90
4, Perdimethalin + Metribuzin 151 + 06kg 887,55 949,51 1.499 0,592 0,633 30
5. Pendimethalin + Metribuzin 201 + 0,6kg 1.016,20 1.175,03 1.712 0,594 0,686 79
6. Metetilachlor + Metribuzin 351 + 05kg 855,75 917,71 1418 0,604 0,647 50
7. Metetilachlor + Metribuzin 401 + 06 kg 1.001,88 1.063,84 1.443 0,694 0,737 89
8. Alachlor + Metribuzin 501 + 06kg 864,20 926,16 765 1.130 1.211 109
9, Alachlor + Metribuzin 601 + 06kg 936,72 998,68 1.544 0,607* 0,647 69
10, Trifluralin e Bentazon 201 e 1,11 678,89 899,68 1.446 0,469 0,622 29

11.  Test. cap. manual - - 366,00 1.786 - 0,102

12. Test. sem capina - - - 213 - -

* Custo de herbicida + Custo de aplicagdo e custo de incorporagdo.
(a) Relagdo entre o gasto em herbicidas por kg de soja produzida,
(b) Relagdo entre o custo total (computando herbicidas, aplicagdo e incorporagdo) por kg de soja produzida.

"OBS.: Os teores de 6leo e protefna est5o referidos a base seca.

um tratamento estd aliada 3 viabilidade
econdmica.

CONCLUSGES

1. Houve diferenca estatfstica entre os
tratamentos, e os testes de médias
mostrou que nenhum deles foi estatistica-
mente superior d& testemunha capinada e
igual ou inferior a testemunha sem capina.

2. A utilizagdo de misturas ou combi-
nac8es de herbicidas, pode ser uma
solucdo vidvel para o controle simultineo
de gram/fneas e folhas largas na cultura da
soja.

3. Os ni'veis de dano econdmico, resul-

tantes da concorréncia das invasoras

com a soja, tornam-se mais evidentes

quando as condicSes climdticas sdo desfa-

voraveis ao bom desenvolvimento da cul-
tura.

4. Nas condigGes do experimento, a
mistura Oryzalin (2,0 kg) + Metri-
buzin (0,6 kg) P. E. produziu efeitos ne-
gativos sobre o trigo, cultivado em su-
cessdo.

5. Em condi¢Ses de umidade adequa-
da no solo o sucesso no controle
de gramfneas, pode ser consegui-

do tanto por herbicidas de pré-plantio
como de pré-emergéncia.

BIBLIOGRAFIA -

BORGO, A, e BESKOW G. — 1976. Teste
herbicidas combinados na cultura da
soja. /n: Sem. Bras, Herb. Ervas Dan.,
189, Londrina PR, Resumos 88.

BORGO, A. e BESKOW G. — 1977. Ava-
liacdo de misturas de herbicidas no
controle de invasoras da soja. Reunido
Anual Conjunta de Pesquisa da Soja.
53 Pelotas, RS p. 88.

COVOLO, L. e PULVER. E. — 1976.
Ensaio de Competicdo de herbicidas
em mistura de tanque na cultura da
soja. In: Sem. Bras. Herb. Ervas Dan.,
112, Londrina, PR. Resumos 78.

CRUZ, L. S. P. e LEIDERMAN L. —
1978. Controle das Plantas Daninhas
em cultura de soja (Glycine Mas L.
Merrill) com misturas de herbicidas.
Planta Daninha. Revista oficial da So-
ciedade Brasileira de Herbicidas e Er-
vas Daninhas. Campinas, SP. p. 13,

RUCKHEIM et alli. — 1976. Misturas e
combinagdes de herbicidas no con-
trole de invasoras da soja. /n: Sem.
Bras. Herb. Ervas Dan. 113, Londri-
na, PR, Resumos 88.

*Técnicos da fecotrigo.-












Quando no minimo trés colmos apre-
sentavam o primérdio floral com o com-
primento de aproximadamente dois milf-
metros, considerou-se o mesmo diferen-
ciado.

CONCLUSOES

As variagdes observadas no nGmero
de dias de emergéncia ao inicio da dife-
renciacdo do primérdio floral, dentro do
ciclo das cultivares estudadas, estio re-
lacionadas as diferentes épocas de se- ~
meadura.

O inrcio da diferenciacdo do primérdio
floral ocorreu, nas cultivares do grupo
moderno P899-55-64-6-1B e IR 841-63-5,
numa faixa de 70 a 95 dias, a partir da da-
ta de emergéncia das plantulas. Verificou-

se um comportamento semelhante destas
cultivares na diferenciacio do primérdio
floral, na primeira, quarta e quinta épo-
cas de semeadura. Para as demais épocas,
a variagdo maxima foi de quatro dias, na
terceira época.

Na cultivar De Abril, tradicional e mais
sensivel ao fotoperiodismo, esta faixa de
varia¢do foi de 61 a 123 dias.

Constatou-se uma tendéncia de encur-
tamento do periodo para a diferenciagdo
do primdrdio floral com o retardamento
da semeadura em todas as cultivares, sen-
do mais acentuado na cultivar De Abril.

RECOMENDAGOES

Tendo em vista o nimero de dias da
emergéncia ao inicio da formacgdo do

primérdio floral, ilustrado no Quadro |,
deve-se comegar a retirada de plantas, em
diversos pontos da lavoura, quinze dias
antes do seu inicio, previsto para cada
época de semeadura. Apds os cortes lon-
gitudinais feitos com uma ldmina, a par-
tir do segundo entrené dos colmos, deve-
se considerar o inicio da formacdo do
primérdio floral ou ponto de algodso,
quando, dentre cinco cortes feitos, trés
mostrarem o primérdio floral com apro-
ximadamente dois mil'metros de compri-
mento. Deve-se entdo proceder 3 aduba-
¢do nitrogenada de cobertura.

*Pesquisadores M. Sc. da PESAGRO - Rio
Estacdo Experimental de Campos.

Qualidade
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Nem todos os seus problemas
sao de LUBRIFICACAO...
Mas este aPETROBRAS resolve.

LUBRAX
D-300 e MD-40
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Hortigranjeiros

POSSIBILIDADES DE PRODUCAO; SELECAO DE AREAS:
CRITERIOS E INFRA-ESTRUTURA; MERCADO INTERNO

Parte I:
MERCADO INTERNO

1. INTRODUGAO

O mercado interno para produtos hor-
tigranjeiros é um mercado promissor, com
fortes tendéncias ao crescimento, através
da maior demanda desta classe de produtos.

Isto porque, o consumo de hortalicas
(verduras, rarzes e legumes) e de frutas es-
td intimamente ligado ao crescimento da
renda “‘per capita” da populacdo.

No campo da demanda de alimentos,
no Rio de Janeiro e em Sdo Paulo, h4
caréncia de estudos que indiquem o com-
portamento do consumidor em relacdo
ao mercado, quais atitudes tomaria a po-
pula¢do, quando de alteracSes de pregos,
qualidade e formas de distribuicio do
produto e, em menor escala, quantidades
comercializadas. Poucos s§o0 também os
estudos relacionados & distribuicdo vare-
jista e 3s vérias formas de varejo, mercado
atacadista, concentragdo rural, transpor-
tes e, em menor escala, produgio de ma-
térias-primas alimentares.

Buscaremos analisar, nesta série de pa-
lestras, estrutural e funcionalmente, o
mercado de produtos hortigranjeiros, ex-
ceto ovos, baseados em informacGes, ob-
servacBes, experiéncias e alguns poucos
trabalhos de que pudemos dispor e que
serfo citados ao fim do presente texto.

Antes de efetuarmos estas anglises pro-
priamente ditas, cabe-nos reavivar alguns
" conceitos de comercializagdo.

1.1 - Estrutura de Mercado

E o conjunto de caracter (sticas
de organizagdo que determinam as rela-
¢des existentes no mercado entre os in-
tervenientes do processo de comerciali-
zacdo (vendedores e compradores), se-
jam os existentes ou os potenciais.

Resumindo, representa as caracter(s-
ticas da organizacdo do mercado que in-
fluem na estratégia do tipo de concorrén-
cia e formacdo de precos que regem no
mercado.
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A estrutura do mercado é dada assim
por:

— grau de concentragdo dos vende-

: dores;
grau de concentracdo dos compra-
dores;
grau de diferencia¢do dos produtos;
— maior ou menor facilidade de in-
gresso de novos vendedores no mer-
cado.

A estrutura de um mercado gera os pa-
drGes de comportamento, seguidos pelas
empresas em seu processo de adaptacdo
ou ajuste aos mercados, nos quais vendem
(ou compram), isto é, a conduta do mer-
cado.

1.2 - Conduta do Mercado

A conduta do mercado é influen-
ciado pela sua estrutura e, por sua vez, ge-
ra a eficiéncia do mercado. A conduta do
mercado é dada por:

a) Métodos para determinar
precos e fixar volumes de
producdo;

CANAIS DE

b) Polftica de planificagcdo e
aperfeicoamento dos produ-
tos;
c) Politica de
vendas;
d) Meios de adaptar-se ao com-
portamento das firmas con-
correntes; e
e) Intensidade de tdticas de
pressdo para impedir o livre
acesso ao ramo.

promog¢do de

1.3 - Eficiéncia do Mercado

Representa os resultados econd-
micos das organizagcGes, como um agrega-
do de firmas. Esta eficiéncia é dada por:

a) Nivel de precos em relagdo

ao custo de producgio;

b) Eficiéncia relativa da produ-

¢do em termos de escala ou
tamanho das firmas;

c) Custo de promocdo de ven-

das em relacdo aos custos de
producéo; e,

d) Receptividade das firmas ao

processo.

1.4 - Canais de  Comercializagio

Representa o caminho percorri-
do pelo produto agricqla, ap6s sua pro-
ducdo, passando pelos diversos niveis de
comercializacdo, até alcangar o consumi-
dor sob a forma de alimentos. Envolve as
funcdes de comercializacdo, destinadas a
dar utilidade @ matéria-prima, e os inter-
venientes do processo e procedimento
destes.

A produgdo agricola segue basicamen-
te os canais de comercializa¢co  expostos
no Gréfico . .
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A maior parte da produgdo agricola
que se destina & comercializagdo vem em
relativamente pequenos lotes de um gran-
de naimero de unidades individuais, em
geral, nfo especializadas. Da porteira da
unidade, sdo levadas para mercados reu-
nidores (ou de concentragio rural) locais
pelo proprietdrio, ou entdo por agentes
consignatérios que se responsabilizam pe-
la colocagdo da mercadoria. Esta, por sua
vez, é conduzida por agentes intermedié-
rios (consignatdrios) que se encarregam de
fazé-las chegar aos mercados atacadistas
dos grandes centros. Af, o comerciante
atacadista adquire a mercadoria, redu-la
a pequenos lotes e vende-a aos comercian-
tes varejistas, que por sua vez a transfere
aos consumidores.

Este canal percorrido pela mercadoria,
pode sofrer alteragSes, simplificando-se
ou complicando-se, 0 que é mais comum
nos pafses menos desenvolvidos, onde
predomina uma deficiente estrutura de
mercado. Durante o trajeto, a mercadoria
é manipulada de forma a lhe serem confe-
ridas utilidades, destinadas a tornd-la con-
sumfvel pela populacdo urbana. Estas
utilidades sdo dadas pelos intervenientes
do processo, através das fungOes que
exercem,

1.5 - Fungdes de Comercializagdo

Sdo atividades importantes e es-
pecializadas, executadas como resultado
dos processos de concentragdo, equilfbrio
e dispersdo, que sf0 a esséncia do sistema
de comercializagdo.

S§0 de trés tipos:

a) funcgdes de intercdmbio, que envol-
vem procedimentos de transferén-
cia de posse da mercadoria e comp&em-se
das funcSes de compra, de venda e de
formacdo de pregos.
b) funcdes fisicas: atividades que con-
ferem utilidades de forma (indus-
trializacdo e beneficiamento), lugar (trans-
porte) e tempo (armazenagem), relacio-
do-se com a manipula¢do e movimentacdo
das mercadorias. Envolvem também as
embalagens.
c) funcBes auxiliares: ajudam o fun-
cionamento das fungbes ffsicas e
de intercambio e compdem funcbes de
padronizagdo e classificagdo, financiamen-
to, risco, criagdo de demanda e publicida-
de, informacdo e pesquisa de mercados.

1.6 - Coordenagdo de Mercados

Por fim, para facilitar o entendi-

mento do tema desta palestra, vejamos o
conceito de coordenagio de mercados .

Coordenacdo de mercados é o proces-

so dindmico e complexo, por meio do

qual produtores, distribuidores e consu-

midores tém acdo recfproca para o inter-

cimbio de informagdo de mercados, o

estabelecimento das condi¢Bes de inter-

cidmbio e a execuc¢do do intercimbio fi-

sico e legal das unidades -econémicas
envolvidas. A :
Pode também ser entendida como o
processo de equipara¢do da oferta a de-
manda, numa economia dindmica.
A eficiéncia da coordenac¢do de merca-
dos caracteriza-se por:

1) deficiente ou eficiente comunica-
¢80 no mercado;
2) maior ou menor flutuacdo de pre-

¢os;

3) instabilidade ou estabilidade do su-
primento fisico;

4) maiores ou menores disperdicios e
ndo utilizagdo;’

5) maior ou menor manipulagdo dos
produtos.

Estas caracteristicas geram maiores ou
menores custos de comercializacdo.

2. ESTRUTURA DO MERCADO
DE HORTIGRANJEIROS

2.1 - MERCADO CONSUMIDOR

. O consumo de hortalicas estd in-
timamente ligado & renda “per capita”, re-
lacionado com a industrializagdo do pars,

ao progresso geral e 3 elevagdo do nivel.

cultural do povo e, consegiientemente, ao
aprimoramento da educagdo alimentar.

O consumo médio “‘per capita” anual
de hortalicas em alguns pafses, foi forne-
cido pela FAO e indica:

-~ BRASIL 10 kg
ARGENTINA 50 kg
ISRAEL 75 kg
U.S.A. 100 kg
ITALIA 140 kg

Isto significa que o consumo médio
mensal de hortalicas ‘’per capita” no Bra-
sil é da ordem de 834 g e o consumo did-
rio médio “‘per capita’’, de 27,4 g, suge-
rindo um baixfssimo nivel de demanda
deste género alimentrcio.

No Rio de Janeiro, sua Regifo Metro-
politana, com populagfo estimada para
1979, de 9.473.300 habitantes, este con-
sumo, embora pare¢a bem elevado, por
indicar 1249 kg/ano/per capita, nfo o é
como veremos adiante.

Tal rndice foi obtido com a quantida-
de total de hortigranjeiros, entrados na
CEASA-RJ, em 1978 e a populagfo esti-
mada da Regido Metropolitana, para 1978,
de 9.178.800 habitantes e nfo leva em
consideragdo as avarias sofridas pelos pro-
dutos, dentro do mercado atacadista e no
trajeto atacado-cBnsumidor. Tal fndice,
portanto, baixaria para cerca de 90 kg/
ano “‘per capita’’.

O Estudo Nacional da Despesa Fami-
liar da Fundagcdo Instituto Brasileiro de
Geografia e Estatistica, nos d4 a seguinte
demanda anual (1976) de produtos oleri-
colas, por produto, na Regifo Metropoli-
tana do Rio de Janeiro:

toneladas
Tomate 62.325
Chuchu 34.499
Cebola 33.124
Abdébora 22.580
Cenoura 21.578
Repolho 17.694
Vagem 11.102
Alface 9.389
Quiabo 7.889
Couve 7.634
Jilé e Maxixe 6.757
Inhame e Card 5.363
Couve-flor 4.717
Pimentdo 4.695
Abobrinha 4,659
Batata Inglesa 142.640
Mandioca 15.357
Batata Doce 9.776

e um total de hortigranjeiros consumidos,
da ordem de 769.131 toneladas. Para o
ano de 1976, com uma populagdo de
8.600.900 habitantes, o ndice de consu-
mo ‘‘per capita’’ de hortigranjeiros, atin-
giu 89,4 kg/aro.

Os consumidores do Rio de Janeiro
abastecem-se de hortigranjeiros, forte-
mente, nos mercados varejistas tradicio-
nais. Acredita-se, por ndo existirem pes-
quisas atualizadas quanto a hdbitos de
compra de populacdo, que 70% das com-
pras deste género de produtos seja feita
em feiras-livres, 23% em supermercados,
6% em mercearias e 1% nos demais tipos
de varejo (quitandas, ambulantes etc.).

H4 marcada tendéncia em favor de
maior demanda desta classe de produtos,
nSo sé devido as oportunidades de incre-
mento de rendas, como também as conse-
qiéncias do efeito-demonstracdo sobre as
famflias de menores rendas.

Poucos estudos existem em termos de
comportamento do consumidor face alte-
racSes das condi¢Ses do mercado. Sabe-se
apenas, que maiores rendas induzem.a um
maior consumo de hortigranjeiros. Porém,
independentemente da renda familiar e
de suas alteragfes, o nivel educacional das
familias, a maior disseminacdo dos meios
de comunicacdo entre as classes de menor
renda, maiores desejos de demonstrar
‘‘status’’ através as compras efetuadas e
carddpio doméstico hdbitos mantidos por
famflias rurais e emigradas para os gran-
des centros, sdo fatores que sugerem
maior consumo de produtos hortigranjei-
ros, INDEPENDENTEMENTE DA REN-

DA FAMILIAR AUFERIDA.

Em geral, os consumidores preferem
folhas frescas, macias, sem manchas ou
partes secas e murchas; frutos sem man-
chas, de coloragfo uniforme caracteristi-
ca da espécie, conformacdo caracteri'sticas
e, em geral, tamanho médio; raizes de
polpa uniforme, sendo para isto necessd-
rio ao comerciante cortar uma amostra
do produto para visualizagdo do mesmo
pelo consumidor. As partes internas dos
frutos descrita para as rarzes. Isto se deve
a inexisténcia de obrigatoriedade no uso




dos padrdes legais estabelecidos e as clas-
sificagGes usuais feitas nos mercados reu-
nidores e atacadistas ndo chegarem a nf-
vel de varejo, que se utiliza comumente
de mistura de vérias classes e tipos de pro-
dutos. E, mesmo assim, sdo poucos os
produtos hortigranjeiros beneficiados
com padrédo legal j4 institurdo.

2.2 - Mercado Varejista

Os mercados varejistas de horti-
granjeiros, nos grandes centros da Re-
gido Centro-Sul brasileira, caracterizam-
se por uma alta dispersdo de vendedores
e compradores, produtos altamente dife-
renciados (auséncia de classificacdo). Nes-
te mercado é relativamente ficil a entrada
de novas firmas. Geralmente, as formas
de pressdo se ddo dos tipos modernos de
varejo, mais organizados, e, em menor
escala; pelos varejistas tradicionais.

Os mercados varejistas compdem-se
das seguintes formas de organiza¢so.

a) Tradicionais
Feiras-livres
Quitandas
Ambulantes

b) Modernos
Supermercados e hipermercados
Mercearias e casas de frutas

c) Institucionais
VarejGes das CEASAs
Hortomercados da COBA L

Feiras-livres sdo pontos-de-venda vo-
lantes (barracas e tabuleiros) montados
em determinados dias da semana, em lo-
gradouros pré-estabelecidos. Caracterizam-
se por gonstituir uma oferta dispersa, com
amp!a informacdo de mercados, excessiva
manipulagdo e precdrias condigGes de
conservacdo dos produtos. No Rio de Ja-
neiro, acredita-se responderem pela distri-

" buicdo de cerca de 70% dos hortigranjei-
ros copsumldos pela populagso.

Quitandas sdo lojas vicinais de varejo
destinadas 3 distribuicfo de hortigranjel
ros. Em vias de extinggo e transformacdo
em pequenas mercearias e casas de frutas
dado o alto custo operacional de suas uni.
dades e concorréncia das lojas mais mo-
dernas.

Ambulantes, pequenos carrinhos oy ta-
buleiros montados nas calgadas, onde sdo
vendidas hortalicas e frutas. Em geral
constituem comércio nfo autorizado le.
galmente, onde predomina a excessiva
manipulagdo, precos altos e precdrias
condi¢es de conservacio de produtos,
Em termos de quantidade, sio parcelas
insignificantes na distribuicdo de horti-
granjeiros.

Supermercados e hipermercados sjo
lojas em cadeia de comercializacdo mas-
siva que, em técnica moderna de marke-
ting, distribuem produtos processados e
embalados para atendimento da popula-
cdo. Caracterizam-se por concentracdo de
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vendas, baixa diferenciacdo de produtos
(em termos de qualidade) e pouca manipu-
lagdo. A concentragdo dos supermercados
favorece o oligopélio e o oligopsénio.

Mercearias e casas de frutas resultam
da nova concep¢do de pequeno comércio
de alimentos. Sdo frutos da modernizacio
dos tradicionais armazéns de cereais (que
passaram a comercializar também horti-
granjeiros) e das tradicionais quitandas
(que passaram a operar também com ce-
rais). As casas de frutas sdo quitandas mo-
dernizadas que se especializaram na co-
mercializagdo de frutas.

Hortomercados sdo instituicdo oficiais
destinadas ndo s6 a atender o agricultor,
principalmente por cooperativas, na ven-
da de seus produtos a varejo (integracdo
vertical do sistema), como também al-
guns comerciantes intermedisrios. Des-
tinam-se a promover maior e melhor dis-
tribuicdo de hortigranjeiros.

Varejoes sdo instituicGes oficiais que
permitem ao lavrador a comercializagdo
direta de seus produtos nas CEASAs. do
Rio de Janiero e de Sdo Gongalo. A distri-
buicdo é feita por tabuleiros, montados em
armazéns daquelas unidades do SINAC e
sob regulamentos especificos institurdos
pelas administragGes dos mercados.

2.3 - Mercados Atacadistas

Os mercados atacadistas no Rio
de Janeiro sdo altamente concentrados,
em termos de oferta e dispersos em ter-
mos de demanda. Sao constituidos pelas
Centrais de Abastecimento (CEASAs),
administradas pelo Governo do Estado
e pelo Governo Federal (em Sdo Paulo,
a CEAGESP é somente estadual). A par-
ticipacdo das CEASAs, no abastecimen-
to dos conglomerados urbanos do Cen-
tro-Sul, tende a ser total. No género de
produtos hortigranjeiros, as duas unida-
des do Rio de Janeiro respondem por
80 a 90% do volume consumido pela
populacgdo. ’

Caracteriza-se o mercado atacadista do
Rio de Janeiro, por alta concentragdo de
vendedores, alta dispersdo‘de comprado-
res, elevada diferenciacdo de produtos
(com vérios sistemas de classificacdo) e
dificuldade de acesso de novas firmas no
ramo. ’

2.4 - Mercados Reunidores
(Concentragdo Rural)

Os mercados de concentragéo ru-
ral (ou reunidores) sdo de dois tipos: os
tradicionais, caracterizados por alta dife-
renciacdo de produtos, alta concentracdo
de vendedores, baixa concentracdo de
compradores, excessiva manipulacio das
mercadorias e escassa informac¢do de mer-
cados; os modernos, administrados pelo
poder pablico, com adequado equipamen-
to infra-estrutural, regras definidas de in-
tercimbio e ampla informagdo de merca-
dos.

2.5 - Setor Produtivo

Do setor produtivo tracaremos
mais detalhes na parte |l do presente
texto. '

As culturas hortigranjeiras, embora
mais tecnificadas que as dos demais pro-
dutos agricolas, apresentam um baixo
nivel tecnolégico, decorrente, principal-
mente, dos altos custos dos insumos fisi-
cos. Predominam exploracSes do tipo fa-
miliar, receptivos as inovacSes técnicas
que ndo demandam altos investimentos.
Recebem bem recomendacGes de aduba-
¢do e correcdo de solos, combate as pra-
gas e doencas, operacGes mecanizadas e,
em menor escala, irrigagdio. Sementes
e mudas melhoradas, conservacdo de
solos, plantio em solos com capacida-
de de uso apropriada e uso de varieda-
des resistentes j& sdo recebidas com mais
reservas.

Por ndo constituir obriga¢do, selecio-
nam mal seus produtos (no Rio de Ja-
neiro), que sdo por isso inferiores ao
produto paulista.

S&8o muito desinformados dos precos
correntes, sendo por isso enganados pelos
consignatdrios e corretores, que vendem
suas mercadorias nos mercados de reunido
e/ou atacadistas.

3. CONDUTA E EFICIENCIA
DO MERCADO
DE HORTIGRANJEIROS

- Emresumo, o mercado de hortigranjei-
ros, no Rio de Janeiro, estd assim consti-
tuido:

a) Mercado varejista — Grande dis-
persdo de vendedores.  S3o cerca
de 15 mil tradicionais 2 mil modernos
Grande namero de compradores. Alta di-
ferenciacdo de produtos e relativa facili-
dade de ingresso no ramo. Os precos s3o
determinados ou por margem de custo
ou por concorréncia; ndo existe uma po-
Irtica de planificagcdo de compras, nem de
escolha de melhores produtos. Somente
os supermercados executam promocdo de
vendas, sem muita énfase para a classe de
produtos em estudo e somente este tipo
de varejo se preocupa com a atuacdo de
firmas concorrentes. A adesio ao mer-
cado, relativamente livre, sofre uma fra-
ca pressdo por parte dos comerciantes ji
estabelecidos.

As margens de comercializac§o sdo
elevadas, gerando um alto rndice preco
de venda/preco de compra. As perdas e
encalhes sdo elevados, medindo em 40 a
45% nas feiras-livres; a distribuicdo ¢
deficiente dada a existéncia de, ou fir-
mas muito grandes (super, hiper e horto-
mercados), ou firmas muito pequenas
(quitandas, tabuleiros e ambulantes) no
ramo. A qualidade dos produtos é muito
variada e existe, pelas razGes expostas
anteriormente, grande diversificacdo de



produtos. Dada a evolucdo (atualmente-
te estagnada) dos varejos modernos, as
firmas varejistas do Rio de Janeiro sdo
em geral receptivas as inovagGes.

b) Mercado atacadista — Grande con-
centracdo de vendedores (cerca de
80% da oferta é movimentada por cerca
de 10% dos comerciantes); alta disper-
sdo de compradores (feirantes, mercearias
e supermercados); relativamente grande
diferenciacdo de produtos (vdrios sistemas
de classificacdo, em geral, por tamanho
do produto); dificil ingresso de novas fir-
mas no ramo. Os precos sdo definidos em
funcdo da oferta (quantidade e qualidade)
e dos dias da semana; ndo hd politica de
planificacdo de compras, nem escolha de
melhores produtos. Ndo hd promocédo de
vendas e existem regras gerais de atuacado
das firmas, ditadas pela administracdo pu-
blica. A adesdo ao mercado depende de
uma série de condigBes minimas da nova
firma e é pressionada pelos comerciantes
ja estabelecidos.

Elevadas margens de comercializagdo,
alto grau de avarias, distribuicdo deficien-
te, dado o alto grau de concentracdo-
dispersdo das firmas atacadistas, falta de
classificacdo unica e adequada (impondo
alta diferenciacdo de produtos) e regular
receptividade & inovacdo definem a efi-
ciéncia deste mercado.

c) Mercado reunidor (concentra¢do
rural) — Concentragdo de compradores
e dispersdo de vendedores, alta diferen-
ciacdo de produtos (classificacdo sé por
tamanho) e dificil ingresso no ramo defi-
nem a estrutura do mercado de concen-
tracdo rural. As vendas sdo feitas por con-
signatdrios, em geral, que se aproveitam
da desinformacdo dos agricultores-vende-
dores. Os precos sdo ditados, quando hd
compra da mercadoria, mais das vezes,
pelos compradores, com reduzidfssima
participagdo dos vendedores (agriculto-
res) em sua formacgdo. Ndo ha planifica-
cdo de compras, escolha de melhores pro-
dutos, nem promogdo de vendas. Hé en-
tendimentos entre os compradores para
estabelecimento do nivel de pregos. Forte
pressdo ao ingresso de novos compradores
no mercado. Com pregos ditados pelo
comprador (ou consignatdrio), estes aufe-
rem elevadas margens de comercializacfo
e, portanto, de lucro; grau elevado de per-
das, distribuicdo deficiente, falta de clas-
sificacdo adequada e nula receptividade a
inovagdes ddo a eficiéncia deste mercado.

Nas regides onde se instalaram os mer-
cados de produtor, modernamente equi-
pados, had tendéncias 4 modificacdo des-
ta estrutura e, conseqlientemente, con-
duta e eficiéncia do mercado. Primeiro,
com a maior concentragdo de vendedo-
res, principalmente com a formagio de
cooperativas; segundo, com o estabele-
cimento de normas de comercializagdo
e, terceiro, com equipamentos modernos
de informacdo de mercados.

4. COORDENAGAO DOS MERCADOS
DE HORTIGRANJEIROS

Como interagem os participantes do
mercado de produtos hortigranjeiros?

A resposta nos dard a eficiéncia da co-
ordenagdo dos mercados destes produtos.

Os mercados de hortigranjeiros tém
um deficiente grau de comunica¢do. Ha
escassez e/ou excesso de produtos (sub
ou superoferta), desconhecimento geral
de precos pagos e recebidos nos diferen-
tes niveis de comercializacdo e relativo
desconhecimento das exigéncias dos con-
sumidores. Por outro lado, embora exis-

tam normas de padroniza¢do para alguns -

produtos, j& aprovadas, inexiste a obriga-
toriedade de classificacdo, segundo estas
normas. Isto gera os mais diferentes siste-

'mas de classificagdo, sistemas esses que,

em geral, se baseiam, somente, no tama-
nho dos produtos.

A flutuagdo de pregos dos produtos
hortigranjeiros é bem ampla e freqliente.
A dependéncia de outros centros de ofer-
ta fazem com que os mercados locais de
tais produtos sofram excessivas flutuacoes
em funcdo de clima, maior ou menor de-
manda de outros centros, condi¢es de
transporte e vias de acesso, atuacdo de
intermedidrios especuladores. Superoferta
e suboferta de determinados produtos.

Grau de comunica¢do deficiente, flu-
tuacdo alta e freqliente de precos geram
instabilidade no suprimento fisico, inclu-
sive derivado do incremento da demanda,
ainda ndo detectado pelos pesquisadores.

5. INFORMACAO DE MERCADOS

Resolvemos destacar esta fungdo auxi-
liar da comercializagdo dada sua impor-
téncia no panorama do abastecimento de
hortigranjeiros.

Carece de maior disciplina o sistema
de informac¢do de mercados de produtos
agricolas, Além de institui¢des particula-
res, sdo muitas as agéncias governamentais
que praticam a coleta de precos de produ-
tos agrfcolas em todos os niveis de comer-
cializacdo.

O fato decorre das limitagSes do siste-
ma oficial e do retardamento na divulga-
¢do das informacGes colhidas, gerando
uma multiplicagdo de métodos e de da-
dos, promotoras de uma enxurrada de in-
formacgdes contraditérias e gue provocam
uma generalizada desinformacdo de mer-
cados.

Em um dos Encontros Nacionais de
Servicos Auxiliares da Comercializagdo,
propds-se uma sistematizacdo, na qual
as delegacias da SUNAB responderiam
pela coleta de precos a nivel de varejo,
o Servico Nacional de Informagio de
Mercados Agrfcolas (em convénio com
as Secretarias Estaduais de Agricultura)
seria responsdvel pela coleta e informa-
¢do de mercados agricolas a nivel de ata-
cado e o mesmo Servico, juntamente com

as EMATERes, exerceriam a atividade a
ni'vel de agricultor.

Alia-se a este quadro antes descrito,
o jd exaustivo e repisado problema de
padronizagdo de poucos produtos e ine-
xisténcia de classifcacdo segundo esses
padrdes.

Um Sistema de Informagdo de Mer-
cados coordenado e integrado, com disci-
plina de métodos e divulgagdo ampla e
oportuna dos dados, seria fator positivo
no aperfeicoamento do Sistema de Abas-
tecimento.

6. CONCLUSOES (PROBLEMAS
DO MERCADO INTERNO
DE HORTIGRANJEIROS)

Sdo muitos os problemas do comple-
x0 de abastescimento de produtos hor-
tigranjeiros, podendo-se alinhd-los como
se segue:

1. Nivel médio de consumo, que
pode ser aumentado;
2. Sistema tradicional de varejo,
operacionalmente  inadequado
(estrutura, conduta e eficiéncia);
3. Sistema moderno de varejo ten-
dente ao oligopélio e ao oligop-
sdnio e com eficiéncia operacional ociosa;
4. Falhas estruturais do mercado
atacadista, com permissibilidade
3 formacdo de “pools’’ oligopolistas e oli-
gopsdnicos, idéntica a dos supermercados;
5. Concentracdo rural com sistema
- tradicional fracamente estrutura-
do e sistema moderno com falhas estrutu-
rais similares & dos mercados atacadistas;
6. Predominancia do transporte ro-
dovidrio sobre o ferrovidrio, one-
rando pesadamente os custos de comer-
cializacdo; '
7. Inexisténcia de definigGes e agOes
objetivas do Programa Nacional
de Apoio a Producdo e Comercializacdo
de Produtos Hortigranjeiros (PROHORT);
8. Falta de um planejamento ade-
quado 3s atividades hortigranjei-
ras, consoante uma Programacdo Agrico-
la Global;
9. Inexisténcia de Classificagdo de
Produtos, segundo padrGes legal
e nacionalmente instituidos e inexistén-
cia de padrGes legais para a maior parte
de produtos;
10. Inobservincia dos padrGes a ni-
vel de varejo. A prética da mis-
tura ar é muito comum;
11. Perdas elevadas em todos os nf-
veis de comercializago;
12. Elevados aluguéis de embalagens
(caixas e pregados);
13. Prética de sistema de vendas em
consigna¢do, sem adequada in-
formacgio de mercados, o que permite
prdticas desonestas;
14. Favorecimento a agricultores de
maior renda, no uso de merca-’
dos modernos do produtor;
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¢do sazonal marcante, para determina-
das espécies. As mais importantes, inclu-
sive, tém época de safra coincidente com
a produgdo paulista. A inexisténcia de
padronizacdo legal para a maioria dos pro-
dutos e de classificagdo, segundo esta pa-
dronizacdo, acarretam uma varia¢do acen-
tuada na qualidade dos produtos.

Embora sejam bem aceitas pelos hor-
talicicultores e fruticultores, as inovagGes
tecnoldgicas sdo inibidas pelos altos cus-
tos dos insumos requeridos para melhor
estdgio de produgdo. O uso de fertilizan-
tes e defensivos e variedades resistentes
é bem aceito pelos empresirios porém
sofrem restrigSes, no tocante 3s elevadas
despesas requeridas.

A situagdo tecnolégica das culturas
hortigranjeiras agrava-se ainda mais, com
a deficiente estrutura e coordenacdo dos
mercados fluminenses destes produtos,
que impedem o adequado retorno ao pro-
dutor rural. O fato é bem comprovado
com a deterioragdo das dreas tradicional-
mente ocupadas com a olericultura e fru-
ticultura, que migraram para regiGes, on-
de o valor das terras é mais reduzido.

Os rendimentos fisicos da cultura de
hortigranjeiros deixa muito a desejar. No
Estado do Rio de Janeiro, onde se situa a
niveis mais elevados que em muitas outras
unidades da Federagdo, s§o ridfculos os
indices de rendimentos fisicos.

2.4 - Linhas Gerais dos Cultivos
de Hortigranjeiros

. De cerca de 70 espécies de cul-
tivos hortigranjeiros explorados no Bra-
sil. mais ou menos umas trinta e cinco -
espécies sdo cultivadas no Estado do Rio
d.e Janeiro, principalmente nas dreas tradi-
cionalmente voltadas para este tipo de
lavoura. '

A diversidade de climas e tipos de so-
|gs favorecem o desenvolvimento de cul-
tivos no territério fluminense, ensejando
tanto as exploragGes de clima temperado
eor;o asde c;lima tropical, '

_ror conformarem empreendi
prioritérios, os cultivos ole?fco;r:"en ::l:g,s
culas no Estado do Rio de Janeiro, sio
a!vg de ampla assisténcia técnica e c'redi-
ticia. Embora reduzido, o grau de associa-
tivismo dos agricultores destas classes de
produtos é mais elevado que o dos empre-
sérios que respondem por outras classes
de produtos agricolas.

As dreas apropriadas ao cultivo de hor-
tigranjeiros, no Estado do Rio de Janeiro
tém disponibilidade de &dgua, fornecida
pelos inimeros cursos d’dgua que cortam
o Estado e gracas a elevada capacidade de
retencdo do liquido pelos solos fluminen-
ses. Ao lado disto, ressalte-se o alto indi-
ce pluviométrico da regido, embora ela se
ressinta de periodos bem caracterizados
de seca.

As regifes olerfcolas e fruticolas sfo
cortadas por rodovias de regular estado
de conservagdo e embora ndo pavimenta-
das em sua maioria, permitem trgfego
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continuo, isto é, sem interrupgdes, devido
a grandes chuvas. Estas regiGes, em geral,
estdo ligadas ao centro consumidor por
rodovias pavimentadas.

Trés mercados de produtor com equi-
pamento moderno de comercializagdo
espalham-se pelo Estado. Servem a trés
das quatro principais dreas produtoras lo-
cais, a outra acha-se bem pr6xima ao mer-
cado consumidor e é diretamente servida
pelos equipamentos deste.

Existem muitas organizagGes particula-
res de venda de insumos agrfcolas, como
fertilizantes e defensivos; bem como em-
presas oficiais de revenda deste tipo de
mercadoria.

2.5 - Possibilidades de Cultivo

A existéncia de um clima diversi-
ficado, existéncia de facilidades para co-
mercializagdo de insumos, diversidade no
tipo de solos,.assisténcia técnica, tanto

~ oficial como particular, assisténcia credi-

ticia de cardter oficial e particular, exis-
téncia de cooperativas de produtores de
hortigranjeiros, mercados modernos de

concentrag¢do rural, disponibilidade ampla
de 4gua, estradas de bom estado de con-
servagdo, tanto pavimentadas como de
leito natural, proximidade de um grande
e crescente mercado consumidor sdo con-
dicOes que justificam a producdo de hor-
tigranjeiros existente e o incremento des-
ta producdo.

Os problemas & produc¢do de produtos
hortigranjeiros, repousam na prépria es-
trutura do sistema de circulacdo da mer-
cadoria agricola, vez que os baixos re-
tornos de capital ao setor impedem o seu
desenvolvimento. Os principais podem
ser assim enlistados:

a) Produgdo ndo voltada para consu-

mo;

b) Falta de padronizacdo de muitos

produtos e, conseqlientemente, de
classificagdo;

c) Baixo nivel tecnolégico, em relagdo

as médias dos parses mais desenvol-
vidos;

d) Conseqlientes baixos rendimentos;

e) Dificuldade de crédito bancério;

f) Desinformagdo do comportamento

do mercado.

Parte Il
SELECAO DE AREAS:
CRITERIOS E INFRA-ESTRUTURA

1. INTRODUCAO

No caso do estudo de um produto, ou
um género de produtos, como se apresen-
ta, cuidadosa atencdo deve ser dada a sele-
¢do de dreas, o detalhamento dos critérios
e a infra-estrutura de produgdo e comer-
cializacdo destes produtos. Ainda no pre-
sente caso, de produtos agricolas, em que
a selecdo de 4reas de produgdo, sofre con-
siderdvel influéncia de varidveis naturais
(clima, relevo, solos e outras), deve-se le-
var em conta, para esta selecdo (zonea-
mento) os fatores limitantes, de vital im-
portdncia para a viabilidade de projetos
agricolas.

1.1 - A Teoria do Espago

O espaco é uma dimensdo neu-
tra caracterizada por dois elementos fisi-
cos: sua localizagdo ou relagGes geomé-
tricas com outros pontos e suas qualida-
des naturais permanentes, orografia, topo-
grafia, clima etc. E um recurso e como tal
escasso, suscetfvel de ser substituido, em
diversos graus por outros fatores de pro-
ducdo. Suas peculiares caracterfsticas de
imobilidade, indestrutibilidade fisica ddo
3 economia do espago um aspecto parti-
cular e distinto.

A economia do espago pode ser enca-
rada por dois enfoques diferentes: a teo-
ria geral que centra seu interesse na deter-
minacdo dos pregos dos fatores, conside-
rando a técnica, o tamanho da populagio,
a distribuicdo da renda e a preferéncia dos
consumidores como constantes; a escola

institucional que adota um marco de refe-
réncia muito mais amplo e busca isolar os
fatos estratégicos e limitativos que deter-
minam a seqiiela de seu uso e distribuicdo
espacial dos recursos. Ambos enfoques
partem da anélise de von Thiinen, que ex-
plicou as causas que determinam os dife-
rentes usos da terra, sua distribuicdo no
espago e a oferta dos fatores na agricul-
tura.

Johann H. von Thiinen, em 1826, es-
tabeleceu um modelo espacial para dis-
tribuicdo de atividades agrfcolas, partin-
do de um planalto, onde as diferencas de
cultivos e de métodos agricolas, ndo po-
dem ser atribuidas & qualidade dos solos,
precipitagdo pluviométrica, temperatura
ou outro qualquer acidente fisico, biol6-
gico ou ecolégico, mas Unica e exclusiva-
mente ao fator puramente econdémicq da
distdncia ao mercado. Este planaito tedri-
co possuiria, portanto, condi¢des de cli-
ma, solo e fertilidade uniformes em todos
os seus pontos. Neste modelo, cujo centro
é ocupado por uma cidade que dispSe das
mesmas facilidades potenciais de trans-
porte em todas as dire¢Ses, von Thiinen,
imaginou anéis concéntricos, onde se lo-
calizariam diferentes tipos de exploragées
adequadas as suas distdncias ao centro ur-
bano, pela ordem:

1. a cidade;

2. bosque para combustiveis e mate-
riais de construgéo;

3. cultura de rotacéo de gramineas, le-
guminosas e forragens;
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4. pastos para exploragdo leiteira;
5. centeio e cevada;

6. gado para corte;

7. caga e

8. mata virgem isolando a regido.

Adaptando-se a teoria dos anéis de
von Thiinen 3s nossas condig¢Ses, terra-
mos: 1) a cidade; 2) bosques; 3) hor-
talicas; 4) leite; 5) cereais; 6) gado de
corte; 7) caca de pesca e 8) matas vir-
gens.

1.2 - Capacidade de Uso de Solos

As unidades bdsicas para identi-
ficar os solos conforme sua aptiddo para
a agricultura, sdo as classes e dentro de-
las as subclasses: o namero de classes que
sio levadas ao plano de um estudo, de-
pende do grau de detalhamento requerido
pelo levantamento, de acordo com os ob-
jetivos que se persiga. As classes de capa-
cidade de uso dos solos sdo oito, das quais
somente seis sdo explordveis agricolamen-
te e somente trés sdo consideradas irrigd-
veis. Podem definir-se de uma forma geral
da seguinte maneira:

CLASSE |: Apta a irrigacdo, capazes
de produzir altos rendimentos em uma
ampla margem de cultivos e a custos eco-
ndémicos. Sdo planas, com declives muito
suaves, profundas, de textura média e es-
trutura que permitem uma facil penetra-
¢do das rarzes, possuem drenagem nor-
mal e uma suficiente capacidade de reten-
¢do de dgua. Por suas boas condicGes de
solos e topografia, estas terras ndo reque-
rem obras especiais de drenagem, ndo es-
tio expostas a erosdo e sua exploragdo é
relativamente fécil. Sd0 em geral terras
férteis ou, quando ndo o sdo, respondem
bem as praticas de adubacdo.

CLASSE |l: Aptas a irrigagdo mode-
rada, devido ds condi¢des que possuem se-
rem algo inferiores as terras de Classe |.
Tém adaptacdo limitada a todo tipo de
cultivo, com custos mais elevados para in-
trodugdo de irrigagdo ou mesmo para sua
exploragdo. Nédo sdo tdo aptas como as da
Classe 1, dado a existéncia de algumas ou
muitas das seguintes deficiéncias: _capaci.
dade de retencdo de dgua mais baixa; li-
geira permeabilidade, dado a existéncia
de texturas pesadas ou presenca de al-
gum material impermeével no subsolo,
alguma salinidade. Topograficamente po-
dem requerer trabalhos de conservacdo f4-
ceis de aplicar e a custos moderados e sis-
temas escolhidos de irrigagdo por causa de
pendentes algo pronunciadas ou obras es-
peciais de drenagem, quando por sua po-
sicdo a drenagem natural seja prejudica-
da. A profundidade de seus solos estd um
pouco abaixo da ideal, e possuem uma le-
ve salinidade ou alcalinidade. Sdo passi-
veis de inundagGes ocasionais.

CLASSE Ill — Aptas a irrigagdo,
ap6s consideragGes qua determinem sua
conveniéncia econdmica. A aptiddo destas
terras é claramente restringida por uma

ou mais deficiéncias graves do solo, topo-
grafia ou drenagem. Sua declividade ¢
moderadamente forte, sujeita-se a inunda-
¢Oes freqilientes, apresenta lenta permea-
bilidade do subsolo. Mesmo ap6és drenado
retém umidade e mantém condi¢des ana-
er6bicas, tém pouca profundidade e baixa
retengdo de dgua. Mesmo no caso de te-
rem boas condig¢Ses de topografia e drena-
gem, uma terra desta classe pode apresen-
tar solo de md qualidade, que restringe se-
riamente seu uso para cultivos ou podem
requerer grandes quantidades de dgua ou
prdticas especiais de irrigacdo para sua ex-
ploragdo ou necessitar de trabalhos inen-
sivos de conservagdo, dificeis de aplicar e
de manter. A correcdo de qualquer defi-
ciéncia, seja topografica ou de drenagem
exige custos elevados. S§o mais dificeis de
trabalhar que as anteriores, e sua baixa
fertilidade ndo & facilmente corrigida.

CLASSE |V - Aptiddo muito limi-
tada para irriga¢do. Inclui terras de apro-
veitamento muito limitado devido a pos-
suirem uma ou vérias deficiéncias exces-
sivas nos fatores solo, topografia ou dre-
nagem, porém que possuem alguma utili-
dade especrfica que em determinadas cir-
cunstincias possa garantir o seu desenvol-
vimento. E tal a grandeza desta deficién-
cia que, em geral, as terras incluidas nesta
classe ndo compensam os gastos ocasio-
nados pela irrigagdo. S6 em determinados
casos podem ser irrigadas e/ou drenadas.
Em condi¢Ses especiais, mediante inves-
timento razodvel, é possivel que algumas
terras desta classe possam ser melhoradas
notavelmente e incluir-se assim nas classes
de terras irrigdveis. Prestam-se a cultivos
ocasionais com baixos rendimentos. Sdo
muito declivosas e de solos rasos. Se inun-
ddveis o sdo freqlientemente com sérios
estragos, nesse caso mantém excessiva
umidade em quaisquer condi¢Bes. Podem
possuir severa salinidade e alcalinidade.

CLASSE V — Terras nfo aptas 3 ir-
rigagdo ou cultivos. E um agrupamento
transitério. Compreende terras que devem
eliminar-se temporariamente dos projetos
de irrigagdo, dadas suas condi¢Ses de alca-
linidade, drenagem ou posi¢do indesejs-
veis. A capacidade definitiva destas terras
devem ser estudadas posteriormente. No
caso de se determinar sua aptiddo para ir-
rigagdo, continuardo como Classe V, até
que sua melhoria seja completada. No ca-
so de se lhe determinar o cardter anti-
econémico, passardo para Classe VI. Uti-
liza-se-as para pastagens, s vezes intensi-
vas. S§o praticamente planas, freqiiente-
miente inundadas, e podem ser pedrego-
s3s. Incluem solos de baixada sujeitos a
inundagBes freqlientes; solos planos com
estagGes muito curtas de crescimento de
vegetais cultivados; solos planos ou on-
dulosos pedregosos; pédntanos, brejo sem
condicBes para drenagem,

CLASSE VI — Terras ndo aptas a
irrigacdo e cultivos. Sdo definitivamente
eliminadas de projetos de irrigacdo por

ndo possufrem os requisitos minimos exi-
gidos para classes anteriores. Também se
incluem pequenas &reas irrigaveis isoladas
e em geral as terras de topografia muito
quebrada, com pendentes muito pronun-
ciadas; excessivamente erodidas; textura
muito grossa ou pesada, solos muito del-
gados sobre pedras, rocha ou materiais si-
milares; em muitos casos solos sujeitos a
encharcamento, inundagGes com baixa
capacidade de reten¢io de dgua ou alta
alcalinidade e concentracdo de sais. Areas
de pastoreio moderado.

CLASSE VIl — Compreende dreas de
muito severas limita¢gdes. Grande declivi-
dade, erosdo, solos rasos, encharcamento,
inundac¢do, pedregosidade e exposicio de
rochas, alta salinidade e alcalinidade. Bai-
xa capacidade de reten¢do de dgua. Dedi-
cadas ao reflorestamento artificial, ou
natural.

CLASSE VIII — Compreende éreas
de limitagdo absoluta. Forte grau de ero-
sdo, pedregosidade excessiva e exposicdo
de rochas, baixa capacidade de retengdo
de dgua. Ndo tém uso, prestando-se tdo
somente para cobertura vegetal natural.

1.3 - Fatores Limitantes

O primeiro passo para sele¢do
de dreas de empreendimentos agricolas
é a determinacdo de fatores limitantes,
que de ordem climdtica, edafica, econd-
mica, social ou de infra-estrutura, restrin-
gem exploragdes de cuituras e criagcSes.
Estes fatores tém que ser mais bem deta-
lhados, quando do zoneamento das ex-
ploragBes agrfcolas, pois podem ser de-
cisivos quanto ao sucesso de sua locali-
2agdo.

As varijveis que condicionam a im-
plantacdo em determinado espa¢o de uma
dada cultura ou uma dada criagdo podem
ser enlistadas como se seguem:

a) temperatura ambiente: temperatu-

ras mdximas e temperaturas mini-

mas condicionam a explora¢io econdmica

de culturas e criagdes de clima frio eaque-
las de clima quente;

b) precipitagdo pluviométrica; limita
os rendimentos econdmicos de ex-
ploragGes ndo irrigadas. A auséncia de
chuvas em determinadas fases de um cul-
tivo é altamente limitante ao sucesso da
colheita, assim como o excesso de preci-
pitacdo também o é. Secas freglientes ou
ocasionais e chuvas frequentes e fortes ou
ocasionais sdo prejudiciais s plantas me-
nos ou mais xerdéfitas;

c) luminosidade e insolagdo: plantas
existem que exigem um fotoperio-
dismo maior e que exigem uma menor lu-
minosidade. Da mesma forma existem es-
pécies que sdo favorecidas por maior e ou-
tras por menor insolag¢do;







LIVROS E
PUBLICACOES

Sylvia Maria da Franca

CAVALO PURO-SANGUE
BROTTO, N. /ntrodugdo ao puro-sangue.

S§o Paulo, Nobel, 1979. 255 p.

Esclarece a origem de cavalo puro san-
gue desde a invasio de Jalio Cesar na Bri-
tania no ano de 55 AC até os nossos dias.

Indica os sementais bdsicos que deram
ao atual cavalo de corrida e os cavalos cé-
lebres no mundo e no Brasil.

Mostra a influéncia da consanguinida-
de na reprodugdo com documentagdo, in-
dices e teorias na criagdo do puro sangue.

Apresenta as principais linhagens exis-
tentes no Brasil e a forma pela qual é fei-
" ta a reprodugdo.

Trata da forma pela qual sdo feitas as
chamadas para as corridas de cavalos, a
formacgdo dos pédreos, tabelas de pesos,
tabelas protetoras para animais nacio-
nais e muitos outros temas relacionados
com as provas que sdo disputadas nos
hip6dromos brasileiros.

Relata fatos curiosos da histéria do

turfe brasileiro e internacional, ocorri-

dos neste século.

Possui 'um ligeiro enfoque sobre o ca-
valo trotador e corridas que sdo realiza-
das em nivel municipal.

DIREITO AGRARIO
ALVARENGA, O, M. Teoria e prdtica
do direito agrdrio. Rio de Janeiro,

CONSAGRA, 1979. 302 p.

Trata do conceito e origens do Di-
reito Agrdrio através da histéria, desde
as sociedades primitivas até os nossos dias
e das estruturas agrdrias, sociais e econo-
micas, especialmente no Brasil.

Estuda a situagdo e conceituagio de
terras devolutas, de terras na faixa de fron-
teiras e o direito dos indigenas de possuir
reservas territoriais.

Esclarece o conceito de posse e proprie-
dade e o direito do Estado de tributar e
desapropriar.

Apresenta a atual legislagdo brasileira
no que se refere ao Direito e Crédito Agra-
rio, Sistema Nacional de Cadastro Rural,
Contratos de Trabalho, Contratos de Ar-
rendamento e Parceria, Venda de Terras
a Estrangeiros e o Cooperativismo na
Agricultura.

Mostra a tendéncia atual da educacio
da populagio agricola e a assisténcia e
cooperagido governamental através de es-
colas e técnicas, bem como a protecdo do
trabalhador com criagdo da Previdéncia
Social Agréria.

Além da indicagdo dos livros consul-
tados, em cada capitulo, relacionados em
indice onomiéstico, contém bibliografia

de obras consultadas, bem como relagio
de toda legislagdo desde da Carta Régia
de 26/06/1375 até nossos dias, em ndi-
ce remissivo, o que torna a obra, um li-
vro chave no estudo do direito e proble-
mas agrdérios do Brasil.

GOIABEIRA-CULTURA
KOLLER, O. C..Cultura da goiabeira.

Porto Alegre, Agropecuéria, 1979. 44p.

Mostra que a goiabeira é planta de gran-
de importdncia econdmica na producdo
de alimentos, sob a forma de fruta — fres-
ca e para a industrializagdo, sendo utiliza-
da principalmente na elaboragdo de goia-
beira, doce em calda, pasta de goiaba, ge-
1éia e sorvetes.

Estuda a botanica da goiabeira, arbus-
to ou drvore de pequeno porte, plantada
em pomares com frutificagdo ocorrendo
aos dois ou trés anos, e longevidade que
varia de quinze a vinte anos.

Esclarece que a goiabeira é originaria
de regides de clima tropical adaptando-se
em solos rusticos.

Ensina as diversas fases de cultura des-
de o preparo do solo e adubacgdo, até .a
preparagdo das mudas. e enxertos.

Apresenta no final caracteristicas de
variedades cultivadas no Brasil e biblio-
grafia nacional e estrangeira consultadas
na elaboragdo do trabalho.

INSETOS UTEIS
AMARAL, E. & ALVES, S. B. /Insetos

ateis. Piracicaba, Livroceres, 1979.

188. p.

ReGne de maneira resumida, os mais
conhecidos insetos Gteis para o homem,
ndo s6 de um modo direto, como de for-
ma indireta, através do trabalho que eles
desenvolvem.

Dois caprtulos se referem as criagSes
de abelha e do bicho da seda, abrangendo
o estudo desses insetos e a sua utilidade
para o homem.

Outro capitulo se refere & “‘Poliniza-
¢do entomdfila”, englobando o estudo
dos insetos polinizadores e a sua acdo em
plantas de interesse econdmico. Trata-se
de uma drea de pesquisa pouco conhecida
no nosso meio, ndo obstante, se revista
de grande interesse econdmico.

Aborda ainda, os insetos coprafagos e
os insetos na alimentac¢do, que apesar da
sua alta importdncia, so pouco defini-
dos no Brasil.

Os insetos parasitas e predadores nio

foram relacionados por serem estudados
em outro ramo da entomologia.

Trabalho que, embora resumido, é de
grande utilidade para estudantes na drea
da agronomia, biologia e, de certa forma,
aos engenheiros agronomos e criadores
de abelhas e do bicho da seda, atiyidades
de relevante valor econdmico para nosso
pais.

Apresenta no final uma bibliografia so-
bre o assunto.

RAS
VIEIRA, M. |. Produgio comercial de rés.

Sdo Paulo, Nobel, 1979. 182 p.

Trata da origem, da classificagdo na es-
cola zoolégica, dos hébitos e domestica-
¢do das ras. .

Mostra que a demanda de carne de rd
é muito grande, principalmente em par-
ses estrangeiros como: a Franga, Canadd
e Estados Unidos sendo que somente na
cidade de Nova York foram consumidas
dois milhGes de d6lares em 1977,

Estuda a anatomia e filosofia das rds
e o sistema de producdo comercial que
é bastante simples, bem como os métodos
de reproducdo.

Apresenta as instalagdes necessdrias
para um randrio, como alimentar os em-
brides, os aqudrios-chocadeiras e as plan-
tas que servem de chamariz para abrigo de

" grande namero de insetos que servirdo de
- alimento para as ras.

Ensina como cuidar das doengas, into-
xicagOes e a forma de preveni-las.

Esclarece que além da carne o couro
da r& tem valor comercial, devendo entre-
tanto ser devidamente tratado para seu
consumo e comercializagdo.

Possui no final uma bibliografia nacio-
nal e estrangeira sobre o assunto.

ENDERECOS DAS EDITORAS

- DAS PUBLICACOES

EM REFERENCIAS NESTA EDICAO:

CONSAGRA
Av. Rio Branco, 135 sala 1.002
20066 RIO DE JANEIRO - RJ

LIVRARIA E EDITORA
AGROPECUARIA

Rua Pinheiro Machado, 243
90000 PORTO ALEGRE - RS

LIVRARIA NOBEL S. A.
Rua Maria Antonia, 108
01222 SAO PAULO - SP

LIVROCERES LTDA.
Rua Silva Jardim, 1655
Caixa Postal, 215

13400 PIRACICABA -SP

Colabore para © maior enriquecimento da
Biblioteca da Sociedade Nacional de Agricul-
tura, ofertando-nos livros ou folhetos que tra-
tem de assuntos agrondmicos e técnicos agri-
colas, os quais serdo divulgados nesta segdo.

A Biblioteca da Sociedade Nacional de Agri-
cultura 6 Depositiria da FAO, franqueada ao
pGblico no horério das 8:00 as 17 horas

47


















